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في ظل القانون الجزائري م القانوني لعقد الإمتياز التجاريالنظا  





اءـــــــــــــــــدع

  بسم االله الرحمن الرحيم

والّذين أوتوا العلم درجات﴾  منكم  ﴿يرفع االله الّذين آمنوا

  صدق االله العظيم

سألك خير المسألة وخير الدعاء، وخير النجاح وخير العلم، وخير ن اإنّ اللّهم

 ناوحقق إيمان ناوثقل موازين ابتنثواب، وخير الحياة وخير الممات، و العمل وخير الث

ناوارفع درجات

 أخذ تواضعنا، وإذا أعطيتنا تواضعا فلا تأخذ اعتزازنا تاللّهم إذا أعطيتنا نجاحا فلا

بأنفسنا، وإذا أسأنا إلى الناس امتحنا بشجاعة الاعتذار، وإذا أساء إلينا الناس فامتحنا 

بشجاعة العفو

أن نحاسب أنفسنا كما  يا رب علمنا أن نحب الناس كما نحب أنفسنا، وعلمنا

نحاسب الناس وعلمنا أن التسامح هو أكبر مراتب القوة وأن حب الانتقام هو أول 

  .مظاهر الضعف والظلم

.والحمد الله ربّ العالمين



  إهداء

  هدي  هذا العملأ

  في الحياة لى أبي سنديإ

  الغالية أطال االله في عمرهما يأم

  إلى إخوتي

  كل أصدقائيإلى  

  الدراسي و الجامعي نافي مشوار  اإلى كل الأساتذة الذين رافقون

  إلى كل طالب علم

مخلوف



  إهداء

  هدي  هذا العملن

  في الحياة لى أبوينا سندناإ

  الغالية أطال االله في عمرهما ناأم

  كل أصدقائناإلى  

  الدراسي و الجامعي نافي مشوار  اإلى كل الأساتذة الذين رافقون

  إلى كل طالب علم

عمر و مخلوف





  إهداء

  هدي  هذا العملأ

  في الحياة لى أبي سنديإ

  الغالية أطال االله في عمرهما يأم

  إلى إخوتي

  كل أصدقائيإلى  

  الدراسي و الجامعي نافي مشوار  اإلى كل الأساتذة الذين رافقون

  إلى كل طالب علم

عمر



  شكر كلمة   

  على القيام بهذا العمل اقدم بالشكر الجزيل الله الذي قدرنتنفي البداية 

  المذكرة ىعرفانا لقبوله الإشراف عل زايدي حميد دكتورشكر النغتنم الفرصة لنكما 

  وعلى الجهود التي بذلها بالرغم من انشغالاته

  الموقرة على موافقتها مناقشة موضوع مذكرتنا شكر اللجنةن

  من قريب أو من بعيد في إنجاز هذا العمل اشكر كل من ساعدنن

  .عسى االله أن يطول في أعمارهم جميعا

شكرا



مقدمة

1

السلعي للمعرفة الفنیة الحدیثة الطابعلتجاري الآلیة المثلى لإظهاریعد عقد الامتیاز ا

تي تسمح للغیر ویتسع مفهومه لیشمل كافة التصرفات ال،محلا للتبادل التجاريالتي تعتبر

فبمقدورالفنیة لذا كان أكثر ملائمة للتعبیر عن المفهوم الواسع للمعرفة باستغلال المعرفة،

حیث تدخل المعرفة الفنیة في.یهاهذا العقد تحدید نطاق هذه المعرفة وتبیان الحق الوارد عل

وهي في الدافع لتعاقد الممنوح له،فهي تمثل ،اذا العقد فتكتسب طابعا ممیز شتى جوانب ه

ذات الوقت آلیة استغلال المانح، فتلقي رغبة للأول مع غایة للثاني لتنشأ رابطة عقدیة تكون 

بحیث تكون كافة الالتزامات المترتبة عن هذا ،تحكمها وتبلور حدودهامعرفة الفنیة جوهرها لا

.العقد مرتبطة بهذا الجوهر ارتباطا مباشرا

الصنع ومدهأسالیبحد الحقوق الفكریة و أللغیر باستثمار یسمح عقد الامتیاز التجاري

، ویعمل المانح على خدمات معینة مواد و الفنیة المقتضیة لتسویقالمعرفة و  الأولیةبالمواد 

عملاء یقومون بتسویقها بالعلامة  أو بإقامة شبكة من الموزعینخدماته ترویج مبیعاته و 

أصنافهطورها فتنتشر الصنع و التسویق التي وضعها و أسالیبالعائدة له وفق التجاریة

الممنوح لهم أما، محدودةبكلفة إضافیةتوفر له مواد علاماته في مناطق وبلدان مختلفة و و 

تسویق خدمات دة والرواج و صنع سلع جدیدة مشهودة لها بالجو إمكانیةفیوفر لهم العقد 

من شیوع منتجاتهالفنیة و ومعونته لمانحمستفیدا من خبرة ا،مستحدثة في منطقة معینة

.تنظیم عملهو 

 تمیدان المواد النفطیة و الآلامنهاالعدید من المیادین تجاري في ال زاالامتیشاع عقد 

.الالكترونیة، تأجیر السیارات و النقل

أرباحلما یحققه من للاستثمار نظراعادة ما تختار الشركات الدولیة الكبرى هذا العقد 

ذلك و  مع تجنب مخاطر هذا الاستثمار،أموالفي تمكین هذه الشركات من استثمار رؤوس 

المعرفة الفنیة إنتاجتضطلع بمهمة العمل التجاري الدولي بین شركات عن طریق تقسیم



مقدمة

2

الفنیة التي ي للمعرفة لبروز هذا الطابع السلع رانظو ،صص في استغلالهاتتخوأخرى،الحدیثة

ل لتداو آلیةختیار عقد الامتیاز التجاري كي یكون اِ تعد محلا للتبادل وطابعها الاحتكاري، تم 

.یشمل مجالات تجاریة متعددةه عقدا  هذه المعرفة باعتبار 

المحلي لتنظیم هذا الصعیدین الدولي و في ظل عدم كفایة النصوص التشریعیة علىو      

نا دراسة عقد الامتیاز علیاستوجب للغایة التي تضطلع إلیها المعرفة الفنیة،تحقیقا و  العقد 

باعتباره نظام للتعاون المستمر بین المشروعات یتیحالقانونیةالتعرف على جوانبه التجاري و 

انه مازال غیر واضح المعالم  إلاعلى الرغم من انتشار هذا العقد الفرص للتوسع، و أفضل

 إرادة، ناهیك عن التجاریة الأعرافالقواعد العامة و  إلى أحكامهیخضع في كثیر من و 

التزامات و   تحدید نطاقه عالم هذا العقد و مإبرازالمتعاقدة التي تلعب دورا مهما في  الأطراف

جهة من عدم ظهور تنظیمه القانونيو  ،جهةحداثة هذا العقد من  إلىذلك راجع و  ،أطرافه

.خرىأ

أهمیةما فیه من مضمون هذا العقد مسة في البحث عنهذه الدرا أهمیةتكمن 

الالتزامات التي محاولة تحلیل المتعددة، و أنواعهالضوء على  طیسلت، و وخصائص ومحل

تظهر و   وحالات انتهائه وما یترتب على هذا الانتهاء،الممنوح لهالمانح و یلقیها على طرفي

:فیما یليهذا البحث أهمیةأیضا

ایجابیة آثار، ذلك لما لهذا العقد من لامتیاز التجاري تعد ضرورة حیویةدراسة عقد اإنّ -

.منها بلدنا الجزائرمیة و على اقتصادیات الدول النا

لعقد في تحریك النمو الدور الذي یلعبه هذا اأهمیةالمسؤولین على اطلاع المهنیین و -

.الاقتصادیة السائدة في العالمالأوضاعزیادته خصوصا في الاقتصادي و 

؟التجاريفیما یتمثل النظام القانوني لعقد الامتیاز :ومن هنا یمكننا طرح الاشكالیة التالیة

وللإجابة على هذه الإشكالیة، تم تقسیم البحث إلى قسمین، نتناول مفهوم عقد الامتیاز 

).الثانيلفصل ا(ثم سنتطرق لقیامه ، )الفصل الأول(التجاري



:الفصل الأول

عقد الامتیاز التجاريماهیة
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النصف الثاني الاقتصادي العالمي فيالنظام تمسّ لا شك فیه أن التغیرات التيمما 

انعكست على مجال .من القرن العشرین، وحلول الاقتصاد الدولي محل الاقتصاد الوطني

العقود التجاریة الدولیة التي لم تبق قاصرة على العملیات التقلیدیة من بیع وشراء لموارد 

أصبحت تنصب على الاستیراد والتصدیر ونقل التكنولوجیا وتقدیر المساعدات وبضائع، بل 

والاستشارات والبیع والترخیص باستغلال عناصر الملكیة الصناعیة والفكریة، ومن بین هذه 

العقود التجاریة التي غرفت إقبالا وتزایدا سریعا، هناك عقد الامتیاز التجاري وهو تقنیة جدیدة 

جمع مختلف الاختصاصات والتقنیات المركبة في علم التسویق أو طرق للتعاون تكمن في 

الإنتاج والتصنیع أو تقدیم الخدمات التي یتوفر علیها المانح والاستفادة من طرف الممنوح له 

لمضاعفة أرباح الطرفین وخلق شبكة قویة نقوم على التعاون والالتحام من اجل نشر العلامة 

.وتطویرها محلیا ودولیا

أسلوب مبتكر ابتدعته حاجیات التجارة العالمیة لزیادة المؤسسات التجاریة وتوسیع  فهو

وغزو الأسواق بواسطة الترخیص الذي تمنحه مؤسسة تجاریة لمؤسسة أو عدة دائرة نشاطها،

مؤسسات أخرى لبیع منتجات أو تقدیم خدمات أي خلق وحدات إنتاجیة بإتباع شكل أو نظام 

 أولایجب اعدات التقنیة والتجاریة التي یقدمها المانح للممنوح له، وعلیه تجاري وفق المس

، ثم )الأولالمبحث (بیان أنواعه و الخصائص التي یتمیز بهاالتعریف بعقد الامتیاز التجاري و 

).المبحث الثاني(تمییزه عما یشبهه من عقود والتكییف القانوني له

المبحث الأول

.التجاريعقد الامتیاز مفهوم 

حق باستعمال الاسم التجاري والعلامة "الممنوح له"على منحمتیاز التجاريعقد الاینصب 

التجاریة أو الخدمة، أو طرق العمل و تقنیاته، أو أیة حقوق ملكیة صناعیة مملوكة للمانح وفقا 

.لشروط وبنود العقد

لعمل المانح وإنما یعد عملا أو وفي هذا السیاق، فان عمل الممنوح له لا یعتبر فرعا

وذلك تحت الاسم التجاري لصاحب حق الامتیاز الأصلي الذي یعرف بالمانح ،مشروعا مستقلا
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وبالإضافة إلى ذلك فان المشروع أو العمل المدار یكون متشابه في الجوهر مع جمیع المشاریع 

انح من خلال هذا العقد والأعمال الأخرى التي تدار تحت الاسم ذاته،  ویحاول الطرف الم

بهذا العقد سنعرفنا في هذا المبحث الانتشار والزیادة في شهرة علامته التجاریة، وعلیه فإنّ 

لتي یتمیز لخصائص اا، )ولالمطلب الأ(تعریف عقد الامتیاز التجاري، مطالب  3وذلك في 

).المطلب الثالث(، وبیان أنواعه )المطلب الثاني(بها عن غیره من العقود

المطلب الأول

:متیاز التجاريلإتعریف عقد ا

فتح لى عدم وجود تعریف تشریعي موحد له وهذا ما إنّ حداثة هذا العقد أدى إ

وكما دفع ذلك ي منازعة بشأنهالقضاء لمحاولة تعریفه عند عرض أمامالباب أ

لى تعریف جامع مانع لهذا العقد ، نحاول فیما من أجل التوصل إالفقهاء للإجتهاد

یلي عرض بعض التعاریف القانونیة وبعدها نعرج على التعریف القضائي وبعض 

.فروع التالیةالالفقهاء وفق 

القانوني لعقد الامتیاز التجاريالتعریف :ولالفرع الأ 

.تعریف عقد الامتیاز التجاري في التشریع الفرنسي-أ

مصطلح الامتیاز التجاري 1973نوفمبر29عرف القرار الوزاري الفرنسي الصادر في 

العقد الذي بمقتضاه تخول شركة لعدة شركات أخرى مستقلة عنها نظیر مقابل مادي ":بأنه

الحق في استخدام اسمها التجاري وعلامتها التجاریة لبیع بعض المنتجات أو الخدمات، 

1".الغالب تقدیم مساعدة تقنیةویصاحب هذا العقد في 

(1) Arrêté du 29 novembre 1973, relatif a la terminologie juridique et financière, JORF du 03
Janvier1974.

دور عقد الامتیاز التجاري في نقل المعرفة الفنیة، دراسة مقارنة، رسالة مقدمة للحصول على "،نقلا عن یاسر سامي قرني

.56ص ،2005قسم القانون التجاري، كلیة الحقوق، جامعة القاهرة، ،شهادة دكتوراه
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ن أهم عناصر عقد الامتیاز التجاري والذي هو وتجدر الإشارة إلى أن هذا التعریف بیّ 

.المعرفة الفنیة، والذي یعتبر من أهم الوسائل الجوهریة لهذا العقد

.ن الاتحاد الأوروبيتعریف عقد الامتیاز التجاري في قانو-ب

والخاص بعقد 1988نوفمبر  30في  88/4087أصدر المجلس الأوروبي التنظیم رقم 

)فرنشیزمانح ال(اه قیام شركة اتفاق یتم بمقتض":وعرفه في مادته الأولى،الامتیاز التجاري

الحق في نظیر مقابل مادي مباشر أو غیر مباشر، ) زمتلقي الفرنشی(یل شركة أخرى و خبت

استغلال كافة حقوق الملكیة الصناعیة والفكریة فیما یتعلق بالعلامة التجاریة،الاسم التجاري 

1".، الرسوم والنماذج الصناعیةالعنوان التجاري

الصادر في  2790/99رقم  بالتنظیمنشیر إلى أن التنظیم ألغي وتم استبداله 

اقیة فمن ات 3فقرة   81علیه في المادة والخاص بتطبیق الاستثناء المنصوص22/12/1999

2.روما على بعض الاتفاقات العمودیة

یرى البعض أن عقد الامتیاز التجاري هو عبارة عن عقد أو علاقة عقدیة بین الأطراف، یقوم 

فیها المانح بمنح الامتیاز للمنوح له، لیقوم بمباشرة عمل أو مشروع تحت الاسم أو العلامة أو 

3.ریة التي ترتبط بمنتج المانحالشهرة التجا

.التعریف القضائي لعقد الامتیاز التجاري:الثانيالفرع 

القضاء :عرف عقد الفرنشیز من قبل العدید من الجهات القضائیة والتي نذكر منها

.مریكيالفرنسي والقضاء الأ

الامتیاز التجاريتعریف القضاء الفرنسي لعقد :  ولاأ

(1) Règlement (CEE) n° 480/88 de la commission du 30 novembre 1988 concernant l’application
de l’article 85 paragraphe 3 du traité a des catégories d’accords de franchise.

.نقلا عن یاسر سامي قرني

م القانوني لعقد الفرنشیز في ظل القانون النظا:"نقلا عن اقجطال فریدة .58ص مرجع سابق،  یاسر سامي قرني،-2

.11،ص2016الجزائري، مذكرة ماجیستر،البویرة،

الحقوق الكویتیة،ع نقلا عن  محمود احمد الكندري، أهم المشاكل التي یواجهها عقد الامتیاز التجاري، مجلة-

56،ص4،2000 3
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"ه عقد الامتیاز التجاري بأنّ  على 1978ابریل  28في حكم محكمة الاستئناف بباریس  كدأ   

حداهما مانحة، وأخرى متلقیة والذي إ أسلوب للتعامل بین مؤسستین تجاریتین أو أكثر،

ولى أو رموز حرف الأ سم أو علامة تجاریة معلومة أو الأإ، -المانحة–بمقتضاه تضع الأولى 

–خرى تحت تصرف الأ.أو تجاریة أو خدمیة وكذا معرفة فنیة خاصةأو علامات صناعیة 

ة حق استخدام مجموعة منتجات أو خدمات أصلیة أو خاصة في مقابل أجر أو میز -المتلقیة

و كلیا وفق تقنیات تجاریة تم اختیارها وضبطها بشكل حصري، أجباریا إمكتسبة لاستغلالها 

ول على نمو سریع للنشاط التجاري ثیر في السوق المصنف والحصأتحقق أفضل ت

.(...)للمؤسسات المعنیة 

ناعیة أو التجاریة أو المالیة التي تسمح صن یتلازم هذا العقد مع المساعدة الأیجوز 

بالاندماج ي النشاط التجاري للمانح، وبقدر من الرقابة تجاه المتلقي الذي تم تدریبه على 

عما هو مطبق بما یسمح بالحفاظ على صورة العلامة تقنیة أصلیة ومعرفة فنیة مختلفة 

الخدمة وزیادة العملاء أو مستوى المنتج المباع بأقل سعر، مع الحصول على التجاریة أو

1".عائد كبیر للطرفین الذین یحتفظان كل منهما باستقلاله القانوني

:لعقد الامتیاز التجاريالأمریكي ء تعریف القضا:ثانیا

عبارة عن عقد ": هنّ أب ريریكیة عقد الامتیاز التجاقضاء الولایات المتحدة الأمعرف ی

، وهو بائع لسلع و لخدمات صاحب العلامة )المتلقي(تفصیلي یلتزم بمقتضاه مستغل العلامة 

جیهات وفق لطرق وأسالیب محددة من طرف هذا الأخیر، وهذا الانسجام في التو )المانح(

التوزیع یؤدیان إلى إقبال زبائن على محلات المستغل من اجل والرقابة على الجودة و 

2."حصولهم على منتوجات تحمل علامة مالك العلامة

1 -Ca, Paris, 28 avril 1978, juris-Data- n° 763557, Cahiers de droit de l’entreprise, Distribution
1980, n°05, p5, cité par F.L Simon, theorie et pratique du droit de la franchise, Joly
Edition,Paris,2009, p 12.

مؤسسات ، كلیة، مذكرة لنیل درجة الماجستیر في قانون ال"عقد الفرنشیز في القانون الجزائري"،ةنقلا عن اینوجال نسیم

.21، ص 2004العلوم الإداریة ، جامعة الجزائر ، الحقوق و 

.21ص،اینوجال نسیمة، المرجع السابق 2



ماھیة عقد الإمتیاز التجاري:الفصل الأول

8

.التعریف الفقهي لعقد الامتیاز التجاري:الفرع الثالث

كمن هذا الاختلاف یرجع مو  ،ختلف الفقه في وضع تعریف محدد لعقد الامتیاز التجاريإ     

نطاق هذا العقد، أو على من یعد جوهریا من التزامات یرتبها على عاتق إلى عدم الاتفاق على

:تعریف كل منأطرافه، ومن التعریفات الفقهیة نذكر منها

Philippe)لوتورنو فیلیبالفقیه عرف - Le Tourneau) العقد ":انه علىعقد الامتیاز التجاري

نتجاته من قبل الممنوح له، مع الذي یمنح المانح بمقتضاه حق التفرد المكاني في بیع م

.1"المانحندالتزام هذا الأخیر بالتورید الانفرادي من ع

وسیلة عقدیة للتعاون فیما بین المشروعات "نه أ على "یاسر الحدیدي"وكما عرفه الأستاذ 

من حقوق الملكیة المستقلة  والتي تعتمد نقل المعارف الفنیة والتجاریة وما یرتبط بها

نوح له والذي یمارس نشاطه وفقا مالفكریة و الصناعیة والمساعدة التقنیة من المانح للم

ات مالیة للأخیر، بهدف تكرار النجاح الذي ءداأیضعها المانح في مقابل لمعاییر وشروط

2".حققه المانح في نشاطه التجاري

O’ZAKHAROVو،GRIMALDI،S.MERESSEستاذالأ كل منتعریفأیضاوكما نجد 

العقد الذي بموجبه ینقل مانح الامتیاز معرفته الفنیة ویضع تحت تصرف الملتقي "أنهعلى 

عدة التقنیة تامین المسا إلى بالإضافةالممیزة لعلامته التجاریة شارات ال )الممنوح له(

محل (مقابل مبلغ مالي معین و الالتزام بممارسة النشاط المتعلق علیه للممنوح له الامتیاز

.3)"الاتفاق

عقد امتیاز بأنهانه حتى یصبح وصف علاقة تعاقدیة أ السابقة الذكراریفن من التعویتبیّ -

 الأطرافاتفاق یلتزم به احد وجودتجتمع مجموعة من الشروط تتمثل في أنتجاري، یجب 

ثبت معینأسلوبالممنوح له، الحق في ممارسة نشاط معین وفق الآخرمانح بمنح الطرف 

1 - Philippe le Tourneau, La concession commerciale exclusive, édition économico,Paris,1981,p8

یاسر الحدیدي، النظام القانوني لعقد الامتیاز التجاري، رسالة لنیل شهادة الدكتوراه في القانون، كلیة الحقوق، دار الفكر - 2

.07،ص2006العربي، مصر، 
3 -C. Grimaldi, S .Meresse, O.Zakhorov, Droit de la franchise, litec, Paris 2011, p51.
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من اسم .نجاحه بالتجربة، مع السماح للملتقي باستعمال جمیع مستلزمات ومقومات هذا النشاط

وخطط اداریة وتسویقیة ومالیة واعلانیة، مع تقدیم المساعدة والتدریب .وعلامة تجاریة أو خدمیة

مدة العقد نظیر مالي معین یتفق علیهراف اثناء والاش

للآخرینالسماح  :"هو یاسر الحدیديالأستاذعقد الامتیاز التجاري مثل ما یرى نّ إوبالتالي ف

.1"بتكرار النجاح الذي سبق تحقیقه 

المطلب الثاني

.خصائص عقد الامتیاز التجاري

یتمیز عقد الامتیاز التجاري بجملة من الخصائص التي ینفرد ببعض منها ویشترك في 

منها مع غیره من العقود، فعقد الامتیاز التجاري من العقود الرضائیة التي ترد الآخرالبعض 

على منفعة شيء دون المساس بملكیته، لذلك فهو لا ینقل ملكیة العلامة التجاریة للطرف 

.یبقى له حق شخصي علیها اإنمالممنوح له و 

یلعب دورا مهما في  إنفضلا عن ذلك فهو من العقود القائمة على الاعتبار الشخصي و      

وتنفیذه، وكما هو من العقود المستثمرة حیث مقترن تحقق المنفعة المقصورة منه بعنصر إبرامه

ن جوهر الزمن، كما یتمیز بكونه عقدا مستند، على مشروع تجاري، بخاصتین مهمتین تشكلا

وكذا  ،انح لحق الامتیاز على الممنوح لهالتي یمارسها المالإشرافهذا العقد، هما الرقابة و 

سوف نتكلم على فإننالذلك  والقانوني للممنوح له عن المانح الإداريلمالي و الاستقلال ا

خصائص هذا العقد في فرعین، الأول نخصصه لخصائصه كونه عقدا، والثاني لخصائصه 

.كونه مشروع تجاري

.خصائص عقد الامتیاز التجاري كعقد:الأولالفرع 

وهو ذلك المنقول ،لشيء معین بالذاتالإجارةیعد عقد الامتیاز التجاري نوعا خاص من 

لذلك فانه یتمیز بما تتمیز به سائر ،المعرفة الفنیة وسائر عناصر الملكیة الفكریة  أيالمادي 

.28الحدیدي، مرجع سابق، ص یاسر- 1
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تمیزه بدوره عن غیره،ویتمیز بكونه على خصائصأیضاهذا العقد یشتمل  أن الإیجار إذعقود 

التنفیذ والعقود المستمرةوعقود الاعتبار الشخصي، عدة منها العقود الرضائیةعقدا بخصائص

سنتناول ،معاوضة، كما هو عقد غیر مسمى ملزم للجانبین عقدوهو  الإذعانوكذلك من عقود 

:كل من هذه الخصائص كالأتي

  إذعانعقد الامتیاز التجاري عقد : أولا

ج نمطي للعقد یعده العقود تعتمد على استخدام نموذإبرامهو صیغة من صیغ  الإذعانعقد  

 إلاالذي لیس له الآخراحد طرفي العلاقة التعاقدیة بصورة منفردة ویعرضه على الطرف 

أو رفضه دون أیكون له أن یغیر في العبارات الواردة فیه أو الشروط و ،الموافقة علیه كما هو

ومن ،عقد مساومة  على شروطه مع الطرف المعد لهذا ال في لالأحكام التي یتضمنها ولا یدخ

من سماها هكذا في مطلع أولالقانون الفرنسي هو  أنوقیل "بالإذعان"هنا وصفت هذه العقود 

.1القرن العشرین

یتم الاتفاق على شروطه والمساومة بین المتعاقدین، حیث یكون لاالعقد الذي  أیضا هوو      

، ویفرض علیه الآخرعلى المتعاقد إرادتهاحد المتعاقدین قویا من الناحیة الاقتصادیة فیفرض 

 إلافالطرف الضعیف لا علیه ،ضعیفآخرملك مناقشتها، أي هناك طرف قوي و شروطا لا ی

وأهم عنصر في ،مشیئتهبقبلها یكون ذلك تسلیما بالشروط  فإذا، یرفضهاأن یتقبل شروط أو 

على الطرف  هو طریقة عرض العقد من قبل معده الإذعانهذا العقد و الذي جعله مظنة 

Take:"الانجلیزیة باللغةما یقال عنه ،كالآخر it –or Leave it" تركه كما أ أوكما هو اقبله" أي

.2"هو

وفي  الإذعانالفقهاء عقد الامتیاز التجاري من عقود أغلبیةیصنف وعلى الصعید الدولي

"ضیف سیبل جلولیهذا السیاق  بلا  إذعانالتجاري عقد عقد الامتیازبالنسبة للمستهلك :

.3"شك

.63، ص1983القاهرة ، للنشربعة لجنة التألیف والترجمة عبد الرزاق السنهوري، النظریة العامة للالتزامات، مط- 1

2 -Karl Heinz Neumayer, Les contrats d’adhésion dans les pays industrialisés, libraire D103,
Genève, 1999, PP 110-112.

.32، ص 2001، مكتبة صادر الحقوقیة ، بیروت، )مرجان الفرقاء(سیبل جلول ، عقد الفرانشیز - 3
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في عقود الامتیاز  الإذعانیلاحظ توافر شرط : " هنّ أجار تالدكتور الأیضاوكما یرى 

وهو المانح باحتكار قانوني أو فعلي یعطیه سیطرة  الأقوىالتجاري،حیث یتمتع الطرف 

 أن، فالطرف القوي تظل له السیطرة الاقتصادیة، ومن ثم یستطیع الآخرمستمرة على الطرف 

اذ  ،الممنوح له لا یستطیع أن یجد البدیلو  احتكاره إلىیملي ما یشاء من شروط مستندا 

تتمیز سوق التكنولوجیا بالطبیعة الاحتكاریة حیث تعتبر التكنولوجیا المتمثلة بالمعرفة الفنیة 

.1"ركیزة جوهریة في العقد

انه لایعتبر  إلا إذعانرغم كون عقد الامتیاز التجاري عقد  أننعیم مغبغب الأستاذویرى 

الممنوح له، فموجب هذا العقد یشتمل الممنوح له نظاما متكاملا یرتكز على خبرة لصالح

فالعقد یمكنه من استغلال مامثیلها بمفرده،واسعة في الأسواق، نادرا ما یمكنه الحصول على 

2.تلك النتائج إلىللوصول وقد تتطلب منه سنوات من الجهد والأبحاثطوره المانحقد 

عقد الامتیاز التجاري من عقود الاعتبار الشخصي:ثانیا 

إبرام، فلا یتم إبرامهیلعب الاعتبار الشخصي في عقد الامتیاز التجاري دورا مهما في 

كان یحوز  إذامثل هذا العقد اعتباطا،بل یجب التوقف أمام الممیزات الشخصیة للمتعاقد وعما 

فشخصیة الطرف المانح له محل اعتبار في ،3على الخصائص و الصفات المطلوبة لتنفیذ العقد

ي یكون متمتعا بالثقة المالیة و العادة الفنیة و التجاریة الت أنیجب  إذالامتیاز التجاري، عقد 

بضائع أو تقدیم خدمات ذات جودة وإنتاجبالتزامهمنوح له القدرة على الوفاء تضمن للطرف الم

یترتب عن كون عقد الامتیاز التجاري و  ،4سمعة المانح التجاریة إلى الإساءةعالیة وبالتالي عدم 

:هما لاعتبار الشخصي نتیجتان مهمتان و من عقود ا

، دار الجامعة الجدیدة، الإسكندریة،)دراسة في نقل المعارف الفنیة(محمد محسن إبراهیم التجار، عقد الامتیاز التجاري - 1

.35-32،ص ص 2001

.158-157 ص ، ص2006، منشورات الحلبي، بیروت، -لقانون المقارندراسة في ا-، الفرنشیز نعیم مغبغب- 2

.152ب ، مرجع سابق ، ص مغبغنعیم-3

.09، ص 1978ماجد عمار، عقد الترخیص الصناعي و أهمیته للدول النامیة، دار النهضة العربیة، القاهرة، - 4
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یمنح هذا الغیر حق امتیاز من  أویتنازل عن حق الامتیاز لغیره  أنلا یجوز للممنوح له -

وبمعنى ذلك أن الطابع الشخصي لعقد ،1ما لم یتفق على خلاف ذلك صراحة في العقدالباطن

أنه لیس من مستلزماته فیجوز الاتفاق على  إلاكان من طبیعة هذا العقد  إنالامتیاز التجاري و 

.یكون له سلطة منح حق الامتیاز الباطن أوحق الامتیاز منح الممنوح له حق التنازل عن

ما لم یتفق على انقضاء عقد الامتیاز التجاري إلىسیؤدي إفلاسه أووفاة الممنوح له إنّ -

وافق المانح صراحة على  إذا إلاالورثة  إلىهذا العقد لا ینتقل  أنوهذا یعني ،خلاف ذلك 

.2هذا

متیاز التجاري لا یتعلق بطرف واحد بل لإالشخصي في عقد ال رعتبالإا أن الإشارةوكما تجدر 

و الممنوح له تعد محل أتعاقدین سواء المانح فشخصیة كلا الم-یحمل طابع ثنائي-بالطرفین

الإمكانیاتفیراعي المانح في اختیار الممنوح لهم من تتوفر لدیهم ،3العقد إبراماعتبار في 

للنشاط ، وكذا القدرة على فهم واستیعاب مفهوم الأمثلل المادیة التي تساهم في الاستغلا

والتحكم في المعرفة الفنیة ، وكما یراعي مدى اتصاف الممنوح له بالالتزام في الامتیاز التجاري

التي یوجهها له وكذلك مدى قدرته على حفظ سریة المعرفة الفنیة الإرشاداتالنصائح و إتباع

وإنجاحجل وضع نظام توزیع متناسق  أمن  الأطرافالعقد قویة بین التي یتلقاها بمناسبة تنفیذ 

.حدهم یعتبر نجاحا للكلأنجاح نّ عقد الامتیاز التجاري لأ

عقد الامتیاز التجاري من عقود المعاوضة:ثالثا 

هو " أو بصیغة أخرى "العقد الذي یأخذ فیه المتعاقد مقابلا لما أعطى "هو  عقد المعاوضة

لتملك  وعطاءلتزاماتهما المتقابلة أخذا حر بین الطرفین بأداء ا إراديالعقد الذي ینشأ عنه التزام 

وعلیه فان عقد ،"4اكتساب حق مالي مقابل ثمن أوخدمة  أوللاستفادة من منفعة  أوعین 

عوض، لأن كلا المتعاقدین یلتزمان مقابل التزاماتهما بدفع المستحق بالامتیاز التجاري یعد عقد 

.552، ص 2005لطبعة الخامسة ، القاهرة ، سمیحة القیلولي ، الملكیة الصناعیة ، دار النهضة العربیة ، ا- 1

.19، ص 2003علاء عزیز، عقد الترخیص التجاري، دار الثقافة للنشر و التوزیع، الأردن، - 2

3- Philipe Letourneau, Les contrats de franchisage, Junis classeuse, Litéc, Paris, 2003, P03.
.233، ص 2008، دار الفكر العربي، مصر سنة )تصمیم العقد (شرف الدین، أصول الصیاغة القانونیة للعقود أحمد-4
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بالإضافةهذا العقد ما یسمى بحق الدخول إبرام، فیدفع الممنوح له للمانح عن الآخرللطرف 

.عائدات أخرى  إلى

بحیث الآخرعوضا من یأخذوح له الممن أوفبالتالي كل واحد من طرفي العقد سواء المانح 

المانح یمكن الممنوح له من استغلال كل من العلامة التجاریة والمعرفة الفنیة المملوكة له   

.وبالمقابل المانح یستفید من مقابل أو رسم محدد یتم دفعه من طرف الممنوح له

.عقد الامتیاز التجاري من العقود الرضائیة:رابعا

تجاري عقد رضائي ینعقد بتراضي الطرفین المتعاقدین أي المانح و الممنوح إن عقد الامتیاز ال

، و الأصل في 1هذا التراضي على شكل مخصوص یقرره القانونإخراجله ن دون أن یتوقف 

استیفاء شكل  إلىو القبول دون الحاجة الإیجابالعقود أنها رضائیة، أي تنعقد بمجرد تلاقي 

انطباقا على العقود التجاریة منها على العقود المدنیة أكثرالقاعدة أن هذه  إلا،معین لانعقادها

بالنظر لمبدأ الحریة المعتمدة في النشاط التجاري و انسجاما مع السرعة المستوفاة فیه، وهناك 

بعض التشریعات الحدیثة تشترط عادة أن تكون هذه العقود مكتوبة حتى تتمكن من تسجیله 

لذلك أي أن اشتراط الكتابة لا یؤثر على طبیعة العقد الرضائیة ونشره في السجلات المخصصة

ونفاذه في حق الغیر، فعقد الامتیاز التجاري لا یكون لإثباتهتكون الكتابة شرطا ضروریا وإنما

منویتضح ،والنشر عنه في السجلات المخصصة لذلكبعد تسجیله إلانافذا في مواجهة الغیر 

یكادان یجمعان أن عقد الامتیاز التجاري عقد رضائي، أما شرط المقارنالتشریعو  فقهالأن هذا 

.هذا العقد فقط في حق غیرهلإثباتفهي  الإعلانالكتابة و التسجیل و 

متیاز التجاري عقد غیر مسمى وملزم للجانبینلإعقد ا: خامسا

أسماء معینة و إن العقود التي لا یوجد لها قواعد خاصة تنظمها تحت "العقود الغیر مسماة هي

،2ما دامت لا توجد لها قواعد خاصة بها،معیناما قد یطلق علیها في العمل إسماكان منها

فالعقد یعتبر غیر مسمى حین لا یقوم المشرع بوضع قواعد قانونیة تنظم أحكامه ولا یسمیه، 

33-27،ص ص 1992حسام الدین كامل الهواني، مصادر الالتزام، د د ن ، د ب ن، - 1

.34، ص 1997بلال علي العدوي ، أصول الالتزامات ، منشأة المعارف، القاهرة ، - 2
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اعد العامة وهذا ینطبق على عقد الامتیاز التجاري ویترتب على ذلك أن هذا العقد یخضع للقو 

التي تحكم العقود بشكل عام وكما یخضع للقواعد القانونیة المتعلقة بالعقود المسماة التي تتفق 

فإذا ما اِقترب عقد غیر مسمى من عقد مسمى اِقترابا كبیرًا فإنه یمكن أن تنصرف .وطبیعته

.1أحكام ذلك العقدإلیه

الذي یرتب اِلتزامات متقابلة في ذمة كل من المتعاقدین اي یعتبر "أما العقد الملزم للجانبین فهو 

وعقد الإمتیاز التجاري یرتب عقد انعقاده التزامات .كل متعاقد بموجبه دائنا و مدینا في اَنٍ واحد

ویلتزم الممنوح . عقدمتبادلة على أطرافه، فیلتزم المانح بتمكین الممنوح له من الانتفاع بمحل ال

له الطرف الآخر بأداء المقابل حسب الاتفاق والتزامات كل طرف تعد سببا لإلتزام الطرف 

الآخر بحیث اِذ لم یقم أحد الأطراف بتنفیذ التزاماته یكون للطرف الآخر الاِمتناع عن تنفیذ 

.2التزاماته أیضا، ویتمسك هنا بالدفع بعدم التنفیذ

ز التجاري من العقود المستمرةعقد الإمتیا:سادسا 

العقد المستمر هو الذي یكون الزمن عنصرا جوهریا فیه ویرد لذاته، وبه یتحدد المعقود علیه، 

وذلك لأن الغایة یراد الوصول الیها عن طریق العقد لا یمكن أن یتحقق الا بالزمن وعلیه فان 

نصر عرضیا یحدد أجل تنفیذه الزمن في عقد الامتیاز التجاري یعد عنصرا جوهریا فیه لا ع

فلا بد من وجود فترة زمنیة .فحسب، لان هذا العقد یرد على منفعة الشيء لا على ملكیته

، وبعبارة اخرى فان الزمن في 3لتحقق هذه المنفعة لذلك یسمى ایضا بعقد المدة او العقد الزمني

ي فلا یمكن تصور انعقاد عقد وبالتال.4هذا العقد هو المقیاس لتحدید التزامات وحقوق اطرافه

ویتریتب على ذلك ان فسخ عقد ب المدة التي یجري تنفیذه خلالهاالا بحسكمیاقیامهحق 

الامتیاز  التجاري لا یكون له اثر رجعي لان الزمن فیه عنصر جوهري فإن ما مضى منه لا 

.23ص  1998، الأردن ، 2الطبعة الأردني،مصادر الالتزام في القانون سلطان،أنور - 1

،1أكلي الحقوقیة ،جعبد الرزاق السنھوري ن الوسیط في شرح القانون المدني الجدید ، مصادر الالتزام ، منشورات- 2

.185،ص2000الطبعة الثالثة، الاردن،

.82، ص 1952مرقص، نظریة العقد، دار النشر للجامعیات المصریة، سلیمان- 3

.09، ص 1988حسن علي الذنون ، دور المدة في العقود المستمرة ، دار الحریة للطباعة ، بغداد ، - 4
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غیر محدد  أومدة وهنا العقد یكون محدد ال1یمكن رده فیقتصر أثر الفسخ على المستقبل فقط

.المدة

.خصائص عقد الامتیاز التجاري كمشروع تجاري:الفرع الثاني

یبرم عقد الامتیاز التجاري بین تاجرین هما المانح والممنوح له، وفي الغالب یكون المانح 

شركة تجاریة عملاقة مالكة لعلامة تجاریة مشهورة تكون محل ثقة جمهور المستهلكین         

ترغب بزیادة وتحسین منتجاتها وتوسیع دائرة نشاطاتها من خلال ،والممنوح له شركة جدیدة

وتتمیز هذه العلاقة التعاقدیة .معة التجاریة الجیدة التي تتمتع بها العلامة محل عقد الامتیازالس

بین المانح والممنوح له بخاصتین مهمتین فضلا عن كونهما من الركائز الأساسیة التي یقوم 

لیضمن علیها عقد الامتیاز التجاري وهما الرقابة والإشراف التي یباشرها المانح على الممنوح له

بتنفیذ التزاماته بما لا یسيء لسمعته التجاریة، وكذلك الاستقلال المالي والقانوني الأخیرقیام 

:بین المانح والممنوح له وسنتناول هاتین الخاصیتین كالأتي

ي یمارسها المانح على الممنوح لهالرقابة و الإشراف الت: أولا

أعمالها المانح على رة و الرقابة التي یمارسجوهر عقد الامتیاز التجاري هو عنصر السیطإنّ 

الرقابة هو تحقیق وتوفیر شكل موحد وثابت لشبكة عقد و هذه السیطرة   وهدفالممنوح له،

التي دمات المقدمة للجمهور وكفاءتها و الامتیاز التجاري، وكذلك ضمان جودة المنتجات أو الخ

مرتبطة ارتباطا وثیقا بعلامته وسمعته یسعى المانح لتحقیقها لأن هذه الجودة والكفاءة 

ولذلك بات من الطبیعي في عقد الإمتیاز التجاري أن یقوم المانح بمراقبة أعمال 2.التجاریة

والأسالیب المتفق على اِستعمالها في عملیة التصنیع  رفة مدى اِلتزامه بالطرقالممنوح له لمع

علامته التجاریة ي یتم من خلالها استعمال التوزیع فیحق للطرف المانح أن یراقب الكیفیة التو 

الخدمات المقدمة للزبائن لیمنع أي عمل من شأنه النیل من قیمة علامته ومراقبة السلع و 

.25، ص 1988مصطفى عبد الستار الجارحي، فسخ العقد، دراسة مقارنة، دار النهضة العربیة، القاهرة، - 1

، 2000، دیسمبر 3یواجهها عقد الامتیاز التجاري ، مجلة الحقوق الكویتیة ،عاحمد الكندري ، أھم المشاكل التيمحمود- 2

.123ص
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التقلیل منها، ومن عدم نظامیة صفات جودة المنتجات والخدمات  التي یقدمها  أوالتجاریة 

.1الممنوح له لجمهور المستهلكین 

یضفي مركزا تنافسیا قویا للطرف الممنوح له من خلال منحه الحق في فعقد الإمتیاز التجاري

وبالتالي .استعمال هذه العلامة التجاریة ووضعها على المنتجات و الخدمات المقدمة من قبله

فإن الطرف الأخیر سیكون قادرًا على الإساءة لسمعة الطرف المانح من خلال وضع علامته 

تجاري على بضاعة ردیئة، لذا یجب إحاطة الطرف المانح التجاریة محل عقد الامتیاز ال

بالضمانات الكافیة التي تتضمن له عدم حصول ذلك من خلال الرقابة والإشراف التي یمارسها 

.2على أعمال الممنوح له

من وراء الرقابة و الإشراف هو حمایة المانح من خلال ضمان عدم الإساءة  يوالهدف الأساس

ذلك في  الأمریكيحیث أكد القضاء .و جمهور المستهلكین على حد سواءلسمعته التجاریة، 

coca)-colaقضیة  Bennott( الحق للطرف  إعطاءأن  إلىوذلك عندما أشارت المحكمة

المانح في التفتیش والإشراف على جمیع مراحل التعبئة لمراقبة الجودة، من شأنه عدم وقوع 

.3الجمهور في الغش والخداع

ه ما دام المانح یمارس التجاري لیس من شأنه خداع الجمهور أو تضلیلالامتیازوبذلك فإن عقد 

حصل على سلع بالرغم من كونها سیالإشراف على أعمال الممنوح له لان المستهلك الرقابة و 

أنها تتوافر فیها الصفات والخصائص التي تدل علیها العلامة  إلامصنوعة من قبل الممنوح له، 

جاریة محل عقد الامتیاز، فالمستهلك لا یعنیه مصدر المنتجات بقدر ما یعول على درجة الت

.4بتوافر قدر من الرقابة التي یمارسها المانح على الممنوح له إلاجودتها، وهذا لا یتحقق 

صوره خالیا من الرقابة والإشراففیتضح لنا في الأخیر أن عقد الامتیاز التجاري لا یمكن ت

لِما له من أهمیة بالغة في طمأنة المانح وجمهور المستهلكین بأن البضائع و الخدمات التي 

.223ب ، مرجع سابق ، ص مغبغنعیم - 1

.13، ص1987العربیة،القاهرة،للدول النامیة، دار النهضة أهمیتهعمار، عقد الترخیص الصناعي و ماجد- 2

.158، ص 2003دكتوراه ، كلیة الحقوق، جامعة النهرین، العراق، أطروحةبد ، عقد الامتیاز التجاري ، درع حماد ع- 3

.117محمود احمد الكندري ، مرجع سابق ، ص - 4
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یقدمها الممنوح له والتي تحمل العلامة التجاریة المانح تتمتع بدرجة الجودة ذاتها التي تحمل 

ر     البضائع أو الخدمات التي یقدمها المانح نفسه، وبذلك تتوفر الحمایة اللازمة للطرف الأخی

وجمهور المستهلكین على حد سواء، خاصة أن غالبیة المستهلكین لا یمتلكون القدرة على 

، فتظهر البضاعة أنها الممنوح لهعن تلك التي ینتجها المانحالتمییز بین البضائع التي ینتجها 

من منشأ واحد صدرت، فكل أثر سيء تتركه منتجات الطرف الممنوح له سینعكس  سلبا ویؤثر 

.ى السمعة التجاریة للمانح والعكس صحیحعل

القانوني بین المانح والممنوح لهالمالي والإداري و الاستقلال:ثانیا

یبقى الأخیرأن  إلاالتي یمارسها المانح على أعمال الممنوح له، والإشرافبالرغم من الرقابة 

وقانوني، فالممنوح له یمتلك ذمة مالیة منفصلة عن الذمة المالیة  إداريلال مالي، قمتمتعا باست

للطرف المانح  وكذلك یتمتع بهیكلة إداریة خاصة به وكل ما في الأمر أن الأخیر یمكن 

.1الممنوح له من اِستخدام علامته التجاریة لمدة معینة من الزمن

عن الذمة المالیة للمانح مما یجعله فمن الناحیة المالیة یمتلك الممنوح له ذمة مالیة مستقلة 

، ابتداءًا من تكالیف تأسیس هذا المشروع وتعیین كل تكالیف الاِستثمار في مشروعهیتحمل

، وإنتهاءًا بالأقساط التي یجب دفعها للمانح كمقابل لحق الامتیاز فیهالمؤهلین العاملین

ض الممنوح له في مشروعه فإن المخاطر التي قد تعتر الاستقلالوكنتیجة لهذا .التجاري

2.دون أن تتعدى أثرها للمانحالأخیریتحملها 

ن یرید من بموالاستعانةالممنوح له الحریة الواسعة في تنظیم نشاطه الاستقلالویمنح هذا 

تحدید ساعات العمل، ووحده یتحمل المصروفات اللازمة لإدارة نشاطه المستخدمین و العمال و 

التجاريالامتیازري لحسابه الخاص شرط أن لا یتعارض مع عقد نشاط تجاأي وله أن یزاول 

.الممنوح له یكتسب الصفة التجاریة ما دام یتمتع بالاستقلال في عمله أنویترتب على ذلك 

.154محمود احمد الكندري ، مرجع سابق ، ص - 1

.32درع حماد عبد ، مرجع سابق ، ص - 2
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ویتوجب على الممنوح له أن یعلن استقلاله عن المانح فیلتزم بإعلام الغیر كالمستهلكین

.1الممولین والضامنینو 

من هذا أن الممنوح له في عقد الاِمتیاز التجاري یتمتع باِستقلال مالي وإداري     ونستخلص 

على أعمال الممنوح لهالأخیروقانوني عن المانح، بالرغم من الرقابة والإشراف التي یمارسها 

.2أنها لا یمكن أن تنفیه إلاكانت تحد من استقلالیة الممنوح له إنفالرقابة والإشراف و 

الثالثالمطلب

.عقد الامتیاز التجاريأنواع

نّ إفعلى سبیل المثال ف،یكون فعلیا قابلا للخضوع لعقد الامتیاز أنأي مشروع عمل یمكن إنّ 

international)جمعیة حق الامتیاز العالمي franchise association) في تصنیفها  الآنتضع

محلا لعقد الامتیاز التجاري تكون نأالتي یمكن الأعمالفئة مختلفة لتصنیف 50من أكثر

خدمات المطاعم هي  أووقد یعتقد البعض بان مطاعم الوجبات السریعة ، الأحیانفي غالب 

الحقیقة غیر ذلك حیث یغطي عقد الامتیاز قاعدة تشمل  أنوحدها محل حق الامتیاز، غیر 

موحد  إطاروبالتالي فعقد الامتیاز التجاري لا ینطوي على ،الخدمات تقریبا أو  الأعمالمعظم 

، كثیرة من العلاقات التجاریةأشكالمع لیتلاءمیتعدد ویتنوع بشكل واسع إنمامن النشاط، 

:التجاري كثیرة نذكر منهاوأنواع الامتیاز

عقد امتیاز التصنیع:ولالفرع الأ 

الممنوح المعرفة السریة  إلىیقدم المانح الصناعي، حیث الإنتاجعقد امتیاز التصنیعیشمل

السلع ویعطي موافقته لتصنیع هذه السلع وبیعها تحت علامته التجاریةبإنتاجالتي تسمح 

.135ص . 2005الفكر الجامعي ، الإسكندریة ، سنةمصطفى كمال طه ، العقود التجاریة ، دار- 1

.214ب ، مرجع سابق ، ص غبغنعیم م- 2
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هذا ما هو ،و انه یزوده بالمعلومات المتعلقة بالاتجار وتوزیع الخدمات وبیع السلع إلى بالإضافة

.1تأسیسهاشائع في المطاعم السریعة التي یتم 

تبرمها كالتيالغذاء و الشراب و العقود  ةالنوع من عقد الامتیاز في صناعویكثر العمل بهذا

)شركة كوكاكولا  COCA COLA)بحیث غیر ذلك إلى، وكذا یوبلي في فرنسا وتوتال الأمریكیة

معرفة تقنیة        أومواد خام  أو أساسیةبمكونات )الممنوح له(یقوم المانح بتزوید الصانع 

استعمال الأحیان، وفي بعض ل علامته التجاریة واسمه التجاريویسمح له بذات الوقت باستعما

2التكنولوجیا أوالسر التجاري 

عقد امتیاز التوزیع:الفرع الثاني

المصنعةمركز توزیع للسلع إقامةالعمل على  إلى أساسیةبصورة  العقودیهدف هذا النوع من 

بموجب هذا النوع بتصنیع من یقوم مقامه أوله ، ویقوم المانح المصنعة أومن قبل المانح 

المستهلكین وذلك تحت العلامة  إلىالبیع بأنفسهمیتولونالذین،الممنوح لهم إلىالسلعة وبیعها 

التجاریة الخاصة بالمانح، ویوفر هذا الشكل من عقد الامتیاز للمانح نظاما توزیعیا لتسویق 

عقد الامتیاز  أنالفرق هنا هو  أن إلا، البائعینقة بین المزودین و كل شبیه بالعلاسلعته بش

یولي  أهمیة اكبر لعلامة المانح التجاریة حیث یمكن للمانح منع الممنوح له من بیع سلع 

.3محطات تعبئة الوقود وبائعي السیارات امتیازعن هذا النوع عقد الأمثلةمنافسة ومن 

بواسطة مراكز تجاریة سریة المعرفة الفنیة لتوزیع السلع والتمویلوكما في هذه الحالة یتم تقدیم 

تحت محدد،علیه یتم تقدیم المنتجات من المانح للممنوح ضمن نطاق جغرافي و وبالجملة، 

 وأدوات، لزیوت على محطات الوقود المختلفةالعلامة التجاریة للمانح مثل توزیع المازوت و ا

.4التجمیل 

68،ص2016للنشر و التوزیع، الجزائر، الفكر، دار )نظامه، أسباب انقضائه (بوحالة الطیب ، عقد الامتیاز التجاري  - 1

- 26،ص2013،مكتبة القانون و الاقتصاد،-یقیةفقهیة تطبدراسة م السعودي،عقد الامتیاز التجاري صالح عبد الكریم ابراهی2

.
69بوحالة الطیب ، مرجع سابق، ص-3

.26صالح عبد الكریم إبراهیم السعودي ،مرجع سابق ، ص - 4
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للعلامة التجاریة للمانح   الحاملةوجات توفي هذا النوع یتولى الممنوح له بالبیع الحصري للمن

یكون للممنوح له الحق في التعامل مع منتجین  أنوذلك بمتجر یحمل نفس العلامة، دون 

.غالبا ما یكون هو الموزع الوحید لهذه المنتجات في منطقة نشاطهو بیع منتوجاتهم  أو آخرین

عقد امتیاز الخدمات:ع الثالثالفر 

مع ما سبقه في تقدیم سریة المعرفة والذي بموجبه یضع المانح بعض الخدمات هذا النوع یلتقي

مثال ذلك و على مسؤولیته الأولبتصرف الممنوح له الذي بدوره یقدمها للزبائن تحت شعار 

وحمایة الخدمات، مثل تصلیح السیارات،وكما هو واضح مما سبق ذكره صیانة العقد القائم على

الأوضاعو یحمل طرفاه على الملاءة مع الأنشطة إطارالامتیاز التجاري لا یقتصر على  أن

.1الخاصة بهما و التي تتوافق مع المبادئ القانونیة العامة في بلد معین

الأمریكیةكبیرة في قطاع الفنادق وخاصة النوع من الامتیاز التجاري بسرعةتطور هذا

، تطبق الأرضالشبكات الفندقیة الكبرى موحدة في معظم بقاع  فغدتمنها، وقد جاب العالم 

إنماو المعدات قلیلة نسبیا في هذا النوع،  فالآلات، موحدة صادرة من المانحأنظمةعلیها 

 إلى الأحیانفي معظم  أدتتلك التي الواجب تطبیقها لجلب الزبائن الأنظمةالتركیز یتم حول 

قد یتغیر لسهولة انتشار عقد الامتیاز بشكل الأرباحمعدل  أنالطائلة، لكن یبقى الأموالجني 

غیر مكلف، ویضع المانح بموجب هذه التقنیة بعض الخدمات بتصرف الممنوح له الذي بدوره 

(SHERATON)و شیراتون(HILTON)هیلتونمثلیقدمها للزبائن
وهنا یقوم الممنوح له ،2

باستغلال الاسم التجاري لهذا الخیر مستفیدا في الوقت ذاته من سمعته وشهرة علامته التجاریة 

فرض قیود مراقبة صارمة على الممنوح له،  إلىلدى الجمهور وهنا في هذا النوع عادة ما یلجا 

ما نجد محكمة العدل وك،وذلك حتى یحافظ على سمعته التجاریة ومكانته وخدماته المتمیزة

العقد الذي بموجبه یسمح المانح للمنوح له "بأنهتعرف امتیاز الخدمات الأوروبيللاتحاد 

باستخدام اسمه وعلامته التجاریة لیضعها على الخدمات التي یقدمها، ویلتزم المتلقى 

متیاز اولا یهدف وإشرافه بالنماذج والمواصفات التي یقدمها المانح و یخضع ذلك لرقابته 

27.،صالمرجع نفسه- 1

.71المرجع نفسه،ص- 2
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یرمي لربح ثقة المستهلكین وكسب وفاء الزبائن إنمابیع سلع وتسویقها و  إلىالخدمات 

.1"وبقائهم

عقد امتیاز الاستثمار:الفرع الرابع

الخاصة الإستراتیجیةالاتفاق على استثمار مؤسسة بذاتها بما في ذلك بموجب هذا النوع یتم

، فلا یتوقف الأمر على تقدیم سریة المعرفة وأسالیب التقنیة من قبل وإعلاناتهابطبیعة عملها 

مستثمر محلي واحد عقدا حصریا لمنطقة یأخذ أنیتجلى هذا النوع في وإنما، المانح للممنوح له

یلتزم فیه بفتح عدد متفق علیه من الفروع بنفسه و یقوم بتوفیر الطاقم )الأوسطالشرق (كاملة 

ویستثمر مبالغ مالیة ،العلیا لتستغل العلامة التجاریة الإدارة إلى بالإضافةالتشغیلي بالكامل

الشركات الاستثماریة ،و لعدد من الفروع حسب الاتفاق)مصاریف التشغیل و  علامةلشراء ال(كبیرة 

 الأدوات إحدىالمحلیة هي غالبا ما تعمل بهذه الطریقة ، فهي تعتبر حق الامتیاز التجاري 

.2المستمرلفتح مشاریع تجاریة قد ثبت نجاحها مع توفر الدعم الاستثماریة 

متیاز التجاري الاستثماري في حالة الاستثمارات لإعقد ا إلىنه یلجا الممنوح له أوكما نجد 

نادق الفخمة ففي هذا النوع من الكبیرة أو التي تتطلب كفاءات عالیة في التسییر مثل الف

لممنوح له نفقة العقد ستثمار أي تحمل الإا التزامالتجاري یتم الفصل بین متیاز لإا

عتبار الشخصي الذي یقوم لإلمشروع بنفسه نتیجة التزام بالتسییر أي قیامه بتسییر االإبمفرده،و 

ویعین ،یعفى الممنوح له من تسییر المشروع بنفسه سواء لعدم تفرغه كفاءته د إذعلیه العق

یعین الممنوح له شخص  أن إماستثمار صورتان لإویأخذ ا،للقیام بذلك بدلا عنه كفءشخص 

لحسابه، وفي هذه الحالة یتم نقل المعرفة سمه و إتسییر المحل بمهمةیسند له و  من اختیاره

، وأن یقوم الممنوح له باختیار المسیر من بین موظفي الأصليالفنیة للوكیل بدلا عن المانح 

1 - IMGARD SCHILLGLIS, les contrats de franchise de service en vente,recueil
cjce,Paris,1986,p353.

.87، ص 2003محمد دلیم القحطاني، الامتیاز التجاري ، مطبعة الإحساء الحدیثة ، الریاض ، سنة - 2
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الة لا یتم نقل المعرفة الفنیة للممنوح له لأن شركة المانح باقتراح من قبل المانح، وفي هذه الح

.1المسیر هو أحد موظفي المانح

الثانيالمبحث 

.عقد الامتیاز التجاريتحدید

قتصادي، والحاجات المتقابلة لإري نتیجة تطور متطلبات الواقع اجامتیاز التّ لإظهر عقد ا

اِستنزاف رؤوس أموالهم من جهةون لأصحاب المشاریع الناجحة للدخول في أسواق جدیدة د

وبین المستثمرین الذین هم في بحث دائم عن مجالات لتوظیف أموالهم و الذین تنقصهم 

عامة في مشروعات المستقلة ظاهرة ضروریة و المعرفة الفنیة من جهة أخرى، فالتعاون بین ال

.تاج أو من حیث التوزیعالتبادلات الاقتصادیة للزیادة من القدرات التنافسیة، سواء من حیث الإن

عقد الامتیاز التجاري سوف نحاول تبیان العناصر المحددة لهذا صل إلى تحدید و ومن أجل التّ 

ثم مقارنته ).المطلب الأول(عقد الامتیاز التجاري للطبیعة القانونیة لقد، من خلال التعرض الع

).المطلب الثاني (مع العقود المشابهة له 

المطلب الأول

.لعقد الامتیاز التجاري ةالقانونیطبیعةال 

الطبیعة القانونیة لأي عقد من العقود تعني تكییفه وإعطاءه الوصف القانوني الذي إنّ 

یتلاءم والآثار الأساسیة التي یرتبها هذا العقد، والتي اتجهت إرادة الأطراف لتحقیقها، فهذا 

جه الأطراف إلى تحقیقها بصرف النظر عن الوصف یتحدد من خلال الغایات العملیة التي اِت

فالتكییف القانوني عمل قانوني صرف ولا سلطة فیه لإرادة .أیة تسمیة یطلقانها على ذلك

المتعاقدین، فهؤلاء لهم الحق في تحدید الآثار التي یرغبان في تحقیقها في العقد، فإن تحددت  

1-H. Ben Soussan,le droit de franchisage,édition apogée,Paris,1997, p 27.
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ال صورة الآثار كما حددها یكون وصف هذا العقد عملا قانونیا محض، لأنه یعني إدخ

.المتعاقدون في إطار قانوني معین

متیاز التجاري وباعتباره من العقود التجاریة الحدیثة التي لم تلق تنظیما لإوفیما یتعلق بعقد ا

تشریعیا واِهتماما فقهیا كافیا لإبراز معالمها القانونیة، فاِن كل منحنى في محاولة لتكییف عقد 

جده یرتكز على الطریقة النافیة ولقد اقترح جانب من الفقه تكییف عقد التجاري نمتیازالإ

هو ما استبعده القضاء الفرنسي تماما، مما دفع و ) الفرع الأول(جاري بأنه حق منفعة متیاز التّ لإا

تكییفه تبعا للعنصر المستقر علیهالفقه إلى استخلاص العناصر الأساسیة المكونة للعقد لإبراز 

التكیِیفات إلى إضافة صیغة عقد بیع من نوع خاص، أو عقد وكالة أو عقد إیجار وترمي هذه 

).الفرع الثاني(على عقد الامتیاز التجاري 

.عقد الامتیاز التجاري عقد منفعة:الفرع الأول

ذهب جانب من الفقه إلى تكییف عقد حق الامتیاز التجاري بأنه حق منفعة یرتبه المالك 

مستندا في ذلك على أن )الممنوح له (مته التجاریة لمصلحة شخص آخر على علا) المانح(

في كل من حق الامتیاز التجاري وحق المنفعة هناك شخص یتمتع  بحق استعمال شيء غیر  

.)1(مملوك له، على أن تبقى ملكیة هذا الشيء لشخص آخر أي الطرف المانح 

المتفرعة عن حق الملكیة، فهو یجرد المالك حق المنفعة هو من الحقوق العینیة الأصلیة یعتبر 

من سلطتي الاِستعمال و الاِستغلال لتكون لشخص هو المنتفع، أما سلطة التصرف فتبقى 

حق عیني یخول :"بة، وهو یعرف حق المنفعة بأنه للمالك الذي یسمى في هذه الحالة بمالك الرق

ء ذاته لرده إلى صاحبه عند نتفاع بشيء مملوك لغیره شرط المحافظة على الشيلإصاحبه ا

.2نهایة مدة الحق و الذي ینتهي حتما بوفاة المنتفع 

1 -Jean-Jacques Burst, brevet et licence : leurs rapports juridiques dans le contrat de licence,
librairies techniques, Paris, 1970, p20.

.289،ص 1982غني حسون طه ، محمد طه البشیر ، الحقوق العینیة ، دار الكتب للطباعة و النشر ، بغداد ، -2
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حق المنفعة حق مؤقت ینتهي حتما بوفاة المنتفع أو انتهاء الأجل المحدد له، فلا وعلیه فإنّ 

ینتقل هذا الحق إلى الورثة بعد وفاة المنتفع وإنما یرجع إلى المالك الأصلي لتعود ملكیة للعین 

.1ة كامل

جاري وحق متیاز التّ لإعض أوجه التقارب فیما بین عقد اهناك بومن خلال ذلك نلاحظ أنّ 

فكلاهما یردان على الانتفاع بشيء دون المساس بملكیته، لذلك فإنهما لا یردان على .المنفعة

أشیاء غیر قابلة للاستهلاك، لأن كلا من المنتفع و الممنوح له ملتزمان برد الشيء محل 

تفاع أو حق الامتیاز إلى مالكه عند انتهاء العقد أو زوال المنفعة، كذلك یشتركان بعنصر الان

المدة، فعقد الامتیاز التجاري ینتهي باِنتهاء مدته أو وفاة الممنوح له ما لم یتم الاتفاق على 

.2خلاف ذلك وكذا الحال في حق المنفعة الذي ینتهي حتما بوفاة المنتفع أو الآجال المحدد له

فقد تعرض إلى اِنتقادات شدیدة وبالرغم من كل ذلك إلا أن هذا التكییف لا یمكن الأخذ به

وذلك لوجود فوارق هامة فیما بینهما أي كل من عقد الامتیاز التجاري وحق المنفعة، وإبتداءًا 

جاري یستطیع أن یمنح عدة حقوق اِمتیازمتیاز التّ لإالقول أن الطرف المانح في عقد ایمكن 

أما الشيء محل حق المنفعة فلا یمكن أن یرد علیه سوى حق،ة التجاریة ذاتهاعلى العلام

متیاز التجاري لا یكون له حق عیني عن ذلك فإنّ الممنوح له في عقد الإواحدة، فضلا منفعة

شخصي یخوله حق له حق یكونوإنما على العلامة التجاریة محل عقد الامتیاز التجاري 

خلاف لحق المنتفع في حق المنفعة، حیث یكون له .3لمدة معینة وفي نطاق محدداستعمالها 

.4به في مواجهة الكافةالاحتجاجحق عیني یقع مباشرة على حق الشيء المنتفع به ویمكن 

فضلا عن ذلك فإن حق المنفعة ینتهي حتما بموت المنتفع ولكن لیس الحال كذلك في عقد 

الطرفان على سریان العقد في مواجهة الورثة عند وفاة الممنوح له الامتیاز التجاري إذ قد یتفق

هذا من جانب، فمن جانب آخر فان المنتفع في حق المنفعة یستطیع أن یتنازل عن حقه في 

.125، ص 1982لقانون المدني ، دار النهضة العربیة ، القاهرة، عبد الرزاق السنهوري ، الوسیط في شح ا-1
.300مرجع سابق ، ص ، غني حسون طه-2

.190ص،1929سنة العربیة القاهرة،دار النهضة التجاري،عباس حسني، الملكیة الصناعیة و المحل محمد- 3

.125عبد الرزاق السنهوري، مرجع سابق ، ص - 4
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الانتفاع لشخص آخر، فهو صاحب حق عیني وبالتالي یستطیع أن یتصرف به كافة أنواع 

ا لعقد الامتیاز التجاري، إذ لا یجوز للممنوح له أن التصرفات دون الحاجة لموافقة المالك، خلاف

یتنازل عن حقه في استعمال العلامة إلا بموافقة الطرف المانح، فهو عقد من العقود القائمة 

.1على الاعتبار الشخصي وهو من الخصائص الممیزة لهذا العقد 

ال تكییفه بأنه حق نستخلص مما تقدم أن عقد الامتیاز التجاري لا یمكن بأي حال من الأحو 

عن الحق الناشئ )حق شخصي(منفعة، و ذلك لاختلاف طبیعة الحق الناشئ عن هذا العقد 

.، فضلا عن الفرو قات الأخرى التي اشرنا إلیها فیما سبق)حق عیني(عن حق المنفعة 

.عقد بیع أو إیجارلا یعتبر عقد الامتیاز التجاري :الفرع الثاني

تجاري لیس عقد بیع لعقد الامتیاز ا: أولا

یعتبر عقد البیع من أهم العقود المسماة وأوسعها اِنتشارا على :عقد الامتیاز التجاري عقد بیع

البیع من أهم :"الإطلاق ولم یسبقه في القدم إلا عقد المقایضة، ویعبر عنه الفقهاء بقولهم

وفة لتبادل الأموال بعد انحسار العقود وأخطرها في حیاة الأفراد والأمم باعتبارها الوسیلة المأل

و مع مرور الزمن سرعان ما ظهر عیب المقایضة وذلك بعد تطور الصناعة "دور المقایضة 

والتجارة وتفاوت حاجات الناس مما أدى إلى ظهور عقد البیع وذلك باِتخاذ البیع محل 

ل هو المتنفس على هذا الأساس أصبح الیوم عماد التجارة الداخلیة والخارجیة ب.المقایضة

الطبیعي لقضاء حاجات  الناس على المستویین الفردي و الجماعي وقد عرفه المشرع الجزائري 

عقد یلتزم بمقتضاه البائع بان ینقل للمشتري ملكیة "من القانون المدني بأنه 351في المادة 

اتفاق بین :"وكما عرفه المشرع الفرنسي بأنه ".شيء أو حق مالیا في مقابل دفع ثمن نقدي

".شخصین بموجبه یلتزم احدهما بتسلم شيء والآخر بدفع الثمن

ویلتزم البائع في عقد البیع بأن ینقل للمشتري ملكیة شيء أو حق مالیا آخر، فالبیع عقد ینشىء 

.التزام بنقل ملكیة الشيء أو حق مالیا آخر والالتزام بنقل الملكیة یعد أثرا مباشرا لعقد الملكیة

.بذاته لا ینقل الملكیة مباشرة وإنما یتم نقل الملكیة بناءًا على التزام البائع بنقلهافالعقد 

.125، ص 2005، التوزیع،الأردندار وائل للنشر و مقارنة،دراسة الفكریة،شرح قواعد الملكیة خاطر،نوري حمد - 1
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ومن بین رأي الفقهاء الذي كَیف عقد الامتیاز التجاري بعقد بیع ، نذكر رأي الفقیه كولم سل  

)coulamsel(1 الذي رأى فیه بیعًا مع التحملات، وكذلك الفقیه هیرمار)Hermard(2  الذي

ه بالبیع الاحتكاري، وهناك من قال بالبیع مع التسلیم المتتالي، كما نجد القضاء في فترة شبه

معینة قد رأى في عقد الامتیاز التجاري عقد بیع من نوع متطور إلا انه تراجع عن موقفه الذي 

ذلك أن عقد الامتیاز التجاري هو من العقود طویلة الأمد .دام ما یناهز ربع قرن من الزمن

تعصى فیها أن یحدد الشيء المبیع أو ثمنه، لأنها غیر معروفة وقت إبرام العقد، والحقیقة أن یس

.عقد الامتیاز التجاري هو عقد إطار یضع الشروط الأساسیة التي تحكم عقوده التطبیقیة

مما سبق یتضح لنا أن هناك اختلاف في الالتزامات الأساسیة  المترتبة على طرفي عقد 

التجاري وطرفي عقد البیع، فبینما یلتزم المانح في عقد الامتیاز التجاري بتمكین الامتیاز 

الطرف الآخر من استعمال المعرفة الفنیة فقط ، نجد البائع في عقد البیع یلتزم أساسا بنقل 

ملكیة المبیع للمشتري، وفي المقابل یلتزم الممنوح له بأداء المقابل المتمثل في مبلغ إجمالي أو 

صیبا في الفائدة یضاف إلى ذلك التزامات أساسیة تمتد طوال تنفیذ العقد وحتى بعد في ن

انقضاءه ، كما هو الشأن في الالتزامات بالسریة، بینما المشتري یلتزم في عقد البیع بدفع الثمن 

.وتسلم المبیع فقط

وجود نوعین من جاري عقد مركب، وتظهر اِزدواجیته الجلیة فيمتیاز التّ لإعقد ا وبالتالي فإنّ 

العقود، عقد الإطار و العقود النقدیة فهذا یعني أن عقد الامتیاز التجاري لیس عقد بیع من نوع 

.خاص ولا یمكن أن یكون كذلك

عقد إیجار لیسعقد الامتیاز التجاري:ثانیا 

I-عقد الإیجار هو عقد یلتزم بمقتضاه المؤجر أن یمكّن المستأجر من :لیس عقد إیجار

نتفاع بشيء معین المدة و محددة لقاء اجر معلوم إما نقود أو عمل آخر وهذا ما نصت علیه الا

.من القانون المدني الجزائري427المادة 

1 - Coulamsel(P) « Les obligations spéciales de l’acheteur » dans la vente commerciale
des marchandises, Dalloz, Paris, 1951, P 319.
2 - Hermard Jean, Une enquête sur les contrats, l’exclusivité, le refus de vente et les
pris dans les pays de marché commun, revue international de droit comparé, Paris,
1964, volume 16 n° 4, pp.701-713.
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الشيء المؤجر، ومن خلال المادة یجار هي التمكین من الانتفاع، والأجرة، والمدة و فعناصر الإ

ن یقوم هذا الأخیر بتمكین المستأجر ق م ج یتضح أن التزام المستأجر هو عمل ایجابي أ427

وبالتالي فعبئ لمستأجر من الانتفاع بهامن الانتفاع أي بتهیئة العین المؤجرة حتى یتمكن ا

.صیانتها وترمیمها تكون علیه

جاري والتزامات المؤجر     متیاز التّ لإالواضح بین إلتزامات طرفي عقد اومن هنا نرى السبب 

لتزامات هو التمكن من الانتفاع بشيء معین الإ ومضمون هذه،رالإیجاوالمستأجر في عقد

مقابل دفع الأجرة ،فضلا عن ذلك أن كلا العقدین من العقود الزمنیة التي تقاس المنفعة فیها 

بعنصر الزمن لذلك فلا یكون للفسخ في كلا العقدین اثر رجعي، لأنه ما مضى من الزمن لا 

ییف، هو بقاء المؤجر في عقد الإیجار والمانح في عقد وهو ما یؤید هذا التك1یمكن إرجاعه

الامتیاز التجاري مالكا للشيء المؤجر أو الممنوح، ذلك لان كلا العقدین یمكننا الغیر من 

الانتفاع بشيء معین لمدة محددة مقابل اجر متفق علیه، فهما المانح الذي یستطیع أن یتصرف 

وكذلك یبقى المالك صاحب الحق الوحید .ع التصرفاتبالشيء المؤجر أو الممنوح له لكافة أنوا

اتخاذ الإجراءات اللازمة لهذا التعرض ما لم یتفق الطرفان في منع التعرض الصادر من الغیر و 

.على خلاف ذلك 

جاري كعقد إیجار من الحال حیث سریانه في حق المالك متیاز التّ لإفضلا عن ذلك فان عقد ا

فان الحق .،  وكما هو الحال في عقد الامتیاز التجاري2لتاریخالجدید بشرط أن یكون ثابت ا

، وبالرغم من هذا الشبه الكبیر بین كلا 3الذي ینشأه عقد الإیجار هو حق شخصي و لا عیني

هناك فوارق هامة بین العقدین لأنّ .العقدین إلا أن هذا التكییف لا یمكن الأخذ به على أطلاقة

ن مقصورا على المستأجر دون سواه ویلتزم المؤجر بأن یمكنه من بالشيء المؤجر یكو فالانتفاع

هذا الانتفاع، أما في عقد الامتیاز التجاري فإن هذا الاقتصار لا یكون إلا باتفاق خاص بین 

.الطرفین لان الأصل في عقد الامتیاز التجاري أن یكون بسیطا

.354ص  ،1988، الإسكندریةسینوت حلیم دوسا ، دور السلطة في براءة الاختراع ، منشاة المعارف ، -1

.202الخولي ، مرجع سابق ، ص  أكرم - 2

.10، ص 1929الثقافة،بیروت،دار  الإیجار،شرح قانون الموجبات و العقود في یكن،زهدي  - 3
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وبالتالي لا یمنع المانح من إبرام عقود حق امتیاز أخرى مع أشخاص آخرین، فضلا عن ذلك 

فالأصل في عقد الامتیاز التجاري هكذا، أما في عقد الإیجار أن یكون المستأجر له الحق في 

الإیجار من الباطن أو التنازل عن حقه في الإیجار للغیر ودون الحاجة لموافقة المؤجر، إلا أن 

الشرط المانع الذي بموجبه یمنع المستأجر من القیام بذلك، وهذا خلاف حق الامتیاز وجد

التجاري الذي یعد الأصل فیه هو عدم قدرة الممنوح له على منع حق الامتیاز التجاري من 

.1الباطن أو التنازل عن حقه للغیر إلا بموافقة المانح 

ا بدفع المقابل المتفق ر نتفاع المؤجر ما دام مستمورة الاإلزام علیه في ضر المستأجرلاوعلیه فإنّ 

خلافا في عقد الامتیاز التجاري الذي یلتزم الممنوح له باستعمال العلامة محل عقد .علیه

.2الامتیاز طیلة مدة عقد الامتیاز التجاري ووفقا للشروط المتفق علیها كي لا یسقط العلامة

بین العقدین من فوارق اقتصادیة، إذ یقتصر عمل المستأجر على الانتفاع وزیادة عما یقوم به

أو  مشروعا جدید، لغرض تصنیع البضائعبشيء قائم ، بینما یتعین على الممنوح له أن ینشىء 

.3تقدیم الخدمات التي سیضع علیها العلامة التجاریة محل عقد الامتیاز التجاري 

التجاري وبالرغم من كل ما تقدم من فوارق بینه وبین عقد یتضح لنا من أن هذا عقد الامتیاز

الإیجار إلا أنه یبقى اقرب في جوهره إلى هذا العقد لأنه یشترك معه في كثیر من جوانبه 

.القانونیة ویكاد یكون اقرب العقود المسماة إلیه 

II-أو المتعاقد فالوكیل و الوكیل التجاري یتصرفان لحساب موكلهما:لیس عقد وكالة تجاریة

وینتج عن ذلك أن الوكیل یتلقى .معهما، أما الممنوح له یتصرف باسمه و لا حسابه الخاص

.مقابل نشاطه عمولة تحدد تبعا لحجم الصفقات التي یبرمها

،1983الكویت،منشورات جامعة النامیة،للدول التكنولوجیاالنظام القانوني لحمایة الاختراعات و نقل خلیل،احمد جلال- 1

.404ص  

.131،ص 2002محمد فخري، التنظیم القانوني للشركات المتعددة الجنسیات و العولمة، بیت الحكمة، بغداد، عوني - 2

.202الخولي ، مرجع سابق ، ص  أكرم - 3
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في حین لا یتلقى الممنوح له عمولة بل یستفید من الربح الذي یحققه من خلال استغلال محل 

شروعه التجاري الخاص به، وبالتالي فعقد الامتیاز التجاري لیس عقد الامتیاز التجاري في م

.1عقد وكالة تجاریة 

المطلب الثاني

.تمییز عقد الامتیاز التجاري عن غیره من العقود

هذا العقد هو  نّ العقود الأخرى المشابهة له ذلك لأجاري مع غیره من متیاز التّ لإیقترب عقد ا

من طائفة العقود الناقلة للتكنولوجیا، والتي ینتمي إلیها الكثیر من من العقود المستحدثة ، ویعد

ن العقود من نفس الطائفة  العقود وذلك قد یحصل تشابه بین عقد الامتیاز التجاري وغیره م

أن طبیعة هذا العقد هي طبیعة مركبة ، حیث یستلزم ذلك دراسة كل جوانبه، ویتمیز خاصة و 

ض التصرفات القانونیة التي تشابهه، لذلك سنقسم هذا المطلب عقد الامتیاز التجاري عن بع

.إلى فروع لتمییزه عن عقود مختلفة

.عقد التوزیع الانتقائيجاري و متیاز التّ لإمییز بین عقد االتّ :الفرع الأول

م بموجبه مموناتفاق یلتز ":ویعرف على أنه2في السبعینات هذا النوع من التسویقظهر   

انطلاقا من قدرته على  هیرغب في الحفاظ على سمعة منتجاته، على تموین موزع انتقاء

"3.توزیع المنتجات

هو عملیة انتقاء واختیار الموزعین من 4ومن خلال هذا التعریف نستنتج أن التوزیع الانتقائي

قبل المنتج، والمنشأة بغیة توزیع منتجاتها في مناطق قد اختیرت من قبل، فالتوزیع الانتقائي 

بوعبید عباسي، مفهوم المصلحة المشتركة في الوكالة التجاریة و اثرها على العلاقات بین الوكیل و الموكل، المجلة- 1

.102،ص1989،سنة31للاقتصاد و القانون المقارن، العدد المغربیة 

2- François COLLART du Tilleul et Philipe De Le Becque, Contrat civils et commerciaux,
Dolloz, 3eme édition,Paris, 1980, p842.
3 - Martin Willem Herselink, Commercial agency,2006,p63-64
4 - André LAMBERTet Dominique Servais tour de la franchise en 60 question, Edi pro,
Belgique, 2006, pp 58-59.
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تتیح للمنتج التعامل مع عدد قلیل من الموزعین وبالتالي بناء علاقة طیبة معهم بالإضافة إلى 

تبر التوزیع الانتقائي الأسلوب المناسب تحقیق تغطیة سوقیة جیدة ورقابة أكثر علیهم، ویع

.لتوزیع سلع التسوق و السلع الخاصة

عقد الذي یلتزم فیه الممون بالتموین في إطار إقلیمي "وكما یعرف عقد التوزیع الانتقائي بأنه 

ضوعیة ذات طابع نوعي دون التمییزمحدد لموزع أو عدة یختارهم على أساس معاییر مو 

ومن أهم الفوارق الموجودة بین عقد 1خص للموزع بیع منتوجات منافسةوالتي بموجبها یر 

:الامتیاز التجاري و عقد التوزیع الانتقائي نذكر

یقتصر دور المُورد في التوزیع الانتقائي على بیع مختلف منتجاته للموزع، بینما یلتزم المانح -

.اعدة تقنیة للممنوح لهفي عقد الامتیاز التجاري على نقل المعرفة الفنیة وتقدیم مس

یلتزم الممنوح له في عقد الامتیاز التجاري بدفع رسوم الدخول لشبكة عقد الامتیاز التجاري    -

.، حیث لا یلتزم الموزع بدفع مقابل مالي للمورد انحوكذلك  الإتاوة الدوریة للم

یة أو شعار المانح جاري بممارسة نشاطه تحت علامة تجار متیاز التّ لإیلتزم الممنوح له في ا-

.نتقائي بذلكلإموزع لا یلتزم في عقد التوزیع االتابع له، بینما ال

الموزع في عقد التوزیع الانتقائي، حیث یعتمد التوزیع الانتقائي 2.یستفید من حصریة التورید-

أساسا على انتقاء الموزعین، نظرا لحرص الممون على أن لا تباع منتجاته من طرف أي موزع 

قدراتهم سمعتهمحددة وموضوعیة مثل نوعیة خدماته،كان، لذا یقوم بانتقائهم وفقا لمعاییر م

العلامة وقوة المَنتُوج فبذلك یلتزم المورد بتموین الموزعین الذین وذلك لأجل الحفاظ علىالمالیة 

تتوفر فیهم هذه الصفات وذلك خلاف عقد الامتیاز التجاري الذي لا تعد الحصریة من العناصر 

.المكونة

220،ص2007البویرة،،مركز الجامعي 02النظام القانوني لعقود التوزیع مجلة معارف،عددبي نادیةنقلا عن یعقو - 1

.45، ص سابقیعقوبي نادیة، مرجع - 2
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والراقیة    لع فقط، خاصة المنتوجات الفخمة نتقائي على بیع السّ لإكما یتعلق عقد التوزیع ا-

 تبینما عقد الامتیاز التجاري یرد على جمیع النشاطات بما فیها سلع وخدماوالأصلیة، 

.التصنیعو 

.رخیص باستعمال العلامة التجاریةعقد التّ جاري و متیاز التّ لإمییز بین عقد االتّ :الفرع الثاني

یرخص فیه العلامة التجاریة و عقد الترخیص باستعمال العلامة التجاریة هو عقد یبرمه مالك-

ا لشخص طبیعي أو معنوي أو أكثر باستعمال علامته على كل أو بعض المنتجات التي تمیزه

لقاء اجر محددة و داخل نطاق جغرافي معین و ذلك خلال مدة العلامة المرخصة باستعمالها، و 

اتفاق ما بین صاحب الحق في العلامة التجاریة "وعرفه بعض آخر بأنه 1متفق علیه

، یسمح بموجبه الطرف الأول للطرف الثاني باستخدام )لمرخص لها(وشخص آخر )المرخص(

2)الممنوح له(مقابل بدل یلتزم به الطرف في تلك العلامة في منطقة محددة ولمدة معینة و 

ر تعقیدا، وذلك جاري عن عقد الترخیص باستعمال العلامة، كونه أكثمتیاز التّ لإیختلف عقد ا-

متیاز لإاریة یمنح عقد االترخیص باستعمال العلامة التج، فإلى جانب منح من خلال مشتملاته

جاري فضلا متیاز التّ الإخرى من حقوق الملكیة الفكریة فرخیص باستعمال حقوق أجاري التّ التّ 

سویق خلاف لما هو على عقد التّ وزیع و عطي طریقة البیع وخطط التّ صنیع یعن طریق التّ 

جاري هو طریقة متیاز التّ الإف  3یتضمن هذه المعارفجاریة الذي رخیص باستعمال العلامة التّ التّ 

إلى جانب المساعدة معرفة الفنیةلل نقلااستغلال مشروع تجاري بطریقة متكاملة وتمثل في ظله 

التي هي من أهم العناصر التي یلتزم بها المانح في هذا العقد التجاري الممنوح له  و  التقنیة

.ي عقد الترخیص باستعمال العلامة التجاریةوبالتالي هذان العنصران لا یتوفران ف

كة توزیع موحدة من خلال نقاط بیعف إلى خلق شبیهدجاري متیاز التّ لإالمانح في عقد اإنّ -

وإنما الغایة من السماح .في حین عقد الترخیص باستعمال العلامة التجاریة لا یهدف لذلك بتاتا

.148،القاهرة،ص 2003الملكیة الصناعیة ، دار النهضة العربیة ، الطبعة الرابعة ، سمیحة القلیوبي، - 1

حمزة حداد ، بعض الجوانب القانونیة في عقد الترخیص، بحث مقدم للمؤتمر الأول حول عقد الترخیص في لبنان و بعض- 2

01،ص1998ابریل 29-28الدول العربیة المنعقد في كلیة الحقوق اللبنانیة للفترة 

.34-33ي نادیة ، مرجع سابق ، ص بیعقو - 3
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منتوجاته هو نوعیتها الرفیعة التي تعتبر ضمانا للمرخص له من وضع علامته التجاریة على 

لجودة المستهلكین، إنَ كل منتوج یحمل علامة المرخص هذا یدل على احترامه للمعاییر جد 

التجاریة بنقل معرفة فنیة أو تقدیم  ةمعقدة من طرفه، إذ لا یقوم المرخص باستعمال العلام

سة المرخص له وإذا توفرت فیه جمیع مساعدة تقنیة للمرخص له، إنما یكتفي بتقییم ودرا

1المعاییر المطلوبة یرخص له علامته للمنتوج مباشرة 

ومن خلال كل ما تقدم یتضح لنا أن عقد الترخیص باستعمال العلامة التجاریة لا یمكن جعله 

ولو حتى عقد امتیاز تجاري لان الأخیر یتضمن فعلا عن الترخیص باستعمال العلامة التجاریة 

باستعمال حقوق أخرى غرَارًا عن حقوق استخدام المعرفة الفنیة التي تشكل العمود تراخیص

.الفقري لعقد الامتیاز التجاري

.التمییز بین عقد الامتیاز التجاري و عقد الوكالة التجاریة:الفرع الثالث

اتفاقیة :"3انون التجاري الجزائري على أنها قمن ال34في المادة 2عرفت الوكالة التجاریة-

ات التجاریة باسم وبوجه عام جمیع العملیالشراءعداد أو إبرام البیوع أو یلتزم بواسطتها عادة بإ

قتضاء بعملیات تجاریة لحسابه الخاص ولكن دون أن یكون لإولحساب تاجر، والقیام عن ا

".مرتبطا بعقد إجارة الخدمات 

"وكما تعرف أیضا بأنها قتضاه شخص آخر مقام نفسه في بمموكلالعقد الذي یعتبر ال:

".تصرف جائز معلوم على أن یكون هذا التصرف من الأعمال التجاریة

فالوكیل التجاري هو الشخص الطبیعي أو الاعتباري الذي له الحق بموجب اتفاقیة في بیع أو 

4.توزیع أو ترویج السلع و الخدمات

1 - Aippi, comité exécutif de Copenhague « licence de marque et franchising », annuaire
1994, 2, du 12 au 18 juin 1994, p380.
2 - le contrat de commission.

،1975دیسمبر19صادر في  101عدد  ر.جاري ، ج، یتضمن القانون الت1975سبتمبر26مؤرخ في 59-75أمر رقم - 3

المعدل و المتمم
، الأردن، التوزیعرشید حمید النعیمي، الاتجاهات المختلفة في تنظیم الوكالة التجاریة، مكتبة دار الثقافة للنشر و 4

.21،ص2003
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التجاري نظرا للتقارب بین طبیعة كل والوكالة التجاریة قد تتداخل في العمل مع عقد الامتیاز

:من العقدین وذلك یرتب نتائج وخصائص بین كل منها

عتبار الشخصي، وما یترتب على ذلك من نتائج كإنتهاء لإكلا العقدین یقوم على فكرة ا-1

.العقد في حالة وفاة أو إفلاس أو فقدان الأهلیة لأحد المتعاقدین

كة للمتعاقدین، یترتب على ذلك من نتائج خاصة في مجال یبرمان كلاهما للمصلحة المشتر -2

.إنهاء العقد وأثاره

متیاز لإي یتمتع به الممنوح له في عقد استقلال القانوني الذلإإضافة إلى ذلك نجد ا-3

.جاریةجاري نفسه في الوكیل في عقد الوكالة التّ التّ 

ز بین العقدین من خلال نمیِّ نا نستطیع أن شتراك في بعض الخصائص، فإنّ لإوبالرغم من ا

:عناصر الاختلاف فیما یلي

الوكیل علیه إبراز صفته أثناء التعاقد بائن باسم موكله ولحسابه، كما أنّ یتعاقد الوكیل مع الزّ -

جاري إذ نجد الممنوح له یتعاقد باسمه ولمصلحته الشخصیة متیاز التّ لإبخلاف عقد امع غیره،

.فهو مستقل

متیاز لإوكل، بینما الممنوح له في عقد االمبالغ المتحصل علیها لحساب المیودع الوكیل -

التجاري فهو یحتفظ بالمبالغ المحصلة ،أو ما یدفعه للمانح یكون الاتفاق علیه في العقد مقابل 

.تنفیذ التزامه

ؤولا عن كما یكون مسالوكیل بتنفیذ تعلیمات موكله، ویحاسبه عن عدم الامتثال لها و یلتزم-

.جاري تنفیذ النشاط من قبل الممنوح له وعلى مسؤولیتهمتیاز التّ لإأفعاله، بینما في عقد ا

دخل، عكس ما هو علیه في الوكالة التجاریة بحیث یحق ویبقى للمانح حق مراقبته دون حق التّ 

.1للموكل التدخل في أعمال وكیله ضمن النطاق المتفق علیه في العقد

111- 110ص  ، مرجع سابق ، صنعیم مغبغب- 1
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بائن تحت تصرف ستقطاب الزّ لإیة، وضع عناصر الملكیة الفكریة جار لا تتضمن الوكالة التّ 

جاري فلا یلتزم متیاز التّ لإتحت علامته وشعاره، خلافًا في االوكیل، لذا تجده یمارس نشاطه 

.الموكل في عقد الوكالة التجاریة بمد الوكیل بالمعرفة الفنیة و المساعدة التقنیة

.عقد الشركةالتجاري و التمییز عقد الامتیاز :الفرع الرابع

عقد بمقتضاه:"1هاق م ج بأنّ 416عرف القانون المدني الجزائري الشركة من خلال المادة 

أو اعتباریان أو أكثر على المساهمة في نشاط مشترك بتقدیم حصة طبیعیان یلتزم شخصان 

وغ هدف بهدف اقتسام الربح الذي قد نتج أو تحقیق اقتصاد أو بل.من عمل أو مال أو نقد

".اقتصادي ذي منفعة مشتركة كما یتحملون الخسائر التي قد تنجز عن ذلك

ركة عبارة عن عقد یلتزم بمقتضاه شخصان أو أكثر بان یساهم كل الشّ والذي یفهم منها أنّ 

منهما في مشروع مالي، بتقدیم حصة من مال أو عمل على أن یقتسموا ما قد ینشأ عن هذا 

  .ةالمشروع من ربح أو خسار 

ومن خلال هذا التعریف نستطیع استخلاص عناصر الاختلاف بین عقد الشركة وعقد الامتیاز 

:التجاري و المتمثلة فیما یلي

تتمتع الشركة بالشخصیة المعنویة، وبالتالي تتمتع بخصائص الشخص المعنوي بطبیعة الحال 

.التجاري لا تتمتع بهاكالاسم، الأهلیة، الذمة المالیة الموطن، في حین نجد شركة الامتیاز

لذي غیر متوفر ینتفي بین المانح یعد الشركاء المتضامنون تجاه دائني الشركة، وهو الأمر ا

مما یمنع دائني احد طرفي العقد مطالبة الطرف الأخر .الممنوح له في عقد الامتیاز التجاريو 

.بالدیون

كذلك لاسمه عمل لحسابه الخاص و را مستقلا، ویكل من أطراف عقد الامتیاز التجاري تاجإنّ 

.العمل یتم باسم الشركة ولحسابهاتقوم الشركة على رأسمال مشترك و الشخصي، بینما

سبتمبر،معدل و متمم30،الصادرة في 78قانون مدني،ج ر عتضمن ی 1975 رسبتمب26المؤرخ في .58-75امر رقم - 1
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جاري تتمثل متیاز التّ لإتحققها الشركة، بینما في عقد افي الأرباح التي ءیتعلق عائد الشركا

التي تحدد مسبقا الممنوح له و یدفعها التيالإتاوة نح في رسم الانضمام إلى الشبكة و عائدات الما

.في العقد وهي مستقلة عن أرباح الممنوح له

ركاء الأرباح و الخسائر، خلافا للمانح في عقد الامتیاز التجاري فهو ركة یتقاسم الشّ في الشّ -

.1یتحمل أي عبئ من تأثر أو خسارة الممنوح له

عقد الامتیاز التجاري إلا انه كة و تلافات الكثیرة بین عقد الشر وتجدر الإشارة إلى رغم الاخ

وذلك بخصوص حالة مساهمة المانح في مشروع الممنوح .2یمكن أن یحصل تداخل فیما بینهما

مساهمة المانح في  ةشتراكي الذي قد تصل فیه نسبلإجاري امتیاز التّ لإي إطار عقد اله ف

.من رأسمال الممنوح له%50مشروع الممنوح إلى 

بعد دراسة مجموعة من التعریفات فهوم عقد الامتیاز التجاري ، و لمبعد أن تعرضنا 

لهذا العقد، تبین أن مفهومه یختلف من دولة إلى أخرى، كما یظهر أن للامتیاز التجاري 

خدمات، تصنیع، استثمار(وأشكال مختلفة التي یمكن أن یتخذها وفقا لمحل العقد صور

یتصف عقد .جوة من تحقیقها سواء من جانب المانح أو الممنوح لهر أو الغایة الم)بیع سلع 

فكل تجربة اقتصادیة ناجحة قائمة على معرفة تطویرالامتیاز التجاري بالمرونة والقابلیة لل

.فنیة ومساعدة تقنیة قابلة للنقل والتكرار یمكن أن تكون محل عقد الامتیاز التجاري

.39، ص المشاركيانظر الامتیاز التجاري - 1

2 Philipe Bessis,op.cit,p43.
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مه       حجوفقا لطبیعته و أخر إلىجاري تختلف من عقد متیاز التّ صیاغة عقود الإإنّ 

یشملها عقد  أنالتي یتعین الأساسیةقاط هناك بعض النّ ونطاق الحقوق المسموح بها، و 

الكلمات المستحقة فیه، تحدید التزامات تحدید معاني المصطلحات و ري منها جامتیاز التّ الإ

الجغرافي، في حال رغبة نطاقهحدید مدة عقد الامتیاز التجاري و كل طرق بوضوح تام، ت

القیام بخدمات غیر تلك البضائع  أومانح الامتیاز استخدام العلامة التجاریة لتوزیع بضائع 

فلا بد من النص على ذلك في العقد  الأخربها للطرف الخدمات التي منح الامتیاز بموج أو

في حالة رغبة الممنوح له تقدیم خدمة و . نوح له على علم بذلك، حتى یكون الممفي العقد

لكن في نطاق محددة في عقد الامتیاز التجاري و ال الأماكنالتشغیل في مكان غیر  أو

على الممنوح النص  أنكما و ، أیضاالمنطقة الحصریة لابد من النص على ذلك في العقد 

ص على تدریب العمال النّ و . الممنوح له حال انتهاء العقددخوله محلله في تجدید العقد و 

نه من حق المانح وضع الشروط اللازمة التي وكما أ، المانحإشرافلمدة معقولة تحت 

الدفاترالاحتفاظ على و  له،الممنوحیضمن معها استمرار النوعیة و الجودة كما یقوم به 

كذلك المتعلقة بالمبیعات ودفاتر الحسابات بطریقة سلیمة ووفقا للمعاییر المعترف بها و 

كما یجب تحدید الظروف ة التي یدفعها الممنوح له للمانح،النسب أوتحدید طریقة حساب 

یة للممنوح له الحالات التي ینتهي بحدوثها العقد، ووجوب تقدیم المانح المعلومات الكافو 

 أوالعلامة  وأبالشكل الذي یكفل تقدیم الخدمة بالشكل المطبق للمنتج بیعة العقد و حسب ط

.المنافسةشرط عدم 

على  آثارهنه یرتب ي كل هذه النقاط السابقة الذكر فإعندما یتناول عقد الامتیاز التجار و 

على  كما یرتبمانح و الممنوح له مزایا عدیدة و حیث یمنح ال،الأخرىمبرمیه كباقي العقود 

سنسلط الضوء في هذا الفصل على الالتزامات فإنناعلیه و  الآخركل عاتقها التزامات اتجاه 

وذلك من خلال الآثار التي یرتبها عند الانقضاء،ما عن انعقاده وكیفیة انقضاءه و المترتبة

.الطرفینلبحث الالتزامات المترتبة عن انعقاده لكلا الأولحیث مبحثین، إلىتقسیمه 

  .عن ذلك آثارهاني لبحث كیفیة انقضاؤه و والث
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الأولالمبحث 

.عقد الامتیاز التجاريأطراف  التزامات

بما العقد و  أطرافیرتب التزامات على ذمة كل  إذجاري عقد تبادلي، متیاز التّ عقد الإ إن

بعین بالأخذهذا العقد  آثارتحقیق شبكة تجاریة، لابد من دراسة  إلىهذا العقد یهدف  أن

لیس فقط بالتوقف على العلاقة الثنائیة التي جاري، و متیاز التّ وجود شبكة عقد الإالاعتبار

متیاز التجاري یرتب على المانح ن عقد الاكل ملتقي بالمانح على حد سواء، لأتربط 

ا لذ. المشتركةعقود المصلحة، كون هذا العقد یعتبر من الشبكة كلها إزاءالممنوح له و 

ثم ندرس التزامات ).الأولالمطلب (تجاه الممنوح له راسة التزامات المانح سنقوم بد

)المطلب الثاني(له تجاه المانح الممنوح 

الأولالمطلب 

التزامات المانح تجاه الممنوح له

مجموع هذه ة من الالتزامات في ذمة المانح و جاري مجموعمتیاز التّ یرتب عقد الإ

العقد بنقل المعرفة الفنیة إبرامن المانح ملزم من لحظة القول بأ إلىالالتزامات یؤدي 

بالتالي ذلك انه التزام ذات طابع عیني و یترتب علىعناصر المرتبطة بها كمحل للعقد و الو 

التزامه هو التزام یكونماإنّ بذل العنایة لتحقیق هذا الالتزام، و لا یكون المانح ملتزما بمجرد 

بما تقتضي به إنماقف عن الالتزام العام بتحقیقها و لالتزام لا یتو هذا ابتحقیق نتیجة، و 

علیه سنتناول التزامات المانح من المستمدة من طبیعة هذا العقد، و التطبیقات الخاصة

سبعة فروع، إلىخلال تقسیم هذا المطلب 

نقل  أوقدیم الثاني لالتزامه بتفي الفترة السابقة للتعاقد، و بالإعلاملالتزام المانح الأول

الخامس الرابع بنقل العلامة الفارقة، و لتزامه بنقل المساعدة التقنیةلإ الثالثالمعرفة الفنیة و 

السادس لالتزامه بالضمان تجاه الممنوح له، و التموین الحصريبالبیع الحصري و لالتزامه

.لمدة محددةلالتزامه بتدریب العمالالأخیرفي و 

.في الفترة السابقة للتعاقدبالإعلامالالتزام :الأولالفرع 
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دورا هاما في تنویر ، یلعب1في الفترة السابقة للتعاقد الإدلاء أو بالإعلاملتزام الإ إن   

من معلومات جوهریة تؤثر في تكوین إبرامهتبصیره بكل ما یتصل بالعقد المزمعو   العاقد

الذي كان له دخل كبیر في الأمر، كنولوجيقدم التّ ناعي و التّ طور الصّ خاصة بعد التّ ، رأیه

 أوحد الراغبین في التعاقد التعاقد كالتزام قانوني یقع على أقبل  الإعلام إلىتزاید الحاجة 

2.تنویراأكثروسیلة لجعل الرضا أفضلالجوهریة في العقد ، فهو بالأموربصیر كلیهما للتّ 

ام سابق على التعاقد یتعلق بالتزام احد التز "بأنه الإدلاء أو بالإعلامیعرف الالتزام و 

رضا سلیم لإیجاد، البیانات اللازمة عند تكوین العقدخرالآن یقدم للمتعاقد أالمتعاقدین ب

اعتبارات معینة قد فصیلات العقد، و ذلك بسبب ظروف و كامل منشور على علم بكافة ت

عتبار آخر یجعل محله أو أي اطبیعة أوصفة احد طرفیه  أوطبیعة هذا العقد  إلىترجع 

مشروعة للطرف حدهما أن یلتزم ببیانات معینة أو یتم علیه منح ثقةمن المستحیل على أ

.3بالبیانات بالإدلاءالذي یلتزم بناءا على جمیع هذه الاعتبارات الآخر

لى توسیع كما عرف بأنه نوع من الوقایة من عیوب الرضا و یمكن بالتالي أن یقود إ

.هو یفترض كذلك تقییدات ضمنیة كمبدأ التوافقیةالرضا التقلیدیة و عیوب 

في التعامل أساسهالتزام یجد بأنهعریفات السابقة لهذا الالتزام فیتضح لنا من خلال التّ 

موقفا یتخذ أنیفرض على كل طرف من طرفي التعاقد الأخیرهذا  أن إذبحسن النیة 

لى كافة البیانات و المعلومات المتعلقة بالعقد المزمع فیطلعه ع،الآخررف ایجابیا اتجاه الطّ 

أسفرالذي المعلومات التي یحوزها الطرفان و ، لا سیما في ظل عدم التعادل البین في إبرامه

والتوزیع، محمد علي جواد، العقود الدولیة، مفاوضتها، تكوین العقد، إبرامها، تنفیذها، مكتبة دار الثقافة للنشر-1

.133،ص2010عمان،
، ص 2000جاك غسان ، ترجمة منصور القاضي تكوین العقد، المؤسسة الجامعیة للدراسات والنشر والتوزیع، بیروت، -2

221.
، 1984محمد الصادق المهدي، الالتزام قبل التعاقدي بالإدلاء بالبیانات المتعلقة بالعقد ن دار النهضة العربیة، القاهرة، نزیه-3

  .15ص
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غالبا بین شخص محترف إبرامهاعقیب الفني المتزاید في العقود الحدیثة التي یتم عنه التّ 

1.غیر محترفآخرو 

بإعلامیقوم  أویكون  أنحتى یكون المتعاقد الذي یرد التعاقد حسن نیة یجب و 

 ینفي ، فلاإبرامهبشفافیة تامة عن كافة المعلومات التي تنص العقد المراد الآخرالمتعاقد 

بكافة ما لدیه إلیهیدلي  أنلابد من یعلم حقیقته، بل و أمرلا یتركه مخدوعا في عنه شيء و 

انسجاما مع ما في التعاقد و أهمیةهذه المعلومات لها  أنتمان طالما من معلومات دون ك

مكاشفة للمعلومات التي یحوزها السابقة على التعاقد من مصارحة و تتطلبه المرحلة 

2.الطرفان

العقد وثیقة تضم إبرامالممنوح له في الفترة التي تسبق بإعطاءمن هنا یلتزم المانح و 

التي الأنظاركما یلتزم المانح بكشف للممنوح له عن و  .إبرامهمعلومات عن المشروع المراد 

على وجه الخصوص بما یتعلق منها و  التعاقد،عن استخدام المعرفة الحدیثة محل قد تنشأ

یطلعه عن كل ما  أنكما علیه و .الأموالو  الأرواحسلامة  أوالصحة العامة  أوبالبیئة 

و كذلك الدعاوي القضائیة و غیرها من العقبات التي الإخطارهذه  لإفادةیعلمه من وسائل 

تعوق استخدام الحقوق المتطلبة بالمعرفة الحدیثة لا سیما ما یتعلق ببراءة  أوقد تقف 

.الاختراع 

ومات عن القیمة الممنوح له وثیقة تضم معلبإعطاءكما نجد في فرنسا یلزم المانح و 

قیمة معلومات بعنوان المانح و أیضاكما تضم و  3،رالشعاسم والعلامة الفارقة و جاریة للإالتّ 

التزاماته و  ا مضمون العقد كذنشاطه التجاري و طوره الرئیسیة و مراحل ت، وخبرته و رأسماله

.221جاك غسان ، مرجع سابق ، صفحة 1-
.153،ص 1990هرة ، جمیل الشرقاوي، النظریة العامة للالتزام ، الكتاب الأول مصادر الالتزام ، دار النهضة العربیة ، القا2
"1989كانون الأول 31قانون (دوبان حیث تنص المادة الأولى من قانون -3 ملزم بتقدیم وثیقة معلومات ....كل شخص)

:یوما من توقیع العقد انظر20للطرف الآخر قبل 

Richard M.Asbile and Steven M.goldman, Fundamentals of international franchising, American
Bar association, USA, 2001, P196.
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بشكل جب قانون الكشف الكلي، تم النص و بمو الأمریكیةكذلك في الولایات المتحدة و . الخ

.الممنوح لهبإعلامصریح على الالتزام المانح 

ا تملیه ضرورات الحیاة الحدیثة بناءا قانونیا جدیدبالإعلاملتزام الإ أصبحم الیو و 

فة العقود بسطه على كابد من ضرورة توسیع نطاق تطبیقه و لا أصبحبالتالي ومتطلباتها   و 

نشأته و ذلك رغبة في الحد من حالات عدم المساواة أسبابمتى توافرت شروط وجوده، و 

عامل  أهمنه لاشك أ للإرادة، فالجانب المعرفي إبرامهالعقد المراد  أطراففي المعرفة بین 

تترتب علیها في  أنالقانونیة التي یمكن الآثارتقییم كافة و  الإرادةمن عوامل تكوین هذه 

.1حسن النیةمبدأالمعاملات الحدیثة وفقا لما تقتضیه من  إطار

.الالتزام بنقل المعرفة الفنیة:الفرع الثاني

تقدیم الخدمات  أوفة الفنیة، هي مجموعة المعلومات المتعلقة ببیع المنتجات المعر 

 أنقدمنا في بحثنا هذا وكما سبق و  الخ..2بائن عرض المنتجات للبیع و العلاقات بین الزّ و 

فیما ن للمعرفة الفنیة مجموعة من الخصائص تتمثل هذه المعرفة الفنیة شروط، كذلك فإل

:یلي

یستحیل الحصول  أوحیث یكون كل عنصر من عناصر المعرفة الفنیة مجهولا :سریة-1

3.العلاقات مع مانح الامتیاز و التي یجهلها الغیرایطارعلیه خارج 

4.كافیةون المعرفة موصوفة بصورة كاملة و بحیث تك:معرفة-2

نتائجه المنظرة مهمة بوضوح للممنوح له لتتیح له تحقیقحیث تكون مفیدة و :جوهریة-3

5.تقرر وضعه في السوقو 

.31، ص1990سهیر منتصر، الالتزام بالتبصیر ، دار النهضة العربیة، القاهرة ، -1
2- Jean-Marie le loup, la franchise-Droit et pratique, delmos, Paris 2eme édition, 1997, p26.
3- Philipe bessis, Le contrat de franchisage, notion actuelle et rapport du droit européen, L5DJ,
Paris, 1990, p32.
4- Jean-Marie le loup, op.cit, p34.
5 - Jean-Marie le loup, op.cit, p35.
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، لذلك یمكن القول بالنسبة المساعدة التقنیةمعرفة الفنیة و قد یثور الجدال فیما بین ال

 أووالوسائل الأسالیب إلى بالإضافة، بحیث تعتمد الفنیة تتجاوز المساعدة التقنیةللمعرفة

لهذه السریة من الحائزبها الشخص الخبرة الشخصیة التي یتمتع  إلىالطرق المعتمدة 

.من خلاله شخصیا إلاالمعرفة التي لا یمكن نقلها 

عقد الامتیاز التجاري لانعدام السبب، إبطال إلىكما قد یؤدي انعدام المعرفة الفنیة و 

فسخ العقد  أو إبطال إلى، یؤدي رفة الفنیة في مرحلة تنفیذ العقدامتناع المانح عن نقل المع

نقل المعرفة الفنیة للممنوح عناصر عقد الامتیاز التجاري هو التزام مانح ی أهمذلك لكون و 

.عقد الامتیاز التجاريجوهریمثل له و 

نقل عناصر هذه معرفة الفنیة تحت تصرف المتلقي و یقع على عاتق المانح وضع الو 

.تمكینه من استعمالها و استغلالهاو  إلیهالمعرفة الفنیة 

نشاطه الذي  لإطلاقیسلم للممنوح له كل العناصر اللازمة  أنفیجب على المانح 

التشغیلالمالیة، كتیبات تعلیمات المعلومات المحاسبة و المكتوبة،یشمل المعلومات التقنیة 

1.حقوق الملكیة الفكریة المتعلقة بهالنظام موضوع الامتیاز التجاري و كل مستند مرتبط بو 

الضروریة ریة و ة الفنیة الشاملة للمعلومات السفالمانح ملزم بنقل كافة عناصر المعرف

العناصر كل المعلومات و و  الإداریةالخبرات والتقنیات التجاریة و  إلى إضافة، القابلة للنقل

). الخ..تصامیم ، لوائح، نماذج ، رسوم(المتعلقة بنظام الامتیاز التجاري الأخرىالمادیة 

أو تحسینات فیه بواسطة مراسلات إحداثمانح یحتفظ بحقه بتعدیل النظام و ال أنغیر 

تكوینیة، فالتزام المانح بنقل المعارف الفنیة هو التزام مستمر طالما بقي عقد الامتیاز دورات 

نظامه متفوق على منافسیه یقوم دائما إبقاءالمانح یسهر على  أنربما و ، 2التجاري قائم

طوره هو التزام لیس ببذل كل ما ، مما یلزمه بنقلتجاربو  أبحاثإجراءبتطویره عن طریق 

حتى  أو تنفیذه فسخ  العقد على مسؤولیتهیترتب على عدمالتزام تحقیق نتیجة و إنماعنایة و 

، دراسة على ضوء الفقه و الاجتهاد و العقد النموذجي المعتمد في غرفة التجارة الدولیة عمر مسقاوي لبنى ، عقد الفرانشیز-1

.126، ص 2012، المؤسسة الحدیثة للكتاب ، لبنان،
2- F.L Simon, théorie et pratique de droit et de la franchise, Moly édition, Paris, 2009, p166.
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ن تكون محل عقد عرفة الفنیة محل العقد لا ترقى بأالم أنالعقد في حالة ما تبین إبطال

ن مجرد مجموعة من وتكو الابتكار،تستوفي الشروط السریة و لا  أي. الامتیاز التجاري

.بمفردهإلیهاشخص التوصل  لأيالمعلومات یمكن النصائح و 

استرداد ممنوح له الحق الكامل في الفسخ و عدم تنفیذه یعطي الالتخلف عن الالتزام و و 

الإجماليعن التنفیذ فجزاؤه التعویض التأخیرأما، للتعویضإضافةالمقابل المالي المدفوع 

بلغ  إذاقد یتفق في العقد على حق الممنوح له في طلب الفسخ  أوعن كل فترة زمنیة 

.1حدا معینالتأخیرالضرر الناجم عن 

الالتزام بتقدیم المساعدة التقنیة:الفرع الثالث

تدریب یقوم "بأنهایمكن تعریفها یقدمها المانح، و  أراءكون المساعدة التقنیة من نصائح و تت

فهي ". یة موضوع عقد الامتیاز التجاريالمانح لطاقم الممنوح له على استغلال المعرفة الفنبه

رف التقنیة المنقولة قید نقل لاختصاصات القدرة التقنیة تحت شكل تدریب على وضع المعا

.2العمليالتطبیق 

المانح في عقود المساعدة التقنیة من الالتزامات المهمة الملقاة على عاتق بعد تقدیم المعرفة و و 

تكون محلا لعقد مستقل یطلق علیه  أنكانت هذه المساعدة من الممكن  فإذا، الامتیاز التجاري

یشكل بالتالي عنصرا من التزاما یلقى على عاتق المانح و هنا تشكلفإنهاالتقنیة، عقد المساعدة

عناصر عقد الامتیاز التجاري، لان استفادة الممنوح له من عناصر الملكیة الفكریة لعقد الامتیاز 

بتقدیم المساعدة هذه لذا یكون تدخل المانح ضروریا لتمكین الممنوح إلاتتم  أنالتجاري لا یمكن 

3.الأمثلله من استعمال واستخدام هذه العناصر بالشكل 

یقدم  أننجاح مشروع الممنوح له فعلى المانح الفنیة غیر كاف لضمان حسن سیر و فنقل المعرفة

للممنوح له العاملین التابعینئه بتدریب المهنیین و ن طریق خبراالتدریب للممنوح عمساعدة تقنیة و 

1- Philippe Bessis, op.cit. , p32.
.108، ص1999، 2صالح بكر الطیار، العقود الدولیة نقل التكنولوجیا، مركز الدراسات العربي الأوروبي، باریس، الطبعة-2
.122درع حماد عباد، مرجع سابق، ص -3
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لا یكفي تسلیم  إذ ،لكیة الفكریة المسموح باستعمالهااستعمال عناصر المعلى كیفیة استخدام و 

غالبا ما یكون لأنهجانبه لیقدم المساعدة الحقیقیة  إلىفلابد من تواجد المانح خاصة،معلومات 

فلابد من توفیر المساعدة ،التجاريوضوع محل عقد الامتیاز الممنوح له عدیم الخبرة في مجال م

من الاندماج ویتمكنحتى ینجح الممنوح له في ممارسة نشاطه بالطریقة التي یمارسها المانح

1.جاريالتّ متیازلإشبكة عقد افي 

طویر المعرفة الفنیة قابلة للتّ  ذلك كونالتزام یستمر طیلة مدة العقد، و قنیة توفیر المساعدة التّ و 

الإرشادیث لها عن طریق تقدیم النصح و ، فهو وسیلة نقل كل تطویر وتحدوغیر جامدة

.التدریب المتواصلو 

شركته إنشاءالنصائح للممنوح له حول بإعطاءفالمانح ملزم :الإرشادتقدیم النصح و -أ

 إعادةفي تمارین إشراكهیما یتعلق بتنظیم شؤونه الخاصة و كذا علیه المساعدة فوفتحها،

.الإداریةالتجاریة و التقنیة و التأهیل

بالأسالیباللازمة لضمان حسن تنفیذ العقد منها طریقة التشغیل الإرشاداتكذلك تقییم و 

.طوال مدة العقدإتباعهنموذج التشغیل الذي على الممنوح له التي یستخدمها و 

مل الممنوح له بتدریب كما یع.العناصریلتزم المانح بتقدیم كل هذه :و التدریب الإعداد- ب

بهدف تكرار نجاح تكوینیة،دورات  إجراءو  الأوليلدیه عن طریق التدریب الخبراءالعاملین و 

2.من طرف الممنوح لهمشروع المانح 

الممنوح له یعد من مستلزمات عقد  إلىتقدیم المساعدة التقنیة  أنیتضح لنا مما سبق و 

إبرامهتحقیق الغایة التي ینشئها من لا یمكن له الانتفاع و الأخیرالامتیاز التجاري لان 

هذه المساعدة تكتسب الطابع الاستمراري  أنبتوافر هذه المساعدة، علما  إلالمثل هذا العقد 

3.طوال فترة تنفیذهو  إبرامهمن لحظة ابتداءالمتواصل 

.38، ص1990جلال وفاد محسن، الإطار القانوني لنقل التكنولوجیا، دار الجامعة الجدیدة للنشر، الإسكندریة، -1
2- Philippe Bessif, op.cit, p 77.

.100،ص2002نعیم مغبغب، الفرانشیز دراسة مقارنة ، منشورات أكلي الحقوقیة، بیروت ، ، -3
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لو لم یكن تحت تقدیم هذه المساعدة حتى و  إلىالمانح یسعى  أن إلىنشیر هنا  أننود و   

 إلىمن خلال تقدیم هذه المساعدة یسعى و لأنهاتفاقي یفرض علیه ذلك  أوالتزام قانوني  أي

الخدمات التي السلع و إنتاجالمحافظة على سمعته التجاریة من خلال تحسین مستوى 

الطرق لتسویق أفضلتوفیر  إلىلكیته الفكریة و كذلك السعي توضع هذه علیها عناصر م

.ن القول بخلاف ذلك سینعكس سلبا على سمعته التجاریةالخدمات لأ أوتوزیع هذه السلع و 

.لتزام بنقل العلامة الفارقةالإ :الفرع الرابع 

والشعار والشكل التجاري،یلتزم مانح الامتیاز التجاري بنقل العلامات الفارقة بالاسم 

تلعب العلامات الفارقة دورا  إذالمعتمدة التي تمیز الشركة عن غیرها ،  الألوانو . الخارجي

الماركة قبل بحثهم عن المنتج كبیرا في جذب الزبائن الذین یبحثون قبل كل شيء عن 

والشعار تبقى هذه العلامات خاضعة للحمایة القانونیة المقررة لها، كحمایة الاسم التجاري و 

1.الرسوم و النماذج الصناعیةو 

الخدمة موضوع عقد  أویعتبر الالتزام بنقل العلامات الفارقة التي تمیز السلعة و  

على  أكدالالتزامات التي تشكل عمود عقد الامتیاز التجاري كما  أهمالامتیاز التجاري من 

بإلزامذلك ، و 2المهن الصادر عن الفیدرالیة الفرنسیة للامتیاز التجاريأخلاقیاتذلك قانون 

لیتمكن الممنوح له من ئنللزباالمانح بضمان صلاحیة حقوقه على العلامات الجالبة

ة كان مالكها ملكی إذا إلافالمانح لا یمكنه منح حق استعمال العلامات الفارقة .الانتفاع بها

في  لأنهخاضعة للتجدید بصورة مستمرة و  .التجاريتكون مسجلة باسمه  أنبمعنى فعلیة،

لكنها فقدت مسجلة باسمه و أنها أوكانت هذه العلامات مسجلة باسم الغیر  إذاحالة ما 

نيیعید تسجیلها یكون تصرفه غیر قانو  أنالحمایة القانونیة بمرور المدة القانونیة دون 

.3الممنوح لهأمامالمسؤولیة بالتالي یتحمل و 

1- Alexander S Königsberg et année marie Gauthier, relation Franchiseur, franchisé : mature et
études des obligations de franchiseur, RJT. (Revenue juridique Thémis).Montréal, canada, vol 27,
1993, p 656.
2- Le code de demotologie de la fédération française de la franchise prévoit expressément voir :
http://www.franchise-FFF.com /base-documentaire/finish/19/03 /8.html.
3- J.M le loup, op.cit, p 40.



.قیام عقد الامتیاز التجاريالآثار المترتبة عن:الفصل الثاني

46

أصلالتي من خلالها یتمكن المستهلك من معرفة المرآةفالعلامات الفارقة تعتبر 

تكون  أننه من حق الممنوح له أ لاقتصادیة للشبكة، كماالقیمة او  إلیهالمنتج المقدم 

الذي  الأمردولیة، استعمالها قد عرفت شهرة وطنیة و العلامات الفارقة الممنوح له الحق في

سیساعده في استجلاب الزبائن بمجرد فتحه لوحدته التجاریة، مما یفرض على المانح 

إخبارعلى الممنوح له د من الغیر، و تقلی أوحمایتها من كل ما قد یحیط بها من تزییف 

الحق في رفع دعوى الأخیریكون لهذا و . ید الذي قد یصیب هذه العلاماتالمانح بذلك التقل

.1من قبل المانحإلیهفوض  إذا إلاالممنوح له فلا یملك هذه الحق أماعلى المعتدي، 

قد الامتیاز التجاري في ع إنمایس جزءا من المعرفة الفنیة، و ر لالشعاعلامة و فال 

بجذب الممنوح لهم إمایكون ذلك ن دورا مزدوجا في الترویج لها، و یلعباو ، یعبران عنها

بذلك تتبادل المعرفة الفنیة من بجذب المستهلكین للتعامل معها، و إماو    للشبكةبالانضمام

، فالمعرفة الفنیة تكسبها النجاح الذي یؤمن التأثیرالشعار من ناحیة و  ناحیة و العلامة 

یمثل همزة وصل بین  إذالعلامة تسویق المعرفة الفنیة ارا متزاید، بینما یؤمن الشعار و انتش

.2المشروع و المستهلك

.الالتزام بالبیع الحصري و التموین الحصري:الفرع الخامس

كون للممنوح له وحده حق التوزیع ضمن منطقة جغرافیة معینة في مدة محددة ی أنهو و 

.3الطرفان یتفق علیها

 أيتقدیم  أویتمثل في امتناع عن كل عملیة بیع :الأول، التزام المانح هذا مظهرینیأخذو 

فیتمثل في قیام المانح :المظهر الثانيأما، من الممنوح لهم لأي الإقلیميداخل النطاق خدمات

هذا المظهر في كونه یجعل من المانح حكما بین الممنوح أهمیةتبرز و  بضبط الحصریة للشبكة،

عن التزام الإشارةتجدر و . الأخرعلى حساب الإقلیمينطاقه أیهملهم، فیحول دون تجاوز 

1- Gérald Goldstein, la distribution et la franchise international en droit international privé
québécoise, Canada, 1998, P230.

.296النجار محمد محسن إبراهیم عقد الامتیاز التجاري، مرجع سابق، ص .د  -  2
3- .Amiel-carme L « La theorie institutionnelle de réseau » dans mélanges offerts a Yves Guyon,
aspects actuelle de droit des affaires, Dalloz, Paris, 2003, P270.
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التمون و  ینتج عن التزام البیع ، و لخدماتيالا یوجد في الامتیاز التصنیفي و التمون الحصري،

منافسة یعد بذلك المنافسة الشخصیة و ، وهو الالتزام بمنع كل منافسة، و آخرالحصري التزام 

.1الغیر

المنازل في  إلىیتم خرق الحصریة عندما لا یحترم المانح الحصریة فیقوم بتحقیق مبیعات و 

زبون  أي من ذلك یلتزم المانح بأن لا یتعامل معأكثرمنطقة المخصصة لموزعه الممنوح له، و ال

الداخلة في الأراضيحتى خارج  الإغراق، فلا یحق له القیام بعملیة الممنوح له لإغراق آخر

یجب ون محدد، في المكان و الزمان، و یك أن، یجب التعاقد ، وحتى یكون بند الحصریة صحیحا

حددة المدة غیر المعلى العقود ذات  إلالا یطبق الحد المعقول بشكل مبالغ فیه، و یتجاوز ألا

فهو  ن یسلم الممنوح له المنتجات التي طلبها منه، یلتزم المانح بألتزام بالتصرففیما یتعلق بالاو 

.2یتحمل كل مسؤولیة مرتبطة بهذه الصفة

یفرض على الممنوح لهم الشراء الحصري  نأعند اشتراط هذا البند في العقد یستطیع المانح 

قد یفرض على الممنوح لهم فسه فیكون هنا التزام بالتمون، و للمنتجات التي یصنعها بن

.3خارج نطاق الشبكة فیكون التزام بالتموین أطرافالشراء الحصري من 

:لتزام خصائص عدة هيلهذا الإو 

 ألابشرط آخرینیستطیع المانح الاحتفاظ بحق التعامل مع ممونین  إذ :التزام اختیاري-أ

بل على العكس إلزامیاا الالتزام في العقد لیس ود مثل هذوجأعمالا تنافسیة، و یمارسوا 

4.تكون المنتجات المعینة ضروریة أنیجب اختیاري، و 

في فرنسا قد حصر و  .معینةبشروط  إلامدة البند لا یصرح  إلىبالنسبة :مؤقتالتزام -ب

التزام التموین الحصري هذا بعشر سنوات .1943الأولتشرین 14القانون الصادر في 

1- Brigitte le Febvre, « Les clauses. D’exclusivité dans le domaine du franchisage », Edition Yves
Blais, cawansville, Québec, Canada, 991, P120.
2- A.M.Gauthier, Op.cit, P74-75.
3- B.lefebvre, op.cit, p121.
4- Philippe Bessis, op.cit, p79.
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 إذا إلا، فلا یكون هذا البند صحیحا شبكة وبشروط معینة إلاهذا البند لا یصرح  أنفیما 

یكون ضروریا لحفظ هویة الشبكة  أنكان محصورا بما هو ضروري فقط، كما یجب 

.تجانس صورة ماركتهاو  سمعتهاو 

في هذا الصدد المانح ة الممنوح له للمانح، و ى تبعیمن هنا فان وجود الحصریة یحدد مدو 

.ملزم بضمان عدم الاعتداء على الممنوح له من قبل بقیة الممنوح لهم

المانح ذاتهفشرط الحصر هو ضمان للممنوح له من المنافسة التي قد یتعرض لها من قبل 

حتى یكسب هذا الشرط حجیته المنتمیین لنفس الشبكة و .الآخرینالممنوح لهم حدمن أ أو

یتلاعبا وقتا ما  أناستطاع كل من الطرفین إلانیة لابد ان یكون مضمنا بالعقد و القانو 

.یشاء

الالتزام بالضمان:الفرع السادس

یقوم  أنللممنوح له و صر الملكیة الفكریة یقوم المانح بنقل الحق باستعمال عنا أنلا یكفي 

قد مكن الممنوح له من الانتفاع بعناصر الملكیة الفكریة بأنهبتقدیم المساعدة التقنیة للقول 

یلتزم بضمان انتفاع الممنوح له بصورة  أنیجب علیه فضلا عن ذلك إنماو  ،باستعمالهاالمسموح 

نح للتعرض الصادر منه یتم ذلك عن طریق ضمان الماونافعة خلال فترة تنفیذ العقد و هادئة

كذلك یضمن التعرض ، و تعرض مبنیا على سبب قانوني أوشخصیا سواء كان تعرضا مادیا 

الضمان على أحكاملا یقتصر التعرض مبنیا على سبب قانوني، و  كان هذا إذاالصادر من الغیر 

عقود  سائرواجب قانوني في لأنه، العقود التي تستوجبهاأنواععلى كافة  تنطبقعقد البیع بل 

.1المعاوضة

كیفیة ن المانح للممنوح له صحة السلع والبضائع والخدمات و یضم أنتبعا لذلك من الطبیعي و 

.استعمالها، كما فیه خیلا للمصلحة المشتركة بینهما

، ص 1995، دار الجیب و دار الفكر العربي، 2الكیلاني محمد، عقود التجارة الدولیة في مجال نقل التكنولوجیا ، الطبعة.د -  1

127.128.
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ام هو ذات الالتز "القانوني لهذا الضمان یقول الدكتور محمد الكیلاني انه الأساسأما

الاستمتاع تمكین الملتقي من حقوق علیه ، و لأحدلیس بتسلیم شيء غیر مملوك للغیر و 

:هذا الضمان قد یكونو . 1نافعة بحیازة هادئة مستقرة و 

الضمان القانوني  : أولا

لا یحتاج للنص علیه كشرط في اجب الوفاء به یكون بحكم القانون، و ن و سمي قانونیا لأ

ل من عقد الامتیاز التجاري هو تمكین الممنوح له من الانتفاع بمحالأساسيالعقد بالغرض 

ة و الحق باستغلال هذه العناصر عناصر ملكیة فكریهذا العقد من عناصر معرفة فنیة و 

، فیتوجب على المانح بموجب هذا الالتزام تمكین الممنوح له من والشهرة بصورة هادئة

هادئا لا محل العقد انتفاعا"ر الشهرةعناص"المعرفة الفنیة لانتفاع بحقوق الملكیة الفكریة و ا

 أنعمل من شانه بأي، فیمتنع على المانح القیام من غیره أوتعرض منه یعكر صفوة 

استعمال الممنوح له لتلك الحقوق التي یحققها عقد الامتیاز دونجزئیا  أویحمل كلیا 

.2التجاري

مثلا یكون كما لو استثمر المانح في منطقة نشاط الممنوح له،:یكون التعرض مادیاو 

و لكن . ضروریاولا یمكن اعتبار المانح هنا "الحصري"بالرغم من وجود الشرط الاحتكاري 

تعویض الممنوح له بموجب الالتزام بالضمان التعرض عمله هذا، و إیقافیتوجب علیه 

.3المادي

ذلك بادعاء حق على عناصر الملكیة الفكریة في مواجهة یكون التعرض قانونیا، و و 

بخلاف .فیبقى بذلك استغلال الممنوح له للعناصر محل عقد الامتیاز التجاريله،الممنوح 

لم یتمكن من ضمان الحیازة  إذذلك یتحمل المانح المسؤولیة الكاملة باعتباره مخلا بالتزامه، 

.حمایة الممنوح له من التعرضو  الهادئة

.233الكیلاني محمد، المرجع السابق، ص .د -  1
على الساعة التاسعة على 2006/09/15ترخیص الملكیة الفكریة و نقل التكنولوجیا ، نشر بتاریخ.الصغیر حسام الدین.د -  2

http://www.wipo.int:الموقع
.25، ص 1998حسین، بیع المحل التجاري في التشریع المقارن ، دار الثقافة للنشر و التوزیع ،الصالحي كامران. د -  3
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غیر ذلك  أولامة الع أوكذلك یتوجب على المانح في حالة اعتداء الغیر على البراءة 

یبادر  إذ. زورت العلامة أوكما لو قلدت العقد،من حقوق الملكیة الفكریة التي یتضمنها 

له في سبیل ذلك الحق في رفع دعوى و . القانونیة لرفع هذا الاعتداءالإجراءاتباتخاذ كافة 

ذا من جانب المانح مالك الحق ضد من یعتدي على ه إلاهذه الدعوى لا ترفع و  التقلید

.الحق

یضمن المانح مطابقة المعلومات الفنیة التي قدمها للمعلومات المطلوبةآخرمن جانب و 

1ت الموزعة من العیوب الخفیةملاحقه، بمعنى یضمن المانح المنتجاوالمحددة في العقد و 

"من مشروع قانون التجارة الفلسطیني على التزامات المورد 83/5على ذلك نصت المادة 

الوثائق المرفقة بها للشروط المبنیة بالعقد، كما یضمن دیثة و یضمن مطابقة المعرفة الح أن

.2"الخدمة التي اتفق علیها بالمواصفات المبنیة في العقد أداء أوالسلعة إنتاج

.شرط الضمان:ثانیا 

یجوز ف القانوني،عن الضمان أخرى أویتفقا على ضمان قد یختلف بصورة  أنیجوز للمتعاقدین 

ذلك طبقا للقواعد العامة في بالغیر، و  أوبالممنوح له الإضرارالضمان بشرط عدم أحكامتعدیل 

.3القانون المدني

یضمن :ینص أنبند الضمان مثلا  إلى الإشارةیفصل عن صیانة هذا العقد 

للمواصفات القیاسیة مطابقتهاالممنوح له و إلیهاالتي قد یحتاج الإنتاجالمانح جودة مواد 

الطرف  إلىالبضاعة إرجاعثبت للجهات المعنیة وجود مخالفة للمواصفات یتم إذاو . المعتمدة

منأصابهعلى نفقته فضلا عن حق الثاني في المطالبة بالتعویض المناسب عما و  الأول،

.ضرر

.115، ص 2001مكتبة صادر الحقوقیة، )موجبات الفرقاء(سبیل جلول ، عقد الفرنشیز ، .د -1
و الوثائق المرفقة بها للشروط یضمن المورد مطابقة التكنولوجیا :من قانون التجارة المصري على 1فقرة  85نصت المادة -2

كما یضمن إنتاج سلعة أو أداء الخدمة التي اتفق علیها بالمواصفات المبنیة في العقد ما لم یتفق كتابة على .المعینة في العقد

.خلاف ذلك
.124، ص 2005جابر عبد الرؤوف، الوجیز في عقود التنمیة التقنیة ، منشورات الحلبي الحقوقیة ، .د -  3



.قیام عقد الامتیاز التجاريالآثار المترتبة عن:الفصل الثاني

51

العاملینالالتزام بتدریب :الفرع السابع

هناك تدریب نظري ،للتدریب نوعان دریب العاملین لدى الممنوح له، و یلتزم المانح بت

.تدریب عمليو 

إماصورة دروس تلقي دروس على العاملین في مركز التدریب  إلىفالتدریب النظري یؤدي 

هذه المنشاة   إلىالعاملین في بعثات خارجیة إرسالالذي یقتضي الأمرة المانح، في منشا

من و  1الأمروجد بها هذا المركز فیقدم المانح معونته في هذا  إذفي منشاة الممنوح له أماو 

تقترن هذه الدروس عادة بالتدریب إنماالتدریب على الدروس النظریة ، و یقتصر أنالنادر 

بإرسالالتدریب العملي في منشاة المانح یبدأو .  الممنوح له أوفي منشاة المانح إماالعملي 

املین لتحضیة فترة تمرین بها ، ویبین العقد برامج التمرین والقطاعات التي عدد من الع

ن الذین یتولون الشرح للمتمرنین عدد المشرفیوالساعات التي تخصص له و ، یجري فیها

.2تقدیم التقاریر عنهمو  أسئلتهمعلى  الإجابة

العقد  إبرامیتمكن المانح بعد أینبنقل التحسینات  مالالتزاهو  آخرك التزام كما هناو 

تحسینات على المعرفة الفنیة محل العقد مما إدخالتسلیمه العناصر للممنوح له من و 

لتعلقها في الوقت نفسه تكون تلك التحسینات مهمة جدا ، و . بهاإنتاجیةكفاءة و  أكثریجعلها 

یقوم  أن، فیترتب على المانح الإنتاجلها نتائج ایجابیة على عملیة و  بمحل العقد الذي ابرمه

.طلب منه ذلك إذینقلها  أنالممنوح له عن تلك التحسینات و بإعلام

ود بمردودات ایجابیة تعلأنها، ذلك ات في الواقع قیمة اقتصادیة مهمةوتمثل التحسین

تغییر ظرف إنتاجها أوتقلیل كلفة ، تتمثل فيعلى كفاءة وفاعلیة المعرفة الفنیة المنقولة

تلك  ىغال إضافة، وبالذات الطرف الممنوح له. الأطرافملائمة لظروف أكثرلكي یكون 

یجعله ، مما المعرفة الفنیة في ید الممنوح لهتجدید نوعي في تلك  إلىالتحسینات قد یتصل 

.ابه ظروفهتشأخرىدول  إلىبالتالي لعب دور المصدر حائزا لمعرفة فنیة جدیدة و 

1- Elizabeth Crawford Spencer, the regulation of franchising, the new global economy, Edward
Elgar, publishing, USA, 2010, Pages 100.
2- Andrew J.Sherman, franchising et licensing, two powerful ways to show you business,
Amacom ,New York , USA, 3nd edition, 2004, p82.
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الممنوح له بالتحسینات المتوالیة بإعدادالتزام المانح .التجاريیفرض تنفیذ عقد الامتیاز و 

إبرامینشا هذا الالتزام في المرحلة التالیة على  إذ، الفني لنظامهالمضمونالتي یدخلها على 

یتحدد وجوه الذي یعتمد و .بالطابع الاحتماليطبیعة هذا الالتزام تتمیز تنفیذه ، و أثناءو  العقد

ینقل تلك  أنیهدف هذا الالتزام المانح التقنیة وقدرته على التطویر، و بظروف المانح

.1الممنوح له بناء على طلبه إلىالتحسینات 

فالمعیار الموضوعي زمني،الثاني و  موضوعي،الأول.معیارین إلىالتحسین یستند و 

إضافةكذلك و  النشاط،وحدة الامتیاز التجاري و سین بمحل عقد للتحسین یتمثل بارتباط التح

یكون التحسین لاحقا  أن أما المعیار الزمني فهوقبل،قیمة جدیدة لم تكن موجودة من 

.2متزامنا مع مدة العقدو  إبرامللحظة 

الاقتراع محل العقد اقل إنتاجتتمثل بجعل إضافةتتضمن تلك التحسینات  أنیجب و  

.واج المنتجات ا یرتب علیه زیادة رُ مم3جودة أكثرو     كلفة 

من  طلب ذلك إذا إلیهالممنوح له عن التحسینات و نقلها بإعلامالتزام المانح و 

تحسینات تزید بإدخالقیام المانح  أن إذالمبادئ العامة المتعلقة بالمنافسة غیر المشروعة ، 

یترتب علیه تفضیل أفضلحتى تحقیق منتج  أومن كفاءة وجودة الاختراع محل العقد 

الذي اخذ عنه الممنوح له الأصليالمستهلكین لذلك المنتج المحسن على حساب المنتج 

.4براءة الاختراع

.215، ص 2002مصطفى كمال طه، العقود التجاریة و عملیات البنوك ، منشورات الحلبي الحقوقیة ، بیروت، -1
ون محمد محسن إبراهیم النجار، التنظیم القانوني لعناصر الملكیة التجاریة و الصناعیة في ضوء أحكام اتفاقیة تربیس و قان-2

.254، ص2005، دار الجامعة الجدیدة للنشر ، الإسكندریة ، 2003لسنة 29الملكیة الفكریة المصري رقم 
، ص 2003علاء عزیز حمید الجبوري ، عقد الترخیص ، دراسة مقارنة، دار الثقافة للنشر و التوزیع ، عمان ، الأردن ، -3

114.
  .116ص علاء عزیز حمید الجبوري، المرجع السابق، -4
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المطلب الثاني

.التزامات الممنوح له

تم دراسة التزامات المانح في المطلب السابق، سیتم دراسة التزامات الممنوح له  أنبعد 

  .دة فروعفي هذا المطلب في ع

تترتب علیه بموجب هذا یلتزم الممنوح كطرف في عقد الامتیاز التجاري بعدة التزامات إذ

زامات تتمثل بالتزامه بدفع هذه الالتو . بالتزاماتها التعاقدیةالأخذعلیه الوفاء بها و العقد،  و 

الالتزام للمانح، و لتزام بالتموین الحصريالا، و لأوامرهالامتثال ، الالتزام بالخضوع و مقابل

بار الشخصي الذي یقوم ذلك نتیجة للاعتو  الترخیص من الباطن، وأبعدم التنازل عن العقد 

وعلیه سنتناول في هذا المطلب كل التزام من هذه الالتزامات في فرع مستقل علیه العقد،

:كالأتي

التزام الممنوح له بدفع المقابل:الأولالفرع 

لما كان عقد الامتیاز التجاري من عقود المعاوضات فالممنوح له یكون ملتزما بدفع 

في كل أساسیایشكل هذا المقابل عنصرا  إذ، انح نظیر انتفاعه بمحل هذا العقدالمقابل للم

كي یحصل . لهذا العقد إبرامهالمانح من إلیها، فهو الغایة التي یسعى عقود المعاوضة

.1الممنوح له إلىكمقابل لنقله الحق باستعمال عناصر ملكیة الفكریة على شيء من العوائد

وح له     الممن إلىفالمقابل هو ثمن التزام المانح بنقل الحق باستعمال عناصر ملكیته الفكریة 

یتفق عادة على كیفیة دفعه في وثیقة العقد كما قد یتم الاتفاق وتمكینه من هذا الاستعمال، و 

كون ن المقابل لا یفإ الأمركان  أیاو . قانونیة المعتمدة لدى الطرفینالملاحق العلى ذلك في 

نسلط الضوء على فإنناعلیه على صورة واحدة، فقد یكون مبلغا نقدیا وقد یكون عینیا، و 

.المقابل العینيمن خلال نوعیة المقابل النقدي، و التزام الممنوح له بدفع المقابل 

المقابل النقدي: أولا

المانح كمقابل لانتفاعه بمحل عقد الامتیاز  إلىو مبلغ من النقود یدفعه الممنوح له هو 

1- James Stephenson and Rich Mintzer, ultimate hombased business hand book, entrepreneur
press, Canada, 2nd edition, 2008, P43-44.
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.1التجاري

یفضلها ، و الممارسات العملیةأثبتتهاشیوعا كما الأكثرهو ما یمثل الصورة و 

حیث یمكن تحدید مقدار المقابل ومكان ،فیها من تقلیل لاحتمالات النزاعالمتعاقدین لما

عینها المانحعملة الدولة التي ی إلىتحویله أسسونوع العملة التي یؤدیها بها و الوفاء به

2.یراعي الطرفان في كل ذلك قواعد المراقبة على النقد في دولة الممنوح له أنیجب و 

طریقة دفع المقابل لا تتم على صورة واحدة فقد یكون هذا المقابل مبلغا  إن حین

وقد یكون مزیجا من ،)العوائدنسبة من ( غ دوري ، قد یكون في صورة مبلإجمالیا

:كالآتيسنتناول كل صورة من هذه الصور فإنناعلیه الصورتین، و 

إجماليالمقابل النقدي مبلغ  -أ

یتم تحدید المقابل المالي النقدي في  أنالغالب في عقود الامتیاز التجاري هو  إن

سببین إلىلك راجع بل المانح، و ذیتم تحدیده بصورة جغرافیة من قإجماليصورة مبلغ 

تباره المالك لمحل عقد عهو تمتع الطرف المانح بمركز احتكاري قوي باالأول

تقدیر هذا المبلغ بسبب التي یتم اعتمادها فيالأسسبالتالي هو عدم وضوح و الامتیاز،

ذا المبلغ من حیث الوفاء بهأحكامالعقد  أطرافیحدد و  .3الطبیعة المعنویة لمحل العقد

في حالة سكوت المتعاقدین ه، وطریقة دفعه، و نفقاتو  زمانه تحدید مقداره ومكان الوفاء به و 

أما مكان ب التطبیق هو الذي یتكفل بذلك ، و الوفاء فان القانون الواجأحكامعن بیان 

الالتزام كان  إذا أعمالهالمكان الذي یتواجد فیه محل  أوالوفاء فیتم في موطن الممنوح له 

 أوذا وجد اتفاق  إلانفقات الوفاء تكون على الممنوح له  أن، علما الأعمالمتعلق بهذه 

أو قد دفعة واحدة الإجماليالمبلغ  أداءقد یتفق على و . نص یقضي خلاف ذلك  أوعرف 

1 - Larne Nicolai and John D.Bazely and Jeffery sanp.James, Intermediate accounting, engage
learning, USA, edition, 2009, p933.
2- Richard M.Asbill and Steven M.Golden, op.cit, p238-279.

.15،ص 2003علاء عزیز حمید الجبوري، عقد الترخیص دراسة قانونیة، دار العلم و الثقافة للنشر و التوزیع ، عمان ، -3
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یخل یكون المبلغ قد قدر جزافا  لا الأخیرالأسلوباعتماد  إن حین.یسقط على شكل دفعات

لغ كبیرة ثم تتدرج بمبا أوالدفعات بمبالغ قلیلة ثم تتصاعد ، تبدأتقسیط قد في حالة و 

بالممنوح له الذي قد  یتعذر علیه  أرفق لأنهاالغالبة في العمل  الأولىالطریقة بالهبوط ، و 

.1تهمبالغ كبیرة في مستهل حیاة منشآ أداء

عدة  إلى أحیاناتصل  إذخطر المبالغ فقات غیر المباشرة في الواقع من أهذه النتعتبر 

على كل حال فان الدفع ، و 2مبالغ غیر مشروعةأمرهاهي في حقیقة ملایین من الدولارات و 

للمانح فانه سیتمكن فبالنسبة، الممنوح له أوله مزایا مهمة سواء للمانح إجمالیةبصورة 

الممنوح له في سبیل تمكینأنفقهامن خلال اعتماد هذه الصورة من استیراد المبالغ التي و 

حیث نقل الامتیاز باستعمال هذا المحلمن استعمال محل العقد الامتیاز فضلا عن مقابل 

في یستخدمه هذا المانح  أنبوفاء سریع یمكن الاسترداد على شكل دفعة واحدة و یتم ذلك

.3الصناعیة مشاریعه التجاریة و عملیة تطویر وتوسیع منشاته و 

نسبة للمانح یكون فبال،خذالمآهذه الطریقة لها بعض  أن إلاعلى الرغم من المزایا 

نجح استثمار عقد  إذاعادة اقل في حصیلته من المقابل الدوري لا سیما الإجماليالمبلغ 

مبلغ  إفراجیعني الإجماليبالنسبة للممنوح له فان المقابل أمابعائد كبیرا فأتىالامتیاز 

توزیع المشروع الذي یقوم و الامتیاز یوظفه في استثمار حق أنجسیم دفعة واحدة بفضل 

یقدم الخدمات التي تحمل عناصر محل عقد الامتیاز التجاري لا سیما  أوالبضائع بإنتاج

.4الغالب الأمرهو كان هذا المشروع مبتدئا و  إذا

1- Louis T. pesky, the franchise trade Marie hand book American Bar Association, USA, 1994,
P40.

.81، ص1984محسن شفیق، نقل التكنولوجیا من الناحیة القانونیة، مطبعة جامعة القاهرة و الكتاب الجامعي، القاهرة، -2
3- Andrew J. Sherman, franchising and licensing, two power full ways to grow your business in
any economy, New York USA, 4th edition, 2001, p272.

    .23ن ص 2005وف جابر الوجیز في عقود التنمیة التقنیة، منشورات ألحبلي الحقوقیة ، بیروت ، ؤ عبد الر 4
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)الإتاوة(المقابل الدوري : ب

قد لا یطمئن الممنوح له للنتائج المتوقعة من استغلال لعناصر الملكیة الفكریة 

لا یمانع المانح عادة تفضیل فكرة المبالغ الدوریة و  إلىالمسموح له باستعمالها، مما یدفعه 

یفضل ر محل عقد الامتیاز التجاري بل و كان واثقا من عملیة استثما إذا الأسلوبهذا  إتباع

عندما تكون احتمالات نجاح هذا الأحیانفي كثیر من هذه الطریقة و  إلىء هو اللجو أیضا

بحیث یكون العائد الذي یصل علیه المانح بهذه ضخمة،بعوائد تأتيستثمار كبیرة و الا

1إجمالیةالطریقة اكبر من العائد الذي یحصل علیه في حالة تحدید المبلغ النقدي بصورة 

د مستمر یتضمن التزامات أساسیة یبقى ري هو عقعقد الامتیاز التجا أنبما هذا و 

المحقق من الأعمالتكتسب نسبة لحجم الإتاوات، فان العقد طیلة قیامعلى عاتق أطرافه

تساهم العقد، و  أطرافالدوریة تعتبر ثمن التعاون المستمر بین الإتاوات، و قبل الممنوح له

مكنه من التحكم في موضوع في تفعیل هذه الخاصیة فكلما ساعد المانح الممنوح له

التي الإتاواتبالتالي تزداد ، و أعمالهازداد حجم قي و الملتإنتاجیةالامتیاز التجاري ازدادت 

.یقبضها المانح

.سنویا أوفصلیا، شهریا،إماتسدد للمانح الدوریة بطرق مختلفة و الإتاواتتحتسب و 

احتساب نسبة تنازلیة بهدف تشجیع الممنوح له من  إلىبعض المؤسسات المانحة وتلجأ

یلزم  أن، كما یمكن للمانح الأعمال، حیث نقل هذه النسبة كلما ازداد حجم هإنتاجیتزیادة 

الأعمالیقتضي تسدیدها بغض النظر عن حجم الإتاواتالممنوح له بدفع قیمة دنیا من 

المحقق اقل الأعمالكان حجم  لوث یلتزم الممنوح له تسدیده حتى و الصافي المحقق بحی

.2الإتاواتقیمة من هذه 

تضمن له نسبة للمانحبالحسب اعتقادنا فان هذه الطریقة تحقق المصلحة لكلا الطرفین فو 

المانح یسعى و ،الأدنىوضع شرط الحد  إذاالحصول على عوائد ضخمة منظمة لا سیما 

الثقة الكبیرة و حل عقد الامتیاز التجاري لشهرته ستثمار ملذلك عندما یكون مطمئنا لنتائج ا

1- Martin Mendelssohn, the guide to franchising, Thomson leavening, London, 7th edition, 2004,
p48-49.
2- J.M le loup, op.cit, p222.
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.التي یتمتع بها عند الجمهور

جانبه ودعمه  إلىمن خلال هذه الطریقة استمرار بقاء المانح لممنوح له فیضمن و أما ا

لمحل عقد الامتیاز التجاري، الأمثلمن الاستعمال المساعدات الفنیة التي تمكنه بالخبراء و 

تحقیق اكبر قدر  إلىمما یؤدي أفضلبصورة الإنتاجوبالتالي ضمان استمرار التشغیل و 

.الأرباحمن 

:المقابل المختلط -ج

في كثیر من  إذ، المبلغ الدوريو  الإجماليیتمثل هذا المقابل بالجمع بین المبلغ و  

یتم الجمع بین الطریقتین في تحدید المقابل حیث یلتزم الممنوح له بان یدفع مبلغا الأحیان

ثمن  أویسمى بمبلغ الدخول افیة یتم دفعه في بدایة التعاقد، و نقدیا مقدرا بصورة جز 

ة المتعلقة بدرجة اطلاعه على المعلومات التكنولوجیشبكة الامتیاز التجاري و  إلىالانضمام 

متیاز المسموح له خدمات التي ستوضع علیها عناصر محل الاالجودة البضائع و 

بصفة دوریة یجري تحدیده لك یلتزم الممنوح له بدفع معین و فضلا عن ذو . باستعمالها

تحدیده بنسبة ز الاتفاق على حساب هذا المبلغ و یجو السائدة ، و  الأعرافو   بحسب العادات

.الأرباح أوالمبیعات و  الإنتاجمئویة من 

لا یتجاوز رقما  أوقصوى لهذا المبلغ بحیث لا یقل  أویتفق على حدود دنیا أحیاناو 

قد الامتیاز یعد هذا المبلغ الدوري مقابلا لحق استخدام محل عمعینا وكما فصلنا سابقا و 

واختبار الإنتاجعلى  كالإشرافتنفیذ العقد أثناءثمن للخدمات التي یقدمها المانح التجاري و 

.1الإعلانالدعایة و أعمالودتها، ونفقات التدریب و جصلاحیة العینات و 

المقابل هي مسالة تحدید العملة التي بأداءمن المسائل المهمة المرتبطة بالتزام الممنوح له و 

تي یتم عملة الكذلك المبالغ التي یدفعها الممنوح له، و احتساب مقدار الأساسهایتم على 

تكون  أنیجوز و  لة الحسابیة هي ذاتها عملة الدفع،في الغالب تكون العمو . الدفع بموجبها

بالنسبة و  أخرى،عملة  أي أوعملة بلد المانح،  أوهذه العملة هي عملة بلد الممنوح له 

ولید عودة المشتري، عقود نقل التكنولوجیا و الالتزامات المتبادلة و الشروط التقییمیة، دراسة مقارنة ، دار الثقافة للنشر و -1

.1550، ص 2009التوزیع ، عمان ، 
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 أيعملة بلد  أو  الإنتاجیتم حسابها، وفقا لعملة البلد الذي یتم فیه  أنلمبلغ العوائد فیبرز 

أماو لیس بسعر الوحدة المبیعةالإنتاجكانت المبیعات مرتبطة بحجم  إذاذلك فیما ، و آخر

بلد الذي ارتبطت العوائد بالمبیعات نفسها فعادة ما تكون العملة الحسابیة هي عملة ال إذا

كانت المبیعات معدة للتصدیر فانه یجوز اختیار  إذافي حال أماتتم فیه عملیات البیع،

بالنسبة لاحتساب نفقات أما، إلیهاملات هي عملات الدول التي یتم التصدیر عدة ع

إلیهالجنداء فیتم وفقا لعملة البلد الذي ینتمي أجورمساعدة التقنیة كنفقات التدریب و ال

1.عملة البلد الذي تؤدي فیه هذه الخدمات أوالخبیر بجنسیته 

:المقابل العیني:ثانیا

یكون هذا  أنقد یكون المقابل الذي یدفع للمانح عینیا، كان یتفق الطرفان على و 

قد یكون هذا المقابل كمیة غیر ذلك، و  أو، ثالثل أوكالربع، الإنتاجالمقابل نسبة معینة من 

وجودة في دولة الممنوح له تكون مالمانح في صناعته و التي یحتاجهاالأولیةمن المواد 

ووضعها على هذه 2،غیرهالبترول، القطن، النسیج، والفاكهة للعصیر، و حدید، ا، الكالفحم

العالمیة لغرض سیطرته الأسواقمن ثم یقوم هذا المانح ببیع هذه المنتجات في البضائع و 

في بلده الأولیةارتفاع تكلفة المواد العاملة و الأیديأجورارتفاع  أن إذ.الأسواقعلى هذه 

على نحو یقلل من أسعارهابالتالي ارتفاع السلع التي یقدمها و تاجإنزیادة تكلفة  إلىیؤدیان 

.الأخرىقدرتها التنافسیة مع المشروعات 

.29، ص 2009دة للنشر ، الإسكندریة،جلال وفاء محمدین، الإطار القانوني لنقل التكنولوجیا ، دار الجامعة الجدی-1
.129علاء عزیز حمید الجبوري، مرجع سابق،ص-2
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منخفضة التكلفة أولیةمواد  أوعلى سلع للحصولالأسلوبهذا  ىلإالمانح فیلجأ

مدهم بالمساعدة التقنیة التي استعمال عناصر ملكیته الفكریة، و كمقابل لسماحه للغیر ب

العالمیة ویدعم مركزه الأسواقكي یضمن سیطرته على لالاستعماتمكنهم من هذا 

یكون  أنبحسب اعتقادنا لا یوجد مانع من التنافسي، و 

یر تمكینه من استعمال عناصر ملكیته ظالمقابل الذي یلتزم الممنوح له بدفعه للمانح ن

ین یتم الاتفاق العیني، كان یلتزم الممنوح له بدفع مبلغ معالنقدي و فكریة مزیجا من المقابل ال

لسماح له باستعمال محل الدخوله شبكة الامتیاز التجاري و ، كمقابلعلیه بین الطرفین

یدفع هذا المبلغ النقدي في بدایة التعاقد، ثم یلتزم الممنوح له بدفع مقابل عیني العقد، و 

منتجات التي یتمثل هذا المقابل بنسبة معینة من الو  ،لال فترات زمنیة محددة مسبقاخ

التي تكون تي یحتاجها المانح في صناعاتها و ال الأولیةمن المواد یصنعها الممنوح له أو

.1متوفرة في دولة الممنوح له 

المانحلأوامرالالتزام بالخضوع و الامتثال :الفرع الثاني

قة بینهما شكلا آخرا وهو خضوع ، تتخذ العلامانحیة الممنوح له الاقتصادیة للفضلا عن تبع

یترتب من هذا الالتزام التزامات عدیدة على الحاجات العمل وأوامر المانح، و امتثال الممنوح له و 

سواهم ستهلكین أو الممولین والمصادف حیث یلتزم المانح بإعلام الغیر كالم.عاتق الممنوح له

یعمل بصورة مستقلة عن یلتزم الممنوح له بالإعلان بأنهباستقلالیة عن الممنوح له، بالمقابل 

بالتالي یجب وضع المانح، وانه یعمل لمصلحته الخاصة ولا تربطه أي علاقة بالمانح، و 

كما یلقى على .2الإعلانات خارج المؤسسة بشكل لافت بأنه المسؤول الوحید عن هذه المؤسسة

تتعلق  ت، سواء كانمات سریة خاصة بحق الامتیازمعلو عاتق الممنوح له الالتزام بعدم إفشاء أیة

شابه من معلومات بالمستندات أو البراءة أو أیة أسالیب أو طرق، أو كیفیة الاستعمال إلى ما

یوقع الضرر بالمؤسسةـ، فهذه  المعلومات یجب  أنیمكن إفشاؤهاتم  إذاتعتبر سریة، بحیث 

بن بكر الطیار، العقود الدولیة لنقل التكنولوجیا، دراسة تحلیلیة حول العلاقات التعاقدیة الناشئة عن نقل التكنولوجیا صالح-1

.209، ص1999، 2إلى الدول المتجهة إلى التصنیع، مركز الدراسات العربي الأوروبي، باریس، طبعة
2- Baschet Dominique « la propriété de la clientèle dans le contrat de franchise…ou la franchise
est en danger de mort » gazette de palais, Paris, 1994, P1256.
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ن العاملین في المؤسسة وحدهم یحق لهم الموظفی أنبمعنى الأنظارحفظها سریة بعیدة عن 

.1عملهم أوالاطلاع علیها بحكم وظیفتكم 

كافة المعلومات ذات إنمامفهوم المعلومات السریة یتسع لا لیشمل فقط سریة المعرفة الفنیة و 

الأمرمثل هذا و . 2تنفیذ عقد الامتیاز التجاري  إطارالتجاریة المتبادلة في  أوالطبیعة المالیة 

المعلومات المهمة،  إلىالكفیلة بعدم السماح للمتدخلین الوصول الإجراءاتاتخاذ بعض یتطلب

أیةإفشاءالمعلوماتیة توقیع كتب یتعهدون من خلالها بعدم  إطاركما یتوجب على العاملین في 

خلال تنفیذه  أویستمر التكتم لیس فقط قبل توقیع العقد فیما یخص هذه البرامج، و معلومات سریة

ت سریة بعد التوقف عن معلوماأیةإفشاء، حیث ینص على منع أیضابعد انتهاء العقد إنما.

المعلومات التي تعد أو یرغب وینقل تحدیدالعقد ، طائلة المسائلة، عن صیاغة هذا التنفیذ ،تحت

عادة یطلب المانح اكبر قدر من الحمایة لهذه المعلومات، بحیث و . بان تكون سریة الأطراف

لیلتزم عریض كما یجب أن یكون سریا بالنسبة للطرف الآخرو تعریف واسع على إیجادیعمل

یتوسع في تعریف ما یجب  ألابالمقابل یحاول الممنوح له جاهدا إفشائهاعدم بالمحافظة علیها و 

.3الإمكاننطاق بقدر أضیقیكون التعریف محددا في  أنیحاول ن سریا، و یكو  أن

یطلع على  أنتساؤله وح له السماح للمانح بتفتیش مؤسسته ساعة كما یفرض على الممن

ذلك بهدف المحافظة على لمستندات المتعلقة بهذا النشاط و یدقق في كل اجمیع المعلومات، و 

الموظفین في مؤسسة یحق للمانح التكلم مع الزبائن و ، كماللمستهلكین أداؤهالمستوى المطلوب 

.4الممنوح له

1- Joanna goyder, Ec. Distribution law .S.wiley, New York, USA, 2nd edition 1996, p152.
2- Martin willem hessilink, commercial agency, franchise and distribution contracts (sillier
European Law pub).Germany, 2006, p14.

صالح بن عبد االله بن عطاف العوضي، المبادئ القانونیة في صیاغة عقود التجارة الدولیة ، معهد الإدارة العامة مركز -3

.202،ص 1999البحوث و الدراسات الإداریة، الریاض، السعودیة، 
4- Martjin willem, hesselink, op.cit, p256.
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ن محاسبة منظمة بحیث یمكإنشاءح له مسك الدفاتر التجاریة و ممنو یتوجب على الو 

توفیر تسهیلات بالدفع و كإعطائهمتقدیم خدمات للزبائن للمانح الاطلاع علیها دوریا، و 

بالأسعاركذلك یلتزم الممنوح له بان یستعمل المستندات المكتوبة المتعلقة .موقف للسیارات

الإعلاناتجودة بالزي الرسمي و ، كذلك یجب علیه التقیید المنتجات والعروضأسماءو 

یتم الاتفاق على بنسبة محددة ، و الإعلاناتیساهم المانح في تمویل هذه والتسویق الملائم،و 

ذلك یلتزم الممنوح له بیع بالإعلان، كیفیة دفع هذه النسبة من المدفوعات الخاصة 

البند  أوزخرف، حسب تعلیمات المانح مو  مهیأالبضاعة المستهدفة في العقد في مكان 

آخرمكان  إلىاستحالة نقل الممنوح له لمحله  إلىهذا ما یؤدي و . الذي یفرض مكانا للمحل

.1دون موافقة المانح

عن  تطرأالمانح عن كامل التحسینات التي قد  إعلامكما یتوجب على الممنوح له 

یحاول أن الممنوح له إذدر الملاحظة تجو . تي تكون لها فائدة للاستثمارال تنفیذ العقد، 

ات الضروریة لوضعه حیز التنفیذ تطویر حق الامتیاز فیتلقى على عاتقه تمویل الاستثمار 

سواء كان مرتبطا بمحل عقد .كل ما یدخله الممنوح له من تحسینات یكون مملوكا لهو 

.2لم یكن ذلك أوالامتیاز 

في حالة حدوث تقلید لعناصر الملكیة الفكریة للمانح من قبل الغیر على الممنوح له و 

الإقلیميعمله، فیكون حاضرا في الحقل  إلىبان عملیة تقلید وصلت إعلامهفي  الإسراع

.3الذي یحصل فیه الاعتداء

1- Andrew J. Sherman, op.cit, p113.
2- Leonard Divines, Mergers acquisitions of franchise companies, American bar association
,USA ,1996,P113
3- Richard M.Asbill, op.cit, p268-269.
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ق منتجات منافسة خلال حیاة كما یلقى على عاتق الممنوح له الالتزام بعدم تسوی

معترف أمرهذا ممنوح له من بیع منتجات منافسة و ، ففي بعض العقود یمنع المانح الالعقد

الحفاظ على یتمكن المانح من اتخاذ التدابیر التي من شانها  أنلابد  إذبه بصورة معقولة، 

غیر مباشرة على  أولان بیع المنتجات المنافسة یؤثر بطریقة مباشرة سمعة شبكته،صورة و 

ها، حتى لو بیعد یسمح بعرض منتجات غیر منافسة و لكن المانح ق.ق منتجاتهعملیة تسوی

.مسبقا في العقدإلیهاضمن الحدود المشار بالتأكیدذلك لم تكن ضمن ماركته، و 

 أن ىارتأ إذاالمتعلق بالمنتجات الاختیاریة  الإذنالمانح یستطیع سحب  أنیلاحظ و 

1.في ذلك مصلحة لشركته

.الحصري من المانح نالالتزام بالتمو:الفرع الثالث

هو التزام الممنوح له بشراء السلع و البضائع بصورة حصریة من المانح مقابل ذلك و 

الخدمات ضمن  أو شخص ثالث من هذه السلع والبضائع، لأيبان لا یبیع الأخیریلتزم 

مقتصرا  أومن قبل الممنوح له كاملا قد یكون هذا الالتزام بهذا التمون، و عاقدیةتالمنطقة ال

یتمون الممنوح له من مانحه  أنیجب :"قد یتم النص في العقد علىعلى بعض السلع مثلا 

فهنا "الأخرىبفئة واحدة من المنتجات المحددة و یحتفظ بحریة التمون بالنسبة للمنتجات 

2.الالتزام بالتمون بصورة جزئیةأمامنكون

:أسبابضل اشتراط بنود التمون الحصري لعدة المانح یف أنیلاحظ و 

.بالأسعارمفاوضة الممونین  أو الإنتاجخفض تكالیف -1

ین الخدمات المقدمة للمستهلكین السماح للممنوح لهم بتحسالمخزون و  إدارةحسن -2

.بیعهمالمردود من نقطة و 

1- Lourent Dujardin, le droit belge de la distribution commerciales lancier , Bruxelles, Belgique,
1992,p179.
2- Stephen spinelli MR and Robert M Rosen Serg and sue birley, franchising pathway to wealth
creation, ft prentice hall, USA, 2004, p185.
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یتناول منتجات من نفس  أنبشروط معینة، فیجب  إلافي فرنسا لا یعمم هذا الالتزام و 

بانعدام هذا الشرط یعتبر هذا .بیعها لإعادةطبیعة المنتجات الموزعة من المانح المعدة 

.1یعیق مسار حریة التجارةلأنهالبند باطلا 

ي لا تعد شرطا جوهریا فأنها إلارغم كون الحصریة الموضوعیة جائزة قانونیا و   

اشترط مثل هذا  إذا إقلیمیةقد تكون الحصریة و  العقد ویمكن تصور قیام العقد بدونها ،

الشبكة أعضاءعضو من  أيالشرط یعني حظر مباشرة كل سیاسة تجاریة نشطة یقوم بها 

 إلا الإقلیمیةالممنوح له لا یستطیع تجاوز حدوده  أن إلىیشیر ذلك و  الإقلیمي،خارج نطاقه 

2.قادرا على مواجهتهالأخیرحین یكون 

للتنفیذ عقد الامتیاز التجاريالإقلیميبعین الاعتبار عند تحدید النطاق الأخذكذلك یجب و 

للمنطقة المحددة نتیجة لحدوث تغیرات في تلك الإقلیمياحتمال حدوث تمیزات في النطاق 

خمس عشرة  إلىالسابق و تفككه السوفیتيالمنطقة مثل التغییر الذي حصل في الاتحاد 

3.دولة مستقلة

.الالتزام بحمایة سریة المعرفة الفنیة و عدم المنافسة:الفرع الرابع

بالتالي فعند ، و علیها نظام الامتیاز التجاريیقوم.المعرفة الفنیة هي سر نجاح المانح

یهدد ضررا كبیرا بالمانح و شبكته كلها، و قیام الممنوح له بكشف هذه السریة الفنیة یلحق 

الأساسیةممنوح له التكتم على المعرفة الفنیة بالتالي على الوجودها ونجاحها، و أساس

.4على كل المعلومات الملحقة فیها التي یتلقاها بواسطة المساعدة التقنیةو 

1- Guy gros et Christian de baecque et François-Luc Simon un an
2- Jean Eric de cockborne, les accords de franchise au regard du droit commentaire de la
concurrence, Revue trimestrielle de droit européen Editions Sirey, Paris, volume25, avril, juin,
1989, p181.
3- Ilan Alan, service franchising: a global perspective, spring, New York, 2006, p23.
4- Joe Matthews, street smart franchising, entrepreneurs, press, USA, 2nd edition, 2011, p212.
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الذي اري لوحدة، بل بواسطة فریق عمل و الممنوح له لا ینفذ عقد الامتیاز التج أنبما و 

لابد من اطلاعهم على المعلومات السریة للعقد وفق توجیهات المانح ، فان الالتزام بالحفاظ 

إلى كل من یملكالتزام شخصي للممنوح له، بل یمتدعلى سریة المعرفة الفنیة لا یعتبر 

، سواء كانوا موظفین ه في تنفیذ عقد الامتیاز التجاريالمعلومات السریة بمناسبة قیامه بعمل

.1متعهدین من الباطن أومقاولین  أولدى الممنوح له، 

 إلىالممنوح له بانضمام إذهذا الالتزام بعدم المنافسة و  آخرالتزام أیضاكما نجد و   

علیه الامتناع عن كل عضو فیها و بأيالشبكة، علیه التصرف بطریقة لا تلحق ضرر 

عادة ما تنص عقود الامتیاز الشبكة، و أعضاءلباقي  أونشاط یشكل منافسة سواء للمانح 

لم یحترم الممنوح  إذافي حالة ، و لبند وترتب جزاءات على فرقةالتجاري صراحة عل هذا ا

له هذه  الموانع تترتب علیه مسؤولیة تعویض المانح و المتلقین المتضررین، كما قد ترتب 

2.حسن النیة في تنفیذ العقدلمبدأفسخ العقد على عاتقه لعدم احترامه 

یعد ذلك طریقة مباشرة یستخدمها المتعاقدون لتحدید المدة الزمنیة للوفاء و 

المتعاقدین فیما یتعلق بتحدید المدة من  إرادةبشكل عام یمكن الكشف عن ، 3بالالتزامات

:خلال طریقتین

.من خلال بنود عقد الامتیاز التجاري و شروطه-1

و ذلك طریق قواعد العرف التجاري العقد،العناصر الخارجیة عن عن طریق البحث في-2

.4الخاص بذلك النوع من العقود فیما یتعلق بتحدید المدة

1- Andrew j Sherman, op.cit, p113.
2- J.M le loup, op, cit, p226.

ریم سعودي سماوي، براءات الاختراع في الصناعات الدوائیة التنظیم القانوني للتراخیص الاتفاقیة في ضوء منظمة التجارة -3

.322، ص 2009العالمیة ، دار الثقافة للنشر و التوزیع، عمان، الأردن، 
.184علاء عزیز حمید الجبوري، مرجع سابق، ص -4
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هذا العقد ینتهي بانتهاء  أنكان عقد الامتیاز التجاري محدد المدة ، فالقاعدة  فإذا

 أوي تجدید العقد في حالة الرغبة فالإخطارمدته، و ذلك ما لم یتفق الطرفان على ضرورة 

الرغبة بعدم تجدید العقد في الحالة التي یتجدد فیها العقد إبداءفي حالة الإخطارضرورة 

.1في هذه الحالة بعدم الرغبة في تجدید العقدالإخطارتلقائیا بانتهاء مدته ، فیكون 

لها استثمار الماركات تم من خلاالتي یلمهلة في عقد الامتیاز التجاري و تحدد او 

وما للاستثمار،هذا التحدید للمهلة ضروري لتبیان المدى المعطى و : سریة المعرفةالشعار و و 

المهلة في العقد المقترح یعتبرا  إلى فالإشارة.المهلةهي الشروط الواجب توفرها لتجدید هذه 

اذ القرار بالموافقة لو الممنوح له لیكون على بینة من اتخ إلىیجب تقدیمها و  أساسیا

، لكن ذلك توقیع العقدیدخل في جملة المعلومات الواجب تقدیمها قبل الآمرهذا و برفضه، 

.2التعاقد على حق الامتیاز بدون تحدید مهلة معینةبإمكانیةلا یمنع 

یتضمنا نصا یحدد مدة هذا الفرنسي لم و  الأوروبيالتشریع  أن إلى الإشارةهنا تجدر و 

سنة، بحیث تكون  20و سنوات 10یدور بین فرز العمل تحدید عرفیا للمدةوقد أالعقد، 

.3مطلقة في تحدید المدة و تجدیدها الأطرافحریة 

المبحث الثاني

لتجاري انقضاء عقد الامتیاز ا

ذاتها التي تنتهي بها العقود عموما فینقضي بالأسبابینقضي عقد الامتیاز التجاري 

أثناءطرا  إذالاستحالة تنفیذه التعاقدیة أواحد الطرفین بالتزاماته إخلالبالفسخ نتیجة 

احدهما  أوالتنفیذ ظروف یتوافر لها شروط القوة القاهرة مما یجعل تنفیذ التزامات الطرفین 

1- Jean Marie le loup, op.cit. p317.
2- Marie Malaurie vignal, droit de la distribution, sireg, Paris, 2006, p177.
3- Walter S.Good, building a dream, Mc Grew wills, Reyesan, Canada 5th edition, 2003, p116.
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باعتبار عقد الامتیاز التجاري من العقود تضمن العقد شرطا فاسخا و  إذاكذلك  مستحیلا،

یكون بوفاةو  ء العقدإنها إلىلشخصي فان انهیار هذا الاعتبار یؤدي القائمة على الاعتبار ا

نقصها، كذلك ینتهي هذا العقد نتیجة لظروف  أو الأهلیةفقدان  أو إفلاسه أواحد الطرفین 

ذلك ینتهي بانتهاء اجله المحدد تتعلق بنشاط مؤسسة المانح مثل تغییر طبیعة النشاط ، ك

بشروط إنهائهمن ثم یجوز لكل من طرفیه طلب ، و ا یكون العقد غیر محدد المدةكمو 

.معینة

 إلى الأولبحیث نخصص المطلب مطلبین، إلىبالتالي سنتطرق في هذا المبحث و 

المترتبة عن هذا الآثارالمطلب الثاني نتناول فیه انقضاء عقد الامتیاز التجاري، و أسباب

.الانقضاء

الأولالمطلب 

.التجاريانقضاء عقد الامتیازأسباب

یكمن مختلفة و أسبابقد ینقضي لعدة المستمرة،عقد الامتیاز التجاري مثل كل العقود 

الفرع ( الانقضاء غیر العادیةأسبابو ) الأولالفرع (الانقضاء العادیة، أسبابالتمییز بین 

).الثاني

.العادیة لانقضاء عقد الامتیاز التجاريالأسباب:الأولالفرع 

بالنسبة لعقد المحدد الأجلبحلول إماهي جمیع العقود المستمرة و الأسبابتخص هذه 

.الآجالبقطع العلاقات التعاقدیة بالنسبة للعقود غیر المحددة  أو المدة،

.انقضاء العقد بانتهاء المدة المحددة فیه: أولا

ن تلك المدة یقومون بتضمیلتجاري على مدة معینة لتنفیذه، و عقد الامتیاز ا أطرافقد یتفق 

فالعقد ینتهي .كبند واضح في العقد ینص على فترة محددة لتنفیذ الالتزامات الواردة فیه

  فإذابالمقابل و  یرفض تجدید العلاقة التعاقدیةا وان یجددَ  أنیحق لكل طرف و  الآجالبحلول 
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تحدد مهلة فإنهاالتجدید التلقائي، ت كل عقود الامتیاز التجاري تستبعد إمكانیةكان

برغبته في الآخرقبل نهایة مدة العقد یشهر احد الطرفین الطرف الإخطار أو للإشهار

في هذه الحالة یجوز لكل و  المدة،العقد قد یكون غیر محدد  أنكما و  أو التجدید،الإنهاء

الحق في هذا  أنالمنفردة تطبیقا للقواعد العامة، غیر بإرادتهإنهاؤهفیه  الأطرافمن 

المنصوص علیها في العقد الآجالبل یجب لاستعماله احترام هو حق غیر مطلق، هاءالإن

المهنیة ذات الصلة بالنشاط موضوع  الأعراف أو في العرف المتعامل بها أووجدت  أن

.1العقد

.الغیر عادیة لانقضاء عقد الامتیاز التجاريالأسباب:الفرع الثاني

بالفسخ بسبب عدم إماعادیة لأسبابإضافةینقضي عقد الامتیاز التجاري  أنیمكن 

).ثانیا(أو بالبطلان ) أولا(التنفیذ

.انقضاء عقد الامتیاز التجاري عن طریق الفسخ: أولا

یخضع عقد الامتیاز التجاري كغیره من العقود للقواعد العامة التي تحكم العقود و التي 

.2لالتزاماتهالآخرطرف من العقد بمطالبة بفسخ العقد بسبب عدم تنفیذ الطرف  لأيتمنح 

إلى ما كان یترتب علیه عودة المتعاقدین و  الالتزامات،انقضاء أسبابفالفسخ سبب من 

ما كانت علیه قبل التعاقد  إلىالحال الأصل إعادةثر الفسخ كما هو أو . علیه قبل التعاقد

.خطا الممنوح له أوعدم تنفیذ التزامه  أوالمانح بخطأإماالتجاري قد یفسخ عقد الامتیاز و 

مح للممنوح له المطالبة امتنع المانح عن تنفیذ التزاماته یس إذا: المانحالفسخ نتیجة خطأ-1

:ذلك كما یليبالفسخ و 

1- Lourent Gimalac et Stéphane Grec, la franchise, guide juridique et pratique, puits fleuri, héric,
France, 2003, p26.
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لممنوح له ا أنالقضاء الفرنسي قرر  أنغیر التقنیة،تخلف المانح عن تقدیم المساعدة *

نصائح مانحه لا یحق له التسبب بامتناع المانح من تقدیم لم یطلب مساعدة و  الذي

.1المساعدة

 أركانتعد العلامة التجاریة ذات شهرة ركن من  إذعدم شهرتها  أوغیاب العلامة التجاریة *

 إلىعدم شهرتها یؤدي بطلان العقد لتخلف المحل، و  إلىمن ثم تخلفها یؤدي العقد و 

لشهرة بعد مضي االفسخ لغیاب العلامة التجاریة و في حالة أنبب، غیر البطلان لتخلف الس

عدم رفع  أویر العلامة، لتطو إشهاريلعدم بذل المانح مجهود إماذلك فترة من التعاقد و 

.عدم تجدیدها لدى الجهة المختصة أوالمانح دعوى للدفاع عنها 

من قبل للشركة یحوز المانح منافسة الممنوح  أومخالفة شرط الحصریة الممنوح للمانح *

.رأسمالهاأغلبیة

عدم جودة  أوعن تموین التأخر أوتخلف المانح عن تورید الممنوح سواء بالتوقف *

.المنتوجات

العقد شریعة  أنالممنوح له، بما إخطارالتعدیل الانفرادي العقد من قبل المانح دون *

.2المتعاقدین فانه لا یمكن للمانح تعدیل بنود العقد بشكل انفرادي دون موافقة الممنوح له

التجاري هنا یحق للمانح المطالبة بفسخ عقد الامتیاز:الفسخ نتیجة خطا الممنوح له-2

:وذلك في الحالات التالیة.التزاماتهلإحدىعدم تنفیذ بسبب خطا الممنوح له، و 

رقم  إخفاءه جزاء من وراء أوالدوریة، الإتاواتالممنوح له عن تسدید مبالغ تخلف*

.الأتاوىأساسهالتي یحسب على الأعمال

.كذلك عدم شراء الكمیات الدنیا المتفق علیها:مخالفة شرط التموین الحصري*

.فترة التعاقدأثناءمخالفة الالتزام بعدم المنافسة *

.288، ص1987مصطفى الجمال، النظریة العامة للالتزام، الدار الجامعیة، بیروت، -1
.157العطار عبد الناصر توفیق مرجع سابق، ص.د -  2
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من اجل  ماللاز عدم متابعة التكوین المعتمدة من قبل المانح و النشاطعدم احترام معاییر *

.التحكم في المعرفة الفنیة

.للمعرفة الفنیة للغیرالسریةالمعلومات إفشاء*

.1عدم التقیید بالنوعیةالبنود التعسفیة و *

، جزاء من الجزاءات التي تترتب في حالة رأیناإنوبالتالي فالفسخ یعد كما سبق و 

من الطرفین عن تنفیذ احد التزاماته الجوهریة التي یرتبها العقد فیها في مجال  أيتخلف 

كان  إنلا سیما ة، و خیمأثار اقتصادیة و عقود نقل المعرفة الفنیة لما یترتب علیها من 

حیاة العقد  فلا ضرر كبیر مستهل تم توقیعه في إن أماتوقیعه بعد التوغل في تنفیذ العقد، 

كنا بصدد التزامات المانح فینتج عنه  فإذا، أخرىنتج عن الفاسخ جزاءات غالبا ما یمنه، و 

كنا بصدد التزامات الممنوح له فینتج  إذا أمامنح المانح مهلة التنفیذ،  أوتخفیض المقابل 

نظیر وقوفه على السریة، إجماليدفعه لمبلغ  أوالعقد  إبرامعنه بدفع المقابل كاملا عند 

.2الأحوالفي جمیع للتعویض بالإضافةهذا 

.انقضاء عقد الامتیاز التجاري عن طریق البطلان:ثانیا

انه بتخلف ركن من هذه  إلا.یجب توفرها في العقد حتى یكون صحیحا أركانهناك شروط و 

.للإبطالقابلا  أوالشروط یصبح العقد باطلا  أو الأركان

أوجدهاالقانوني للعقد الذي لم تحترم فیه القواعد التي الأثرانعدام "بأنهیعرف البطلان و 

وصف یلحق هو " أخرى فتعاریهذا التعریف هناك  إلى وبالإضافة، "المشرع في العقد

.3"عدم نفاذه إلىته مخالفا لقاعدة قانونیة یؤدي تصرفا قانونیا معین لنشأ

.254مصطفى الجمال، النظریة العامة للالتزامات، مرجع سابق، ص.د -  1
.98-85محسن شفیق، نقل التكنولوجیا من الناحیة القانونیة، مرجع سابق، ص-2
ات، مصادر الالتزام،العقد و الإرادة  محمد صبري السعید،  الواضح في شرح القانون المدني، النظریة العامة للالتزام-3

.237،ص2009، 3دار الهدى، عین ملیلة، الجزائر، طبعة،المنفردة



.قیام عقد الامتیاز التجاريالآثار المترتبة عن:الفصل الثاني

70

الشبه بین النظامین هذا هو وجه ، و أثارهفسخه زوال كل  أویترتب على بطلان العقد و 

بالنسبة لوجه الاختلاف یتمثل أماانعدام الرابطة القانونیة،  إلىفالبطلان مثل الفسخ یؤدي 

العقد في  أصلعیب  إلىالعقد، فالانعدام بسبب البطلان یعود أصابتالتي الأسبابفي 

العقد الملزم ماته في عدم تنفیذ احد المتعاقدین لالتزا إلىالفسخ فیرجع أما، أركانهاحد 

.1ینقضي أيیزول العقد للجانبین و 

لامتیاز التجاري ذاته ذلك البطلان الذي قد یصیب عقد ابالبطلان،نحن هنا لا نقصد و 

یلحق إنما نقصد به ذلك البطلان الذي قدو  العامة،القواعد  بشأنهالذي تطبق لعیب فیه و 

على عقد الامتیاز تأثیرهى ما مدالممنوح له و  أوالمانح .شركة احد الطرفین منفردا

.التجاري

رتب علیها تت أن إلاالعلاقة لا تؤثر على العقد محل الدراسة  أنعلى الرغم من و 

، فبطلان شركة طرفي العقد، وهو ما یتحقق في البطلانلأحدمساس بالوجه القانوني 

كة المانح المانح یترتب علیه عجزه عن الاستمرار في العقد، و هنا یتعدى اثر البطلان شر 

بسبب إنماینقضي عقد الامتیاز التجاري لا عیب فیه و ارتباطها بشركة الممنوح له، و  إلى

الاستمرار في هذا العقد یصطدم بصعوبة  أنهو عقد شركة المانح، ذلك بطلان هذا العقد و 

الذین سقطت الآخریننح في مواجهة الدائنین لى العناصر المعنویة الخاصة بالماالتنفیذ ع

.2دیونهم على اثر الكشف عن البطلان

محمد حسین، الوجیز في نظریة الالتزام، مصادر الالتزامات و أحكامها في القانون المدني الجزائري، المؤسسة الوطنیة -1

.75، ص1983للكتاب، الجزائر، 
2- Eric Belate et Bernard pinchard et Jean-Paul traille, les contrats de distribution commerciale en
droit belge et en droit français, lancier, Bruxelles, Belgique, 1996, p103.
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.م بمقتضاه شخصیتها القانونیةتنعدالذي قد یصیب شركة الممنوح له، و أما البطلان 

كان القضاء قد استقر على إنمن تصرفات حجیة قانونیة، و أبرمتهمن ثم لا یكون لما و 

التساؤل في شان عقد ، فان طلك یثیرالرجعي للبطلان حمایة للغیرالأثرعدم تطبیق 

وهنا تكون للمانح الحریة في .المورد إلى الأثرالامتیاز التجاري عن مدى انصراف هذا 

الرجعي بالأثرلعقد الامتیاز التجاري، و التمسك إنهائهمن ثم الفوري و  بالأثرالتمسك 

1.من ثم الاستمرار في العقدللبطلان و 

المطلب الثاني

.المترتبة عن انقضاء عقد الامتیاز التجاريالآثار

بالرغم من اهمیة العناصر التي یقوم علیها عقد الامتیاز التجاري و مكانته الاقتصادیة 

بصفة عامة و مكانته الاقتصادیة بصفة خاصة فعند انقضاء عقد الامتیاز التجاري تزول 

فهذه الالتزامات لها اثار في ،بین المانح والممنوح له الأطرافكل العلاقات القائمة بین 

  .فروع لأربعناقشه في هذا المطلب المقسم هذا ما سن.عقد الامتیاز التجاريانقضاء

المحافظة على سریة المعرفة الفنیة:الأولالفرع 

الفنیة والتجاریة والصناعیة للمواد التي الأسراریحفظ  أنمن واجبات الممنوح له 

المنشاة التي من شان إفشائها أوالمهنیة المتعلقة بالعمل الأسراركذا جمیع ینتجها، و 

.2بمصلحة المانح الامتیازالإضرار

.148محمد محسن إبراهیم التجار، مرجع سابق، ص-1
2- E.Gastinel, les effets juridiques de la cessation des relations contractuelles obligation de non
concurrence et de confidentialité et la cessation des relations contractuelles d’affaires, puam
(presses universitaires d’Aix) Marseille, France, 1997, p206.
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واجب الإخلاصالنیة في تنفیذ العقود و حسنمبدأیقتضیه أمرالأسرارالالتزام بحفظ و    

بمعاملات  وأ الإنتاجي كل ما یتعلق بطریقة ه الأسرارهذه ، و 1في علاقات العملالأمانةو 

التي اوجب القانون لومات التي تحقق بمنشاة المانح و هي المع أومدى نشاطه، المحل و 

زعزعة الثقة  أوبالمنشئة الإضرارإذاعتهاجرى الصرف بذلك بحیث یترتب على  أوكتمانها 

.2فیها

یة، و سر  إطارتدخل في  أنفكل معلومة ذات قیمة تمس بقدرة المانح على المنافسة یمكن 

 أومعنویة للمشروع بأعمال، سواء كانت هذه المعلومة تتعلق یلتزم الممنوح له بكتمانها

الأصلیةالمعلومات المبتكرة الأولتشمل المعلومات في الجانب مادیة، و بأعمال

الجانب الثاني فیشمل أما، المتعلقة بخطط المشروعتراتیجیةالإسالمعلومات الفریدة و 

المشروع من الناحیة الاقتصادیة كالوضع الاقتصادي رأسمالالمعلومات التي تقتضي على 

.3في المستقبل أوللمشروع في الحاضر 

كانت تنصب على معرفة  إذا أصلیة أو، فالمعلومات تكون مبتكرة أخرىمن جهة و 

مشروع المانح عن غیره من المشاریع بها یمیزخدمة، بأداء أو بإنتاجمعینة تسمح 

كما تكون .التوزیع أو الإنتاجتقنیة معینة لتحسین  أو، كابتكار طریقة فنیة للدعایة الأخرى

 أنلیس بشرط ، و إلیهلم یكن في مقدور الغیر الوصول  إذاالمعلومة فریدة و لها خصوصیة 

فة و لكن تم تولیفها بشكل معر  آومن طرق فنیة قدیمة تكون جدیدة فقد تكون مزیجا 

حینما لا تكون مبتكرة و لكن تتضمن معلومات محددة إستراتیجیةتكون المعلومة و . خاص

تعتبر من أمورهي سجل بیاناتهم و  أوالموردین  أوكاستثمارات العناوین الخاصة بالعملاء 

4ویا و مالیا لهتمثل استثمارا معنو   عناصر تحقیق النجاح للمشروع 

1- Jean –français Romain, théorie pratique du principe général de bonne Fai en droit privé, des
atteintes à la bonne Fai en général, et la fraude, en particulier, Bruxelles, 2000, p879-880.
2- Jean-Marc mousseron, traité des brevets, litéc, Paris, 1984, p438.
3- Fady Namur, les clauses de secret, E. Gastinel, op, cit, p198.
4- Yves serra, la non concurrence en matière commerciale social et civil, (droit interne et
communautaire), Dalloz, Paris, 1991, p76.
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 لأيمن بعد انقضاء عقد الامتیاز التجاري منعا الإسرارالممنوح له ملزم بالمحافظة على و 

ضها بع أوالتي اطلع علیها ، الأسرارالعقد ثم یستعمل بإنهاءتحالیل من طرفه كان یقوم 

، لكن ذلك لا یمنع الممنوح له من الاستفادة من هذه لمصلحة منافس لمانح الامتیاز

حب لنفسه في مشروع خاص به یقیمه عند انتهاء عقده ما لم یكن مرتبطا مع صاالأسرار

.1مسجلة كبراءة اختراع للمانحالأسرارما لم تكن هذه الامتیاز بشرط عدم النافسة، و 

الا یفشیها للغیر    المنقولة له، فیجب خلاصة القول فان الممنوح له ملزم بتكتم على المبادئ و 

ساري المفعول خلال حیاة العقد، ویستمر حتى هذا الالتزام . سیما للمنافسینلاولا للزبائن و 

تبقى كل المعلومات السریة المنقولة للممنوح له سریة ما دامت  أنهكذا یجب بعد زواله، و 

.هذه المعلومات غیر مهمة على الناس

.لامتناع عن استغلال عناصر العقدا  :الفرع الثاني

عقد الامتیاز التجاري، بحیث یلتزم المانح بان بمنح لإتمامأساسیاتعتبر عناصر العقد ركنا 

ن انتهاء العلاقة ملزم عالأخیرهذا  .لهالحق في استعمال هذه العناصر لفائدة الممنوح 

یترتب على و . باعتباره المالك لهاالأخیرهذا  إلىیعیدها  أنبین المانح الرابطة بینه و 

هي تشمل وفره له العقد من عناصر معنویة و الممنوح له التوقف عن استعمال كافة ما 

كافة الوثائق المادیة و الرموز المساعدة كذلك علیه تسلیم والمعرفة الفنیة و العلامات الممیزة

.2الإعلانیةاللافتات و 

1- Yves serra, la qualification professionnelle du salarié, élément déterminant de la validité de la
clause de non concurrence en droit du travail, Dalloz ,Paris, 1996, p245.

.279، ص 2006الحدیدي یاسر، عقد الامتیاز التجاري، دار الفكر العربي، .د -  2
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ذلك نسیانها من ذهن الممنوح له و  أو، كن نزعهاق بالمعرفة الفنیة لا یملكن فیما یتعل

للتأكدبنود التعاقدیة في ذلك  إلىلتعامله بها لمدة معینة طیلة فترة التعاقد ، فیجب الرجوع 

، كما لو منع الممنوح له من استعمالها لفترة محددة من الأمركان المتعاقدان نظما هذا  إذا

هذا الموضوع، فیمكن استعمال هذه التقنیة من  إلى إشارة أيلم یرد في العقد  إذا أما.الزمن

منعه من ممارستها، طالما الأخیرالمانح ، حتى لا یحق لهذا  إذنبدون الممنوح له و قبل

شخص من استعمالها، لكن لا  أيفلا یمكن منع إفشاؤهاتم هذه المعلومات قد نشرت و  أن

.شخص ثالث خارج التعاقد إلىهذه المعلومات إیصالیجوز للممنوح له 

).عدم المنافسة (نشاط مشابه إنشاءعدم  :الفرع الثالث

قد یشمل عقد الامتیاز التجاري شرطا یمنع الممنوح له بعد انقضاء العقد من إنشاء و 

، أي أن الإرادة انصرفت لدى إبرام به لنشاط المانح الذي كان یمارسهمؤسسة أو نشاط مشا

منعه من إقامة نشاطو  المعلومات التي وصلت إلى الطرف الآخرالعقد، بعد استكمال كل

.في مدة زمنیة معینةمنافس في رقعة جغرافیة معینة و 

فوظیفة شرط عدم المنافسة في عقود الامتیاز التجاري تتجلى في حمایة نقل المعرفة الفنیة 

فجل هذه للإشارةئه، و بعد انتها أوالتي استفاد منها الممنوح له سواء خلال سریان العقد 

1.العقود یضمن فیها هذا الشرط

1- Mireille Buydens : « droit des brevets d’intervention et protection du savoir faire » lancier,
Bruxelles, 1999, p293-294.
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عدم بیع ( العقد الالتزام بعدم المنافسة یكون على مرحلتین مرحلة خلال حیاة و 

مرحلة بعد زواله كنتیجة لموجب ، و )تح متاجر لدیها الغایة نفسهاعدم فمنتجات منافسة و 

الثقة، حیث انه بعد انتهاء عقد الامتیاز التجاري، غالبا ما یرغب الممنوح له السابق في 

النشاط الذي اكتسب فیه الخبرة و التجارة ، خاصة في نفسالأعمالالاستمرار في مجال 

سة غیر مشروعة هذه الرغبة قد تشكل مناف أن إلاله من قبل المانح،  ةالمعرفة المقدمو 

معرفته الفنیة التي قد تصبح عرضة للمنافسة  أوالمانح نفسه حيِ حتى یُ بالنسبة للمانح، و 

المحافظة على  إلىو التي تهدف الشروط الآجلةیقوم بفرض العدید من بعد انتهاء العقد

شرط عدم هذه الشروط في شرط عدم المنافسة، و تتجلىو فاع عنها،الدمصالح الشبكة و 

.1اط في شبكة منافسةالانخر 

محله  أوفالممنوح له الذي یرغب في الاستمرار في ممارسة النشاط نفسه في مؤسسته 

ممارسة نفس أمابعد نهایة عقد الامتیاز التجاري یجب نفسه في مواجهة احد الخیارین، 

النشاط بعد انتظاره لحین انقضاء فترة عدم المنافسة المنصوص علیها في العقد رغم طول 

تنتج عن توقفه خلال  أنمع تحمله للخسائر التي یمكن .سنوات5مدتها في بعض العقود 

یترك نشاطه التجاري و یبحث عن نشاط مغایر ما یترتب عن ذلك من  أن إماهذه المدة و 

ممارسة الممنوح والضرر المالي والتجاري الناتج عن ذلك، و .التجاري وزبائنهصلهلأفقدانه 

الواقع تحت طائلة جریمة  إلىكثیرة أحیانالعقد قد یؤدي به في إنهاءله لنشاط مشابه بعد 

ئل منافیة لمبادئ الشرف تتجلى في استخدام الممنوح له لوساغیر مشروعة، و المنافسة

عند اجتذاب الزبائن على نحو یؤدي إلى .في مزاحمته لغیره من التجارالاستقامة التجاریة و 

.2بعضهمب أو بأحدهمالضرر إلحاق

1- Ph. Le tourneau, les contrats de franchisage, muris classeur, Paris, 2003, p285.
2- Yves serra, validité de la clause de la non concurrence au regard de la règle française et
communautaire relative aux ententes, Dalloz, Paris, 1989, p51.
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شرط عدم الانضمام فهو امتداد لشرط المحافظة على سریة المعلومات التي أما

الأنشطةهذا المنع لا یشمل جمیع  أنكما نوح له طیلة مدة العقد من المانح،تلقاها المم

الممنوح له یمكنه مزاولة  أنالتجاریة بل یهم فقط النشاط الذي یزاوله عند التعاقد، بمعنى 

.1بعد انتهاء العقد لا تنافس المانح.أخرىشبكة تجاریة  إلىالانضمام  أونشاط مخالف 

الآجلاستحقاق جمیع المبالغ ذات :الفرع الرابع

توقف النشاط، تصبح جمیع الدیون مستحقة على عقد الامتیاز التجاري و بانتهاء مدة

هذا الوقت یتم یدفع ما علیه، ففي كل شخص ماله و فیأخذالممنوح له، كل من المانح و 

تنقطع بالتالي تتم المحاسبة على جمیع الحقوق والالتزامات و  و الأموالاستعادة المخازن و 

.2اسب مع قیمة الموادذلك بدفع ثمن عادل یتنعلیها، و كل المهل التي جرى الاتفاق 

1- Herman cousy, droit des contrats : (France, Belgique) lancier, Bruxelles, 2005, p50
.239، ص 2006م مغبغب ، الفرنشایز ، منشورات الحلبي الحقوقیة، نعی.د -  2
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جاري متیاز التّ ظام القانوني لعقد الإمن خلال هذه الدراسة رسم حدود ومعالم النّ لقد حاولنا

باعتباره واحدا من العقود التجاریة الدولیة المهمة في الوقت الحاضر، والذي یساهم وبشكل 

ول المتقدمة وعلى الدول المتلقیة له التنمیة الاقتصادیة على صعید الدّ فعال في عملیة 

للنهوض بالصناعة وتحقیق التنمیة الشاملة، إذ هو من أهم النماذج التي تنتهجها المؤسسات 

الناشئة كونه یتیح لها إمكانیة تكوین شبكة تجاریة هامة بنفقات مالیة محدودة، حیث یتیح 

متباعدة جغرافیا وبطریقة تضمن لمانح الامتیاز سیطرته على الدخول غلى أسواق جدیدة 

وجاته وخدماته، ویتحمل مصاریف عملیة التوزیع وكذلك جذب المزید من الزبائن إلى منت

ستثمار بمفرده، مما یسمح للمانح استغلال أمواله في الأبحاث المتعلقة بتحسین نوعیة الإ

.جاريمتیاز التّ شبكة الإما یعود بالنفع على كاملالمنتج، التسویق، م

ه لم یحضَ باهتمام یلیق به كباقي نّ حفیزات التي یتمتع بها، إلا أغم من كل هذه التّ وعلى الرّ 

ول الأخرى، إذ نجد المشرع الجزائري لم یضع له تنظیما قانونیا خاص به كباقي الدّ 

العقود الغیر التشریعات الأخرى مثل التشریع المصري واللبناني، فهو مازال ضمن دائرة 

مسماة والقواعد العامة، فلابد من المشرع الجزائري سن بعض النصوص القانونیة وتخصیص 

إطار قانوني خاص به یحدد كل من حقوق وواجبات أطرافه، خاصة أن الجزائر من الدول 

المستوردة للتكنولوجیا، وغالبا ما تكون هي الطرف المتلقي بالتالي الطرف الضعیف، لذا 

مل به بشكل قانوني منظم لحمایة المتلقي الجزائري  وتمكینه من التعاقد بكل حریة یجب الع

متمتعا بحقوقه الكاملة ما یؤدي إلى تطویر الاقتصاد الجزائري ودفع عجلة التنمیة 

.الاقتصادیة وقطاع الخدمات و التوزیع

وصیات نجملها حیث خلصنا من خلال هذه الدراسة التي قمنا بها الى جملة من النتائج والت

:فیمایلي

:تائجالنّ 
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.لا یوجد قانون في الجزائر ینظم عقد الفرنشایز بجمیع أجزائه-

عقد الفرنشایز یقدم العدید من المزایا للمانح من بینها لقد بینت هذه الدراسة أنّ -

.ظام المحددسة حسب النّ المؤسّ بإدارةلتزام سماح له بالتفتیش على مؤسسته والإال

ن مزایا عقد الفرنشایز لا تقتصر فقط على المانح بل أنّ أیضا أ نتبیّ هذه الدراسة -

سم المانح وعلامته االممنوح له یحصل على العدید من المزایا كالاستفادة من 

 .الخ...التجاریة

:وصیاتالتّ 

تنبیه المشرع الجزائري بضرورة الاهتمام بهذا العقد بوضع تنظیم قانوني على النحو -

.نامكاقتصادالاقتصاد الجزائري الذي یراعي حاجة

نوصي المشرع الجزائري بوضع عقوبات جزائیة عند مخالفة شروط عقد الفرنشایز -

والوضوح  قةه أقرب للدّ بالأخذ بمصطلح عقد الفرنشایز لأنّ نوصي المشرع الجزائري -

  .طلقت على هذا العقدمقارنة مع المصطلحات الأخرى التي أ
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الملخص

یعد الإمتیاز التجاري من العقود الحدیثة التي تمس الحاجة للوقوف على ما یتعلق به 

.من أحكام بسبب إحتلاله مكانة هائلة في الاقتصاد المعاصر

وتتلخص عملیة عقد الامتیاز التجاري، في أن شخص یدعى مانح الإمتیاز یتكفل 

بالمعرفة العلمیة، وتخویله إستعمال بموجب هذا العقد وشخص آخر یدعى الممنوح له یتكفل

، أما الممنوح له فیتكفل بإستثمار هذه المعرفة العلمیة ه بالسلععلامته التجاریة وتزوید

.وباستعمال العلامة التجاریة والتزوید الممون

وتتمثل أهمیة الموضوع في أن عقد الامتیاز التجاري هو من أهم الأسالیب والطرق 

ذ ’، الشركات الكبرى والشركات الصغیرة لها الموازنة بین مصالح الطرفینالتي یتم من خلا

تعتمد علیه الشركات الكبرى بالتحقیق الإستثمار الواسع والتوسع في مختلف الأعمال 

.والشركات الصغیرة لضمان قدرا معقولا من الرجح البقاء في السوق

:الكلمات الدالة

ز التجاري؛ الامتیاGATTالمانح؛ الممنوح له؛ 


