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Introduction générale

Le commerce est l'une des pratiques les plus amesert les plus importantes de
'humanité. Le commerce international est né dwibesenti par 'Homme de faire des
échanges au-dela des frontieres géographiquegjidtigues, raciales ou religieuses, par
définition il correspond a I'ensemble des flux de marchasd{béens) entre les espaces
economiques nationaux. Au sens large, le commertegniational correspond a l'ensemble
des flux de marchandises (biens) et de services s espaces économiques nationaux. Les
flux de services sont pris en compte dans la mesuteur part progresse rapidement dans les

échanges internationaux (surtout le transporguedme et les services aux entreprises).

Les accords de libre-échange facilitent le déroel@ndu commerce international en
réduisant les obstacles au commerce qui existdngé erux voir plusieurs pays. Un certain
nombre de mesures ont été prises pour promouvaor@merce international. Ces mesures
comprennent lintervention des banques dans lendemment des importations et des

exportations.

Le commerce international tel que nous le connassajourd’hui a subi de nombreux
changements. La diversification des moyens de paignmles avancées technologiques,
techniques et industrielles ont favorisé leur déwpeément en réduisant les colts de transport
et d'acces aux pays eémergents Les progres techamadsgont diversifié les produits échangés
sur le marché, permettant de maintenir le commertrnational De plus, les nouvelles
technologies de linformation et de la communicatiNTIC) permettent un échange
d'informations et de documents presque instantariée des entités qui établissent des
échanges.

L’Algérie, comme tout autre pays cherchant a tleemaximum de profit de son
commerce extérieur, a connu de multiples changesm@&otrdre économique a travers son
passage a I'économie de marché et son intégratiomarché mondial. L'analyse des
principales caracteéristigues du commerce extéiieulAlgérie, apres son ouverture, révéle

une diversification des produits importes.

L'importation semble étre une activité internatienacile a mettre en place. La
principale motivation du choix des importations éstmanque de produits ou d'intrants
nécessaires a la production sur le territoire dispa

'MEMOIRE PRESENTE A L'UNIVERSITE DU QUEBEC (A TROIBIVIERES) COMME EXIGENCE
PARTIELLE DE LA MAITRISE EN ADMINISTRATION DES AFFARES PAR LAURIE EBERT-
WALKENS LES MOTIVATIONS ET OBSTACLES A L'IMPORTATI®N POUR LES PME DU QUEBEC
MAI 2013
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Introduction générale

Une opération d'importation ou d'exportation damsdmmerce extérieur comporte
des formalités différentes de celles relatives @mroerce local il ne s'agit pas d'une simple
opération d'achat-vente, mais d'une relation contedle entre l'acheteur et le vendeur de
nationalités différentes, qui agissent par banduiesposées afin d'asseoir leurs transactions

sur les bases juridiques internationales admisesyets par des conventions.

Le secteur de la santé est considéré comme lemphartant et le plus dynamique. Il
bénéficie de meilleures dispositions en matierendgens nécessaires a son développement et

a son bon fonctionnement.

L’Algérie est considérée comme un plus grand inmgiectr d’équipements médicaux
et de produits pharmaceutiques, elle est tres digmee du marché international pour I'achat

des équipements médicaux.

L’objectif de notre travail est de bien comprenrepécificité de 'importation de ce

type d’équipements qui different des autres preduifportés

Notre problématique cherchera a s’interroger suguestion suivanteQuelles sont
les étapes suivies par la SARL TSM pour l'importaibn de dispositifs médicaux ?

Ainsi, a partir de cette question centrale, d&sigous questions secondaires peuvent

étre poseées :

» Quels sont les documents utilisés fréquemment ldacemmerce extérieur?
» Quelles sont les modalités et techniques de paiemdisées dans le commerce
international ?

> Quelles sont les lois et régles qui régissent ctege?

Au-dela du fait que nous avons voulu remplir legjerces académiques qui exigent a
tout étudiant en Master 02 de rédiger un mémoirérdee cycle, et par la méme occasion,
obtenir de I'expérience ; Notre sujet est en lieectl avec notre formation universitaire, nous
avons choisi ce sujet « Analyse d’une opératiompdartation des équipements médicaux »
principalement car nous aimerions y travailler atcp que ce dernier reste toutefois un theme
relativement nouveau, hormis un mémoire de la wildg Bejaia qui traitant « Etude de
importation des équipements médicaux en Algégeude par enquéte de terrain » qui nous a
inspirer et que personne d’autre ne I'a fait denqus a poussé a le choisir mais aussi le sujet

est d’actualité par rapport a la pandémie covidbli9 a eu une forte demande de ce type

(2]



Introduction générale

matériel sur le marché mondial et sur tout surdeamé algérien. Paradoxalement, nous avons

rencontré plusieurs difficultés vis-a-vis du mangeedocumentation.

La méthodologie adoptée pour réaliser ce travaip@lie une recherche
bibliographique (ouvrages, theses, rapports e$ siieh, mémoire, dictionnaires), Mais aussi
sur étude empirique menée a l'aide d’'une approcladitgtive. Celle-ci nous a permis de
réaliser une étude de cas auprés de la SARL TSM kabut de suivrele déroulement de

limportation d’équipements médicaux.

Le plan de notre travail sera composeé de troisitiesp

Dans le premier point, nous aborderons les fond&mesiatifs aux opérations du
commerce extérieur, préalables a I'exécution die tivansaction internationale, les différents

modes et techniques de financement du commerceezxté

Le deuxieme point sera consacré a la présentatemn dispositifs médicaux, la
réglementation algérienne sur l'importation de catériel et les procédures d’achat de ce

dernier.

Le troisieme et dernier chapitre qui présentethiltat du stage pratique effectué au
sein de la SARL « TSM »Tizi-Ouzou, porte sur legpés de I'importation des équipements

meédicaux.

3]
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Chapitre | Apercu sur le commerce extérieur

Introduction

Le commerce international est un domaine impliqueinsieurs acteurs généralement
localisés dans différents pays. Son développenaaotite I'internationalisation des échanges
de biens, de services et de capitaux.

Les théories du commerce international sont lesdbres les plus anciennes et les plus
riches des théories économiques. Elles tentenpldierer la spécialisation du pays dans la
production d'une série de biens et de servicessgmi vendus sur le marché intérieur et
exportés vers le marché étranger en échange dmtgpe de biens et services importés.

Avec ['évolution des échanges internationaux, lesques de transactions
commerciales ne cessent d’accroitre. Afin de limies risques, il est nécessaire de connaitre
les éléements fondamentaux des opérations du corenm@ernational que ce soit les moyens
et techniques de paiement, les formalités admatigés mais aussi I'assurance internationale.

Dans ce chapitre nous essayerons de présentdémesnds essentiels qui permettent la
sécurisation des échanges internationaux et lditéticin des opérations du commerce
extérieur, pour cela notre chapitre se composeteodesections :

Le premier visé a présenter les éléments de basmmmerce extérieur laseconde
section a donner un apercu sur les moyens et obside paiement et leurs caractéristiques
la troisieme section contiendra tous ce qui coreelm dédouanent et la logistique
internationale
Section 01 : les éléments de base du commerce ebeiér

Dans cette section nous allons présenter les éléressentiels du commerce extérieur
1. Généralités sur le commerce extérieur

Dans cette partie, nous allons expliquer la sigaifon quelques notions liées au
commerce extérieur.

1.1. Notions générale's
* Le commerce international: Il s'agit d'un ensemble de flux de marchandisese
différents espaces économiques nationaux et d'gebate marchandises, de services et
de capitaux entre les pays. Le commerce interratiannuel est mesuré par la somme
des exportations mondiales de biens et servicesomqu naturellement égale a la somme

des importations.

www.guot.orgconsulté le 02/07/2021 & 10h25
www.glossaire-international.corf2/07/2021 a 11h10
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Chapitre | Apercu sur le commerce extérieur

* Le commerce extérieur : consiste en toutes activités liees aux impanati et
exportations d’'un pays. Le solde du commerce etiérest la différence entre la valeur
des exportations et celles des importations eagel¢ux pays.

» L'importation : c’est une entrée de biens ou services dans ysygravenant d’'un autre
pays.

» L’exportation : c’est I'action de vendre a I'étranger une padiela production de biens
ou de services d’'un ensemble économique.

» Subvention : Avantage économique accordé par un gouvernemenpmaducteurs de
biens, souvent pour renforcer leur position corentielle.

 Tarif : Droit (ou taxe) imposé sur les biens transportds trritoire douanier a un autre.
Les tarifs contribuent a augmenter les prix desdiénportés et les rendent par
conséguent moins concurrentiels sur le marché dsiipgoortateur.

» Transitaire : Entreprise de service qui prend en charge tousdpscts de l'expédition
des exportations moyennant une commission.

» Une barriere douaniere: mesure qui vise a interdire, limiter ou rendiaspdifficile,
'accés d’un produit ou service étranger a untiarg.

» Une barriere tarifaire : une barriere tarifaire correspond a des dratslauane que les
produits étrangers devront supporter (payer) a éetée sur un territoire national. Les
droits de douane ne sont pas les mémes pour t®psdduits

» Barriere non-tarifaire : Ensemble de mesures restrictives non-tarifaimsgs en place
par un pays et visant a protéger son marché danleucrence

« Conventions :est un accord, engagement conclu entre deux oieptsarties

* Libre échange: c’est un systéme dans lequel les échanges cariaagrentre états sont
libres, il vise a favoriser le développement du omrce international.

» Certificat d'origine :une déclaration signée par la chambre de commeuceays
d'origine et qui prouve au pays importateur l'orvéggdes marchandises achetées.

 Certificat de circulation :ll sert de justificatif d’origine des marchandiset permet de
bénéficier, au moment du dédouanement, de condipoéférentielles

» Certificat de libre vente (CLV):Le CLV est destiné a faciliter les démarches
d'exportation des sociétés francaises, vers des §iiyes hors Union européenne, pour
les dispositifs médicaux (DM) et les dispositifsdiv@ux de diagnostic in vitro

* Code des douanes de l'union (CDU) Le Code des douanes de l'union (CDU)

correspond a une refonte du Code de douanes meéesniCDM).

(6]
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* Code ISO : c’est un code créeé par l'International StandatidisaOrganization (ISO)
pour éviter toute ambiguité dans les identificatiehles désignations des différents types
de supports. Le code ISO est reconnu au niveatnattenal par tous les pays et il est
notamment utilisé comme systeme d'abréviations lgsumonnaies.

* Codes internationaux des devises norme ISO 4217 composé de trois lettres
Généralement, les deux premieres lettres reprégdeteinitiales du pays, et la troisieme
le nom de la devise.

* Le déclarant en douane c’est la personne qui s'occupe d'établir les dummus
administratifs qui permettent d'importer ou d’exigordes marchandises.

» Dépobt temporaire de marchandises Le dépbt temporaire de marchandises c'est le
stockage temporaire des marchandises sous le Bdeda douane, dans des locaux et
des emplacements cléturés ou non.

» Devise: Une devise représente une unité monétaire quegqdus souvent émise par la
banque centrale d'un pays (euro, dollar, livrdistgr..).

* EUR 1: Une devise représente une unité monétaire quegsub souvent émise par la
banque centrale d'un pays (euro, dollar, livrdistgr..).

* IBAN : Le numéro IBAN (international bank account numbdentifie le titulaire d'un
compte dans un établissement bancaire n'importans le monde.

* International road transport union (IRU): ['Union internationale des transports
routiers (en anglais : International Road Transpdmton - IRU) est une organisation
mondiale qui défend les intéréts des exploitangsitdbus, d'autocars, de taxis et de
camions dans le but d'assurer la croissance écquengt la prospérité via la mobilité
durable des personnes et des biens partout damsnige.

e Libre circulation : L'expression "marchandise en libre circulatiom&signe les
marchandises dont il peut étre disposé sans rastridu point de vue de la douane.

* R.U.U. Régles et Usances Uniformes qui représente unrdnisale textes proposé par
la Chambre de Commerce Internationale et relatits lBonne utilisation des techniques
bancaires du commerce international

» La valeur en douane est la valeur qui sera retenue, dans les opérationport-export,
pour calculer les droits et taxes liés a la tramsadqdroits de douane, TVA, octroi de
mer...). Les méthodes de détermination de la vad@udouane ne sont pas les mémes
selon si on parle d'importation ou d'exportation.
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2. Les théories du commerce international

Pour commencer, la théorie du commerce interndtipnand ses origines des
sciences économiques, cette branche ne sintéepesseseulement a la détermination des
échanges de bien et service entre Etats, mais aligsvestissement international et le taux
de change. Cette théorie comprend deux branches
2.1. Les théories traditionnelles du commerce inteational
2.1.1 Les théories classiques

Les économistes classiques ont été les premidrgdéeEles échanges internationaux,
leurs objectifs étaient de montrer que le libreadgfe pouvait étre un facteur de croissance.

a. Théories des avantages absolus (Adam Smith 1776)

Adam Smith fut le premier dans la recherche suralaire et les causes de la richesse
des nations, selon cette théorie, pour échangeyuehpays a intérét a se spécialiser dans la
production pour laquelle il possede un avantagepétitif absolu vis-a-vis des autres pays et
d’acheter a I'étranger ce que les producteurs iextér peuvent fabriquer a faible codt. Le
pays qui parvient a produire un bien avec moinfdeurs de production que les autres pays,
obtient un avantage absolu, c’est le principe desidin du travail que Adam Smith applique
au contexte international. Si chaque pays, apoesérture a I'échange, se spécialise dans le
produit pour lequel il a un avantage absolu, iré&sulte un gain mondial. On conclut de par
I'étude de cette théorie qu’Adam Smith se base‘slavantage absolu” qu’a la possibilité
pour un pays de produire un bien avec moins dedestde production que partout ailleurs
dans le reste du monde.

b.Théorie des avantages comparatifs (David Ricardo 18)

Chaque pays a intérét se spécialiser et a pantiepecommerce international méme
s’il n'a pas d'avantage compétitif absolu et quelk gsoit son niveau de développement,
autrement dit un pays a intérét a se spécialises Baproduction pour laguelle il dispose d'un
avantage comparatif par rapport aux autres pagsaeheter les biens qu’il n’a pas produit. A
ce titre David Ricardo développe une nouvelle agipeode I'échange international fondée
non plus sur I'analyse des codlts absolu de proaluchais plutét sur I'étude des codts relatifs.
D'apres D.R « le commerce avec I'étranger est &eésntageux pour un pays puisqu’il
augmente le nombre et la variété des objets aumugleut employer son revenu et avec

abondance des denrées a bon marché, il encourtay@ese I'accumulation des capitaux »

'GHAROUT Nacera, KERBICHE Samira, Mémoire fin d’étud Etude sur les procédures d’une opération
d’'importation cas de Eniem » Ummto 2016/2017.

2 ZIDANI Abdelhamid, TERRAK Abdelghani, Mémoire faiétude « Exportation hors hydrocarbures,
processus et contrainte cas groupe SAIDAL »UMMT@nmtion 2018.
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On conclut que cette théorie d’aprés Ricardo, @stnpas le niveau des codts mais
leurs structures qui gouvernent la spécialisatiaarnationale méme en absence d’avantage
absolu la spécialisation peut se révéler avantagense spécialisant dans le bien pour lequel
ils disposent de la productivité. C’est une théemefaveur d’'une division internationale du
travail et de libre-échange. La spécialisation kiagie pays permet une économie de facteur
travail favorisant les gains de productivités dtdasse du volume produit.

2.1.2. Les théories néoclassiques
a. Les théories de la dotation en facteur de productind’'HOS

Cette théorie des codts relatifs a été approfopdides économistes Hecksher, Ohlin
et Samuelson met l'accent sur la différence detwtaainsi que le prix relatif des facteurs
entre deux pays pour expliquer le commerce.

b. Le théoreme Hecksher - Ohlin (H-O)

Cette théorie est développée par les deux ecoresriistHecksher (1919) et B. Ohlin
(1933), elle est souvent désignée sous le nom Béns le modele de base d’'Hecksher et
Ohlin, les différences de dotation de facteurs solat source des avantages comparatifs, les
pays sont supposés ne pas avoir les mémes dotaélatives de facteurs et donc ne pas
obtenir les mémes codts relatifs de production pesiproduits. Deux facteurs de production
sont retenus : le capital et le travail. La théaleeHO peut s’énoncé comme suit « chaque
pays a en effet intérét a se spécialiser dans dduption qui nécessite des facteurs de
production largement disponible »

La théorie HO avait conclu que :
» L’échange des produits provoque I'échange desdeste production.
* Chaque nation a en effet intérét a se spécialiaas dles productions nécessitant des
facteurs de production qu’elle posséde en abondance

Dans le cadre de I'échange international, I'avamtdg I'Angleterre réside dans la
spécialisation dans des produits qui nécessiteatidmeip de capital et de travail (produits
manufacturiers). En revanche, I'Australie aura ¢ag@ a produire des biens qui utilisent
intensivement le facteur terre (produits agricoléXr conséquent, I'échange international
sera indirectement un échange de facteurs rardsecdes facteurs abondants. En d’autres
termes, quand I'Australie exporte du blé et quengketerre fait de méme avec des biens

industriels, il y a en quelque sorte échange de tarstralienne contre du capital anglais.

!ZIDANI Abdelhamid, TERRAK Abdelghani Mémoire de filiétudes, « Exportation hors hydrocarbures,
processus et contrainte cas groupe SAIDAL » UMMreGmotion 2018 P6
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Les hypotheses qui sous-tendent cette approctedisdtion factorielle sont :

e La concurrence pure et parfaite ;

L'immobilité internationale des facteurs de prodort,

La mobilité des produits (libre échange) ;

L’homogénéité des facteurs de production ;
c. La contribution de P.A. Samuelson

L’homogénéisation des prix des facteurs de prodoatntre les pays qui pratiquent le
commerce international. Le théoreme P. A. Samuedsmmce qu’'une augmentation du prix
relatif d’'un bien accroit la rémunération réellefdateur qui est intensif dans la fabrication de
ce bien, et diminue la rémunération réelle de taufacteur. En effet, le commerce
international éleve le prix des facteurs abondantdiminue les prix du facteur considéré
cher.
2.2. Les nouvelles théories du commerce internatiatt
2.2.1. L’approche néo factorielle

L’approche néo factorielle prend en considératiannbtion de capital humain et
qualification du travail. L’énoncé de cette théoes : « Un pays relativement abondant en
capital exportera des biens intensifs en travadlliti@ et un pays relativement peu abondant
en capital exportera des biens intensifs en tranail qualifié ».
2.2.2. L’approche néo technologique

L’approche néo technologique explique le mouvement la dynamique des
transactions internationales en terme de I'écathrtelogique entre les pays, ce dernier
constitue le déterminant de commerce internatitelajue : les pays en avance exportant les
biens intensifs en nouvelle technologie et lesesytdes produits banalisés. Cette théorie est
développée par « Posner » qui a montré qu'une avauhnologique d’'une firme peut lui
conférer un nouvel avantage comparatif au paysgifa de la firme innovatrice.
2.2.3. Théorie macroéconomiqués
On peut distinguer deux théories :

a. Théorie de la demande

Les analyses traditionnelles sont fondées surdeaaitées de production des pays et

donc sur l'offre. En 1961, Stefan Burestam Lindensidere que la demande, largement

1ZIDANI Abdelhamid, TERRAK Abdelghani Mémoire fin éfude « Exportation hors hydrocarbures, processus
et contrainte cas groupe SAIDAL » UMMTO promotid®il3 p9, 10.

’RAINELLI Michel, Le commerce international. 9emaitéh, La Découverte, rue Abel-Hovelacque 75013
Paris. 2003 p62, 63, 64.

[10]



Chapitre | Apercu sur le commerce extérieur

négligée joue un réle essentiel dans I'explicatitn commerce international. Les pays se
spécialisent non plus en fonction de leurs dotatiem facteurs mais de leur demande interne.
Quand celle-ci tend a se saturer, I'entrepriseatteede nouveaux débouchés a I'exportation.
Dans cette optique, le marché international n'iest d’autre que le prolongement du marcheé
national.
b. Théorie du cycle de vie international des produits
Vernon a montré le caractere temporaire de cettaganQuand le produit banalisé est
parvenu dans sa phase de maturité, il devient siftem travail peu qualifié ; dans ces
nouvelles conditions, le prix des facteurs retrosea importance. Pour diminuer les codts
(transports, fabrication), les entreprises délseali leur production vers des pays en voie de
développement a leur tour exportateur vers les palstrialisés.
2.2.4. Théorie de la firme
Elle consiste en trois théories :
a. La concurrence imparfaite
Pour Bernard, la différenciation des produitsnpetraux entreprises de retrouver une
situation de monopole de fait, il ne s’agit pluspteduire en masse des produits homogenes
mais de produire en séries plus limités, des aedidifférenciés, soit dans le cadre d’'une
stratégie de spécialisation, soit d’'une stratégididersification.
b. Théorie de la firme multinationale
D’autres auteurs comme Dunning, ont essayé d’ietégans leurs analyses les trois
niveaux macroéconomique (nation), méso économiqueectdur d'activite), et
microéconomique (entreprise) pour démontrer que deatégies d’internationalisation
dépendaient de la combinaison d'un certain nombreathditions ; la firme doit posséder (au
niveau meso économique) certains avantages, panpéxeune technologie, qu’il est plus
intéressant d’internaliser (niveau microéconomigiie)ait des faibles colts des facteurs de
production du pays d’accueil (niveau macroéconomligu
c. L’avantage compétitif des nations
Selon Michael Porter, si le succés internationah&’entreprise est prédéterminé par la
gualité¢ de l'environnement de son pays, alors axs condition nécessaire mais pas
suffisante. Deux variables sont appelées a jouemdle : I'Etat qui dispose de moyens
(fiscaux, monétaire, légaux) qui permettent de wlem les industries, de modifier la
concurrence, d'améliorer la qualité des facteurgmeore de stimuler la demande intérieure.

Sur la base de ces théories, le commerce intenaté connu un essor important. Sous la
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coupe de I'organisation mondiale du commerce (L'OMEs pays ont trouvé un cadre idéal
pour améliorer leurs activités.
3. Les documents nécessaires pour les opérations chmmerce extérieur

Pour toute opération d'importation ou d’exportatiam ensemble de documents
exigés
3.1. Le contrat international

Un contrat commercial international c’est un contfai implique une opération de
mouvement transfrontalier de bien et de servicestameen jeu des ordres juridiques
différents. C’est un accord de volonté qui crée alagyations a la charge de ceux qui font
partie’
3.1.1. Les effets du contrat de commerce internati@l On trouve les obligations de chaque
partie que ce soit le vendeur ou I'acheteur, massiale transfert de propriété, les risques et
les clauses du contrat international

Tableau N°01 : obligations des parties dans le contrat commeial®.

Obligations du vendeur Obligations de lI'acheteur
— Garantir la conformité des — Obligation de payer le prix
marchandises aux spécifications du - Réceptionner la marchandise ou en
contrat ; prendre la livraison
— Livrer la marchandise dans les délais - Vérifier la conformité des biens

fixés, au lieu prévu ;
— Remettre les documents se rapportant

aux marchandises a livrer.

Source BOUCHATAL Sabiha : le commerce internatiomaiement, financement et y afférant risques, aiéem
DESB, école supérieur d’Alger, 2003

'KADI Bilal,L AZIB Souhila mémoire fin d’étude « LEinancement du Commerce Extérieur : Etude
comparative entre le crédit documentaire et laserdocumentaire Cas de la BNA 584 » UMMTO promotion
2019/2020 P13.

BOUCHATAL Sabiha : le commerce international : paént, financement et y afférant risques, mémoire
DESB, école supérieur d’Alger, 2003, p8.
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3.1.2. Transfert de propriété et de risque's

a. Transfert de propriété : Ce transfert intervient généralement une fois laeheteur

se sera acquitté auprés de sa banque de la tokaliggssomme due

b. Transfert de risques : Il est généralement associé au transfert de @Eprmais cela

ne veut pas dire le transfert intégral de tousitepies.

3.2. Les documents commerciauX

Afin de sécuriser les relations professionnellesa@hmerciales il est obligatoire de
présenter un certain nombre d’informations sur teaslocuments utilisés par les entreprises
dans le cadre de leur relation avec les tiers. i@fesmations sont destinées a garantir un
maximum de transparence et clarifier les obligatiendroits des contractants.
3.2.1. Les documents de prix

Les documents prix comportent des renseignememtfasheteur et le vendeur, la
marchandise, le prix, et sur les conditions deezent

» La facture pro forma : c’est un sort de devis établi par le fournissgtainger a lI'adresse
de l'acheteur en lui donnant une idée sur la natir@ntité, prix de la marchandise

* La facture commerciale: C’est un élément de base qui concrétise toutesacion
commerciale, elle est établie par le fournisseugspa concrétisation du contrat avec
l'acheteur. Elle comporte des indications sur lems et I'adresses du vendeur et de
'acheteur, la qualité, le poids et le prix uniggite poids et le prix total.

» La facture consulaire: Soit une facture commerciale, soit un imprimérfopar les
services consulaires sur lequel la facture est smuau visa du consulat, lui conférant
ainsi un caractere d’authenticité concernant lioeget la valeur de la marchandise.

* Documents douaniers C’est une piece sur laquelle la facture commér@at reprise,
établie par I'exportateur sur un imprimé imposé pes douanes du pays, pour le
dédouanement de la marchandise.

3.2.2. Les documents de transpott

lIs consistent des éléments fondamentaux qui assuae prise en charge de la
marchandise par le transporteur. Ces documen@éreliffts selon le mode de transport utilisé
pour 'acheminement de la marchandise en question.

» Connaissement maritime bill of lading) : Il est établi par la compagnie maritime et

signer par le capitaine du navire qui prend enghée transport de la marchandise.

1 MOUDOUD Lynda Le financement des importations lparemise documentaire Cas du pratique : CPA
agence 120 de TIZI OUZOU UMMTO promotion 2018/20A®

www.logistiqueconseil.orgonsulté le 12/12/20214 23h

®BERNET-R, « moyens et technique de paiement intiermaux », Edition ESKA, Paris 1999, P226
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» Lettre de transport aérien (Airways bill) : C'est un recu d'expédition, nominatif non
susceptible de transmission pour voie d'endosseniengst émis a l'adresse du
destinataire. Pour retirer la marchandise a I'a@tpfe propriétaire doit présenter un titre
appelé<avis d'arrivée>.

» Lettre de transport routier (truck way bill) : C'est un document de transport par route
émis par le chargeur qui est généralement le toatesp qui s'engage a livrer la
marchandise au point de destination convenu.

* Lettre de voiture ferroviaire (rail way bill) : Cest un recu d'expédition d'une
marchandise adressé a I'étranger par voie ferrée.

3.2.3. Documents d'assurance

Les marchandises importés ou exporté sont expaestérents type de risques. Pour
cela les marchandises doivent étres soit par tacheu le vendeur. Il existe deux types
d’assurance :

a. La police flottante ou la police d'abonnement signifie que la marchandise n'est pas
déterminée. C’est un contrat global d'une duréérdeis a lan, elle couvre toutes les
expéditions des marchandises en prévenancesrd@diét pour le compte de l'assuré.

b. La police au voyage: couvre la marchandise prévenant de I'étrangetreaertains
risques.

3.2.4. Les documents annexes
Ce sont des documents trés importants pour l'imapedt, ils le rassurent sur la qualité,

conformité et la quantité des marchandises comnrande

Certificat de poids

Certificat d’origine

Certificat sanitaire, vétérinaire et phytosanitaire

Certificat de qualité

Liste colisage de poids.
Dans Cette section nous avons vu quelques nosionge commerce extérieur et les
diverses théories qui ont contribué a son évolutiais aussi les documents nécessaires pour

le bon déroulement des échanges commerciaux.

! BERKANI Dalila, DAIF Fatma mémoire fin d’étude énfancement du commerce extérieur par les banques:
cas BEA »UMMTO promotion 2016/2017 p 34

2KADI Bilal, LAZIB Souhila mémoire fin d’étude « LEinancement du Commerce Extérieur : Etude
comparative entre le crédit documentaire et laserdocumentaire Cas de la BNA 584 » UMMTO promotion
2019/2020 p26
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Section 02 : Instruments et techniques de paiemeatl’international

Dans toutes opérations d’'importation ou d’expootatil est important de connaitre les
moyens et techniques de paiement et leurs déronterad’international pour bien choisir le
moyen idéal et convenant pour les deux parties

Dans cette section, nous allons présenter lesreliffés techniques et moyens de
paiement les plus utilisés dans les opérationspbimation et exportationa l'international et

les garanties bancaire et couvertures des risquasmpaiement.
1. Instruments de paiements a l'internationaf

Dans cette partie nous allons présenter les diftenastruments les plus utilisés lors
des opérations a l'international
1.1. Le virement international
Il s’agit de transfert d'un compte a un autre, égaar une banque, sur ordre de I'importateur,
le mode de transmission le plus courant est lenerd par Swift.
1.1.1. Les moyens de communication du virement imgational

a. Le courrier : C'est un ordre de virement par voie postaledédsis peuvent étre plus au
moins longs en fonction de I'éloignement et deyfloisation postale du pays concernés.

b. Le télex : Il est plus rapide que le courrier, il offre égaént d'avantage de sécurité
mais le support papier reste l'instrument de virgmee qui laisse subsister un risque
d’erreur.

c. Le swift: (Society For Worldwide Interbank Financial Telecoonication) C’est un
systeme privé d'échange de messages télematigtresbamques adhérentes, c'est le
réseau le plus économique.

1.2. Le chéque
C'est un ordre écrit inconditionnel de paiementua en faveur d'un bénéficiaire. Ce

moyen de paiement peut étre utilisé tant a l'ingimm qu'a I'exportation il est libellé en
monnaie national ou en devises étrangers.
1.3. Les effets de commerce

Un effet de commerce est une reconnaissance desdetatérialisée par un titre
représentant une créance commerciale a court, nmegyfleng terme.

On distingue principalement deux catégories d'effiet commerce : la lettre de change

et le billet a ordre.

Y EGRAND GHISLAINE, MARTINI MUBERT, Management degérations de commerce international
import-export, 8¢me édition, Dunod, Paris2007, pége

[15]



Chapitre | Apercu sur le commerce extérieur

1.3.1. La lettre de change
Egalement appelée « traite », il s'agit d'un dirétpas I'exportateur créancier (tireur),
sur l'importateur débiteur (tiré), portant ordre migy/er une certaine somme a une échéance
donnée. Le bénéficiaire de ce paiement étant lanciér lui-méme ou bien une tierce
personne. Le tireur possede plusieurs alternatigas:
- Attendre I'échéance et la remettre a la banque grmeaissement ;
- La conserver et la faire encaisser quelques joastason échéance pour faire face a un
besoin de trésorerie ;
- L'utiliser pour payer un créancier par endossement.
1.3.2. Le billet a ordre
Le billet a ordre est un écrit rédigé par I'impteta ou par une banque (souscripteur)
qui s'engage a payer une somme a son exportatee échéance déterminée.

2. Les techniques de financemeht

Les opérations de commerce extérieur se composerdedx (02) techniques de
financement : le financement des importationsinarfcement des exportations
2.1. Le financement des importations
Les techniques de financement des importationdség$ dans les transactions
commerciales internationales sont multiples, lesixhle technique a utiliser dépend des
possibilités (Iégislation et réglementation desngfes offerts par le pays d'importateur et celui
de I'exportateur), et aussi il dépend des négoaisttommerciales entre les deux parties.
2.1.1. Le crédit documentaire
a. Définition
Le crédit documentaire est I'engagement d'une arjmportateur d'affirmer a
I'exportateur le paiement des marchandises coatrerhise des documents certifiant de la
gualité et lI'expédition de la marchandise. Le Qr&aicumentaire est soumis aux Régles et
Usances Uniformes de la Chambre de Commerce Itiienaée.
b. Les intervenants
» Le donneur d'ordre : L'importateur donne a sa banque des instructiasverture
du crédit documentaire en faveur de son exportateur
» La banque émettrice : Aprés avoir recu les instructions du client langue de

I'acheteur procede I'ouverture d'un crédit docuaient

Y EGRAND GHISLAINE, MARTINI MUBERT, Management depérations de commerce international
import-export, 8¢me édition, Dunod, Paris2007, p&ge
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>

>

La banque notificative : C'est la banque correspondante de la banque @meattns
le pays du vendeur.
Le bénéficiaire : Il s'agit du I'exportateur qui bénéficier de I'aggment bancaire.

c. Les différentes formes de crédits documentaires

>

2.1.2.

Le crédit documentaire révocable: Peut étre annulé a tout moment par la banque
émettrice sans avertissement préalable tant quaolmaments ne sont pas montreés. |
est pu utiliser d0 au critére de l'insécurité.

Le crédit documentaire irrévocable : La banque émettrice est seule engagé au
paiement et ne peut modifier ou aboli son Engagémmans l'accord de toutes les
autres parties (I'acheteur, le vendeur et la banmidicative) ce type de Credoc
protége l'exportateur du risque de non-paiememisoue commercial.

Le crédit documentaire irrévocable et confirmé :Ce crédit garantit a I'exportateur
un double engagement de paiement, celui de la leadpettrice et celui d'une banque
dans le pays de l'exportateur (banque confirmdfropg est généralement la banque
notificative.

La remise documentaire

. Définition

La remise documentaire est une procédure de vemment dans laquelle une banque

a recu mandat d'un exportateur (le vendeur) d'sseaun montant due par un acheteur contre

remise des documents. Le vendeur fait placer lesirdents de transport a I'ordre d'une

banque. Cette banque doit rétablir les documentsrerciaux et de transport a I'acheteur,

contre paiement ou acceptation d'effets de commeeceemise documentaire est contrainte a

des regles et usances.

b.

>

Les intervenants

Le fournisseur étranger : C’est lui qui vend la marchandise et met en plagemise
documentaireselon les conditions du contrat

La banque remettante C’est la banque du fournisseur a qui 'opératiogté confiée,
elle recoit mandat de transmission les documetdsbanque de I'importateur contre
présentation de document.

La banque présentatrice: C’est souvent la banque de I'acheteur, elleitegandat
de la banque remettante pour livrer les documeamscqntre paiement ou engagement
de paiement.

L’acheteur (I'importateur) : L'acheteur vient lever les documents aux caiskesa

banque. Il accepte d’étre débité ou il accepterkates présentées voire demande a
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une banque de les avaliser si la remise documentiprévoit. On distingue deux

types de remise documentaire : D/P (document cqmarement), D/A (document

contre acceptation).
2.1.3. L’encaissement simple

Le reglement de la facture est effectué par l'amlmeqjui utilise, pour cela un des
divers instruments de paiements. Au contraire dienpent anticipé, cette technique de
paiement est utilisée entre des partenaires quoseaissent. Le risque dans cette technique
réside dans la sécurité de l'instrument utilise.
2.2. Le financement des exportations

Le financement des exportations est un moyen deogerir contre les besoins de
financement, il a pour objectif de favoriser I'exiadion et de permettre aux entreprises
d’affronter la concurrence étrangeére, ils exismgasieurs solutions de financement telle que :
2.2.1. Le crédit acheteur

Technique de financement qui consiste a voir laghandu vendeur a octroyer a
l'acheteur étranger un crédit afin qu'il puissaficer I'acquisition du bien. L'exportateur est
ainsi réglé au comptant et le risque de non-pai¢es&rassumé par la banque.
2.2.2. Le crédit fournisseur

Le crédit fournisseur est un prét bancaire accqraéune banque a un fournisseur

(exportateur) afin d'octroyer des différés de pa&ienaux acheteurs (importateurs).
3. L’assurance internationale

L’assurance comme outil de couverture du risqueepeésente comme un ensemble
de facultés des polices qui ont pour missions :

» Couvrir tous types de marchandises (sauf objetpu&gi mais pas le moyen de transport
lui-méme,

e Couvrir les accidents dus au moyen de transporf(@age, déraillement, etc....), et ce
causeés a la marchandise uniquement (casse, perte)et

» Garantir les opérations de manutention au méneedie le transport.

e L'assurance maritime et l'assurance aérienne coulertransport ‘de magasin au

magasin’ et sont donc applicable au pré ou postraofement terrestte

'CHIBANI RABAH, le vade-mecum de I'import-export didin ENAG Algérie 1997, P91
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3.1. La police d’assurance

C'est un acte remis au souscripteur par la soaidésurance et qui établit les

conditions du contrat d'assurance, c’'est aussi preeve matérielle du contrat passé entre

'assureur et I'assuré, signataire de contrat.

En matiere d’assurance des marchandises, ce cofrmanere les marchandises

assurées, précise la nature des risques couvergserisques exclus, les conditions de

fonctionnements de I'assurance, la durée de cometiat.

3.2. Les différents types de police d’assurance

Il existe 3 types de police d’assurance ;

1. La police de voyagecouvre une expédition et est valable pour uneioglatonnée et

pour une marchandise donnée

2. La police a alimenter :couvre une série d’expédition échelonnées de raatdibe de

méme nature c’est a dire qu’on assure pour uneedad&terminé une quantité finie

de marchandises a transporter, les envoie étaatidonées.

3. Police d’abonnement couvre toutes les expéditions se réalisées paxportateur,

pendant une durée déterminée et quel que soit telmdransport

Cette police est généralement valable un an, ptat rénouvelée par un simple

avenant.

3.3. Risques exclus par les assurances

Les risques exclut sont presque les mémes dansielgarantie. C’'est a I'assureur

d’établir I'exclusion qu’il désire invoquer.

Conséquence des fautes de I'assuré et de touttm@nédiciaire.

Contrebande

Commerce prohibé ou clandestin

Vice propre de la marchandise

Arrét des appareils frigorifiques, d’aération et téenpérature dirigée (admise dans la
police tous risques a condition gu'’il ne s'agisas fde température ambiante.)

Freinte de route qui concerne une perte inévitableonnue de poids ou de quantité
pendant le transport.

Insuffisance de I'emballage ou inadaptation de ¢erd..

! CHIBANI RABAH, le vade-mecum de I'import-exportiédn ENAG Algérie 1997, P92
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3.4. L’assurance transportl

L’assurance transport permet de couvrir la marcisendontrées dommages subis et
compense les limitations d’indemnités verrées pardnsitaire pour faute personnelle soit par
les transporteurs.

Dans cette section, nous avons présenté les diffemoyens et technique de

paiements utilisé lors des opérations a l'inteorel.

Section 03 : La logistique internationale et procéares de dédouanement

Dans cette section, nous allons présenter les gdiveoyens de transport de
marchandises, les formalités administratives edliiésrentes étapes de dédouanement.
1. La logistique internationale
1.1. Présentation et enjeux de la logistique

a. Définition la logistique internationale

C'est I'ensemble des opérations et des moyens ifselail déplacement des
marchandises depuis la fabrication, emballage, katge; incoterms, transports, et le
dédouanement.

b. Les enjeux de la logistique internationale
- Multiplicité des intervenants
- Multi modalité des opérations de Diversité desdsxeglementaires :
- Maitrise de temps logistiques.
- Maitrise des codts logistiques.

- Maitrise des risques.
1.2. Les moyens de transport
Tout transfert de marchandises néeessitmoyen de transport (routier, ferroviaire,
aeérien...), un délai et un cout d’approvisionnement
Le transport international de marchandises estiagnun systeme logistique, bien
rodé, constitué de nombreux intermédiaires, répan@ae multiples contraintes et regles, qui
met en ceuvre plusieurs intervenants et d’énormeensb

1 CHIBANI RABAH, le vade-mecum de I'import-exportiéion ENAG Algérie 1997, P92
www.logistiqueconsiel.orgonsulter le 12/12/2021 & 20h47

® AISSI Aziz et BOUKACEM Yougourten, mémoire fin dgcle « procédure d'importation dans les entregsris
national algériennes cas : importation d’une soigpe tube par I'entreprise ENIE », 2018, page §33,15.
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1.2.1. Le transport maritime*
a.Présentation

C’est un mode de transport qui se résume par lladément de la marchandise ou
personnes par voie maritime. C’est le premier maedransport au service du commerce
international : il représente plus 80% du commenoadial

Les avantages de ce mode de transport permettdrardgporter une grande quantité
de marchandise et il est moins colteux.

Par contre, il peut parcourir des risques commeues de détérioration des
marchandises, risque de naufrage mais aussi iddreaucoup de temps pour transporter la
marchandise.

b.Types de navires

» Nauvire cargos : transport de tous sorts de marésand

» Nauvire spécialiser (en vrac) : transport de mardisgnen vrac (ex : céréale, pétrole...)
» Porte centenaire

* Navire Roll on-Roll off

c. Contracta de transport maritime

C’est la convention par laquelle un transporteengage a procéder au déplacement
d’une cargaison définie d’'un point & un autre.

Tableau N°02: les parties du contrat maritime

Parties

Chargeur Armateur

Acheteur Vendeur Les compagnies maritimes

* Le chargeur dépend des incoterms chaqisis Acheminement de la marchandise en
bonne état et dans les délais

—

c’est a lui de payer les frais de transpo

» Déclaration de la marchandise a Emettre les documents de transport

transporté. * Notifier I'arrivé du navire au

« fournir un emballage adéquat réceptionnaire

Source: CHIBANI RABAH, le vade-mecum de I'import-expdalitién ENAG Algérie 1997

1 AISSI Aziz et BOUKACEM Yougourten, Op.cit, pagés,71,73,75.
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d.Le document de transport (bill of lading B/L)

Le connaissement maritime ou bill of lading est ymeuve écrite du contrat de
transport maritime exigé par la douane. |l détddlenode ainsi que le trajet d'une cargaison
depuis son origine jusqu'a sa destination finale.

On distingue 3 types de connaissement :
- B/L a personne dénommée (rarement utilisé)
- B/L a ordre (trés utilisé dans les techniques derpent)
- B/L au porteur (rarement utilisé)
e.Le contrat d’affretement

L'affretement est un contrat conclu entre un frétwin affréteur au terme duquel le
premier s'engage a mettre un navire a dispositiosedond en vue de son exploitation
On distingue 3 formules :

- au voyage : pour une seule cargaison

- atemps : louer pour une durée déterminer

- A coque nue : le navire ne contient rien c’esiéfditeur d’approvisionner
Remarque : le document de transport porte le nhom de «chateep> qui est l'acte
constituant le contrat d’affretement rédigé seloa tormule libre

Le fréteur représente I'armateur et I'affréteurrésente I'utilisateur futur du navire
1.2.2. Le transport aérien

a. Présentation du transport aérien

Le transport aérien est une activité économiquinegnté qui consiste a transporter
des marchandises et des passagers par voie aériepse caractérisé par sa rapidité et sa
limitation de risque.

Il est régit entre 2 convention :

» Convention Varsovie de 12/10/1929 qui est la cotivarde base du transport aérien

» Convention de Montréal 1999 entré en vigueur en42Q0i est une convention
complémentaire

b. Les organisations du transport aérien

» OACI: organisation daviation civile internatiomal est une organisation
internationale qui dépend de I'Organisation desoNatunies. Son réle est d’élabore
des politiques et des normes, entreprend des alaitenformité, effectue des études
et des analyses, fournit une assistance et renfesceapacités de I'aviation a travers

www.gualitetransports.gouv.fonsulté le 15/07/2021a 16h
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de nombreuses autres activités et la coopératisesldtats membres et des parties
prenantes.

» 1ATA : international air transport association d&ssociation commerciale des
compagnies aériennes du monde entier, qui repesgntlque 290 compagnies
aériennes, soit 82 p. 100 du trafic aérien total.

c. Documents de transports

La lettre de transport aérien (LTA) ou air way bélh anglais est le document
d’accompagnement au transport, il s’agit du contlattransport aérien conclu entre le
transporteur et le chargeur. La L.T.A est donc irapiée pour effectuer le transport,
puisqu’elle correspond au billet d’avion de vosdggs. Son format correspond a un modéle
normalisé par la IATA (International Air Transpdssociation) sur lequel figurent le nom et
'adresse de l'expéditeur et du destinataire, &ndporteur et son code, les aéroports de
chargement et de destin, ainsi que la descript@fadmnarchandise, le nombre de colis, le
poids, les tarifs, etc. Il faut indiquer si le past payé ou non selon les instructions de
l'expéditeur?
1.2.3. Le transport terrestre’

Ce type de transport se caractérise par une peatiguplus en plus courante. Il
consiste en le transport de la marchandise parreaigere

Le document utilisé dans le transport terrestréagigtitre de voiture (CMR) qui atteste
la prise en charge des marchandises en bon étxpedition des la signature par le
transporteur. Elle est émise par I'expéditeur @blepar trois exemplaires.
1.2.4. Transport fluvial®

Le transport fluvial est un mode de transport dilise le réseau des voies navigables
national et international

Le contrat de transport fluvial donne lieu a I'éisdement : Soit d'un connaissement
fluvial, document qui s’apparente au connaissemmritime car il est négociable a ordre et
transmissible par simple endossement ou d’'unesldgrvoiture (comme le transport routier)

et valant reconnaissance de prise en charge panigporteur.

‘www.icao.intconsulté le 15/07/2021 & 16h25

“www.iata.orgconsulté le 15/07/2021 & 16h40

*www.globalnegotiator.cornonsulter le 12/12/2021 & 19h50

* AISSI Aziz et BOUKACEM Yougourten, mémoire fireaycle « procédure d’importation dans les
entreprises national algériennes cas : importatione scie coupe tube par I'entreprise ENIEM »,&0dage71.
°AISSI Aziz et BOUKACEM Yougourten, mémoire fin dgate « procédure d'importation dans les entreprises
national algériennes cas : importation d’une soigpe tube par I'entreprise ENIEM », 2018, page73.
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1.2.5. Transport ferroviaire®

Ce mode de transport est utilisé dans plusieuismégiu monde, il est généralement
combiné avec le transport routier.

Le contrat de transport international ferroviaire tharchandises est un contrat
consensuel, dans lequel le transporteur s'engagasporter la marchandise a titre onéreux
au lieu de destination et a I'y remettre au detgtirea

Le contrat est conclu dés que le préposé a actepté@rchandise et apposé le timbre
de la gare expéditrice sur la lettre de voiturenmational (LVI), est établi par la compagnie
de chemin de fer et c’est I'expéditeur qui est oesable des montions portées.

1.3. Choix des moyens de transpoft

Le bon choix des moyens de transport permet a diacht de contenir ses couts
d’approvisionnement et au revendeur de proposeckents des prix compétitifs

Les criteres de choix des moyens de transport digmerde 3 €léments : le codt, le
délai et la sécurité

a. Lecolt:

- Le cout de transport qui variable selon le modestodalités retenus.

- Le cout d’emballage qui varie selon ses caracigues

- Couts de stockage qui s’agit du cout des Operapbgsique de stockage mais sur

tout du cout financier entrainé par 'immobilisatides stocks
b. Le délai:

- Le délai de transport : c’est I'élément principaldilai de livraison

- Délai d’attente au départ :

- Délai d'attente a l'arrivé le temps nécessaire ailgposition effective de la

marchandise
c. La seécurité
- Sécurité des marchandises c’est 'ampleur de risigygerte, de vol ou de casse.

- Sécurités des délais c’est 'ampleur du risqueetlerd a la livraison.
2. Les incoterms

2.1 Définition et role des incoterms
Les Incoterms sont I'abréviation du terme anglaisternational commercial terms »,

qui constitue un ensemble de conditions contraesietlatives au transport de marchandises.

'AISSI Aziz et BOUKACEM Yougourten, mémoire fin dgate « procédure d’importation dans les entreprises
national algériennes cas : importation d’une soigpe tube par I'entreprise ENIEM », 2018, page75.
2 CHIBANI RABAH, le vade-mecum de l'import-exportiédn ENAG Algérie 1997, P103
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Définie par la Chambre de commerce internation@f@l) ils sont révisés tous les 10 ans pour
refléter les changements dans les pratiques conmatesrénternationales.

Ces regles d'utilisation définissent les conditideslivraison de la marchandise dans
le cadre du contrat de vente de maniere codifi@s ibcoterms peuvent déterminer les
obligations mutuelles de I'acheteur et du vendawgpartition des frais de transport, et le lieu
de livraison représentant le transfert des risteeemalentendds
2.2. Classement des incoternfs

Le classement des incoterms se fait selon :

a. Selon le type de vente

Les ventes au départ la marchandise voyage au risque de I'acheteulestiansport
principal. Les incoterms ventes au départ sorE8W, FCA, FAS, FOB, CPT, CIP, CIF.

Les ventes a larrivée :le vendeur prend en charge le risque jusqu'au tleu
destination. Les incoterms ventes a l'arrivée SonDAT ou DPU, DAP, DDP.

b. Selon le mode de transport
Les incoterms multimodaux: EXW, FCA, CPT, CIP, DAT, DAP, DDP.
Les incoterms maritimes et fluviaux: FAS, FOB, CFR, CIF.

c. Classements par famille

La famille C : le vendeur assure les couts de transport pahcipais pas le risque
(CFR CIF, CIP, CPT)

La famille D : le vendeur assure les risques et les couts dspwanprincipal (DAP,
DAT, DDP)

La famille E : incoterms d’obligation minimum pour le vendeur {&X

La famille F : le vendeur n’assure ni les risques ni les cadetgransport principal
(FCA, FAS, FOB).

2.3. Le choix des incoternts

Le choix de lincoterm résulte de la négociatiortrenles intéressés, de facteurs
extérieurs et de la capacité de I'entreprise armett ceuvre une politique logistique.

Les choix peuvent étre adaptés a chaque situatioamuocontraire faire I'objet d’'une
stratégie qui sera reconduite dans la plupart dss(standardisation des prestations et des

offres commerciales).

! LEGRAND (G) et MARTINI (H) : Gestion des opérat®import-Export, DUNOD, paris, 2008, p.111
2 CORINNE P, « commerce international », 4eme ed\NDD), paris, 2002, page 62
¥ LEGRAND.G et MARTINLG, Op.cit., Page 15.
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» L’incoterm doit reprendre spécifiguement la versemnl’origine « incoterms 2020
C.C.I » et suivi d’un lieu précis, faute de quan’ést pas opérationnel.
Eviter 'emploi d’'un incoterm pour un autre (le BQour le FCA par exemple, la
confusion entre le FOB CCI et le FOB américain).
» Faire attention a I'absence de référence a unencoprécis ouvre la porte a toutes
les confusions possibles et surtout & des contassagur le prix
» Faire attention a la cohérence entre le choix oedterm et le choix du lieu de
livraison (un incoterm de vente a l'arrivée n’esispcompatible avec une livraison
dans les locaux de I'acheteur et inversement).
3. Le dédouanement
Le dédouanement consiste en la déclaration datahandise importé ou exporté a la
douane. Dans cette partie nous allons présentdiffésents aspects du dédouanement
3.1.Généralités sur les douanes
a. Définition de la douane
C’estune institution fiscale et de sécurité Etatighargée notamment de la perception
des droits et taxes dus a l'entrée des marchandisesun territoire, mais aussi de la
surveillance de territoire et de nombreuses missg#turitaires, son activité est reglementée
par le droit national, mais aussi par des accomdsrnationaux (OMC, traité de libre-
echange).
b. Les missions de la douarfe
Les missions de la douane sont généralement fokées la loi douaniére et spécifiées
par I'article 3 du code des douanes Algériennes
D’autres textes a caractere législatif ou réglemiemtchargent I'administration des
douanes de I'application de dispositions relataesontrle aux frontieres, notamment celles
régissant les secteurs du commerce, des finaneda,défense nationale, de I'agriculture, de
I'industrie, de la santé, des transports, du towgisde I'information et de la culture.
» Mission économique
» Protection de I'économie nationale en pratiquasinhesures de sauvegardes
* Promouvoir de la concurrence loyale par la préeentia recherche et la répression
des pratiques déloyales et frauduleuses ;
» Participer a la promotion des exportations horgdgarbures

» Elaborer les statistiques sur le commerce extéfieyort/export)

www.douane.gov.dzonsulté le 13/07/2021 a 19h45
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» Mission fiscale
» Recouvrer les droits et taxes auxquels sont sosmiese marchandises a leur
Importation
» Institués par les lois de finances et les lois ifipges (secteur pétrolier, secteur
minier, ANDI, ANADE...) afin d'éviter le détournememtes biens importés de leur
destination privilégiée
» Lutter contre la fraude douaniére par la justifmatde I'origine des marchandises
» Mission de protection
» Participer a la préservation de l'ordre et de lausé& publics (armes, explosifs,
substances chimiques et produits dangereux) ;
» Participation a la préservation de la morale pulgi¢gcrit et autres supports contraire
a la morale publique)
» Protection du consommateur
» Mission d’aide & la prise de décision :L’institution douaniére élabore et analyse les
statistiques du commerce extérieur pour faciliseptise de décision tant pour les pouvoirs
publics que pour les opérateurs économiques.
c. Structure hiérarchique de I'administration douaniére
La figure suivante présente la structure hiéranghide I'administration douanieres et
ses différentes directions.

Figure n°01 : La structure hiérarchique de I'administration douaniére

* Deux (02) Directeurs d'Etudes

£ & Inspection Générale des
* Six (06) Chefs d'Etudes DIRECTEUR GENERAL Services des Douanes

|

‘Les Centres Nationaux

Directions Centrales

Les Directions Régionales
des Douanes

Direction de la Législation, de fa Direction de la Sécurité et de I'Activité
Réglementation et des Régimes Douaniers Opérationnalie des Brigades

* Direction Riétgionale des Douanes « Annaba »

* Direction Régionale des Douanes « Béchar »

* Direction Réglonale des douanes « Sétif »

= Direction Régionale des Douanes « Tamanrasset »
* Direction Régionake des Douanes « Tébessa »

= Direction Réglonate des Douanes « Tlemcen »

= Direction Réglonale des Douanes « Oran »

= Direction Régionale des Douanes « Ouargla v

* Direction Réglonale des Douanes « Alger Port »

= Direction Régionale des Douanes « Constantine »
* Direction Régionale des Douanes « llizi »

* Direction Régionale des Douanes « Blida »

* Direction Régianale des Douanes « Chlef 1

Direction de la Fiscalité et des Bases

: Direction des Etudes et de la Prospective
de Taxation

Direction du Renseignement Direction de I'information
et de la Gestion des Risques et de la Communication

Direction des Enquétes Douanidres Direction des Ressources Humaines

= Direction Régionale des Douanes « Laghouat »

Direction du Contentieux et de

FEncadrement des Recettes des Douanes Direction de I'Administration des Moyens

Sourcewww.douane.gov.dz
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3.2. Processus de dédouanement
3.2.1. La conduite en douane

La conduite en douane consiste a acheminer lesharadises importées, réimportées
destinées a étre exportées ou réexportées versungalb de douane compétent pour étre
soumises au contrdle douanier. Le transporteunageshandises est astreint a des obligations
lors de la conduite en douane des marchandisestiéasoou destinées a étre exportées

Le transporteur doit emprunter la route lIégaleidésta cet effet, cette formalité est
obligatoire pour toute marchandise méme si ellersinptée de droits et taxes. L'objectif de
cette opération est de canaliser les flux de mandiBas par le canal obligatoire, par un
bureau de douane pour éviter le versement fraududieu marchandises importées sur le
marché national. C’est le transporteur de la mardisa (capitaine du navire, commandant de
bord de I'avion, conducteur des marchandises) sjuiesponsable de conduite en douane lors
de l'importatiorf
3.2.2. La mise en douarie

La mise en douane consiste a déclarer de facon apmie chargement transporté.
Elle s’exerce deés l'arrivée des marchandises aedwde douanes.

» Cas de transport maritime : le capitaine du nagoi présenter le journal de bord et
le manifeste de la cargaison pour visa aux agesgsiduanes dans les vingt-quatre 24
heures de l'arrivée du navire dans le port et thasuments pouvant étre exigés par
I'administration des douanes en vue de I'applicatie son contrdle.

» Cas de transport terrestre : des l'arrivée des maatises transportées, elles doivent
étres déclarer en détail au prés du bureau deohducteur doit déposer a titre de
déclaration sommaire, une « feuille de route ».

» Cas de transport aérien : La déclaration sommairelé@osée dés l'arrivée I'aéronef
ou, a défaut, des I'ouverture du bureau de dousineelui-ci se trouve fermé au
moment de I'atterrissage.

* Le déchargement des marchandises : le déchargetesninarchandises se fait en
présence et sous le contrdle des services de dgualies sont déchargées dans les
magasins, aires de dépdt temporaire et les pots &e attendant qu’elles soient
déclarées en détail. Elles peuvent séjourner powiélai de vingt et un (21) jours.

‘www.douane.gov.dzonsulté le 13/07/2021 a 19h45

2 SAIDJ Bouras, SLIMANI Arezki, mémoire fin d’étude la gestion d’opération d'importation cas ENIEM »
UMMTO 2016/2017, P 68

*www.douane-gov.dzonsulté le 15/07/2021 & 10h10
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3.2.3. Les modalités de dédouanement
Les modalités de dédouanements se présentent en :
a. Déclaration en détalil
Les marchandises importés ou exportés doivent faibget de la déclaration en détail

qui est établie sur un formulaire conforme au medsinservé a la direction générale des
douanes. Il est unique a toutes les opérationstafies en douane quel que soit le régime
douanier assigné aux marchandises déclarées. Léaratan est déposée en cinq
exemplaires :

* Le premier exemplaire est intitulé « exemplaireatwi» ;

* Le deuxieme exemplaire est intitulé « exemplairgdatéant » ;

» Le troisieme exemplaire « exemplaire banque » ;

» Le quatrieme « exemplaire statique » ;

* le cinquieme exemplaire est intitulé « exempla@t®ur », établi lorsque I'opération fait

I'objet d’un régime suspensif
Afin de faciliter aux services des douanes lidicdation des marchandiseés,

déclarant doit obligatoirement joindre a l'appui da déclaration les documents s’y
rapportant, & savofr

* Registre de commerce ;

* Identifiant fiscale

» Facture commerciale

* Mandat du commissionnaire en douane

» Documents d’inspection aux frontieres

* Autorisations

» Document justificatif de l'origine

» Titre de transport indiquant la nature de transport

* Note de colisage ou bordereau de détail

* La note de détail

» Autorisation pour l'utilisation de régime économaqu

b. Dépot de la déclaration en détail
v La déclaration en détail peut étre déposée avamée des marchandises au bureau de

douane. Cette facilité est accordée pour permdéerdevement deés larrivée des

www.douane.gov.dzonsulté le 15/07/2021 a 11h26
Avww.douane.gov.dzonsulté le 15/07/2021 a11h45
3www.douane.gov.dzonsulté le 15/07/2021 & 12h
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marchandises au bureau de douane. En I'état adauda réglementation, seuls les
produits périssables, dangereux et pondéreux smgeenés (Depot anticipé).

v' Le délai de dépbt de la déclaration est fixé atvaigin (21) jours francs, a compter de
la date de déchargement des marchandises. Sipiréigan de ce délai la déclaration en
détail n’est pas déposée, la marchandise est tuggestil’office sous le régime du dépébt,
par le receveur des douanes, pour une durée de owix Passé ce délai, la
marchandise est acquise au profit du trésor pubhlcconstitution des marchandises
sous le régime du dépbt entraine le paiement dalip&nde retard.

v' Le déclarant peut déposer une déclaration incompbét provisoire, lorsqu’ il ne
dispose pas de tous les éléments nécessairessgi’'lbne peut disposer de tous les
documents exigibles pour I'établissement de laatétibn en détail

c. Recevabilité de la déclaration en détdl

La déclaration doit étre reconnue recevable par dgents des douanes pour
'enregistrer.

L’objectif de cette opération est de déceler lexattitudes ou omissions en rapport
avec les énonciations et les documents produit&a@pdi de la déclaration en détail.
L’'agent des douanes de la recevabilité est chazgie aontrole de conformité des documents.

d. Enregistrement de la déclaration en détalil

L’enregistrement de la déclaration en détail comstun acte authentique. Il engage la
responsabilité du déclarant et constitue, poueleise des douanes, le support juridique de
ses interventions.

Les déclarations reconnues recevables par le sesaiot enregistrées ou un numero
d’enregistrement sera affecter a la déclaratiom&mil. L’enregistrement constitue un acte
juridique elle ne peut étre modifiées (article 8%ctde des douanes).

Les déclarations déposées par anticipation doiggatrectifiées au moment ou il est
justifié de leur arrivée. Une fois enregistrées tkclarations sont orientées vers un des
circuits : vert, orange ou rouge

e. Le contrOle et la vérification de la déclaration erdétail 2

Apres enregistrement, les déclarations font I'otdgt/érification qui consiste en :

v' Contrbler le bien-fondé des énonciations et desimients joints par un contréle sur

piéces ;

"www.douane.gov.dzonsulté le 16 /07/2021 & 10h
Jvww.douane.gov.dzonsulté le 16/0/2021 a 11h
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v' Procéder a une reconnaissance matérielle des mdisha qui sont décrites dans la
déclaration en détail par un contrdle sur place.

v' L’article 92 du code des douanes prévoit que I'amstiation des douanes peut accorder
la main levée des marchandises :

- Sans contrdle immeédiat (circuit vert) ;

- Suite au contrdle documentaire des déclarationdogiane enregistrées ou suite au
contrble documentaire et a la vérification de taut partie des marchandises
déclarées.

- L’enregistrement de la déclaration se fait autoqegment par le systeme
informatique et signifie que la douane I'a reconecevable, quant & sa forme.

La vérification englobe I'ensemble des mesureslésgat réglementaires prises par
'administration des douanes pour s’assurer que :

- La déclaration est correctement établie,

- Les documents justificatifs sont réguliers

- Les marchandises sont conformes aux indicationgdig sur la déclaration et les
documents.

Une fois la déclaration admise conforme, elle estgdmise au receveur qui proceédera
a la liquidation et I'acquittement des droits etesi
Apres vérification, la déclaration est orientéesv@rircuit$ :

v Déclarations orientées vers le circuit vert : lésldrations orientées vers ce circuit ne
font pas I'objet de contréle immeédiat, Les marchsesl sont enlevées des le dépbt de la
déclaration et I'acquittement des droits et taxasi@ déclarant

v' Déclarations orientées vers le circuit orange : ineschandises qui sont enlevées suite
a un contrdle documentaire sont celles, dont letadstions ont été orientées par le
systeme SIGAD vers le circuit orange.

v' Déclarations orientées vers circuit rouge Les nardises enlevées aprés un contrble
documentaire et vérification de tout ou partie demchandises déclarées Sont celles
orientées par le systéme SIGAD vers le circuit eoug

Apres avoir procédé a un contréle documentainesfiecteur procede a la vérification
de tout ou partie des marchandises déclarées.dif@ des marchandises est effectuée si les

conditions ci-apres sont réunies.

www.douane-gov.dzonsulté le 17/07/2021 a 13h
Jvww.douane-gov.dzonsulté le 04/08/2021
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3.3. Facilitation de dédouanemerit

L'Administration générale des douanes s'engagealdlittles partenariats avec les
entreprises économiques et les autres acteursataiiae du commerce extérieur pour relever
les défis de la mondialisation économique, delarélisation du commerce international et
de la promotion des investissements. Cette poétiggose principalement sur le concept de
négociation et de facilitation. Ces mesures comsisn ;

« Laréduction des délais de dédouanement,

« Laréduction des frais en douanes.

3.3.1. Réduction des délais de dédouanement
Ces mesures consistantes en :

a. Le dépbt du manifeste avant arrivée de la cargaison

- L’informatisation de la déclaration de cargaisonnpet a I'opérateur de déposer sa
déclaration en douane des 'accostage du navire

- Le transit simplifié :en souscrivant une déclamatsmplifiée de transit qui ne reprend
gue les indications portées sur le connaisseméétateur économique peut accéder
a I'enléevement de sa marchandise, apres acheminemies magasins sous douane

b. Le dédouanement a domicile et la vérification surd site

L’exportateur désirant expédier des marchandises K&tranger peut accomplir les
formalités d’exportation au bureau des douanesue groche de son entreprise.

La déclaration en douane est alors déposée eédraiti niveau de ce bureau.
Apres vérification sur site, les conteneurs, englgas et moyens de transport sont scellés, ce
qui évite une nouvelle vérification au niveau dustgofrontiere, qui se contentera, sauf
soupcon d’abus, de constater le passage a I'étrangeu d’'une copie de la déclaration en
détail d’exportation

Cette procédure peut étre aussi sollicitée a l'iigtimn pour un certain type de
marchandises, qui ne peuvent étre vérifiées au gantrée du territoire national.

c. Procédure accélérée de dédouanement de marchandiseheminées par route

Permet aux opérateurs réalisant un courant impogarcontinu d’'importation ou
d’exportation d’'un seul produit connu par un buréaatiere déterminé d’entrée ou de sortie
de dédouaner leurs marchandises sous couvert dedleoievement en régularisant les

enlevements de la semaine par une déclarationteih i&apitulative.

www.douane-gov.dzonsulté le 04/08/2021
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d. La déclaration provisoire

Lorsque I'opérateur ne dispose pas de tous leseflsmécessaires pour établir une
déclaration en détail ou ne peut produire toudmsiments requis, il est autorisé a déposer
une déclaration dite incompléete sous réserve delum® dans un délai déterminé une
déclaration complémentaire. Cette mesure est \alabksi bien pour I'importation que
I'exportation.

e. Le circuit vert Mécanisme de facilitation des opérations de dédemant des
marchandises, le circuit vert rationalise le cdetrélouanier et minimise Iintervention
humaine dans les procédures de dédouanement p@loltation des techniques modernes de
gestion de risque, d’accélération des procédutede dluidité des opérations du commerce
extérieur.

3.3.2. La réduction des frais en douane

Des mesures tendent a accompagner mes entrepaisedadprospection de marchés

extérieurs :
a.Echantillon et services apres-vente

Les exportateurs sont autorisés a exporter destitpgamnaisonnables d’échantillons.
Selon la valeur des échantillons et leur quarltégportation est autorisée :

- Sans déclaration écrite (bagages a main)

« Au vu d'une déclaration d’exportation définitive (prottuide premier usage ou de faible
valeur), Ou d'une déclaration d’exportation temjr@raans le cas, par exemple, de machines-
outils, engins, ...).

b.La transformation sous douanes :

Le régime de la transformation de marchandisesimdest a la mise a la
consommation permet la transformation complémentdér certaines marchandises, de facon
gue le montant des droits et taxes a I'importasipplicables aux produits soit inférieur a celui
dont seraient frappés les marchandises importées.

Cette section nous a permis de connaitre la logistinternationale et les different

procédures de dédouanements.
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Conclusion

Dans ce chapitre, nous conclurons que le sectegoiiumerce extérieur joue un role
tres important dans I'économie des pays, divereésries ont traduit son évolution par
ailleurs plusieurs documents et moyens et techsigeepaiement sont mise en place pour le
bon déroulement de ses opérations en toute sécutitémploi des uns et des autres est en
fonction de la nature des échanges et de la caefiagciproque que s’accordent les

contacteurs.

Ce chapitre nous a permis de connaitre la logistigternationale et les procédures
douanieres ainsi que les incoterms qui ont un irdfgortant dans toute opération d'import-

export afin d’éviter les litiges et repartir lesques entre les parties.
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Introduction

L’importation des équipements meédicaux est le Tamporterdel’étranger des
matériaux et équipementsa l'usage de la médecinainen

Dans ce chapitre, nous allonsnous intéresser pkgtiement a ce qui touche le sujet
de recherche de ce mémoire, qui sera répartie i®n®8) sections, ouon trouve dans la
premierela présentation des équipements médicauagbm globaleleur caractéristique, la
deuxieme section,les mesures et les différentdeg@&djimportation des dispositifs médicaux

en Algérie. Enfin, en dernier, nous allons préseleteprocédures d’achat

Section 01 : Généralités sur les dispositifs médiaa

Dans cette section, nous allons présenter la diff& entre «les équipements
meédicaux » et «les dispositifs médicaux », lesadaristigues de ses derniers, leur
classification, et enfin,leur disponibilité surmerché mondial.

1. Présentation des dispositifs médicaux

Dans cette partie nous allons voir la differencgeer un dispositif médical » et « un
équipement »

1.1. Définition du dispositif médical

C’est un produit de santé qui consiste en toutrunstnt, appareil, équipement ou
logiciel destiné, par son fabricant, a étre utilid&z I'Homme a des fins de diagnostic, de
prévention, de contréle, de traitement, et d’atédiom d’'une maladie et/ou d’'une blessure.

Il accomplit son action médicale par un moyen migan Beaucoup de produits
différents répondent a cette définition. Exemplaa pansement qui couvre une blessure, une
prothése qui remplace une articulation abimée,canrger qui prend une « photo » du corps
pour permettre au médecin de poser un diagnosticléfibrillateur externe qui envoie une
décharge électrique pour redonner un rythme caudiagrmal, etc.

- Diagnostiquer, prévenir, contrdler, traiter ou kg une maladie ;

- Diagnostiquer, contréler, traiter, atténuer ou cenger une blessure ou un handicap ;
- Etudier, remplacer ou modifier 'anatomie ou ungassus physiologique ;

- Maitriser la conception;

www.afmps.beconsulter le 17/07/2021 & 23h30
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1.2. Définition des équipements médicaux

Les équipements médicaux sont des dispositifs rmagimécessitant des activités
d’étalonnage, de maintenance préventive et comeatie formation des utilisateurs et de mise
hors service- activités qui relevent d’ordinaires thgénieurs biomédicaux.

L’équipement médical est utilisé a des fins spguds du diagnostic et du traitement
des maladies et/ou des traumatismes, ou de laptdida des patients, tout comme le fait
gu’il peut étre employé seul et/ou en associatimecadu matériel auxiliaire voir
consommable, ou d’autres dispositifs

Nous trouvons également la définition suivantd.:équipement médical est constitué
de l'appareillage destiné a aider le diagnostle &fitement de problémes médicaux ». Il est,
en général, concu selon des regles rigoureusexaeite et n’inclut pas les dispositifs
médicaux implantables, jetable ou & usage ufique
1.3. Cycle de vie des DR

Les dispositifs médicaux sont utilisés a des firglizales, ils doivent par conséquent
étre sans risque lors de leur utilisation sur degepts. La premiere preuve de fiabilité pour
ces dispositifs a usage médical, est la conforenitéexigences mondial du marquage CE. Le
fabricant se doit également, de veiller a la séewes utilisateurs et engage sa responsabilité
guant a la fiabilité de son produit, tout au longpércours de vie de son dispositif. Il va pour
cela interagir avec différents acteurs qui sond, eé&ploitants (centres de santé...) et les
sociétés de régulation (ANSM, Organismes notifiés).

Il s’agit de donner une vue d’ensemble du cycleviae d’'un dispositif médical :
Recherche, innovation, test, marquage CE, misdesunarché, achat et marchés publics,
exploitation, etc.

a. La conception du produit

Elleest réalisée par des personnes physiques alea@pécialisés dans la conception,
de la fabrication, du conditionnement et de I'éfage d’'un dispositif médical en vue de sa
mise sur le marché.La fabrication du dispositif maddébute par l'idée et le brevet de
fabrication puis la conception du produit ensusigpfoduction du dispositif médical puis la

classification du dispositif selon I'utilisation ket management des risques.

www.who.intconsulté le 18/07/2021 a 09h45
Awww.who.intconsulté le 18/07/2021 a10h
*http://www.utc.frconsulté le 18/07/20214 10h10
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b. Mise sur le marché et marquage CE
Pour la mise au marché d'un dispositif médical, degnier ci doit respecter les
exigences de la sécurité et de la santé définppdirective des dispositifs médicaux. La mise
sur le marché d’un DM est conditionnée a I'obtemtipréalablement a sa commercialisation,
du marquage CE. Ce dernier traduit la conformitéddypositif médical aux exigences de
sécurité et de santé énoncées dans la |égislaimpéenne. Le fabricant doit constituer un
dossier permettant de prouver les moyens mis emeopaur atteindre les objectifs de sécurité
et de santé fixés par la Iégislation. Ainsi, lespdsitifs doivent étre congus de facon a ce que
leur utilisation ne compromette ni I'état cliniqdes patients, ni la sécurité et la santé des
patients et des utilisateurs. De plus, les disg®slbivent atteindre les performances qui sont
revendiquées par le fabricant et leurs risquestéeéndoivent étre acceptables au regard des
bénéfices apportés au patient
c. Achat et marchés publics
Une fois que les dispositifs médicaux sont contréleconforme aux normes I1SO et
prét a étre utiliser ils sont mis au marché afircdavrir la demande. L'acheteur doit choisir
parmi les divers dispositifs médicaux disponible lsumarché I'équipement et la matiere qui
le conviens le plus afin d’étre utilisé et exploite
d. Utilisation des dispositifs médicaux
Une fois que le dispositif est acheté, il serapaétreutilisé par des personnes
concernés que ce soit par des professionnels shnté (médecins, infirmiers/ infirmieres/...)
ou par des patients ayons la connaissance du niundlesation de ce dernier.
Remarque: Durant le cycle de vie des dispositifs médicalex,fabricant veille sur la
maintenance et le contrdle qualité du produit pase sur marché.

www.ansm.sante ¢onsulté le 18/07/20214 10
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Figure 02 : Schéma représentant le cycle de vie diispositif médical
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Source : Réaliser en utilisant les données le cyadéevie du dispositif médical

2. Classification des dispositifs médicaux

Les dispositifs médicaux sont classifiés selon gu@t4) fonctions comme suit :
2.1. Classification selon le degré de risqlie

Il existe quatre catégories de risques potentils [a santé
Classe I: les dispositifs médicaux classifies dans cedtégorie sont faible degré de risque,
ils comprennent des dispositifs non invasifs, dedruments chirurgicaux réutilisables, des
dispositifs en contact avec une peau l|ésée utilisBrmme barriere mécanique ou la
compression ou pour I'absorption des exsudats. miples de dispositifs médicaux de cette
classe : Seringues (sans aiguille), Scalpels, Blées pour ECG, Gants d’examen, les cannes,
les sparadraps, les lits médicaux, les fauteuiltards, les stéthoscopes, etc.
Classe Il a :les dispositifs médicaux classifiés dans cettegoaité sont a risque potentiel/
modeéré ils comportent des instruments de diagnaséis dispositifs destinés a conduire ou
stocker du sang, des fluides ou des tissus, dpediids invasifs de type chirurgical de courte

durée.

'ABDENNEBI Djema, GUETIB Keltoum mémoire fin d’étudel effet de maintenance préventive des capteurs
sur la rentabilité de divers dispositifs médicaudniversité de Ghardaia promotion 2019/2020 p9
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Exemple : Tubes utilisés en anesthésie ; Tubes de trachéotoAiguilles pour seringue ;
Pansements hémostatiques ; Tensiometres ; ThermemmeCertaines lentilles de contact ;
Les prothéses auditives ; Les scalpels ; Certaitigéters ; etc.

Classe Il b : Les dispositifs médicaux de cette classe sorgque potentiel élevé/important
qui comprend notamment des implants chirurgicalong terme, des dispositifs contraceptifs
et des dispositifs de protection vis-a-vis des M&3s dispositifs médicaux actifs destinés au
contréle ou au monitorage de I'administration d@nsorps du patient d’'un liquide biologique
ou d’'une substance potentiellement dangereuse.

Exemple : Les produits de désinfection des lentilles, leasngers, les pompes a insulines
externes, machines de dialyse, couveuses pour aoxives, Oxymétries, Respirateurs etc.
Classe Il : Classe de risque la plus élevée, qui inclut depaditifs en contact avec le
systeme nerveux central, le cceur et le systemeusandes dispositifs incorporant une
substance qui, lorsqu’elle est utilisée séparémesdt considérée comme étant
médicamenteuse, des implants chirurgicaux long éeom biodégradable, des dispositifs
incorporant des produits d’origine animale.

Exemple : Les implants mammaires, les prothéses de handibgéters destinés au ceeur,
Spermicides, Aiguilles transe-septales, Applicatediagrafe chirurgicale, Pinces souples a
biopsie, Pompes cardiaques, etc.

Figure 03: Classification des dispositifs médicauselon les risques

Degré de risque classes exemples Assessment

Elevé

Notified
pompe a
insuline
externe, scanne
...etc.

Body

prothéses
auditives,scalpels..etc.

stethocopes, fauteils Self
roulants...etc.
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Source : réaliser par nous-mémes d'aprnés/w.easymedicaldevice.com

2.2. Classification selon leur naturé
Cette classification représente le mode d'acti@s @quipements médicaux sur
I'organisme
> Les dispositifs utilisés une seule ou plusieurs fochez un patienbn y retrouve les
implants ainsi que le matériel consommable. On piet en exemple les protheses de
hanche ou de genoux, les valves cardiaques, lesllesy les gants ou encore les
dispositifs de traitements des plaies.
> Les dispositifs utilisables chez plusieurs patientd s’agit ici du matériel réutilisable
si besoin avec désinfection et/ou stérilisatiordypositif. On y trouve par exemple les
instruments de chirurgie, tensiometre, stéthosetpe
> Les dispositifs comprenant de la mécanique, I'élecnique et de l'informatique
chez plusieurs patients :on trouve dans cette catégorie des équipementsagére
médical tels que les scanners, les échographesppeseils de ventilation assisté etc.
2.3. Classification selon leur fonctioh
Dans cette classe, nous allons voir les difféergypss de dispositifs médicaux selon
leurs fonctions et role dans le diagnostic
> Les équipements de diagnostic médicdle matériel de diagnostic est I'ensemble des
équipements permettant de diagnostiquer le paterde savoir de quelle maladie |l
souffre. En d’autres termes, cela va permettreegdbaercher la cause du mal-étre de la
personne concernée et ainsi lui apporter des eohkitet remédes adaptés. Il peut s’agir
d’'un matériel classique comme le tensiométre, dthescope et le glucométre ou encore
d’'un matériel plus spécifique comme le scanneRMlet les appareils a rayon X.
> Les équipements a vocation thérapeutiquell s’agit des équipements nécessaires pour
le traitement de la maladie a proprement parler.f&ty en plus d’administrer des
meédicaments, le professionnel de santé va égalamibser sur le patient des appareils en
guise de soins. Avec l'avancée de la technolodissigurs thérapies au laser permettent
de soigner totalement quelques maladies. C’estidel’de ce genre de matériel que le

traitement se fera.

L AIT YAHIA Zoulikha Etude de I'importation des éqeéments médicaux en Algérie : étude par enquéte de
terrain Université A.MIRA-BEJAIA promotion 201/20,1P10
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» Les équipements vitaux a la survie du patient (legquipements d’urgence)} Les
éguipements vitaux a la survie du patient sonisesllors des situations les plus critiques
et urgentes. Lorsqu’un patient se trouve entreidaet la mort, il est nécessaire de le
maintenir en vie et ce ne sera possible qu'a l'alée ces équipements. Parmi ces
équipements médicaux on peut citer le ventilateédioal, I'appareil & dialyse ou encore
les bouteilles d’oxygene accompagnés de leurs neasgjigaz, etc. Par ailleurs, il y'a des
eéquipements de réanimation qui soutiennent et/ouesuoettent en marche les fonctions
vitales d’'un patient (les fonctions cardiaquesespiratoire)

» Les équipements de laboratoireL.e matériel de laboratoire a les mémes fonctiorsslgu
matériel de diagnostic, car il sert en généraltaaér les causes d’une maladie. Il arrive
en effet qu’'un simple diagnostic ne suffise pasrmtierminer une maladie qui affecte un
patient. Une analyse médicale s’avére ainsi néces$a réalisation de manipulations de
chimie et biologie). On peut citer les agitatelgs,autoclaves, lave verrerie de laboratoire

2.4. Classification selon la durée de I'utilisatioh

Connaitre la durée d'utilisation des équipementslioaix est nécessaire pour une
utilisation plus saine et correct afin d’éviter kesques sur la santé de l'utilisateur. Il existe 3
niveaux :

» Utilisation temporaire si < 1 heure

» Utilisation a court terme si comprise en 1 heure et 1 mois

» Utilisation a long terme au-dela
3. Les acteurs du marché des Dispositifs médicauads le mondé

Le marché mondial des dispositifs médicaux est anch@& important et en constante
croissance, il est caractérisé par le développengentinu de ses produits avec une
technologie avancée et une grande concurrencelestdiéférents matériels disponibles sur le
marché.

Le marché mondial du dispositif médical est évaud09 Mds USD de chiffre
d’affaires en 2020, avec un CAGR de 4,5 % sur kopgé 2018-2022. Les Etats-Unis restent
le marché le plus important, avec 45 % de partaaehé.

Le marché du matériel médical est en pleine efa@ece. Et ce n’est pas le contexte

sanitaire actuel qui va freiner cette croissance

www.gualitiso.comconsulté le 18/07/2021 a 14h
Awww.finuzes.frconsulté le 18/07/2021 & 22h
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L'industrie des dispositifs médicaux repose susiplurs secteurs dans lesquels les
Etats-Unis détiennent un avantage concurrentietamment la microélectronique, les
télécommunications, l'instrumentation, les biotedhgies et le développement de logiciels.

Voici quelques grands acteurs du marché mondiaDiés

Liste des 30 premiers fabricants de dispositifgiogix dans le monde et leur chiffre
d’affaire pour I'années 2020.

Tableau n°03 : les principaux acteurs du marché matial des DM

) Chiffre
, o Pays du siege ,
Fabricant Description _ d’affaire annuel
social
en 2020
leader mondial des dispositifs médicauX
Groupe international localisé dans 60
Johnson & | pays, il distribue ses produits a travers
Johnson lus de 230 pays. En 2017, le groupe a
P _ bay _ _ J p USA 82,6M$
acquis Abott Medical afin de compléter
son portefeuille de produits
ophtalmiques.
Groupe américain spécialisé dans la
Abbott _ ] o
recherche, la conception de produits USA 33 millions €

Laboratories _ o
pharmaceutiques et médicaux.

société américaine d'envergure
internationale, spécialisée dans la

_ production de DM a destination des
Medtronic o o USA 29Md$
hopitaux, distributeurs, et autres

institutions.

Un leader dans la fabrication de dialyseur
ler fournisseur mondial de services et
appareils destinés aux patients souffrant
Fresenius | de troubles rénaux. L'activité du groupe
) L Allemagne 16Md$
Med Care | est segmentée en 2 activites : les
prestations de services de santé clinique et
la fabrication de dialyseurs et produits

annexes.

www.finuzes.frconsulté le 23/07/2021 & 11h10
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Ossur Hf

2éme leader mondial du marché des
prothéses orthopédiques, est une
compagnie islandaise qui développe,
fabrique et vend des équipements
orthopédiques non invasifs, y compris d
produits d'appareillage et de soutien, ur

thérapie par

es Islande

e

372 millions de

Dollar

Roche

Compression et des prothéses.

Entreprise internationale dans le domai

de la santé spécialisée dans la pharmac¢

et le diagnostic. L'activité diagnostique
correspond a l'activité de recherche in

vitro.

ne

e -
Suisse

15Md$

Diasorin

Est un groupe Italien innovant dans
domaine du diagnostic in vitro. A
travers une présence dans plus de
pays (distributeurs indépendants)
I'entreprise produit, développe et
commercialise des tests (de routines
spécifiques) permettant la détection

maladies ou d'infections.

le

120 [talie

5 et
de

1Md$
881Millions €

Zimmer

Biomet

Zimmer Biomet est un leader dans |
soins musculo-squelettiques. Il
congoit, produit et commercialise se
produits a travers plus de 100 pays
Son activité s e répartie
essentiellement autour de 5 segmer

1/ protheses genoux (n°1 du march

*S
5. USA

ts:

7z

e

mondial), 2/ prothéses hanches 3/ SET

: produits chirurgicaux, medecine
sportive. (, 4/ implants dentaires ( n
mm), 5/ DM et instruments

chirurgicaux ( n°5 mm).

4

7Md$

Essilor

Spécialisé dans la conception et |

| France

11.8M§
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Luxottica fabrication de verres correcteurs,
Essilor est le n°1 avec une part de

marché de 37%

1 er fabricant mondiaux
d'équipements, le groupe est spécialisé
Siemens | autour de 4 activités essentiellement: Allemagne 67 Md$

équipements énergeétiques,
eéquipements industriels, solutions de

batiments et infrastructures, DM.

Groupe américain fondé en 1941

Stryker : spécialisé dans la production de DM USA 15M$
(instruments chirurgicaux,

neurotechnologie, orthopédie) et

services.

Société francaise spécialisée dans |les
Philips DM. Il se positionne comme un leader France 68M$
en matiére d'imagerie, de suivi des

patients, de la prise en charge des

\°24

soins de santé a domicile.

Est une entreprise multinationale

Becton américaine de technologie médical

[¢2)

USA 1,4Md$
Dickinson qui fabrique et vend des dispositifs
meédicaux. Son activité se repartie

autour de 02 segments :

le médical et les sciences humaines.

[N

C’est un groupe allemand spécialis
dans le développement de systeme|de
Biocartis diagnostic moléculaire. L'enseigne Belgique 50M€
dispose de la technologie Idylla lui

permettant de délivrer des résultat

[92)

dans un faible délai compris entre 35
et 150m
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Groupe francais qui concoit, produit |et
commercialise des DM. Il est le leader
Visiomed | dans les thermometres infrarouges,| Il France 22.41 M$
propose d'autres outils tels que : des
tensiométres, des appareils de
trainement de la douleur, des
mouches-bébés, des appareils

d'autodiagnostic

Groupe japonais fondé en 1976. |l
Asahi Intecc| concoit, développe et commercialise Japon ok
des équipements meédicaux et

industriels

Source : Informations récoltés des sites officiels chaque entreprise et du silevw.finuzes.fr

La crise sanitaire déclenchée par le virus potteamom de Covid-1% mis plus que
jamais en avant de nombreux matériels médicauwant @ael que le masque ou encore le gel
hydro alcoolique. Ses produits faisaient partisoige quotidien mais était jusqu’a la souvent
négligée par les particuliers. Si lissue de cetise est encore floue, on peut néanmoins
imaginer que bon nombre de francais seront plusapté&nneux sur leur hygiene. Un effet
d’aubaine pour le marché du matériel médical.

La demande sur le marché Dispositif médical génédradugmenté en raison de
plusieurs approches telles que les progres tecbimples et la forte concurrence. Il couvre
différents aspects des entreprises représentéilmanit plusieurs techniques de présentation
graphique telles que des graphiques, des tabldasxmages et des diagrammes.

Le marché « Equipement médical » entre dans uriedeéde changement intense. Les
perturbations mondiales, les avancées technologiqué&évolution des comportements des
consommateurs modifient I'industrie a plusieurseaivx a la fois. Les entreprises doivent
trouver le bon équilibre entre la continuité d’wawtivité stable et rentable, tout en montrant la
voie en perturbant leurs propres modeles économidgReur les aider, Market.biz suit les
changements clés dans l'industrie Equipement miédigeuis de nombreuses années et ses
principales conclusions et données sont publiées tarapport sur le marché Equipement
médical-2021.
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Le rapport sur le marché mondial Equipement médasgemble, analyse et interpréte
des informations sur le marché et sur les clierss@s, présents et potentiels. Il étudie
également les caractéristiques, les habitudes gdendés, I'emplacement et les besoins de
I'industrie, de lindustrie Equipement médical dasen ensemble et des concurrents
particuliers auxquels vous étes confronté. Il fdudes données pertinentes pour aider a
résoudre les défis marketing auxquels une enteepasa probablement confrontée. En fait, il
vous aide a développer des stratégies telles geeglaentation du marché et la création d’'une
identité pour un Equipement médical qui le sépareelx des concurrents. Il vous indique
également les tendances dans lindustrie Equipenmeédical, les changements dans
I'industrie, les tendances législatives.

Le marché des dispositifs médicaux est un march@rdigue vu l'importance de ce

matériel sur la santé humaine et sa forte demande.

Section 2 : Réglement sur les procédures d’'importatn des équipements
meédicaux en Algérie
Pour toute importation, un ensemble de regles esume sont nécessairement
associéesafin de garantir le bon déroulement dedaiion d’importation, et ce, dans les
normes, et d'une maniére conforme et Iégal.
La spécificité de ces produits rend la réglememapilus stricte par rapport aux autres
produits importés
1. Lesecteur des dispositifs médicaux en Algérie
Le secteur des dispositifs médicaux est considénére le plus important vu le grand
effort que I'Etat metenceuvre pour I'améliorer ebrpouvoir la production locale, mais
malgré cela,la demande sur le marché national pastencore satisfaite, ce qui pousse
I'Etat adépendre des importations
1.1. L'industrie des équipements médicaux en Algési
L’industriepharmaceutique et équipements médicaur Algérie est en
constantcroissance sur tous ces dernieres années.
Les dépenses du Ministere de I'Industrie Pharmapeaitont traduit la volonté des
pouvoirs publics de créer une industrie pharmagaatnationale autonome pour prendre en

charge les besoins du pays en matiére de prodoédsr@aceutiques. Le ministére tiens a
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réorganiser le secteur en favorisant I'investissenaxé sur la production et améliorer un
niveau d’intégration appréciabile

L’Etat soutient la production nationale des dispfssimédicaux et encourage la
recherche et le développement notamment la promdgd’investissement dans ce domaine.
Malgré ces efforts, la production nationale restejdurs modeste. De nombreux facteurs
peuvent expliguer le recul de la production depakgifs médicaux en Algérie. En effet, le
développement du secteur des dispositifs médicaixétoitement lié a la qualité de
'administration économique nationaléa mauvaise gestion entraine des retards, des
inefficacités, des incertitudes, de la corruptidnd@autres formes problémes qui bloquent
I'épanouissement du secteur des dispositifs méxic@arantir 'acces élargi aux dispositifs
médicaux devient ainsi problématique et les ausridlgériennes doivent accorder plus
d’'importance a la régulation de la production lecatl des importations de ces dispositifs.

Afin de faire face a cette problématique, certaipsérateurs souhaiteraient la genése
d'une assise juridiqgue prévoyant le montage oualari¢ation de matériel et équipements
médicaux conformément aux normes internationales.

L’objectif de la mise en place de la stratégieorale de la E- Santé a été fixé durant
'année 2019 par Mohamed ElI Amine DJAKER, spédialdes technologies de l'information
et de la communication a I'Organisation mondialéadganté (OMS) en Algérie :

* Laloi de santé 18-08 lui a consacré une dispaositio

» Creéation et installation de I'agence nationale deérisation en janvier 2021

* Plusieurs sociétés innovantes et actives dans cwaide notamment dans la
télémédecine

* Une activité qui se développe dans le secteur privé

* Une activité qui se développe plus dans les digfmsnédicaux que dans le secteur
pharma®

Le graphe suivant illustre I'évolution du nombrerdriveaux projets par catégories de
produits entre de 2009 a 2020 :

! Rapport sur les priorités et la planification Mitéire de I'Industrie Pharmaceutique année 202Ime2
2 Bretagne commerce international, Webinaire Réésret perspectives du secteur de la santé etedsdaté en
Algérie et au Maroc | Janvier 2021
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Figure 04: nombre de projets par catégorie de 2009a20
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Source : Breagne commerce international, Webinaire Réformegpetspectives du secteur de la santé et ¢

e-santé en Algérie et au Maroc | Janvier 2(

Grace au politique vivement recomma par

le Gouvernement,

pharmaceutique algérienne a connu un « considérable, une évolution dans la produc

nationale durant les derniéres années qui s’él&vB anités de productio pharmaceutiques

opérationnelles en 2020.

Figure 05: évolution des unités de productions de différentproduits pharmaceutiques

pour I'année 2026

B medicament:

3%

® gaz médicaux €
produits dentair

= antiseptique

m dispoitifs médicu

B conditionnemen

H reactifs

Source: Bretagne commerce international, Webinaire Réfoem et perspectives du secteur d

santé et de la-santé en Algérie et au Maroc | Janvier 2021

! Bretagne commerce international, Webinaire Réforetgrerspectives du secteur de la santé et ¢-santé en

Algérie et au Maroc | Janvier 2021
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En ce qui concerne les facilités accordées panleernement algérien durant la
pandémie Covid-19'état a mis en place des mesures exceptionngdisinés a la facilitation
de l'approvisionnement du marché national en ptsduiiarmaceutiques en matieres
premieres et intrants servant a la fabricationdigsositifs médicaux, et en équipements de
détection ou ces derniers ci seront bénéficiesedenération en matiere de TVA a titre
temporaire telle que prévu par l'article 36 LFC @02

Une liste de produits été établie par 'agenceonale des produits pharmaceutiques et
validée par les services du ministére de I'indegtharmaceutique applicable a partir du
27/07/2021.

1.2. Un marché structurellement importateur

Le marché des dispositifs médicaux algérien est basles importations. La majorité
des produits disponibles sur le marché sont impode cela est di a linsuffisance et
lincapacité de I'économie nationale a produire di#ispositifs médicaux Hi-Tech et
diversifiés nécessaires au systeme de soins dé sdgérien malgré les efforts massifs
déployés.

Les importations sont constant croissance sur souts derniéres années ou on
constate une consommation massive des disposii#dicaux et I'augmentation de leur
importation en particulier lors de la pandémie duid-19.

La facture d’'importation des équipements médicaomr f'année 2019 s’éleve a 286
millions d’euro pour le secteur privé et de 500lionis d’euro pour le secteur public.

Sur les 1 022 opérateurs agrées, le marché destatipos des équipements meédicaux
est conduit seulement par 40 opérateurs relati¥sdéftérentes spécialités ayant effectué un
nombre important d’opérations d’'importation, parroeés opérateurs les 16 premiers
représentent 80% de montant total des importatitnse spécialisent dans :

- L'imagerie médicale

- Le dispositif médical

- La désinfection

- Le dentaire

- Les réactifs

- L’hémodialyse

- Les prothéses orthopédiques
- Les implants

! Ministére des finances direction générale des itsfdécret exécutif 21-213 du 20/02/2021. Note
n°1403/MG/DGI/DOFR/SDEF/B2/2020 du 23/09/2020
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Selon la direction des études et de la prospettivemportations des équipements
médicaux chirurgicaux ont connu une augmentatiorl@®6% durant I'année 2020 qui
représente une valeur de 149,69 millions dollarsrgpport a 'année 2019 qui est de 134,91
millions de dollars
1.3. Les administrations responsablessur disposiifmédicaux

On distingue 3 administrations responsables ssirpi®duits pharmaceutiques et
dispositifs médicaux :

- L’Agence Nationale des Produits Pharmaceutiques ANP: Crée en 2008, cette
agence est un établissement public a gestion gpéeifdotée de la personnalité morale et de
lautonomie financiere. Elle est placée sous laellut du ministre de [lindustrie
pharmaceutique,son siége de I'agence est fixéer Alg

L'agence est gérée par un conseil d'administrativigée par un directeur général et
dotée d'un conseil scientifique. L'organisatioreline de l'agence est fixée par arrété du
ministre chargé de la santé, sur proposition dectiur général, aprés délibération du conseil
d'administratiof
Plusieurs missions étaientconfiées pour cette &endrouve parmi ses derniers :

- L'homologation des dispositifs médicaux et de tactle la décision d’homologation et
de son renouvellement et, le cas échéant, de parsien, de son retrait, de sa cession et
de son transfert, aprés avis de la commission dfaation des dispositifs médicaux

- Le contrdle de la qualité et de I'expertise deslpits pharmaceutiques et des dispositifs
meédicaux et de la tenue des substances étalonssgirdduits de référence a I'échelle
nationale

- Contribuer a I'élaboration des stratégies de d@pelment du secteur pharmaceutique

- De contribuer a I'élaboration de la liste des pisdpharmaceutiques et des dispositifs
médicaux essentiels

- D'établir un rapport annuel sur ses activités fu'eldresse au ministre chargé de
l'industrie pharmaceutiq@e
- Les établissements pharmaceutiques L’'établissement pharmaceutique est une

société organisée selon les formes juridiques @®war le code de commerce et soumise a
'agrément des services compétents du ministregéhde I'industrie pharmaceutique. Ce sont

des établissements de fabrication, d’exploitataiimportation, et de distribution en gros et

! Statistique du commerce extérieur en Algérie a2s.

2 Article 6,7 chapitre 3 En application des disposts de l'article 225 de la loi n° 18-11 du 18 Qimo1439
correspondant au 2 juillet 2018 relative a la santgournal officielle i 43 de 07/07/2019.
www.anpp.dzconsulté le 07/10/2021 & 10h44.
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d’exportation des dispositifs médicaux et prodgt&armaceutiques destinés a la médecine
humaine.

Les activités de fabrication et de commercialisatite médicaments et du matériel
meédical sont désormais réservées uniquement abksétments pharmaceutiques de droit
algérien soumis a l'obtention d'un agrément préalapres du ministre chargé de I'industrie
pharmaceutique a savoir, les établissements dedéibn, d’exploitation, d'importation, de
distribution en gros et d’exportation.

L’établissement pharmaceutique d’exploitation edtargé d'assurer [lactivité
d’exploitation des décisions d’enregistrement desodpits pharmaceutiques et/ou
d’homologation des dispositifs médicaux. Il doitsa®r toutes les opérations liées a
'enregistrement, a I'homologation, a la pharmagdance, a la matério-vigilance, a la
libération et au suivi des lots des produits phaeutiques et dispositifs médicaux.

L’établissement pharmaceutique d'importation estargh d’assurer [Iactivité
d’'importation de produits pharmaceutiques et/ouddmositifs médicaux, en vue de leur
revente en I'état aux établissements de distribwio gros et aux établissements publics ou de
leur utilisation dans les études cliniques, tousatisfaisant les conditions de stockage, de la
gualité et de la libération desdits lots de pradpharmaceutiques et/ou dispositifs médicaux.
Elle peut également assurer l'importation de measiempremieres et/ou articles de
conditionnement, en vue de leur revente en I'état éablissements pharmaceutiques de
fabrication ou d’exportation

L’établissement pharmaceutique de fabrication dwdrge d’assurer l'activité de
fabrication de produits pharmaceutiques et/ou deddiitifs médicaux en vue de leur vente
aux établissements de distribution en gros, audigsgments publics, ou aux établissements
d’exportation, ou de leur utilisation dans les eésdcliniques ou de bioéquivalence.
L’établissement de fabrication peut se préter, édgaht, a l'activit¢ de recherche et
développement.

L’établissement pharmaceutique de distribution easgest chargé d’assurer les
activités d’achat, de stockage et de transport meyits pharmaceutiques et dispositifs
meédicaux autres que des médicaments expérimergawie de leur distribution en gros et
en l'état aux établissements pharmaceutiques deaibdison en gros, aux officines

pharmaceutiques et aux établissements de sanésmtublic.
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L’établissement pharmaceutique d’exportation esargé d’assurer les activités
d'achat et de stockage de produits pharmaceutigtiesi dispositifs médicaux fabriqués
localement ou importés en vue de leur exportation

- Ministere de [lindustrie pharmaceutique: Au début de l'année 2020, le
gouvernement algérien a annoncé la création dushdire de I'Industrie Pharmaceutique,
dirigé par Lotfi Benbahmed. L'objectif derriereci@ation de ce ministére était de promouvoir
la production locale de produits pharmaceutiquesyie de placer I'Algérie au premier plan
de la production.Sa missionest de Garantir la digpldé continue des produits
pharmaceutiques, notamment les meédicaments edserdietravers la création de
I'Observatoire national de veille sur la disporitBildes produits pharmaceutiques.

La mise en place des outils et dispositif réglemieatgarant de la qualité, de
I'efficacité et de la sécurité. L’Agence nationales Produits Pharmaceutiques ANPP et
renforcée en moyens humains et matériels, les cesmnis denregistrement des
médicaments et d’homologation des dispositifs nadic

Garantir I'accessibilité économique aux produitsnpiaceutiques a tous les citoyens
par l'accélération de la procédure d’agrément désgbli@&sements pharmaceutiques,
'encouragement de la sous-traitance, le dévelmgpé du volet exportation a travers
orientation de plusieurs projets d’investissemelatss la fabrication locale a une projection
corrélée vers 'expoft
2. Formalités administratifs de I'importation des DM

Dans le cas d'importation des équipements médicalon leJargeaudouanierse
genre de documents sont appelédes formalités astraives particuliere (FAP) qui peuvent
étre un permis, certificat pour autorisation. Ekesit obligatoires pour toute importations de
ce type afin de pouvoir calculer le tarif douareede vérifier et assurer le bon déroulement
de l'opération vu la sensibilité des produits intper
2.1. Agrément pour l'importation des équipements madicaux®

L’agrément est obligatoire et doit étre demandéégtosé au niveau du ministere de
lindustrie pharmaceutique qui contiens un enserdiel@locuments et doit étre accompagner
du cahier des charges fixant les conditions tealesgl’ importation et de commercialisation
de matériels, équipements, instruments et consoesanédico-chirurgicaux, visé par

limportateur et établi par le ministére de l'indlis pharmaceutique.

! Journal officiel, Le décret exécutif N°21-82 péhdiu journal officiel N°14 le 28/02/21.
“www.miph-dz.orgconsulté le 07/10/2021 & 11h20
www.algex.dzconsulté le 14/10/2021 & 10h
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La validité de 'agrément est déterminée seloral&lité du registre de commerce
Les documents requis sont :

* Une demande d’agrément ;

* Une présentation de la société ;

* Une copie légalisée des statuts de la société ;

» Une copie Iégalisée du registre de commerce poctadd d’activité 406-204 ;

* Une copie certifiee conforme a l'original du diplérde I'ingénieur ou du technicien
supérieur (biomédical, électronique ou électrotepig) qui exerce la fonction de
directeur Technique ;

* Un contrat de travail notarié, liant la SociétéRivecteur Technique (durée minimale
24 mois) ;

* Un plan des lieux précisant la description du lpeaglobant les aires d’affectation pour
les ventes, le stockage et la maintenance et dostperficie doit étre supérieure ou
égale a 90mz ;

* Un engagement pour assurer la maintenance du eiatéridu, pour une période de 03
ans et la disponibilité de la piéce de rechange poa durée de 10 ans.

2.2. Autorisation d'importation*

L’autorisation a l'importation est exigée pour chagimportation quel que soit le
statut de I'opérateur public ou privé, pour le pagsen douane il est nécessaire de préciser
gue cette autorisation ne concerne en aucun caep@wteurs agrées et seul I'agrément
délivré par le ministere de l'industrie pharmacgué permet le passage en douane.

L’autorisation d’'importation est délivrée au préaéapar le ministere de l'industrie
pharmaceutique aux particuliers privé, aux étabfiemnts de la santé et autre organismes

Les documents requis sont :

* Une demande d’importation qui indique : le n° deddeture et la date, le montant
global a importer, le n° et la date d’agrément dafearmité ou d’ouverture de la
structure en question

* Les autorisations d’'importation et de domiciliatibancaire, selon le modele fourni
par le Ministére de I'industrie pharmaceutique ;

» Les factures pro-forma ;

» Les certificats de conformité aux normes de faltincalSO ou UE ;

» Le certificat de marquage CE et systéme de qualité

www.douane.gov.dzonsulté le 14/10/2021 & 11h
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» L’agrément de la structure privée délivrée parsievices du Ministére de I'industrie
pharmaceutique.
2.3. Conditions technigues des importations des égpements médicaux

Le cahier des conditions techniques d’'importatidas produits pharmaceutiques et
des équipements médicaux est un document quidxelauses de I'importateur doit suivre et
respecterselon les articles 207, 208, 209, 210,e212.3 de la loi n° 18-11 du 18 Chaoual
1439 correspondant au 2 juillet 2018, modifiée anpglétée, relative a la santé, et ce, quel
que soit le statut juridique de I'établissementrpieceutique d’importation,

Il est nécessaire d’étre soumis par |'établisserpbiarmaceutique d’importation aux
procédures de contrble, de faire I'objet d’'une siéci d’homologation conformément a la
|égislation et a la réglementation en vigueur elvdir une certification ou une homologation
dans le pays d'origine a la date d'importation ptag dispositifs médicaux n'ayant pas de
décision d’homologation en Algérie, qui continuentétre importés, conformément aux
dispositions réglementaires.

Respecter les regles et conditions des articlesiomeres dans le cahier des conditions
techniques de I'importation des équipements médiesti obligatoire comme indiqué dans la
section 3 qui est concerner par des dispositifsica@gdou est mentionné que les importations
des dispositifs médicaux sont accordées sur ladesdesoins nationaux et le cas échéant en
complément a la production national et que les tmmhements primaire et secondaire des
dispositifs médicaux doiventétre conformes aux rexrnmternationales et doivent comporter
toutes les informations détailler sur les dispfssithédicaux importer selon sa catégorie en
arabe et en langue étrangere (ex :sa déenominabimimerciale , désignationcaractéristiques
technique mode d'utilisation du produit les infotroa du fournisseur, fabricant et le pays
d’origine etc.}

3. La réglementation appliquée sur les dispositifsiédicaux en Algérie

Dans cette partie, nous allons voir un apercuasuédglementation algérienne en ce qui
concerne les dispositifs médicaux, les lois surpaahiitsd’importation mais aussi les
nouvelles réformes en ce qui concem€ovid-19.

3.1. Les modalités d’homologation des dispositifs édicaux’

Selon e l'article 230 de la loi n° 18-11 du 18 Qialo1439 correspondant au 2 juillet

2018, modifiée et complétée, relative a la san®, deécret présente les modalités

www.miph-dz.orgCahier des conditions techniques & I'importaties droduits pharmaceutiques et dispositifs
médicaux a usage de la médecine humaine

“Article 230 de la loi n°® 18-11 du 18 Chaoual 148@&respondant au 2 juillet 2018, modifiée et congmét
relative a la santé.
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d’homologation des dispositifs médicaux a usagéadeédecine humaine de déterminer les
missions, la composition, l'organisation et le fooenement de la commission

d’homologation des dispositifs médicaux, créée @sipie I'agence nationale des produits
pharmaceutiques, désignée ci-apres la « commissiainsi que les conditions d’octroi, de

renouvellement, de retrait, de transfert et deiceste la décision d’homologation.

La demande d’homologation est déposée aupres denka nationale des produits
pharmaceutiques par le pharmacien directeur teabrig I'établissement pharmaceutique de
fabrication et/ou d’exploitation, conformément aédglementation en vigueur.

Elle doit stipuler clairement que le dispositif nmead fabriqué localement, objet de la
demande d’homologation, est destiné exclusiveméakgortation.

Par la suite, le dossier d’homologation fait I'dbjiun examen de recevabilité par les
services de I'agence nationale des produits phaumi@ties, dans un délai n’excédant pas 8
jours.

L’examen porte sur la vérification du positionnemnenla classification du dispositif
médical, objet de la demande d’homologation, dmhaplétude du dossier et de I'authenticité
des documents le composant ainsi que I'acquittestehtroits d’homologation y afférents.

Lorsque le dossier est jugé recevable, une évaluatichnique est effectuée par les
services compétents de I'agence nationale.

Les éléments essentiels du dossier d’homologattolese rapports de I'évaluation
technique sont soumis dans un délai de 60 joucan@pter de la date de recevabilité de la
demande d’homologation par le directeur général 'dgence nationale des produits
pharmaceutiques a la commission d’homologationdigsositifs médicaux, qui doit donner
son avis conformément & la Iégislation et & laenégintation en vigueur.

L’agence nationale des produits pharmaceutiquessgoprononcer, apres avis de la
commission d’homologation, dans un délai n’excéqeas 90 jours, a compter de la date de
recevabilité du dossier d’homologation.

3.2. La réglementation douaniére sur I'importationdes dispositifs médicauk

L’importation des produits pharmaceutique, materetrumentation, consommables
et équipements meédico-chirurgicaux, a usage de ddemine humainesont soumise a un
agrément deélivré par les services du Ministére tedustrie pharmaceutique, aprés
souscription au cahier des charges fixant les t¢ondi techniques d’importation et de

commercialisation desdits matériels

L Arrété du 08/05/2011 relatif & I'interdiction d’portation des produits pharmaceutiques et disg@sitédicaux
destinés a la médecine humaine fabriqués en Algérie
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Les entités autorisées a effectuer I'lmportationrgmesoins propresont :
- Les praticiens installés a titre privé (cabinebiques privées) ;
- Les établissements de santé publique sous tutalldidistére de la Santé, de la

Population et de la Réforme Hospitaliére ;

- Etles associations, ONG a vocation humaine.

Le dédouanement des produits pharmaceutiques psitiss médicaux importés sur
la base des programmes prévisionnels annuels bstdanné a un visa technique délivré
chaque année par le ministere chargé de la santé.

Les importations supplémentaires de produits pheentaques et dispositifs meédicaux
doivent faire I'objet d’'un avenant au cahier deaditions techniques a I'importation dans les
mémes formes.

Tous les produits pharmaceutiques et dispositifslica@x faisant I'objet d’une
importation doivent avoir, a la date de leur désmmaent, une validité €gale ou supérieure
aux 2/3 de leur durée de vie. Voir texte réglementarrété du 30/10/2008 fixant le cahier
des conditions techniques a l'importation des pitsdypharmaceutiques et dispositifs
médicaux destinés a la médecine humaine.

Il est interdit d'importer des produits pharmacequés et dispositifs médicaux destinés
a la médecine humaine, dont les besoins sont csuver la production nationdle
3.3. Les mesures exceptionnelles sur ces importatdurant la pandémie (covid-19)

La Direction Générale des Douanes met a la digpogie ses usagers, notamment les
professionnels la liste des sous positions tae$age rapportant aux :

« Produits pharmaceutiques,
+ Dispositifs médicaux,
. Equipements de détection,
« Accessoires et piéces de rechange de ces équipement
« Matieres premiéres.
La liste de ces produits utilisés dans la ripodte@andémie du Coronavirus (COVID-

19) est établie par les services habilités chadgeta Santé et ceux chargés de I'Industrie

www.douane.gov.dzonsulté le 14/10/2021 & 15h

?Décret exécutif n°20-109 du 05 Mai 2020, modifi€@mplété par le décret exécutif n°21-213 du 20 Mai
2021 relatif aux mesures exceptionnelles tempodestinées a la facilitation de I'approvisionnenunimarché
national en produits pharmaceutiques, en dispssitédicaux et en équipements de détection en eigolst
pandémie du Coronavirus (COVID-19)
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Pharmaceutique et validée par le Comité sciengfida suivi de I'évolution de la pandémie
du Coronavirus (COVID-19). En effet, les produiépris & cette liste bénéficiént

De I'exemption, a titre temporaire, de la Taxe kuWaleur Ajoutée et des Droits de
Douane, conformément a l'article 36 de la Loi deadfices Complémentaire pour 2020,
modifié et complété par I'article 22 de la Loi ded&hces Complémentaire 2021

Des facilitations lors de leurs dédouanements cardment au décret exécutif n°20-
109 du 05 Mai 2020, modifié et complété par le dé@xécutif n°21-213 du 20 Mai
2021 relatif aux mesures exceptionnelles temporalestinées a la facilitation de
'approvisionnement du marché national en prodyitsarmaceutiques, en dispositifs
médicaux et en équipements de détection en rigoEgpandémie du Coronavirus (COVID-
19)

Les procédures de dédouanement simplifiées sowtrg@es, pour tous les régimes
douaniers autorises, ils prennent la forme de d&obas : simplifiées, provisoires, anticipées
qui sont, sont des déclarations initiales qui daivétre régularisées par des déclarations
complémentaires

a. La déclaration simplifiée: La déclaration simplifiee est une déclaratiomaduite, qui
nécessite un document appelé assortie d'un engagetee régularisation par une
déclaration complémentaire (définitive) et un eregagnt qui serons imprimeé et rempli
puis déposés aux services des douanes, pour lea®eioent et I'enlévement urgent ou
express des marchandises importées.

Le service doit prendre toutes les mesures nécessg@our transmettre les
déclarations simplifi€es manuelles au CNTSID, gmmmettre leur prise en charge dans le
systéme SIGAD.

b. La déclaration provisoire : La déclaration provisoire dite « déclarationimgete », est
une déclaration en détail, comportant un engagegaritonné, suivant le modéle « D48
» dans le but de compléter ultérieurement cettéad&on ou de produire les documents
manguants, dans un délai d'un mois.

c. La déclaration anticipée: La déclaration anticipée est une déclaratiodétail déposée
avant l'arrivée de la marchandise et permettant élevement immeédiat, des leur
arrivée. La déclaration doit étre réegularisée aeatedvement des marchandises.

Un délai d'un mois maximum avant l'arrivée des imandises, peut étre accordé pour

la souscription de la déclaration anticipée.Sineschandises ne sont pas présentées dans ce

!Article 36 de la Loi de Finances Complémentairerf2020, modifié et complété par I'article 22 dd_td de
Finances Complémentaire 2021
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délai de 30 jours, la déclaration anticipée et &ed'office et considérée comme ne pas avoir
été déposée.

La déclaration anticipée permet a l'opérateur,eeatitre, d'obtenir les documents
indispensables au dossier de dédouanement evbeméit rapide de sa marchandise.

Pour les services des douanes, la déclaration imgdicpermet I'obtention des
informations, préalablement, a l'arrivée des mardls#s, nécessaires au contrble, a la
détermination des éléments d'assiette et a laogedés risques.

Les opérations de dédouanement déja réaliséedalandre de la prévention et de la
lutte contre le coronavirus (COVID-19) doivent étrégularisées conformément aux
dispositions de la présente note, par des dédasén détail définitiveés

Le secteur des dispositifs médicaux est soumis andmbreuses obligations
douanieres et fiscaux strict et a un contrdle paanavu lI'importance de ce secteur sur la

santé humaine

Section 3 : Procédure d’achat des équipements médiax

La compétitivité de I'entreprise a I'importatiorside dans son processus de gestion de
ses ressources et compétences, pour cela, l'eisgepwvant d’entamer une procédure
d’'importation a linternational, se doit d’établim processus d’achat bien définit, qui lui
permet de prendre une bonne décision d’achat maisi de sélectionner le fournisseur qui
repend a ses exigences.
1. L’expression des besoins et la décision d’achat

Avant d'entamer toutes démarches concernant sget pfimportation, l'entreprise
doit évaluer ses besoins. C'est-a-dire, elle définadt quel bien sera le plus adapté a son
activité, et doit donc évaluer son codt, la quantitecessaire, le niveau d'innovation
nécessaire, le besoin dun service apres-venten@) dans le cas de machines et
équipements, sa qualité en fonction du positionmérde produit (haut, moyen ou bas de
gamme). L'acheteur doit définir la fréquence de isg®ortations futures. Dans le cas d'un
achat dit« Occasionnel », la négociation n'a pasitup de poids et la relation entre les deux
parties n'a pas grande importance. Si I'importagemisage des achats répétitifs, il pourrait

avoir un plus grand pouvoir de négociation surgdes, les quantités, les services associés,

Articles 78, 78 bis, 82, 84, 86, 86 bis et 92 ddecdes douanes. -Décret exécufi2@-109 du 05 mai 2020.
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etc. Et construira une relation a long terme awstfeurnisseur. Il est donc important pour
chacune des parties de développer des affinitdegzionnelles.
Les points qui doivent étre pris en considérationrpune meilleure définition des

besoins sont:

Anticiper ses besoins : les achats importants dbieere envisagés des la prévision
budgétaire
- Remettre en cause le besoin ;
- Définir le besoin en termes de fonctions a rengdlide résultats a obtenir
- Retenir parmi les solutions existantes celle gaspnte la meilleure rentabilité (rapport
entre les gains attendus et la dépense engagée) ;
- Cerner les principales caractéristiques du besairhdt :
= Sa nature (bien matériel, travaux, prestation letalielle)
= Sa complexité (achat standard, ou spécifique)
= Son mode d’exécution (livraison unique, étalée dansmps)
= Son codt prévisible (faible, élevé)
= Son caractere repetitif
- Impliquer, parfois, les fournisseurs potentielssiEndéfinition du besoin ;
- Exprimer le besoin de maniére a ce que la concecersait possible ;
- Formaliser le besoin sous forme de demande d’avhitiée par les personnes
habilitées.
2. Le choix d’'un marché
2.1. Choix d'un marché international
Avant de passer au choix d'un bon marcher, I'emiseptient a faire une étude sur la
nature et les caractéristiques du produit choisir ggmportation, c’est a partir de la que
importateur peut délimiter le nombre de pays gaurront répondre a ses besoins. Plus le
produit sera spécifique moins I'acheteur aura l@xchDans le cas ou I'entreprise accorde de
limportance a la qualité du produit, ou encoregl& est dans une stratégie de réduction des
codts, elle dotera les pays ou les couts de primtusbnt moindres. Dans d’autre cas ou

limportateur a réaliser plusieurs opérations asm®&n méme fournisseur (ou d’'un méme

IAIT YAHIA Zoulikha, « étude de I'importation des éipements médicaux en Algérie : étude par enquéte d
terrain », Mémoire de fin de cycle, université B2j2018/2019, page 47/48.
2

Idem
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pays), il doit bien choisir le marché avec lequgddurra faire affaire, c’est donc un choix
stratégique qui s'inscrit dans le processus d'irt@onalisation de I'entreprise.
2.2.Lemarché Algérien de la santé

En Algérie, le marché des dispositifs médicauxtest dépendant des importations,
alors que la production nationale a plus que dosbkk dix dernieres années. Les efforts
déployés par I'Etat pour promouvoir la fabricatilmetale ont eu pour effet de favoriser le
« générique », et gracea ses efforts aujourd’baichiffres d’affaire du marché Algérien de la
santé connaissent une croissance de plus de 11%/iAdustrie pharmaceutique, le chiffre
d’affaire est estimé a plus de 03 Mds d’EUR. Maltp® restrictions a I'importation et une
production locale grandissante, les importationsndelicaments ont fortement augmenté en
2018.

Tant dis que le marché des dispositifs médicauxaibmun chiffre d’affaire de 0,7 Md

d’EUR. Le marché algérien est trés dépendant desriations :95% des produits sont

importésavec des besoins de plus en plus importants. IR@uande majorité des dispositifs
médicaux, le marché est tres ‘éclaté’ avec plusmel’gentaine d’acteurs : producteurs,
importateurs, distributeurs.
Le marché Algérien des dispositifs médicaux déepamarmément de la commande
publique (civile et militaire) & travers des appe#lsffres?
3. La recherche des fournisseurs
3.1. L'identification et le choix des fournisseurs

Pour qu’une entreprise réalise une bonne compéiitielle doit bien maitriser ses
achats. L'importateur doit diversifier ses sourakapprovisionnement et rechercher des
fournisseurs a I'étranger, pour éviter une fort@ah@lance et obtenir par conséquent les
conditions les plus avantageuses.

Le choix du fournisseur doit étre particulieremdnen étudié. Pour ce faire,
I'entreprise devra s'accommoder des contrainteldés de fabrication, de livraison, des prix
et des prestations proposées par le fournisseur.

Elle doit aussi s'assurer que la quantité vouluereadisable par le fournisseur en

fonction de sa capacité de production afin de prééventuelles ruptures de stock.

EBERT-WALKENS L. : Les motivations et obstaclesigportation pour les PME du Québec, Mémoire
présenté a l'université de Québec, mai 2013 page34.

“www.busnessfrance.fonsulté le 21/11/2021 a 23h

3 AIT YAHIA Zoulikha, « étude de I'importation désjuipements médicaux en Algérie : étude par engleédte
terrain », Mémoire de fin de cycle, université B2j2018/2019, page 49.
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Le choix est plus large pour les produits stand@gliet I'entreprise bénéficie d'un
pouvoir de négociation plus grand.

L'importateur doit pouvoir se fier a des fournigsecapables de satisfaire pleinement
et régulierement ses besoins.
3.1.1. La localisation des sources d’approvisionneant

La premiere étape consiste a débroussailler leiteren localisant les sources
d’approvisionnement et cela a partir de statissqdeuaniéres, dont le cas ou les produits de
'entreprise sont clairement désignés dans la nchlatme douaniere international appeler
systeme harmonisé. En d’autre part cette tachegies’avérer fastidieuse lorsque les mots-
clés ne sont pas reconnus par les bases de doomasiére, ou lorsque le produit chercher a
de multiples position tarifaires.

La deuxieme étape consiste a opérer un premidesrpays cibles a partir des criteres

suivants :

savoir-faire reconnu du pays en la matiére ;
- proximité géographique (délai, réapprovisionnenfacitites) ;
- affinités culturelles (réduction des risques deantndus, facilites relationnelles) ;
- contraintes douaniéeres et normatives maitrisalilgobales ;
- risque politique faible ;

Les CRDI (Centres Régionaux de Documentation latéwnale) au sein des chambres
de commerce et d’'industrie proposent des ouvratgs gtudes et des notes de synthése qui
viendront réconforter les entreprises dans leuoixth
3.1.2. Les outils de recherche des fournisseurs
Parmi les outils que I'entreprise utilise lors dedcherche des fournisseurs sont :

- la consultation des répertoires de fabricationetmgbrtateurétrangere ;
- la consultation des revues professionnelles étrasge
- effectuer des missions de prospection: dans ce l@adgreprise va effectuer des
missions a l'étranger afin de trouver des fourniss€es visites offrentplusieurs
avantages :
* Pouvoir communiquer directement avec le fournisseur
» Pouvoir visite les usines des fournisseurs ;
e Pouvoir inspecter le produit soigneusement et deétenrs’il faut apporter des

modifications ;

1 MOULAI HACENE A., LAHBIB A. : « La procédure d’acit et d'importation de marchandises Cas du Rond &
Béton dans I'entreprise SPA BBC » Mémoire de firlyele, 2012/2013 page09.
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* Pouvoir se renseigner sur les contrdles a I'expiortaqui pourrais nuire ala
circulation des marchandises ;
- assister a des salons e des foires professioniétsuager ;
- contacter les représentants étrangers au niveeunakt
- internet : est devenue la solution la plus pratiguplus économique pour effectuer ca
recherche afin de facilite la transmission d'infation’
3.1.3. Lasélection des fournisseurs

Apres avoir achevé I'étape de consultation desnisseurs, I'entreprise entame
I'étape suivante qui est la sélection des fournissgui répondent le mieux a ses besoins et
exigences. Toutefois, pour chaque entreprise d&seag qui définit son choix de fournisseur
et la moindre négligence ou précipitation peut edge des risques importants sur la vivacité
du produit et voir méme de 'entreprise.

Nous présentons dans ce qui suit les risques auiepe survenir en I'absence d’une
procédure méthodique de la section du fournissisi gue les moyens a mettre en ceuvre
pour réussir cette étape.

> Appréciation des risques de section des fournissesur

Les principaux risques sont :

- Le non-respect par les fournisseurs du délai deaion, qui peut avoir comme
conséguence la perte de confiance des clientspetia de compétitivité sur le marché.

- Une mauvaise qualité du produit importé.

- L’absence de garantie technique et de services-agie.

- Une mauvaise situation financiere du fournissetr,|'impossibilité d’honoré ses
engagements.

- Une capacité de production qui ne répond pas asoifiedes clients de I'entreprise.

- Risque de tomber sur des revendeurs et non dasdaty

» Criteres de sélection des fournisseurs

Plusieurs critéres sont utilisés par I'entrepriges Ide la recherche des fournisseurs
pour éviter les risque ci-dessus indiques, I'imaiatr doit se fier a des fournisseurs capables
de satisfaire ses besoins. Les criteres de suivipeldormance des fournisseurs sont

généralement le prix, le respect de délais et deddite.

'MOULAI HACENE A., LAHBIB A, op.cit, p9.
2AIT YAHIA Zoulikha, « étude de I'importation des éipements médicaux en Algérie : étude par enquéte d
terrain », Mémoire de fin de cycle, université Bzj2018/2019.
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3.1.4. Les étapes principales du processus de chdixfournisseur*

La rédaction d'une présélection ;

La comparaison des fournisseurs figurant sur la&beétion sur la base du rapport
qualité-prix, de la fiabilité et de la solvabilité

La visite des fournisseurs, si c’est possible, dénvoir leurs opérations ;

Le choix des fournisseurs avec lesquels travailler

Rapport qualité-prix : 'importateur doit étre sddiit du prix et de la qualité qu'offre le
fournisseur. Doit ainsi obtenir une soumission técat demande d’un échantillon en
basant sur ses spécifications pour assurer qumitai§seur soit en mesure de produire
ce dont il a besoin ;

Fiabilité : 1l est important d'effectuer des redms concernant la fiabilité du
fournisseur. Si cela est possible, rendre visitdoaunisseur. Regarder leur travail et
leur systeme de production ;

Veérifier la fiabilité de tout sous-traitant aupmsquel le fournisseur pourrait impartir le
travail ;

Solvabilité ;

Des vérifications financieres des fournisseursngiiges peuvent s'avérer difficiles en
raison d'un manque d'informations financiéres digges ;

Vérifier si I'équipe de commerce international déoanque d’'importateur peut effectuer
une demande de statut, une demande concernartuddic financiére de la société

pour le compte I'entreprise ;

3.1.5. La sélection définitive des fournisseurs

La sélection des fournisseurs et I'une des plusomaptes décisions que doit prendre

le responsable des achats.

Compte tenu de la masse d’information récoltéeshkdeur international utilise des

tableaux de bord pour modéliser le calcul du cautralient de ses achats selon différents

incoterms et selon les conditions générales oqrée les fournisseurs.

Les principaux critéres d’évaluation des offrestgepris dans les tableaux suivant :

www.infoentrepreneurs.orepnsulter le 26/11/2021 & 21h45.

’G. Legrand et H. Maritini, « commerce internationaDUNOD, 8ed, Belgique, 2010.
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Tableau n°04 : les principaux critéres d’évaluatiordes fournisseurs

Notes attribuées par fournisseur (fournisseur ¥
Pondération Frs 01 Frs 02 Frs 03 Frs 04

rs

Délai de fabrication

Délai de livraison

Performance du
produit, certification

Délai de paiement

Mode de paiement

Garantie : durée et
étendue

Installation

Formation

SAV

Capacités de
production

Incoterm

Prix

Evaluation globale
chiffrée

Source : mémoire fin de cycle « étude de I'impoitat des équipements médicaux en Algérie : étude par

enquéte de terrain » page 50.

L’entreprise dispose d’'une multitude de méthodevwn de repérer les fournisseurs
potentiels. Elle réunit un ensemble d’'informati@us eux en vue de les comparer et choisir
un fournisseur définitif, avec qui engager les rméafions en vue de parvenir & un accbrd.
3.2. Méthodes de paiement des fournisseurs étranger

Il existe quatre méthodes principales pour paysrféeirnisseurs étrangers pour les
marchandises que vous importez d'eux - ou pournoacée paiement Si vous exportez a
I'étranger :

* Le paiement a l'avance le fournisseur n'expédie les biens que lorsqguyealement a
éteé recu.

* Les lettres de crédit: la banque de l'importateur garantit le paiementpsésentation
d'un ensemble de documents d'exportation par leigseur - la garantie de la banque

augmente le colt de cette méthode.

Mr. MOULAI HACENE Abderrahim et Mr.LAHBIBAbdelouhabmémoire fin d’étude « La procédure d’achat
et d'importation de marchandises cas du Rond arBddns I'entreprise SPA BBC » UMMTO 2012/2013
pagel3.

“www.infoentrepreneurs.orgpnsulter le 26/11/2021 & 21h45.
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» L'encaissement documentaire lorsque les biens sont expédiés, le fournisseuoie
les documents d'exportation a la banque de l'inapeut. Ces documents ne sont remis a
l'importateur que lorsque le paiement a été eftectu

* Le commerce a compte ouvert le fournisseur expédie les biens a l'importattuen

demande le paiement dans un délai convenu

3.3. La négociation avec le fournissetr

La négociation est une activité qui met face a fdeax ou plusieurs acteurs qui
confrontés a la fois des divergences et des irpertances, choisissent de rechercher
volontairement une solution mutuellement acceptgbieleur permet de créer, de maintenir
ou de développer une relation.

Les points et les éléments, auxquels I'acheteurdiminer une importance particuliere
autour de la négociation sont :

 La qualité : Les produits doivent faire I'objet d’'une descrypii claire avec des
criteres et normes de qualité au quels ils doigatisfaire et indication des références
de ces normes.

* Le prix: C'est le parametre le plus important, mais a kulsil ne doit pas étre
déterminant, il faut que le prix soit relié, notaemh a la qualité et la fiabilité des
produits, aux couts du financement.

* Les modalités de paiement Pour éviter les risques il est préférable d'uilisin
credit documentaire révocable et conformé, ettilraportant d’rétablir une liste claire
des documents a présenter, pour des paiementsutiars.

» Les délais : Les délais d’exécution doivent faire I'objet d’utapning contractuel
fixant avec précision des périodes de livraisorfoaation des besoins de réception de
'acheteur.

Enfin, la procédure d’'importationspa par plusieurs étapes afin d’assurer le bon
déroulement de I'opération d’'importation, et ceitape a I'intérét de permettre a I'entreprise

de disposer de biens et de services nécessaireabateé.

1AISSI Aziz et BOUKACEM Yougourten, « procédure diportation dans les entreprises nationales Algéesnn
cas : importation d’une scie coupe tube par I'qarise ENIEM mémoire de fin de cycle », universieTdzi-
Ouzou, 2018, page25, 26
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Conclusion

Pour conclure, nousdironsque le secteur des éqeimsnmeédicauxoccupe une place
tres importante dans le marché mondial. C’est urcihdastratégique par sa finalité, au service
de la santé de la population, mais aussi par sis gaonomique, sa contribution a I'emploi,
a la croissance et également a la balance comnrwgercia

L’Algérie est un important importateur de produtiedicaux innovants et chers sur le
continent Africain, I'approvisionnement du marchétional est en grande partie assuré a

travers I'importation.
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Chapitre 11l Suivi d'une opération d’'importation déquipements médicaux cas
de la SARL « TSM »

Introduction

L’objectif de ce chapitre c’est d’expliquer le délement d’'une importation des
equipements médicaux au sein d’'une entreprise if@pice toute en présentant I'entreprise et
en mentionnant la méthodologie de recherche &uividu stage pratique

Nous avons divisé ce chapitre en trois sectionspiteaniére consiste a présenter
'organisme d'accueil (SARL TSM) et de décentreméthodologie suivie pendant notre
étude. La deuxieme section sera consacrée aummited’'une importation avec la remise
documentaire et la derniére en utilisant le Cremmome moyen de paiement.

Dans ce chapitre, nous avons présenté les difsariapes que l'importateur suitafin

d’effectuer une opération d’'importationavec deuxdesde paiement différents

Section 01 : Présentation de la SARL « TSM » et laéthodologie suivie
Dans cette section nous allons
1. Présentation de la SARL « TSM »

Une SARL est une société a responsabilité limitég'agit d’'une forme de société
commerciale qui permet aux associés de limiter lesponsabilité au montant de leurs
apports.

1.1. Historique de la SARL TSM

La SARL TSM, Technologie & Services Médicaux esteusociété algérienne
spécialisé en importation des dispositifs et makgrimédicaux chirurgicaux crée le
01/03/1998 par le Docteur SARAOUI BOUSSAD qui esegour son gérant. Plus de 20 ans
d’expérience dans le domaine de I'importation duémel médical son siége se trouve a Tizi-
Ouzou d’un régime juridique Privé.

1.2. Savoir-faire :

SARL TSM dispose d’'une capacité de travail et déactmportante qui se traduit dans
son potentiel humain, et matériel, et son expédate pres de 20 ans sur le terrain ainsi que
sa connaissance acquise par une longue pratigsdeldomaine
1.3. Potentiel humain et matériels

Le service technique est constitué de cadres wsitages qualifiés ayant subi, pour la
plupart des formations complémentaire spécialis@s tes usines de partenaire étrangers

Les équipes de techniciens et ingénieurs ont aaquesbonne et longue expérience
dans le domaine de fourniture, pause et mise eficeeddu matériel médical, avec formation

du personnel opérant sur les équipements médidauxgical
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Des ateliers de maintenance au sein de I'enceiARRLSTSM pour assurer le bon
fonctionnement de notre matériel et sa répartitian, service apres-vente régulier et
avantageux avec une disponibilité de piéces dearges venir a bout de toutes les
préoccupations de notre clientéle constitue pouws ddférents équipements techniques
d’intervention une source de motivation
1.4. Equipements

Les équipements en matériel médicaux chirurgicalS&&L TSM sont de grande
gualité et des plus fiables et performants en fanét aux différents certificats de bonne
gualité et de fiabilité formulés par les représetgaxclusifs de SARL TSM a savoir

PROHS ATA MEDEC RDE ECORAY ICRCO OLSEN NIHON OHDON
HAMILTON

Pour couvrir le besoin de sa clientéle a I'écheidonal SARL TSM s’est dotée d’'un
parc auto au compte plus de vingt véhicules masdidposition de son personnel pour parer a
toutes éventualités
1.5. Engagement

Le respect de ses engagements ont toujours e dies priorités premieres de SARL
TSM aussi bien aupres de ses partenaires qu’apres ldrge clientéle

Des engagements responsables et crédibles sonddsirfacteurs qui ont fait de la
SARL TSM sa réputation et sa place de choix suchiguier national des équipements
médicaux
1.6. Organigramme de la SARL « TSM »

Cette présente figure représente les différentscesrde la SARL TSM
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Figure N°06 : organigramme de la SARL TSM

Direction Générale

[ Secrétariat] [Service _ 1 Service des Service Stockage
commercial finances et technique
comptabilité
o
Service Service
achat/vente importation
J

Source : établie par la SARL TSM

1.7. Fonction de chaque service :

Secrétariat: recevoir et effectuer des appels, ainsi que $olgt® opérations d’envoi des
courriers administrative aussi que leur archivage

Service commercial: effectue toutes les opérations d’'importationsagaet vente de la
marchandise

Service des finances et comptabilités effectue les opérations de comptable et
financiére

Service: technique : installation, mise en ceuvre en @& équipements, intervention
sur les équipements en pannes (service aprés-vente)

Stockage: recevoir et sortie de la marchandise
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Objectif de I'entreprise

La SARL TSM compte de contribuer aux développemdntsystéme sanitaire de
notre pays e, investissant dans deux unités decédion et de montage et de donner une
nouvelle dimension a son activité
2. Présentation du cadre méthodologique suivi

Dans cette partie, nous allons présenter le cadtbadologique suivi durant notre
recherche en traitant les éléments suivant :

» L’approche utilisée
» Stratégie choisie
» Justification du choix de I'entreprise « SARL TSM
» Ouitils de collection des données
* Meéthode d’analyse des données
2.1. Approche de la recherche

Elle est t déterminés par les paradigmes de relobeatcles objectifs du chercheur. I

existe trois types d’approches :
a. Approche quantitative'

L’approche quantitative sert a prouver ou démordesr faits en quantifiant un
phénomene. Les résultats sont souvent exprimésaone de données chiffrées
(statistiques). Cette méthode peut étre menéede ItHun sondage ou de questionnaire

b. Approche qualitative®

Elle a pour but de comprendre ou d’expliquer unpinéene (comportement de
groupe, un phénomeéne, un fait ou un sujet). Ce digteide s’appuie sur une collecte de
données obtenues grace a deux méthodes principafesvations et entretien

c. Approche mixte?

Cette approche est une combinaison des deux préeddé&lle permet au chercheur
de mobiliser aussi bien les avantages du mode igatE#rque ceux du mode qualitatif. Cette
conduite aide a maitriser le phénomene dans teetedimensions
Le choix de I'approche

Dans notre étude nous avons utilisé I'approcheitgtige qui nous a permis e mieux

comprendre notre sujet a travers I'observation.

www.scribbr.frconsulté le 12/12/2021 & 22h10
Awww.scribbr.frconsulté le 12/12/2021 & 22h 18
Swww.issep-ks.rnu.ticonsulté le 12/12/2021 a 22h20
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2.2. Stratégie de la recherche
Il s’agit d’une étude de cas, c’est une méthod&séé avec I'approche qualitative, elle
permet de collecter des données et des informagpianka compréhension afin de mieux
cerner notre sujet d’étude.
2.3. Justification du choix de I'entreprise « SARLTSM »
La SARL « TSM » est une entreprise spécialiséémpadrtation des équipements
médicaux, qui fait référence a notre theme de memoi
2.4, La collecte des données
2.4.1. Ouitil de collecte
Dans le cadre de notre collecte de donnée poue Baide, nous avons fait recourea
un guide d’entretiens et par observation du déroale des opérations d’'importation
C’est une méthode de recherche qui se base sloaument qui regroupe I'ensemble
des questions a poser
2.4.2. Composition du guide d’entretiens
Notre guide se compose de deux parties :
a. Partie 01 : Le déroulement de I'opération d'importtion des équipements
médicaux
Cette partie vise a mieux comprendre les procédlimreportations.
- Quel est votre domaine d’intervention ?
- Comment se fait le choix des fournisseurs ?
- Quel sont les procédures de cette importation ?
b. Partie 02 :les moyens de financement utilisés
- Quels sont les moyens de financement utilisé lerBimportation ?
- Quel est le moyen le plus utilisé ?
- dans quel cas vous utilisez la remise documentaimeme moyen de paiement ?
2.5. Analyse des données.
L’analyse des données obtenues de I'entretienitseaialeur traitement et
classification.
2.6. Résultat de I'entretien.

Il s’agit des réponses obtenu par I'organisme diaids
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a. Le déroulement de I'importation

Tableaux N°05 : Tableau des résultats du guide partie 01

Questions Réponses
Quel est votre domaine Le domaine d’intervention de la SARL TSM est :
d’intervention ? L’importation, la distribution et la maintenancesde

matériaux médicaux-chirurgicaux

comment se fait le choix des |L’importateur choisi son fournisseur a I'aide desds et
fournisseurs ? salons d’expositions qui s’organisent chaque sgison
tout dans le monde, il détient le contact des piisn
fournisseurs selon le produit présenté ses carstigées,
le pays d’origine etc.

Quel sont les procédures de cettes’agit d'un acheminement de plusieurs étapes

importation ? _
- effectuer un contrat avec le fournisseur

- obtention d’une autorisation d'importation

- paiement de l'attestation de taxe de domiciliation
- la pré domiciliation

- ouverture d’'un Credoc/remdoc

- récupération de la marchandise

Source : Obtenu par la SARL TSM

b. Moyensde financement

Tableau N0O6 : Tableau des résultats du guide partie 02

Questions Réponses

Quels sont les moyens de la remise documentaire
financement utilisé lors de

limportation 2 crédit documentaire

Quel est le moyen le plus utilisé ?  le crédit doentaire

dans quel cas vous utilisez la lors que la relation avec le fournisseur est baséas
remise documentaire comme confiance

moyen de paiement ? ) . . ) )
I'ancienneté de la relation fournisseur / imponate

quand le prix de la marchandise n’est pas d’unewal
tres importante

Source : Obtenu par la SARL TSM
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c. L’observation comme deuxiéme outil de collecte d’iflormation
Notre observation s’est effectuée par 'accompagmnde la chargé de I'opération
durant le processus et cela en se déplacant vees\ieze des recettes des imp6ts, la BNA au
service du commerce extérieur ou la SARL TSM effecson opération de remise
documentaire et a la BDL ou elle effectue I'op@magpar crédit documentaire
Cette section nous a permis de connaitre de pr&ARL TSM son activité et sa
spécialisation et aussi la méthodologie de trauailie lors de notre étude.

Section 02 : Opération d’'importation par remise doamentaire
Dans cette partie, nous allons suivre commentfegfe I'importation des

équipements meédicaux par remise documentaire
1. Le contrat commercial

Le client envoi un mail a I'importateur pour faisa commande de produits ou le
modele, la quantité, et les caractéristiques dedyiis seront mentionné.

Dans notre cas le client fait une commande de ‘&awiprurgicale double ATA LED
D500-D700 C- Batterie-Caméra’ (annex&liN

L’importateur fait une demande de produits nécessztise met d’accord et signe un
contrat commercial entre I'importateur et le fogssur étranger (SARL SFM) et exige une
fiche technique du produit qui serai envoyer aeefatture pro-forma.

L’importateur demande et vérifie la facture proai@a que le fournisseur envoi (voir
annexe N02):

v' Nom, numéro d’'immatriculation, banque du fournisseétranger et d'autres

informations
Les informations de 'importateur
Le numéro de la facture pro-forma
Le NIF.
La date.
La marchandise importée.
La quantité, le prix unitaire et le montant HT evide.
Le mode de paiement.
Date d’expédition.

Mode de livraison.

A N N N . N N NN

Le port de départ et arrive.
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v Le pays d’origine de la marchandise.

v' Pays de provenance de la marchandise.
v L’adresse du fournisseur.

v Le caché du fournisseur et signature.

Une fois que les informations sont vérifiées l'imabeur demande un certificat de
libre vente «free sale certificat » (annex®8). La date et le numéro de la pro-forma doivent
étre mentionné obligatoirement.

- Présentation des contractants :

Notre SARL qui est spécialisé en importation ettgedes équipements médicaux
chirurgicaux et la SARL SFM qui se situe en Frasgécialisé en importation et exportation
des équipements médicaux le mode de paiement @stita remise documentaire 45 jours a
partir de la date de I'expédition des marchandikesontrat a été signé entre les deux parties
le 29/01/2021.

v Les informations mentionnées dans le contrat sont :
v' La marchandise importée : Scialytique plafonnierAALED D500-D700 C avec
accessoires

v" Quantités des marchandises : 03

<

Le prix de cette marchandise est fixé a un mordant44 550,00 EUR avec un taux de
change de 162.4852 EUR/DZD soit 7 253 323,605 DZDpaiement a vue.

Le nom de la banque présentatrice : BNA 583 Tizz@u

Banque remettante : crédit agricole Bron 00297

Port de départ : port Marseille

Port d’arrive : Port d’Alger

Date de livraison

Payer d’origine : Chine

Provenance de la marchandise : France

AN NNV U N NN

Incoterms : CFR
2. Obtention de l'autorisation d’'importation

Comme mentionner dans les chapitres précédentstype d’'importation est
réglementé et soumis a des conditions et celalest ld spécificité et I'importance de ces
produits
Avant toute importation la SARL « TSM » doit avain agrément attribué par le

ministere de I'industrie pharmaceutique et une rigaton d’importation
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Depuis septembre 2020 lattestation de régulatish exigé par le ministéere de

I'industrie pharmaceutique cela pour empécherdade.

Cette attestation consiste en un document émislgaministére de l'industrie

pharmaceutique, elle doit contenir ces informatisungantes : (annexe°¥4)

v

< N X

AN NN N N

v

Nom de la société/laboratoire :
Numeéro de la pro-forma
Désignations du produit
Nature du produit (matériel, instrumentation conswhle, piéces recharge, équipement
meédico-chirurgical...)
Caractéristiques

Laboratoire et pays d’origine
N°de série ou de lot

Quantité a importé

Prix unitaire

Montant global

Le cachet du ministre

Cette attestation est accompagnée d’'une ficheadwabilité contenant (annexe N°05)

v

v
v
v
v

<

La nature du produit
Le nom du laboratoire
Le nom du fournisseur
Le type du produit
Des cases pour le dossier administratif et teclenggie 'importateur doit mentionner et
coché sur la case correspondent
Le caché du ministére de I'industrie pharmaceutmyex date
Le cachet et signature du directeur technique
Dans notre cas, la SARL « TSM » importe des stlgs plafonniers ATA LED

D500-D700 avec accessoires pour cela toutes lesmiations mentionner sur la pro-forma

doivent étre écrite sur l'attestation de régulgtiebh mentionner I'état des réalisations de

'année 2021 (annexe’l) et I'état des stocks de I'année 2021(anneX® N
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Tableau N°07 : Tableau de l'attestation de régulation (équipment)

Désignations

du produit

Nature
du
produit

Caractéristiques

Laboratoi
re et pays

d’origine

N
série
ouN

lot

Quantités

Prix
unitaire

en euro

Montant
globale

en euro

Scialytique
plafonnier
ATA LED
D500-D700
avec

accessoires

Equipe
ment
meédicau
X
chirurgi

cal

ATA LED 700
Diametre de la
lampe : 700mm
Intensité
d’échange : 160000
Lux & 1métre.
Température de
couleur : ajustable
de 3500 a 5000K
Indice de rendu desg
couleurs>93
Diametre de la
tache lumineuse :
120-350 mm
Profondeur
d’éclairage : 700-
1500 mm
Durée de vie des
LED : 50000 heurs
Commande par
écran LCD
Batterie 1 heur
Poids total 100 KG

France

1425%

4276%

44500€

Source : Ministere de I'industrie pharmaceutiqueirdction des activités pharmaceutiques et de laulégion
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Tableau N°08: Etat des réalisations 2021

. Réalisation R
. L. : Importations Reste &
Fournisseur Pays Deésignation 2021 au réaliser
17/02/2021
Scialytique plafonnier
SFM France | Ata LED D500-D700 C 0 0 0
avec accessoires
/ / / / / /

Source : document de la SARL TSMannée 2021

Tableau NO9 : Etas des stocks 2021

Qteé Qté Qté
. L . importée | vendue au restante
Fournisseur Pays désignation
au cours| cours de au
de 2021| 2021 |17/02/2021
Scialityque

plafonnier ATA LED
D500-D700 C avec
accessoires

SFM France

Source : Document de la SARL2021

Une fois que I'importateur obtient cette autoiizatil peut accéder a I'étape suivant
d’'importation
3. Attestation de la taxe de domiciliation bancaire

D’aprés larticle N2 de la loi de finances complémentaire pour 2005jadunal
officiel N°52 du 26/07/2005, toute opération d’importationtdétre accompagner de
l'attestation da taxe de domiciliation due a I'®toa de l'ouverture d'un dossier de
domiciliation d'une opération d'importation de lsieru de marchandises, destinés a la revente
en |'état.

Acompter de la loi de finances complémentaire @5, le taux de la taxe est fixé a
0,3 % du montant de l'importation, sans que sontambme soit inférieur a 20 mille DA. La

taxe est due a l'occasion de l'accomplissemerfodesilités de domiciliation bancaire.
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L’importateur se connecte au site du ministéerefuhesces, la direction General des

imp6ts ou il trouve toutes les déclarations puisprime I'attestation de taxe de

domiciliation bancaire qui se présente sous forme&als (3) exemplaires :

v
v
v

Exemplaire N1 : déposé par I'importateur et conservé par levear (annexe N8)
Exemplaire N2 : déposé par I'importateur et conserver par tegbha (annexe N9)
Exemplaire N3 : déposé par I'importatrice et retourné par ladee a la direction des
imp6ts de la wilaya territorialement compétenteeapapposition de son visa.(annexe
N°10)

Les trois exemplaires doivent étre remplis cormaetet par I'importateur et doivent

contenir les informations suivantes :

v

AN N N NN Y N N N U N N Y N U N N N NN

Nom et prénom ou raison sociale

Statut juridique

Capital social

Adresse

Numeéro d’identification statistique

Numéro d’immatriculation au registre de commerce
Code d’activité

Numéro du compte bancaire de I'importateur

Nom, prénom et adresse de I'importateur

Numéro de I'identification statique du gérant
Indication et position tarifaire des produits

Valeur en devise et en dinars en lettres et erfrekié titre indicatif
Numeéro de la facture ou autre document commercial
Banque de domiciliation

Désignation de I'agence

Code de I'agence

Bénéficiaire étranger

Adresse du bénéficiaire étranger

Visa du receveur

Visa de la banque

Signature du représentant Iégal

Date et numéro de domiciliation
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Remarque 01: indication et position tarifaire des produits iongés dans le cas de

limportation des équipements médicaux est de 94960 qui est attribué par les services des
douanes ou transit il ne change pas
Remarque 02: la valeur dinars sera calculée selon le couashdit du jour correspondant a la
date.

Une fois remplie, elle sera déposée a la recktseimpbts accompagné de quelques
documents qui sera traité puis envoyé a l'inspaatiosera cacheté

Le document sera doté de :

La demande de taxe de domiciliation bancaire reenfdinnexe RD8, 09, 10)
La cour du jour. (annexe°dl1)
Le cheque.

Engagement (Annexe°Ni2)

D N NI N NN

La facture pro-forma. (annexe’ 92)

Le dossier sera pris en charge immédiatement paelices des impots.

Au niveau de la recette le receveur des imp0ts va consulter la situatiohim@ortateur s'il
est a jour dans ses obligations (paiements etméicias) puis il va adresser cette attestation
de domiciliation bancaire sous pli fermé au ché@igpection des imp6éts.

Au niveau de I'inspection: le chef d’inspection prend en charge la donatiin en
examinant la régularité du dossier fiscal de l'impteur, ensuite si son dossier ne présente
aucune défaillance (dépbt de ses déclarations rabrgB50 », bilan, registre de commerce,
contrat de location) le chef d’inspection porte s@ma ensuite il fait retour de cette attestation
au receveur des impots qui a son tour portera sanet délivre cette derniére a I'importateur
pour qu'il puisse continuer le reste de I'opération

Remarque 03: dans le cas ou le receveur ou bien le chef pdoton trouve une anomalie
dans son dossier, soit au niveau de la recette dindpection, I'importateur sera
immédiatement rappelé a assainir sa situation-vis-du service qui a relever 'anomalie,
sans ¢a la domiciliation ne sera pas délivrée

Remarque 04: I'attestation sera récupérer le jour méme

Une fois que I'importateur dispos de sa déclaratmame le pré domiciliation aupres de sa

banque.
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4. Pré domiciliation bancaire

Une fois que la taxe de domiciliation sera payeraehete, une demande d’ouverture

d'une remise documentaire sera effectuée sur lgefplane de la banque choisit par

'importateur, dans notre cas I'importateur fais sgpérations avec la BNA.

v

La demande d’ouverture d’'un dossier de domicdiage déroulera comme suit :
L’importateur doit s’inscrire sur le site de la lgale pour obtenir un droit d’acces au site
pré domiciliation. Laplateformecontient une pagacdueil ou client doit se connecter
pour y accéder.

Une notification lui est adressée sur sa boite lepaail’agent chargé au niveau centrale,

indiquant son identifiant et son mot de passe.eCetcription est formulée une seule

fois par I'opérateur, elle lui permet d’entré sersite par son identifiant et son mot de

passe et de pré domicilier, a chaque fois qu’iésdin pour ces opérations de commerce
extérieur

La plateforme contient 3 pages a remplir on dahtionner le sens de I'opération soit

limportation ou l'exportation. L'opérateur doit nmseigner et remplirai le formulaire

électronique de demande de pré domiciliation quamarte les cases suivantes (voir annexe
N°13,14) :

v

AN NN N Y N U U N N SN

Raison social

Adresse

Pays de contrepartie

Embarquement et destination
Opération a domicilié (objet du contrat)
La nature du document contractuel
Nature de la transaction

Destination de I'objet d'importation
Mentionner si l'activité est réglementée ou soundisme autorisation particuliere
La devise

Le montant total

Mode de réglement

Mention de l'incoterm

Une fois que les 3 pages seront remplies desp@f@ndre sont obligatoire elles

consistent en :

v

Taxe de domiciliation (annexe’BB, 09, 10)
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v' Registre de commerce

v' Conformité

v' Agreement

v" NIS+NIF

L’importateur doit attendre de 3 a 10 jour la megeesi I'opération est validé au sein de
la banque un mail serai envoyer avec une mentididl&/a’il y a une anomalie ou bien une
erreur, une repense de rejet sera mentionner aygobleme ou bien I'erreur trouvé lors du
traitement de la demande.
- Attribution d’'un numéro de domiciliation
La demande est acceptée, le banquier a procédewarture du dossier de

domiciliation en attribuant un numéro d’ordre clolmgique relevé du répertoire du dossier
d’'importation domicilié.

15 : le code de wilaya de I'agence domiciliaire ;

01 : le code de I'agrément de la banque ;

04 : le code de I'agrément de guichet ;

2021 : 'année de domiciliation ;

2 : le trimestre d’ouverture de la domiciliation ;

10 : la nature de contrat (marchandise) ;

00003 : le numéro chronologique de dossier dorataln ;

EUR : indication de la devise de facturation

Tableau N°10: Le cachet de domiciliation de la BNA 583

BANQUE NATIONALE D’ALGERIE

AGENCETIZ-OUZOU 583
Domiciliation import

15 01 04 2021 02| 10| 00004 EUR

Tizi-Ouzou le 08/06/2021

Source : BNA2021
La domiciliation de l'opération d'importation periné’Engager la procédure de
dédouanement des marchandises ;
v Avaliser les effets acceptés ou souscrit par I'ingteur ;

v' Exécuter les paiements en dinars et les trangartievises. ;
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v' Etablir a I'échéance de la domiciliation, un compémdu d’apurement du dossier
aadresser a la Banque d’Algérie
5. Réalisation d’'une remise documentaire
La banque recoit la demande d’ouverture d’'une remdiscumentaire le chargé du
service de commerce extérieur traite le documanhigar le client (importateur) en vérifiant
la conformité de ces dernies ci
Le banquier classe les documents fournis par I'tapeur dans une fiche de contréle
modeéle F.DI, qui est conservé au niveau de l'ag@oce le suivi et contrdle. Cette fiche
comporte un ensemble d'information identifiant iget la nature et la réalisation de
l'importation a savoir :
v" Nom de la banque domiciliataire
v" Numéro guichet intermédiaire
v" Nom de I'exportateur ;
v" Nom et adresse de l'importateur.
Le but de cette opération, étant le suivi et latigesdu dossier domicilie jusqu'a
l'apurement
Une fois que la demande d’ouverture sera effecteémurnisseur étranger envois la
marchandise et les documents correspondant quitseamsmis de sa banque a la banque de
limportateur
Le préposé du commerce extérieur procede a laicaiidn des documents un par un
par rapport a leurs énumérations dans le bordefeagaissements de la banque remettante le
banquier procéde de la maniére suivante :
v' Vérification de la conformité des documents ;
v Etablissement d'un accusé de réception ;
v" Transmission par I'agence BNA les documents a birtgteur
La banque envoi un mail a I'importateur pour l'infeer de I'arrivé des documents de
la marchandise qu’il doit se diriger a la banquerrples récupérer et cloturer I'opération
comme préinscrite dans le contrat
L'importateur doit payer I'assurance de la marclhs@mdmportée et le remettre a la
banque
L’importateur se dirige au service du commerce@éxéde la banque pour récupérer
les documents accompagner de :

v Un ordre de virement
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v

Document d’assurance de la marchandise

L'ordre de virement doit contenir toutes les infatinns nécessaires :

v

AN NN VT N N NN

Nom de la SARL

Adresse de I'importateur

Numéro de compte

Nom du fournisseur

Commercial invoice

Adresse du fournisseur étranger

Le montant en devise en chiffre et en lettres
La date

L'IBAN ou le SWIFT

Une fois que le chargé du service du commerce iextérérifie les documents il

remet les documents de la marchandise a I'impantatiece dernier donne l'ordre de payer de

fournisseur

Le chargé de commerce extérieur a son tour dabgues documents suivants :

AN N N N NN

v

Le bordereau d’envoi avec le repere et la signatardirecteur d’agence
La copie de bordereau d’encaissement ;

La copie de la facture commerciale domiciliée ;

L’ordre de virement de client ;

L'ordre de transfert ;

Le document douanier exemplaire déclarant ;

Attestation de non impayé.

Remarque: Si le paiement se fait par acceptation le dé&daide 59 jours aprées la réception

des documents
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Figure N° 07 : Schéma explicatif de la remise documentaire

01
—

—
02

07
—

—
04

Source : réaliser par nous-mémes a partir des prbakes de fonctionnement de la remdoc établie paBIHA
2021

Description du schéma :

01: Le fournisseur (exportateur) SARLSFM et I'impadeur SARL TSM concluent un contrat
commercial d'achat équipement médical (Scialytigladonnier ATA LED D500-D700 C
avec accessoires) d'une valeur de 4455000 EUR tapsel ils prévoient la remise
documentaire comme technique de paiement.

02 : le fournisseur SARL SFM expédie la marchandisepdrt de Marseille France vers le
pays de l'importateur SARL TSM au port d’Alger Aligéet fait établir les documents de
transport et d'assurance a l'ordre de l'importé&RL TSM Car la banque n'encoure aucune
responsabilité vis-a-vis du fournisseur si le dliprend procession de la marchandise et ne le
paye pas.

03 :le fournisseur SARL SFM remet les documents dedechrandise a sa banque remettante
(crédit agricole Bron 00297).

04 La banque du fournisseur (crédit agricole Bron 0Q2&met les documents de la
marchandise a la banque de 'importateur (BNA agé&ig3).

05: la banque remet les documents a I'importateurpsoi acceptation ou contre le paiement
06 : l'importateur récupére les documents de la maradsandontre paiement apres avoir
domicilié sa marchandise

07: La banque de I'acheteur transfere le montatd demise a la banque du vendeur dans le

cas de documents remis contre paiement.
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08: La banque du vendeur crédite le compte de sentalu montant de son exportation dés
réception des fonds
6. Récupération de la marchandise

A l'arrivé des marchandises au port de d’Algercéampagnie du transport maritime
informe la SARL par I'envoie d’'un avis d’arrive.

Apres avoir récupérer les documents nécessaires lgouwlédouanement de la
marchandise importé, I'importateur a le choix dé secupérer sa marchandise lui-méme en
se dirigeant au services des douanes pour récspéara@archandise ou bien se diriger vers le
service de transit qui est un organisme spéciaiiséédouanement de la marchandise il se
charge de toutes les opérations nécessairesetpere la marchandise

Les documents fournis par I'exportateur sont :
Facture commercial domicilié
Bill of lading
Certificat de qualité
Certificat de conformité
Certificat d’origine

EXA communié européenne de déclaration export @amexe R19)

AN N N N Y N N

Note de poids

v’ Liste de colisage.
Remarque : EXA est un certificat avec le quel son effectué fermalités douanieresa
limportation comme a I'exportation il a pour objgale simplifier les opérations douanieres
Une fois que la marchandise est dédouanée, et duailisation des marchandises
l'importateur la récupére et informe le client darivé de sa commande.
Le choix des techniques de paiement se fait sel®rdnditions conclus dans le contrat entre
les deux parties. La remise documentaire est uremdg paiement simple et efficace dans le

cas ou il existe une confiance entre le fournisseélirmportateur.
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Section3 : opération d’'importation par le crédit dacumentaire

L’objectif de cette section est de présenter leodlément de l'importation des
equipements medicaux en détails en utilisant &litrdocumentaire comme moyens de
paiement.
1. Le contrat commercial

L’importateur choisi son fournisseur a l'aide desrds et salons d’expositions qui
s’organisent chaque saison par tout dans le moihdéétient le contact des potentiels
fournisseurs selon le produit présenté ses caistigéies, le pays d’origine etc.

Le client envoi un mail a I'importateur pour faisa commande de produits ou le
modele, la quantité, et les caractéristiques dedyiis seront mentionné.

Dans notre cas le client fait une commande d'unénet médical« équipement
d’anesthésie » (annexehb).

L’importateur fait une demande de produits nécessztise met d’accord et signe un
contrat commercial entre [limportateur et le fosedaur étranger (MEDEC
INTERNATIONAL) et exige une fiche technique du pudidqui serai envoyer avec la facture
pro-forma.

L'importateur demande et vérifie la facture proai@a que le fournisseur envoi (voir
annexe N16):

v' Nom, numéro d’'immatriculation, banque du fournisseétranger et d'autres
informations
Les informations de 'importateur
Le numéro de la facture pro-forma
Le NIF.
La date.
La marchandise importée.
La quantité, le prix unitaire et le montant HT evide.
Le mode de paiement.
Date d’expédition.
Mode de livraison.
Le port de départ et arrivé.
Le pays d'origine de la marchandise.

Pays de provenance de la marchandise.

AN NN VN N N N N N Y N N

L’adresse du fournisseur.
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v Le caché du fournisseur et signature.

Une fois que les informations sont vérifiées l'imjabeur demande un certificat de
libre vente « free sale certificat ». La date etnleméro de la pro-forma doivent étre
mentionné obligatoirement.

- Présentation des contractants :

Notre SARL qui est spécialisé en importation ettgedes équipements médicaux
chirurgicaux et MEDEC INTERNATIONAL qui se situe eBelgique spécialisé en
développement technologique, fabrication et expioriades équipements médicaux le mode
de paiement choisi est le crédit document@figours a partir de la date de I'expédition des
marchandises. Le contrat a été signé entre lesphaties le 15/09/2020.

Les informations mentionnées dans le contrat sont :
v' La marchandise importée : Caelus lite configuratih software package.
v" Quantités des marchandises : 12
v Le prix de cette marchandise est fixé a un mortant143.062.20 EUR avec un taux de
change de 162.4851 EUR/DZD soit 23.245.490.17 DZDpaiement a vue.
Le nom de la banque présentatrice : BDL 160 Tize@u
Banque remettante : BNPP FORTIS-EUR
Port de départ : Brussels air port
Port d’arrivé : Airport d’Alger Houari Boumediene.
Date de livraison : 12/07/2021
Payer d’origine : Belgique
Provenance de la marchandise : Belgique, Brussplsra

AN NNV U N N N

Incoterms : CPT
2. Obtention de l'autorisation d’'importation

Comme mentionner dans les chapitres précédentstype dimportation est
réglementé et soumis a des conditions et celalest ld spécificité et I'importance de ces
produits. Avant toute importation la SARL « TSM itdavoir un agrément attribué par le
ministere de I'industrie pharmaceutique et une rigaton d’importation.

Depuis septembre 2020 l'attestation de régulatish exigé par le ministére de
I'industrie pharmaceutique cela pour empécherdade.

- Cette attestation consiste en un document émis I@aministere de lindustrie

pharmaceutique, elle doit contenir ces informatisusantes : (annexe°t4)

v Nom de la société/laboratoire :
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v" Numéro de la pro-forma

<

Désignations du produit

<

Nature du produit (matériel, instrumentation conswhle, piéces recharge, équipement
meédico-chirurgical...)

Caractéristiques

Laboratoire et pays d’origine

N°de série ou de lot

Quantité a importé

Prix unitaire

Montant global

D N N N NN

Le cachet du ministre

— Cette attestation est accompagnée d’une ficheawabilité contenant (annexé®b) :
La nature du produit

Le nom du laboratoire

Le nom du fournisseur

Le type du produit

AN N NN

Des cases pour le dossier administratif et teclenggie 'importateur doit mentionner et
coché sur la case correspondent

<

Le cachet du ministére de I'industrie pharmacewtiguec date.
v Le cachet et signature du directeur technique.
Dans notre cas, la SARL TSM importe Caelus litefigumation, M1 software package
pour cela toutes les informations mentionner surpte-forma doivent étre écrite sur
I'attestation de régulation, et mentionner I'étas déalisations de 'année 2021 (anneXeayl

et I'état des stocks de 'année 2021 (annex@/N
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Tableau N°11: tableau de I'attestation de régulation (équipeent02)

Désignations
du produit

Nature du
produit

Caractéristiques

Laboratoire
et pays
d’origine

série
ou
N
lot

QQte

Prix
unitaire
en euro

Montant
globale en
euro

Caelus lite

configuration

M1 software
package

Equipement
médicaux
chirurgical

-Caelus LITE
microprocesseur
control
d’'anesthésie
ventilateur inclus
M1 software
package (VCV-
Man, Spont,
HLM)
-18.5°capacité de
touche
screen(LCD)
-Caelus LITE
anesthesia trolley
- Electronic
Rotameter02-
N20-Air oxygen
ratio controller
(25 min. cut-off)
-DIN-O2 gas
outlet connector
mounted on trolly
CO2 absorbe,
inxlus reusable
canister

-circule system
disposable adult -
22mm

-selectatec double

station

-tubing holder
(patient arm)
-intégrates APL
valve, suction
regulator &
oxygene backup
-box of sodalime
4.5kg

-power cord

-user manual

Belgique

12

21000.004

£143.062.20€

143.062.20€

Source : document de la SARL « TSM » 2021
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Tableau N°12 : Etat des réalisations 2021 (équipement 2)

Importations | Réalisation au| Reste a

fournisseur Pays Désignation 2021 12/07/2021 | réaliser
Caelus lite
MEDE . . .
.C Belgique| configuration, M1 0 0 0
International
software package
/ / / / / /

Source : Document de la SARL « TSM »
Tableau N°13 : état des stocks 2021 (équipement 2)

Fournisseur Pays désignation Qté Qté Qté
importée | vendue au restante
au cours| cours de au
de 2021| 2021 |12/07/2021

MEDECL Belgique Caelus lite 0 0 0

International configuration, M1

software package

Source : Document de la SARL année 2021

Une fois que I'importateur obtient cette autoiisatil peut accéder a I'étape suivant
d’'importation
3. Attestation de la taxe de domiciliation bancaire

D’aprés l'article N2 de la loi de finances complémentaire pour 2005jadunal
officiel N°52 du 26/07/2005, toute opération d’importationtdétre accompagner de
l'attestation da taxe de domiciliation due a I'mioa de l'ouverture d'un dossier de
domiciliation d'une opération d'importation de ls@u de marchandises, destinés a la revente
en l'état.

A compter de la loi de finances complémentaire @85, le taux de la taxe est fixé a
0,3 % du montant de l'importation, sans que sontambme soit inférieur a 20 mille DA. La
taxe est due a lI'occasion de lI'accomplissemerfodesilités de domiciliation bancaire.

L'importateur se connecte au site du ministere faesces, la direction General des
impbts ou il trouve toutes les déclarations puisiniprime [I'attestation de taxe de
domiciliation bancaire qui se présente sous formeals (3) exemplaires :

- Exemplaire N1 : déposé par I'importateur et conservé par lewegr (Annexe N°08)

- Exemplaire N2 : déposé par I'importateur et conserver par fegba (Annexe N°09)
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Exemplaire N3 : déposé par I'importatrice et retourné par ladee a la direction des
impbts de la wilaya territorialement compétenteeapapposition de son visa.(Annexe
N°10)

Les trois exemplaires doivent étre remplis cogexnt par I'importateur et doivent

contenir les informations suivantes :

v

AN N N NN Y U N U N N N N N N N U N NN

<

Nom et prénom ou raison sociale

Statut juridique

Capital social

Adresse

Numeéro d’identification statistique

Numéro d’'immatriculation au registre de commerce
Code d’activité

Numéro du compte bancaire de I'importateur

Nom, prénom et adresse de l'importateur

Numeéro de I'identification statique du gérant
Indication et position tarifaire des produits

Valeur en devise et en dinars en lettres et erfreki titre indicatif
Numeéro de la facture ou autre document commercial
Banque de domiciliation

Désignation de I'agence

Code de l'agence

Bénéficiaire étranger

Adresse du bénéficiaire étranger

Visa du receveur

Visa de la banque

Signature du représentant Iégal

Date et numéro de domiciliation

Remarque O01: indication et position tarifaire des produits onggs dans le cas de

importation des équipements médicaux est attribai€les services des douanes ou transit il

ne change pas.

Remarque 02: la valeur dinars sera calculée selon le couasldit du jour correspondant a la

date.

Une fois remplie, elle sera déposée a la recette ithp6ts accompagné de quelques

documents qui sera traité puis envoyé a l'inspaatiosera cacheté
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Le document sera doté de :

La demande de taxe de domiciliation bancaire reanplinnexes R08, 09, 10)
Le court du jour. (Annexe N.1)
Le cheque.

Engagement (Annexe°li2)

D N NI N NN

La facture pro-forma. (Annexe°li6)
Le dossier sera pris en charge immeédiatemenepagdrvices des impobts

Au niveau de la recette le receveur des imp0ts va consulter la situatiohimgortateur s’il
est a jour dans ses obligations (paiements et @déicias) puis il va adresser cette attestation
de domiciliation bancaire sous pli fermé au ch@ispection des impdts.
Au niveau de linspection: le chef dinspection prend en charge la donatitin en
examinant la régularité du dossier fiscal de I'imateur, ensuite si son dossier ne présente
aucune défaillance (dépbt de ses déclarations raerdB50 », bilan, registre de commerce,
contrat de location) le chef d’'inspection porte s@a ensuite il fait retour de cette attestation
au receveur des imp06ts qui a son tour portera sanet délivre cette derniére a I'importateur
pour qu'il puisse continuer le reste de I'opération
Remarque 03: dans le cas ou le receveur ou bien le chef pdoton trouve une anomalie
dans son dossier, soit au niveau de la recette eu’imspection, I'importateur sera
immédiatement rappelé a assainir sa situation -vis-@lu service qui a relever 'anomalie,
sans ¢a la domiciliation ne sera pas délivrée
Remarque 04: I'attestation sera récupéréele jour méme
Une fois que l'importateur dispos de sa déclaratemtame le pré domiciliation aupres de sa
banque.
4. Pré domiciliation bancaire

Une fois que la taxe de domiciliation sera payeragheté, une demande d’ouverture
d'un crédit documentaire sera effectuée sur laefdaine de la banque choisit par
'importateur, dans notre cas I'importateur fais egpérations avec la BDL.

Apres l'acceptation du pré domiciliation, une dedwnd’ouverture de crédit
documentaire sera remplit comme suite :
a) Une demande d’ouverture de Credoc margé a 25%fsoue d’une lettre écrite comme

suit :
v Destinataire « directeur de la BDL »,

v" Numéro de I'agence,
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AN N N NN

Objet de la demande : demande d’ouverture Credogén&25%,
Référence : N° de la pro-forma

Montant,

La date

Le contenu de la lettre

Cachet et signature dugérent de la SARL.

b) Demande d’ouverture de dossier de domiciliation

c) Demande de domiciliation revente en état

v

v

La demande d’ouverture d’un dossier de domicdiase déroulera comme suit :
L'importateur doit s’inscrire sur le site de la ljae espace client gestion de pré —
domiciliation pour obtenir un droit d'accés au eegu site.

Une notification lui est adressée sur sa boite epaail’agent chargé au niveau centrale,

indiquant son identifiant et son mot de passe.eCetcription est formulée une seule

fois par 'opérateur, elle lui permet d’entré sersite par son identifiant et son mot de

passe et de pré domicilier, a chaque fois qu’iésdin pour ces opérations de commerce
exterieur.

Une fois que le client se connecte a la platefoume demande d’ouverture de dossier

de domiciliation «import » s’affiche ou le cliedbit remplir le formulaire avec toutes les

informations nécessaires (annexd K). La page contieht

v

v
v
v
v

La date et le lieu
Les informations de la banque
L'objet
Réglement de la banque
Des cases pour écrire les informations concerr@gpérdation commerciale
Numéro du contrat ou de la facture pro-forma
Confirmation définitive d’achat
Echange de correspondance
Nature des marchandises
Montant en devise
Terme de vente (incoterms)
Modalité de paiement

Montant en dinars

www.bdl.dzconsulter le 12/07/2021 & 10h
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- Provenance de la marchandise

- Pays d’origine de la marchandise
- Tarif douanier

- Délai de livraison

- Date prévisionnelle d’expédition

Informations concernant I'importateur
- Raison social de I'entreprise demanderesse
- Date de création
- Adresse
- Commune
- Numéro de compte
- Date d’ouverture
- Forme juridique
- Secteur d’activité
- Numeéro de registre de commerce
- Le NIF
- Nationalité di gérant

- Nationalité des associés

Informations concernant le fournisseur étranger
- Raison sociale

- Adresse

- Pays

- Domiciliation bancaire

- Numéro compte IBAN

- Swift

Indiction si la marchandise est destinée a
- Investissement
- A transformation ou au fonctionnement
- Alarevente en état
- Sont des services
» Cachet de I'entreprise et signature
Une fois la demande est validé au sein de la bangumail sera envoyer avec une

mention Validé s’il y a une anomalie ou bien unear, une repense de rejet sera mentionner
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avec le probleme ou bien I'erreur trouvé lors ditément de la demande puis un numéro de

domiciliation serai attribué.
— Attribution d’'un numéro de domiciliation
La demande est acceptée, le banquier a procédévuerture du dossier de
domiciliation en attribuant un numéro d’ordre clolmgique relevé du répertoire du dossier
d’'importation domicilié.
La premiere case: Matricule de la wilaya de Tizi-Ouzou 15000
Deuxieme case Année de domiciliation 2020
Troisieme case 'ordre de dossier dans le trimestré
Quatrieme case chiffre identifiant le type de dossier d’importatio
10 : simple importation de bien ;
13 : contrat d'importation a la fois de bien etvies ;
20 : marché de travaux ;
30 : marché d’étude, de prestation de service assibtance techniques ;
60 : marché d’architecte ;
70 : contrat de brevet ou d’exploitation de licence
Cinquieme case le numéro chronologigue de dossier domiciliatio®d7)
Sixieme case code de la monnaie (EUR)

Tableau N°14 : caché de la domiciliation de la BDL

Banque de Développement Local

Agence de Tizi-Ouzou

15000 2020 4 10 0007 EUR

Domiciliation du 25/09/2020

Source : BDL 2021.

La domiciliation de I'opération d’'importation pertmdentamé la procédure de dédouanement
des marchandises ;
» Avaliser les effets acceptés ou souscrit par l'ingteur ;
» Exécuter les paiements en dinars et les trandartevises. ;
 Etablir a I'échéance de la domiciliation, un comqgiedu d’apurement du dossier a
adresser a la Banque d’Algérie

Une fois fini, I'importateur procéde a la prochagtape qui est I'émission du Credoc.
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5. Demande d’émission de crédit documentaire irré\aable

Le formulaire est du modele EM9 (annex¥LBl) ou I'importateur doit le remplir avec

toutes les informations nécessaires :

Description de la marchandise et/ou le service

Numeéro de la pro-forma ou contrat

Numéro du dossier

La date

Liste des documents exigés par I'importateur

- Facture commercial en 6 Exemplaires signées indigiarigine de la marchandise
non du fabricant ou du producteur de la marchandisde numéro du crédit
documentaire

- Lettre de transport aérien établie a I'adresseadBDL pour le compte du donneur
d’ordre indiquant le numeéro du crédit documentaindrois exemplaires

- Document d’assurance couvert par 'importateur

- Certificat de qualité établie par le fournissewattificat de conformité établie par le
fournisseur

- Liste de colisage

- Note de poids

Signature du client

Confirmation de crédit

Nom et adresse du donneur d’ordre

Raison sociale

Numéro de téléphone et fax et email de I'importateu

Nom et adresse du bénéficiaire

Raison social

Numéro du téléphone fax et mail du fournisseur

Monnaie

Montant en chiffres

Montant en lettres

Chargé de frais

Expédition partielle si autorisé ou non

Transbordement si autorisé ou non

Lieu d’embarquement
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» Date d’embarquement

* Incoterm utilisé

* Fret

» Date de I'expiration du crédit

 Lieu de présentation des documents

» Période de présentation

* Mode de paiement

Une fois que le formulaire est rempli, I'importateloit lire attentivement les

conditions générales pour le crédit documentaitienportation qui sont comme suite :

1. Nous vous autorisons a débiter notre compte Jéxxxxxxx de toute somme due au

titre de la présente opération que nous vous deomsnde mettre en place.

+ Au cas ou toute somme vous est due et non régtéeogasoins a échéance, vous avez le
droit absolu, sans nous ne préaviser ni vous meferan quelconque préalable, pour
débiter notre compte courant dont numéro ci-dessus.

% Nous vous autorisons, le cas échéant, a virer trewaleur si disponible de notre
compte devise personne morale un autre comptesdir@iessus mentionner pour couvrir
nos engagements.

% Au cas ou le solde de notre compte ne serait ffisasut, nous nous engageons a versais
a votre premiere demande un montant équivalent tee rengagement envers vous
conformément a 'une de ces conditions.

1. Ce crédit est soumis aux regles et usances unifornedatives aux credits
documentaires de la chambre de commerce interadtiactuellement en vigueur
(brochure 600).

2. Nous reconnaissons le droit immuable de la BDL eoment le choix du
correspondant bancaire chargé de la notificatiofoetde la confirmation et de la
négociation des documents exigés au titre de a#itaécumentaire, aux meilleures
conditions du moment.

3. Nous prenons a notre charge tous les risques séqaences pouvant résulter de la
mise en place de crédit documentaire notammenistpieg de charge ainsi que le
paiement immeédiat et a premiére demande de la Blahs déduction aucune ni
contestations des frais et commissions, taxes néAlgérie ainsi que les frais et
commissions nés a l'étranger aux cas ou ils nerpimumt étre récupérés aupres du

bénéficiaire.
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4. Les documents ainsi que la marchandise qu’ils sgmi&nt est plus généralement les

R/
A X4

bien, objet du présent crédit documentaire, sdetefs par nous a titre de gage et de
nantissement a la bonne fin de 'engagement que wous demandons de souscrire.
Cette affectation garantira également les avanéssitats de votre paiement ou le
remboursement des engagements souscrits par laoB[plar vos correspondants sous
forme d’acceptation ou autrement pour quelque cgusee soit.
Pendant toute la durée de cette affectation nouss rengagions a donner des
instructions a tous détenteur des marchandises esu biens pour quils ne se
dessaisissent de ceux-ci qu’avec votre accord sgpre
Nous vous autorisons a vendre la marchandise acheezs publique en quelque lieux
gu’elles se trouvent et nous nous engageons : a&wa la dite vente ne nous couvrira
pas les sommes que vous avez déboursées ainsog|fi@ns est intéréts. -A vous régler
sans délais la différence.
Nous notons que la disposition de ce point (N°&shpas applicable dans le cas ou le
prise en crédit documentaire est assorti d'une ipimv constituée a partir de nos
propres fonds.
Si la valeur de la marchandise ou du bien, objgirdsent crédit documentaire, vient a
baisser en dessous du montant de celui-ci par dwite variation, soit des prix, soit
des cours de la monnaie, la présente affectatiagaga et en nantissement ne fait pas
obstacle a votre demande de reconstitution de maugsi longtemps que votre
engagement demeurera en vigueur.
Nous nous engageons, si 'assurance est contraatées soins, a vous communiquer
dans les délais les plus brefs les renseignemelattifs a 'embarquement et a obtenir
par notre assureur un titre négociable que nous transmettons sur demande.
Nous acceptons de vous indemniser a votre prerdiémeande, vous rembourser et
vous préserver contre tous préjudice, engagemeig, lommages et dépenses (dont
honoraires) que vous auriez encouru dans le cadoeédlit documentaire (sauf en cas
de négligence ou faute de votre part) dont ce gjut s
Tous cas de manquement ou préservation pou exemeedroits de la BDL dans le
cadre de ce crédit ou tous documents de garantie.
La réception par la BDL d’'un paiement qui lui eehdé (soit par compensation, soit
sur ordre de tribunal jugement ou autre) en unenaienautre que celle dans laquelle

le paiement est et d0 qui convient par la BDL @uxtde change en vigueur a la date
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déterminée par elle) en la divise dans laquellpdement est di dont un montant

inferieure a celui qui lui d.

c. Tous les autres frais légaux que la BDL peut, deiéna raisonnable, engager pour
protéger ses droits sont couvert du crédit docuanent Cette indemnité est
indépendante des autres obligations de la BDL etedee valable au-dela de la
validité du crédit.

8. Les droits de la BDL au titre de ce crédit docuragat autre accord ou instrument
délivré sous couvert de ce crédit documentaire sonbulatifs et n’excluent pas
d’autres droits. Tous défaut ou retard par la BhsiI'exercice partiel d’'un seul droit
ne I'empéche d’exercer tel droit ou tout autre drdoute renonciation amendement
ne sont considéré comme effectifs que s’ils somnde par écrit. Ces termes sont
valables nonobstant non validité, la nullité dudd@rélocumentaire ou toute autres
engagement de notre part sous couvert de ce aéditmentaire ou autre en vertu
d’une loi, réglementaire regle, ou autre condition.

9. Ces conditions, ainsi que les conditions conterdses la demande d’émission du
credit documentaire s’appliquent sur tous les tsatbhcumentaires émis par vos soins,
ainsi qu’a celles qui seront émises a notre demande

10.En cas de contradiction entre les conditions gée®ret conditions d’émission du
crédit documentaire, ce sont les conditions géasmlii prévalent.

11.Nous vous autorisons a débiter notre compte du ambile vos commissions et autres
frais sus au titre de I'émission de la prorogatwentuelle du crédit documentaire.
Nous vous autorisons également a débiter notre woiip montant des intéréts de
retard selon l'usage au sein de votre établissement

12.Nous avons élu domicile a l'adresse indiquée darss registres aux fins de nous
communiquer toute information concernant ce créditumentaire par pli postale,
recommandé ou par porteur.

Ces conditions que la banque de développementéaagnt seront cacheter et signé
par le gerent de I'entreprise apres I'acceptation.
Une fois que cette étape est validé la banque geoaeouvre un crédit documentaire
comme suite
» L’acheteur va demander a son banquier d’ouvrir téait documentaire en faveur de
son vendeur, c’est-a-dire de prendre vis-a-vis éadeur I'engagement de régler
limportation sur présentation de certains pieeggelées « documents », qui prouvent

I'expédition et attestent la conformité de la marathse ;
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>

Le banquier adresse a son correspondant étrangex lattre d’ouverture d’accréditif »
qui fixe les conditions de I'opération, et qui, awtment, demande au correspondant de
régler le vendeur sur présentation de document®iguas aux spécifications indiquées
dans les crédits ;

Le correspondant notifie I'ouverture de crédit @mdeur en lui précisant les termes ;
Le vendeur peut alors expédier la marchandise ate twanquillité. En échange de sa
remise, le transporteur délivre au vendeur les ohecus d’expédition (connaissement,
o)

Le vendeur remet ces documents énumérés dans ttateele crédit au correspondant,
qui aprés avoir vérifié leur conformité avec lapdations de la lettre de crédit qu'il a
recu, régle le prix des marchandises ;

Le correspondant fait suivre ces documents au banda I'acheteur, qui le rembourse
de son paiement ;

Le banquier délivre les documents a son client ehagge de reglement de
'importation ;

L’acheteur, muni de ces documents, peut se fadtevrdr les marchandises par le
transporteur.

A partir des informations précédentes on déduitesk intervenants du Credoc :

L'importateur : I'acheteur « entreprise SARL TSM » qui se trouveAigerie.

La banque de I'importateur : généralement la BDL (banque de développement local)

L’exportateur : le fournisseur étranger.

La banque de I'exportateur: la banque de fournisseur.

Figure N°8 : I'ouverture du crédit documentaire

Source : réalisé par nous-mémespartir des procédures de fonctionnement du Credoc
établie par BDL 2021
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Description du schéma

1. Contrat commercial, commande, ou facture prméoy

2. Demande a sa banque I'ouverture d’un crédit cheruaire ;

3. Emet le crédit documentaire et I'adresse a hba notificatrice ;
4. Notifie le crédit documentaire ;

Cette figure représente la premiére phase de Irtureede crédit documentaire, en
premier 'importateur (SARL TSM) et I'exportateMERDEC International) singe un
contrat commercial et le paiement par crédit docuaie

En deuxiéme lieu SARL TSM demande a son banqui®@L}Bd’ouvrir un crédit
documentaire en faveur de I'exportateur, ensuitBDd ouvre le crédit documentaire selon
les modalités convenues, aupres de la banquexgmitateur (BNPP FORTIS EUR), a la fin
cette derniére notifie I'ouverture de crédit docatage a I'exportateur en y ajoutant le cas
échéant et sa confirmation.

Figure09 : La réalisation de crédit documentaire

- -

to7
12

10 10 06

08
<
—
11
09 07
—Circuit des marchandises — circuit des documents  — circuit de paiement

Source : réalisé parnous-mémepartir des procédures de fonctionnement du Creétablie
par la BDL 2021

Description du schéma

5. Expédie les marchandises ;

6. Remet les documents ;

7. La banque de I'exportateur BNPP FORTIS EUR erantiés documents sous 5 jours de

banque maximum ;
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7. En méme temps [I'exportateur Medec internationalocede au reglement
inconditionnellement si le crédit documentairecsifirmé ;
8. Aprés examen, envoie les documents ;
9. La banque de I'importateur SARL TSM examine desuments sous 5 jours de banque
maximum ;
10.Apres examen, remet les documents a I'impontateu
10. En méme temps la SARL TSM effectue le Paiement
11.Procede au reglement / remboursement ;
12. A réception des fonds de la part de la bandbie, Ba banque de I'exportateur procéde au
reglement au comptant ou a I'’échéance

Apres L'ouverture de crédit documentaire , vientdkuxieme phase de I'opération
d’exportation qui est la réalisation de Credoc nsda&ette étape I'exportateur (MEDEC
International expédier d’abord la marchandise eestjon en méme il remet les documents
énumérer dans le contrat d’ouverture & ca que (BNWEHRTIS EUR), qui est aprés
vérification de la conformité des document lui &t¢ montant de la marchandise selon les
condition de crédit, a son tour la banque (BNPP FISREUR) remet les document a la
banque de I'importateur ( BDL), la fin de la prouéel cette derniére remet les documents
apres vérification de leurs conformité a son cli&®RL TSM contre remboursement et
rembourse la banque de I'exportateur (BNPP FORTURE

Enfin l'importateur (TSM) se fait délivrer la mammdise sur présentation du
document de transport.
6. Récupération des marchandises

La SARL TSM dédouane la marchandise du port d’Algeec la présentation des
documents d’expéditions et retire un document guiladéclaration en détail apres paiement
des droits et taxes douanieres

L'importation de ce type d’équipement se fait enspturs étapes en commencgant par
le contrat et en utilisant le crédit documentaimenme moyen de paiement qui est considérée
comme l'instrument idéal dans les relations ergeeiiportateurs et son fournisseur, puisque

cette technique de paiement est plus sécurisée.

[104]



Chapitre 11l Suivi d'une opération d’'importation déquipements médicaux cas
de la SARL « TSM »

Conclusion

Durant notre stage pratique au niveau de la SARM,T@& conclut que

L’importation n'est pas qu’une simple opérationatiat-vente ou mais un ensemble
complexe de procédures et d’étapes que I'impontateit suivre

Nous avons aussi vu la spécificitédesimportatiantadSARL TSM, qui sont qui sont
des matériaux essentiels avec une valeur trés targerpourleur utilité

Dans cette partie, nous avons observé deux opésatifférentes avec deux moyens
de paiement trés utilisés dans le commerce exté(iauremise documentaire et le crédit

documentaire).
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L’Algérie importe la plupart des produits pharmaegues et équipements meédicaux.
Dans ce pays, le commerce extérieur occupe une ffaés importante dans I'économie

nationale.

L'industrie des dispositifs médicaux est un rouagéspensable dans toute société, et
ce, en raison de ses caractéristiques dites «uUmmsig Mais il est toutefois important de
souligner que le secteur algérien de la santé diirdlustrie pharmaceutique a bel et bien
connu une évolution trés importante lors de sesiélers années, principalement grace a
'encouragement de I'état a la production locaks dnédicaments et des équipements
médicaux C’est pour cela, et pour d’autres raisgue I'Etat Algérien a mis en place une
forte régulation dans le but d’améliorer le sectdes dispositifs médicaux, que ce soit en
matiere de fabrication et/ou en importation. Mémeestains textes réglementaires laissent
entrevoir des possibilités d’amélioration dans @andine du dispositif médical, beaucoup
reste a faire en matiere de régulation du marckéretiforcement du contréle technico
administratif, de sécurisation de l'approvisionnemédes structures publiques de santé et

d’encouragement de la production nationale.

L’étude sur le terrain que nous avons effectué raopermis d’apporter des éléments
de réponse a l'objet de notre travail qui conssstétudier et suivre une importation des

équipements médicaux au sein de la SARL « TSM »

Notre méthodologie de travail est d’approche gatlie ou nous avons récolté nos
informations par I'observation en assistant a fééinte démarche mais aussi I'entretien en

posant quelques questions pour clarifier les chesasoir plus d’information

Dans notre étude théorique nous avons essayé i@ tEtadre général du commerce
extérieur en premier lieu, afin de mieux mener apération d’'importation dans les bonnes
conditions et faire le bon choix des instrumentgeehniques de paiement, mais aussi d’avoir
une idée sur la logistique et les procédures dewdtement de la marchandise. En deuxieme
lieu, nous avons réalisé une présentation des sltfpomédicaux pour mieux connaitre la

réglementation Algérienne sur ce type d’'importation

Note étude pratigue nous également permis de mieumprendre et saisir cette
opération d’'importation si complexe en traitant xlamportations différents avec deux
moyens de paiement différents, qui sont : la rerd@®umentaire, et le crédit documentaire,
connue pour étre les techniques les plus utilis®da financement a I'extérieur. Nous avons

aussi eu la chance d’avoir une vue plus prochewvis de ce qui se passe durant cette
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derniere (du début de I'opération qui est I'étapdadsignature du contrat toute en passant par
'obtention de l'autorisation de I'importation duimstére de l'industrie pharmaceutique, a
'ouverture de la remise documentaire pour la péeseniopération et le crédit documentaire

pour la deuxieme opération a la derniere étapesjua récupération de la marchandise).

Dans lillustration de notre cas pratique au nivel@ula SARL TSM nous avons
constaté que l'importation des équipements meédiasixune opération complexe et que
crédit documentaire et la remise occupent une glgseimportante dans le financement du
commerce extérieur. Le Credoc offre d'une padsiieance a I'exportateur que le montant de
la marchandise commandée sera réglé dans les @¢lagec la devise convenue dans le
contrat de vente, et d’'une autre part, la garaatigamportateur de recevoir la marchandise
commandée avant paiement. La remise documentaitmasode de réglement plus souple et
moins colteux elle est basée sur la confianceetetaire les deux parties contractante et ses

procédures sont moins complexe que celle du cdédiimentaire.
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Annexes n°01 : Fiche technique du matériel (1)

| =) LAMPE CHIRURGICALE DOLIBLE
E%E ATA LED DS00C-DT700 — BATTERIE -
e CAMERA

ATARALED+

Dretadls tachnigues des |amgres -
ALALED (700 ; | ATA 1D DSOOC -
Dinmstire de |n coupole : 700 mm Diamistre de o eaupaln | 500 mm
interitd o'ackairege 1 160,000 lux & 1 métre Interwite o'Eclminage : 90,000 hux 3 1 mtre
Température de couleur : Afustabile de 3500 5 Températuri de couleur - Ajustable de 1500 b
=000 i S000 W
indice de rerddu des couileurs. 233 bruficer de rerulu des coulmarm - 293
Drasnitre de 3 Hiche lumineuse - 12350 mm CHamibtru de [ tiche luminsise - 120-550 mm
Profandedr d éclalrage | 00-1588 mem Frafandeur ' eclsirages @ 70015 men
Durda de vio dey LED | 50000 heares Ourée de vie des LED - 50000 houres
Commarsde par deran LET. Commands par écran LT
Bamerie : & heure
Py total - 100 igs
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Suite annexes n°01

H LAMPE CHIRURGICALE DOUBLE
tE ATA LED D500C-700 - BATTERIE -

TR I FARAEDA

Carpctéristiques tachniques de la caméra ;
Masalidion | 210 rgaptan 920 (H) W LOSO (V]

Mode de comrmundcation | REEZ

Prodoeils de cormmunlestion | Mitachl |/ Bony Visca
Conneftiur | LVOWOE-J80FPC | VIO 4 (2 12} compatibllibd 119/105 08
Typ de capteur | 15157 CMOL

Mods de halayags - hateyigs progresill

Byvtivme |our 88 1l | Couleusfnolr o) Blanc/ sulnmintioue
Mlrrination mirdum | Couleur : 01 lun, Noir ot blans | 6.0 lu
Winds de synchraisation  aber-yne

Sarte wlddo | signal numeiiaue

SR RS0AB | AVGE OFF)

aantile ;

IRCLIT | IRCUT cosmmutatian aulormitague e double
Dlaphragre automstigus - uppon

Lendilles optioues | 0, f=SmrS0mm

Ange de s | AT (W1 = 55 T), V1567 (W) = L8ET T

Mode d'sxposibion ; &k

Balanca des blance | Autamatigus/Inkarisur e manuel
Mods de focu | Al

G carmimards @AM

Effet dfimage * Automatigus/touleurfralr o blsc/nagetd
amplfication dectronipus | -
Campeniation de combre-jour - on/ofT

Gt de I'imags - -

Fanction mirmaring - Suanet [marroir hettantsl + mirroir verbical)
Bmveriaranis o'lmage | Suppert

Ecran Blang © -

Large dynamigus | C-WDR

DOHR : 20-0N7 !

Dbturafmwr nursieigus ent -

Ratia de contrasts | 4justabis

Faturatian - Ajustabls

Fonchon ant-brouilerd - Sanpan

fdode de détection -

Abvi o discrition «-

Marginal - Supgert

ATALED+

Dirsensiond 56 [W) 2 56{H] © 113 (L] mm

Temparaturs et Hurmidité da bravail-20°C ~ 50°C, 100 Bs ~ 00% BH
Tarnpérature st humiditd de stactage £ -20°C ~ 60°C | 10% &4 = 80% RH
Allmanistion #lecirigue | DT 12v10s

Comaammiation dlecirigue | 38 mas

Posds - 270 gr
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Annexes

Suite annexes n°01

LAMPE CHIRURGICALE DOUBLE

ATA LED DS00C-700 ~ BATTERIE -
CAMFERA

ATALED+
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Annexes

Annexes n°02 : Facture proforma (1)

- SFM

N S (ot reealaiion | 960 REA VIE RS 1y

NIV A lrmpsnmisnasislee | FRTHET]REE 1IN

Paiivegioe | ittt ngiiomld My 020307

IR Feanic : I THN 29T RZI3106KRTY W
TS ETRASEIEN © 7R % 1 7RG vofd 9 Pnd 3313 ¥ e
1C | AT T

Chent | SARL TSM
10 Bal des Trérin Beggar rouvels ville
15000 Tiz- Dusou ALGERIE

Dote : 28/01/2021

Facture proforma
BOH2012021

NIF DS 9R1S004 1 2R66 1

Dasignation

Caantis FUL

Wontant HT €] TVA (%)

Seiafitygue plafonnier ATA LED DSO0 - D700 C avic
accessoines

I M25500¢

47 765,00 C

O

42 765,00 €

178500 €

0,00 €

44 550,00 €

Mode de pmement; Remae documentrire 45 jours
& partit ool daote d'expedition des marchandises
Muode de-llvralion: CFR PORT ALGER

Port de départ; o Marseille

Part d'armves:Porl Alger

[ate Oe Livratsan: 4 somaings apras commande
Origine des marchandises: Chine

Prowenance des Marchandvees - France

SIFGE STRCIALE - SFM IMPORT EXPORT
4 RUE CARQUILLAT 43001 LYOXN FRANCE

TEL FAN + 3NV R2I30T M
Foatl - stm-medical i ot msil fr
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Annexes

Annexes n°03 : Free sale certificat.

> tE
=

Anpeunibin di bee commrclalinaiio dom be pavs o erighite ot on de pravememen des prodmls
enjpiriis vers I Algerie

Ly whomifee dit Crmmmares de [ YON SHOTREHOLE SARNT ETIENSE ROANN]

Whee i bn ileeimmie el SAML QUM DMISCHET EXPOIET sl le stispe sacinle ol wm e 0 B
Cmprguarbin SO0 |onh Framoe, Mg &0 mimatncaiin b

L Whwe comormlldon i {il) proadul (o) - FACTTLIRE PROCOMMA 57

Wbt - A S50 40 ELMOK

Bl plafonreer ATA LED 500 - 0760 C aves acosseodos  QTE O3
el et die e wiiis posiiwins

Lo aliweinmn - B4 SR

Fabwanad ind / Dhbriliand | & ) pas
SIE INER T EXPOR T

ST OO A LA MEGLEMENTATION EN VIGUEUR EN TIRANCE O A DIFALT
ALK SORMES INTERNATIONAL PSR EX SMATTERE I ERIEHRCES |67 SECURINTE §7 D
PROTTETRSS D Cusssinmail g

SO T CONPORMES ALUCEXICENCTS 11 TSPORITION DS DARECTIVES
SRASONE RELATIVE AUX EHSPOSITIFS MITHCADX

ST CENITTPIES CORFORMES AUX STANDARD 1508 17481 7 26

11 it amitaitierul g aid UL

Vie de ln chwmbry de commiemnes
e s Pamslert,

COHAND Shyvnn,
Wi enchrsrenimend ponar

o prahesbenty I
abeen signaturs ) FARID SARACKE
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Annexes

Annexes n°04 : Attestation de régulation.

[)1afey
L) “aaltpy g ey
[FREE
=1 PR
FIETTEC TR
ouna | OHNE U ,Hi wafRL
uof gty | ey | peri sl pa wnhipep ey l__ e mjing mp uoprTdEgg
Py £y ik s =
o
o W]
T ATOPRIE S
el ML TR
it A U jerver Pol LN L TE00al ¥ 1 ACT Lo el WML LAY WY e
- T STLIALLYY 590 MO THIa

ANOLLNEIVNEVH FIELSNANL T 30 FHALSININ
Ay iy
HIVINOd 13 SNOLLVHDONTA ANNER-EDTY 301803y
 patad 0 a8 s s ] s
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Annexes

Annexes n°05 : Fiche de recevabilité.

MIP Yarinm o0 FICHE DE RECEVABILITE

rRODUIT - - -
papoMTE MicaL (] neacT ] | C
siamnciimos - | ’ ; - EUIREMENT |

FROERIIT Fifii [T | FOU EoME TR il | ]HHIII: THT A B -1

LARCHAT IR | YA TS
FERIRMINAE L™ RO,
Tgpee s it | W o Wbt

DOSSIER ADMINISTRATIF £T TECHNIOUT

[ Firlim dls v wvaliiile | en dous peemppaien],

| PMentation de guiiinn rengesy pa @ diecieun techiiame sl b nniliss
il aith,

| Coper thy prgirarre rdsssinessl [Cmepriasinn (PPN de Cannbe en s, ol une iopie
v wemmant e o erhmant.

2 2
g

&

| emnm whe @ Farture proforma de Fopsration @ derciiiar,

Y

Ny fen nlincin gu joor (e e demende, scoompagni des Tectum domeciibas,

Documeniy douanmes "ML des mgseiatinng arisregre.

Boba de corrraide haspiialben, sewsant pour e dsposhit rddioas © o
T

i

AT di cotiee e o agiévent | en alinmesr e ) o

g fE |2 [
-
PEEOR O O[EE
o
i
|

|Ergagnmen? J Comiisings &= dosts) | FabeiZd e el o

L3

Duprvaiinm -

|HWan recpsskie ]

BN TIRE [F | 'IREUSTRIE CRRECTELIR

CIaTE §T yisa
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Annexes

Annexes n°06 :L’'état des réalisations de 'année 20Q.

7 ! / ! /
sosegs g avoy hﬁ:ﬂﬂ: T voneulispq SAvd HNISSINEND
P HNASSINENOS
TZ0Z SNOILYSITVY3IY S3a 1v13

AR A F LY LY
" T i rrh

J\<<

Al S L

ey AR L e

- oW Sdwiog - par #uaily - 08 | aiEdueg sadwosy

M- LYE N - jrasiy @y

BTS00 ao4hp  f  ELAN-TT-TI-970 7 PRI

MO0 IZLL - PO0ST - #iilA Sjfasnoly - FyoDIg sARL =20 PR or

TYINDENWIHI-ONOIW TIHILYIW 30 IINVNLINIVA 8 NOLLASIMISKT - MOLLYLYO S0
va 00°000 000 08 TV LIGYD NY WSL THYS
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1z02/z0/ TZ0T 3puve) | TZOT dpuue,
ne anpuaa D | ppodw M0

Annexes n°07 :L’état des stocks de I'année 2021.

: ¥N3ASSINYNOA
TZ0Z S$HJ0015 530 Svi3
A ) Ol LLFLYj A
e | N @10W0Y - 09T 90Ul - 10 | Sljesueg )00
SN - - ¢ AL N ¢ s TN
SI-TIIT-900: ¥04/ipL  f  ELAOI-II-TT-S20° WL
NOZND 1211 - L0OST - 3HA HBARON - ZVDDIE 214 Bp pg 'O
0Z0Z/ESO © N AINIWNIHOV
: TWOIDUNYIHI-0IaIW THEILYIW 30 IDINYNIINIVIV B NOLLNSILLSIO - NOLLVINOJWI
IAS. L. ¥ 00°000 000 08 TY.LIAYD NV WSL THVS
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Annexes

Annexes n°08 : Attestation de taxe de domiciliatiobancaire (1)

REPUBLIOUE ALGERIENME DEMOCRATIOUE ET POPULAIRE

MIMISTERE DES FINNANCES

DIRESTION GENERALE DES IMPOTS - ATTESTATION DE LA TAXE DE
gimmumnfnu WILAYA lluc::mrc;!u@nﬂy BANCAIRE SUR
oo meonosmancor || N OFERATION b INPORTATION
Code de fa recens ;|| | .00 Wy MAOT008

e it i) ot RO S | T.8M

Silmhf urichou ; RARL

Capstal socint B0 000 D00 DA,

Aoz Bd, den frénew Basgpar Nlle Villa Tisi-Oiuzou

Humato didetication Satataue LIA LA L P L]l Lds

Murrern o Irmarirculilion g registe de oommerna * Loy T I

Code J activi [4lolelzloly

Mutren ey compe banosivg de Pimparai -

P, prbiaom al acrusse de Mmpotateur BARAJU Bouenad - Bd, des fréves Boggat Trzoh-Ourea
Murmiem eficerdficalion Btafisfqua du pémnt (TR I I T N

Inceationis) ot pasitions (4] lorfeives (o} des produits imporée:. MATERIEL MEDICAL

Gl (18 JOE000
Vilgur an devines sl an Dinars en letten &l & crolfres A lile indiealil 44 55000 Eure (Duarante-Oustre Mille Clng Cent Cinguahe Eures)
St erviron . 7 186 2655 DA [sepl millions cont quarinio-sis mille deus cont solzmnbe-cing dinas & cinguasie o )
Numain da |a fechure ou i documenl corenerial
Banoue da coryciiation ama
Désignalion de Faganog . TIZI-OUZOL Cos it | ageroe 5H3
Sl cinir dlranger GFM. IMPORT EXPORT
Aceasa o bbndficaing diranger . 4, RUE CARDILILLAT G601 LYON FRANCE
Visa du Rocewour des Impéts vinn de s hangue Bighature du Teprissntant lagal

R Fail & Thel-Ouzoy, Le
Cuiltsnce de paisment ;

Clale:

féode de pasrnent

Exemplairgn” 1
Daposs par Mimpertateur o
conseod par le receveur

Beruss de espion Regmia. . La recwemn
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Annexes

Annexes n°09 :Attestation de taxe de domiciliatiobancaire (2)

REPUBLIUE ALGERIEMNE DEMOCRATIIUE ET POPULAIRE

MINISTERE DES FINNANCES -
RRECTION GEMERALE DES MPOTS ATTESTATION DE LA TAXE DE
Wrﬂwu WILAYA PDMICILIATIDN BANCAIRE SUR
RECETTE DES IMPOTS DE M BELKACEN S ORI e oaTATIN
Code de la recetia :|_| | L 40 N® 57 dd FATI00S

hom o prdnom ou o socise | T.EM

Stahf uricicpn BAMNL

Capital nocial 80 030 000 DA

Alreaan Bd. des rides Boggaz Hile Ville Tis-Ohurou

Sumieo didentdcation Statatious: AERRREREENEARN

Nirsiers fimenairiculstion auregistw decommens . || |- L 1L} |

Cods dactivits l4lolslalolal

Mummien du compte bancara da Mimparialser -

N grerern ot s e rooratms SARADU Boussad - Bd des bréres Baggar Tir-Duzna
Huimare dldantfcation Steiabque du g i I s U1 0 L O L O

Iructicat o] o posBord (8] araran [4) dos prodults imponas MATERIEL MENCAL

8 L T T
\Vialaur Bn devised st en [ingm & et ot o chifred @ bire indicat? 44 550 00 Eure (O ararde-Qusire Mills Cing Cond Omguants Euresd
S ameron . T 148 F5.5 D, fsept mBlions cenl quaraste-sls mille dewi ool sotcante-cing dimans of cnguanie o
Iuimeden e e facte t Bulrs decurmes bomimersal

Bangua de demisliaten | Eha

Désigrakon oo 'aganca - TIA-OUZOY Code de | agarca L ]

Berdliciare drargar S P M IMPORT EXPORT

Avesse d bbndfciain dtningar . 4, AUE SARGUI AT G8004 LYOH FRANCE

Visa du Recaveur dea impbia wiea de la bangue Signatane du represestast legal

Date et nuména de Fait & TigiOuzon, La

Quittance do paismont :

I - Deenicifiatian

Cisle

Iobcscies e peavirmian
Expmplaizen®i;

Dépasa par Mimpodateur o

conEarve par la banque
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Annexes

Annexes n°10 :Attestation de taxe de domiciliatiobancaire (3)

REPUBLIQUE ALGERIENNE DEMOCRATIQUE ET POPULAIRE

MIKISTERE DES FINMANCES

DIRECTION GENERALE DES IMPOTS ATTESTATION DE LA TAXE DE
Mﬁﬂ‘“"““ FHM ICTLIATION I‘A NCAIRE SR .
RECETTE DES IMPOTS D 1 BELXACE gy epddboss i
Codedelarmoente:| | | | | | U S I

T & prémonm oy minoen sodias | TEM

Slahd junchigm SARL

Capita socsl Bl 00 000 DA

Bfeass Bd. dew frives Beggar Niw Vilie Tio-Ousou

Mz dldanidcetion Steesbioue L Ot I R o X, i A

Numdeo dimrmairiculation o regisin do commera SO RE L G

Coda dfachivi | (4]0 @] Zlald)

N dy comipbn bancaim da Tmportier |

Mom, prénom et adressa da Timportateur SARADU! Bowissad - B, des frires Boggas Tisk Dioo
Mo o e cation Staliaticue du ghran| | L O O e [ 1 e (0 T

incdatonin ot posiions {a} trifaires (8] des produdie imponies < MATERIEL MEDITAL

LA T R ]
‘Walsur g devieed &t &N Dinars &n |etras & en chifres & tie indcat] 44 550,00 Eure |Qusrsrte-Cuatre Wille Cing Cant Cimguants Seroa)

Spit srwiron - T 148 2655 DA {sepl milllens cent guaramie-si mlla geu cont ssizanis-cing dinary @ SngEanie o)
Murmrs de i feviure ou suire docurmend comma cinl

Banque da domiciiafion BMNA
Disigriation doTagames.  TIZOUZOU Code de agence 5B1
Benaficare slranger E.F 8, IMPORT EXPORT
Acreans ol banificiane Srangs 4, BB CARDUILLAT 88301 LYON FRARCE
\iiea dut Receveur des impdis Visa de la Bangue Signature du représentant legal
Diarte o pumesn de Fait & Tis-Ourow, Le
Quittapcs de paiement |
Hirmire Diomiciliation
Data
Moda do paiemant :
Ennmpisirg n® 35
Dépasd par Iimportateur el Relourns par
I3 bangue & [a Direclion des Impaks de la
Wilaya Territorialament compatente
Apies appasition de son visa [
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Annexes

Annexes n°11 : Cours du jour

o il Bark O Algara - Dangue 0'4gens

DBENED o | ——

BANK OF ALGERIA -

ey I AL Comwnavicationn | Documonds #f aotes Pices rf iy &g e

CONTREC BT [

COURS* DES PRINCIPALES MONMAIES SUR
LE MARCHE INTERBANCAIRE DES CHANGES D'ALGER

COTATION COMMERC (Al E DOUVIETUNE DU DINAR ALCERIEN

Courtaba | 0% Jum 2031

Ly i Fubs 2851
e LS ACHAT B VENTS
VR EELLAR AT b -
ETRO s
PO STERLING %
LA AT TEN gl
CHRESE TUAY 14

VAT FRAFC

CAMAIANTDOLLAT

LM EELRE g
VRSO ERCEE T
WORWELLA EEOME |
LAk DHEM AL ang
LATUTE ETTAL 5T
LT DEHAE —
TIATTRAN DRta &5
ieanill  uasoccs oo 170837
ol wEraionas ; 308
iED Il RGO OUGLTTA 3 N
| 50% et DEL BIGED 2 A B ayet

UNE ;- L& aBedy réfrend e Cous comyTeTCIaU (monnader =0 coemoie )
Ces cours ne s appliguent pas oo changs manoe (Dilels de banaul of chigues oo wivegi ]l

LDrganizaticn ! Fonctionnement do Marehs Interbancaire des Changes
wpurs des Principales Devices

Pt et i plgerin tzdhimiErshe s m ¥
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Annexes

Annexes n°12 : Engagement

AR ORI MDA o ottt e e i i i e e e 4
YR POt BIIVILR  cerm e e ey e et i e e L B

S L i -4 e e e wiain
dont Te numéro d'identification fiscole (NLF est le oo
atteste par la présente que 1o desserte maritime duportdec

vorn b Dot 06 AChOTHEITVIIE Bh8 ouisiiiahaioniiin imimibiatissinasasmsissnsnisis inasmsns sssssimsta ot iy P
lide & mon opération dimportation objet de la facture N™ i
d'an mwmbunt de e et pas disponible & la date duo ; .

Je certifle wvoir pris connnbsance dies novvelles mesures on matléve Timportation o qul
m it

a) de priviligher e pscotrs an pavillon national (Socéd de drolt Algérien) et lul dosner Ls
pricrite, pout le trensport maritime de marchandise, chague fois que ceia st possible. En
sarhunt quitl m'est impdeatit de me  rupprocher, en premier Ben. des srmateurs
natinmanuy, pour vérifier exdstence de lisisons of dessertes marktimes avoe e pays
d'ovpiditions, avint U'exevidion de toite operation J° importtion.

b dudopter sn priorite incoterm FOR i chague fois quiun tel choix et possible. Maw quo
toatelnis, ot dans Te eas oi ln facture présentée A la domicilation et en CRR oetie
derniire devrn décompeser le montant de Ja marchandise du montant du fret.

Par conséiuent, 1o Socie. .o o digage entlérement la responsabilité de la
Bangiie Nathongle d'Algérie sur r'._-m. mmj.:- tes Informations communiguiées par mes
soins dans le presnt engagoment,

Fait o de..

Signature du Gérant et cachet humide

i Vb T sdipee o aijj = eegis] oo Caj il
L) Gl bt o repesdtes

L Lral b mart e e buir ge il

i |tsman s s alii b tmieen
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Annexes n°13 : Page prés domiciliation BNA (1)

SR Enpuim Domiihais

{irches phip)

Banque Nationale D'Algérie
Gestion Des Pré-Domiciliations

Mare & Raksan Secials
SARL TSM

Code Cllant

Agencel AP TIZ OUIOU

Ajout Pré-domiciliation

Sens de I'Opération
_Import

Export

| ContrePartia
I

Raison Sociale @

| HBaison socials

Adresse :

| Pays de Contrepartie :

I Selectlonner Pavs

Pays de contre partie

Ao e, bz corndndes g
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Suite annexes n°13

SRMRERE Bapecs Damisilitias

Embraguernent &t Deastination

Lieu Embarguement :

Lieu Destination :

Opearation a Doamicilier

Objet de Contrat;

MHature du decurnent Contractuel:

Facture Pro Formia

Autred ([doevis bon de commande confirme)
Mature de la Transaction:

Higne
1ens et Sandices

Services
Destination de I'Objet d'importation:

Basoins Production

Eovenie &n ETat

Activité Réglementée ou Soumise 3 une Autorisation particuliére 7

Mo

O

ity (Faeem nna-ir. combnces pho 23
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TR WARCH i

L'activite de Fopération a6t alle SOUmise & une autorisation particulitie . eseimiple

import-Expart De Vdhicules Tout Terrain De Tourisrme Et Utilitaire..

Devise

Salectionmner Une Devies kg
Montant Total

F 1a |
Mode de Réglamant

Salectionner Lin Mode de Bdglement e
Incoterm

selectionner Un Incotarm i

¥ Suivant

Banque Mationale Dlalgéris 2021 & . Tous Diaits Réservés
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Annexes

Annexes n°15 : Fiche technique du matériel (2)

r
T Facture pro forma
megdec a2
Inlernational
Cainio Cusniié ltpﬁiib' gty Iurunl e
Eu L L
128 00000
Hosa O, Imir + Anfor = Afnor 12 2,00 50% 41,00 452 00
By ol DE0ORNT4]
Hose M20, Afnar + Afnar 3m 12 a3 .00 1 41,00 auT 0
Fhirrdent rarienm (moqFrE Y
Home AR Alnor « Afnor 3rm P #2040 50 d1.00 Az oa
bairvil Fae SACOEES
Vapo D SEVO Selectaies including DR filler 12 300,00 ol 1. 750,00 13800 DD
Hii=dm dfwihis TIONTHOON
Cinygen measurermant sel [cable + call) kor Caelus 12 2000 Gl 11000 1. 33000
Lits|
Fm-iln-m a0
GECN wwived grm Z 450,00 5% ZZa 00 &50 00
iy (e TIODAH100
DG ada universal ) 50 00 Bl #4500 &G 00
Wi dwtce TXRENDN
12 5500 55 0D SED 0D

filrretm farinr Tark

Cont LT 1 B2l 00 20,00 520,00
Fumes Tarkols s

Cublivery fiine 4 weeks afler receipt af LIC

Incoterm CPT Algers

Flace of discharga Algmrs srport Houar Boumadians

Plaa of déparium Brussais arpant

CRIGIN of geatd: BELGILIM

] 144 278,00

£ W Rariae _Fmaen
1 1307 D82 20
000,00

R 14108220
eI  taezze

Madieures saiuiations
Eanal Brasm

i phefeitin ate eolaly wiaet o o Ganeal T eeew ani Condimors ol Sale snd Severy. Th oon e AT Y AN TR -
Fril o sesrnnd e Commer spictly gpees wih cor crempieie Genernt Terrs o Covliinn of Sale o dekeeny P oo Orile? Mrostssng Sagarsea
B ol redalve advice of soo-acomiliics wilin 4 saotiieg deps afier recaps of s docurmest.

Frignin wiw i SR miid sochiding fases.
Sy walicre vl Freviores: v prihacts g sl e b chasge wESa pri netice sed aoay @t o faes g o simed

Wedec infematonal By 1] +E2.50.T0 35 49 HNPF FORTIS - EUR
Wigrgaanrail 14 Ermaf Salesfmaden.intl com Zane Swikit

900 AALET = inci Jo IEAH

Beigum
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Annexes n°16 : Facture proforma (2)

fan)

(6.8) = e,
medec . 12
internatianal Nt & dhart ————

lsplune albnmalive progect
SARL TEM (Technolopies el Services Médicaux) Wilow s s
Kby Krstof 8
10 bd des fnfres bagpar-nouvels vile — — = e
Tm TE“J En 1 rriftrrs dw pmierhe * 1=
ALGERIA Lc CPT airport destinaton

A s O BorimD)

SAHL TAM {Techhalngies ot Bafvices Mbdcaun)
10 b des Tribres beppae-nowselle vite
16000 TIF OUZEU

ALGERA

ﬂlllIllIIIlIIlllllIIEiIIIll'Hl!E!QHEIIIIEIBESIEEHIIIIII!!

Goelus Lite M1 software 12 21.000,00 50% 10.500,00 1 oo
e et packige moe
EE sams | w—
i} e Cansisting of

= Omedus LITE microproomssor confrolind anassthesia verlign:
mehding M7 sofware packaps (VOV-Man, Spant HLM)

- 1B 5" eapacitive toush scieen (LED) with PureT ouchi® User intarface
- Caelus LITE aneesthest boley

- Elscttonc Ralameter 02-MPkA) | RotaSpheral

Cie Raba Contralisr [25% min 02, N20 cut-of)

- DN 03 gas outlel connsolon mounted an inalley

- GO sbsoeber, including reusable canishar
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Annexes n°17 : Demande d’ouverture de dossier de ihiciliation « import »

DEMANDE D'OUVERTURE
DE DOSSIER DE DOMICILIATION «IMPORT»

TES GLEOU, e

BANQLUE DE DEVELDFPEMENT LOCAL
Agance : NOUVELLE VILLE 160
Adresse ; CITE 145 LOGEMENTS TE CLUZOL

OB.ET : Demande d'ouverture de dossier

de domiciliation simports.

Borssur |8 Beecieu,

Cordnrmimeent o Wigisiatian et 4 la rsglesmaniation des changes of g Lompmeon sdeiur &0 viguaar dans nolrs pays
S otamme m ¢

1. Le Reégiement oo 18 Bangws dADERe N OT-02 du 03 fewiser 2007, relelll i régles applcaiies. oux trfmacions
TOUTANTES AWnC PATTRNgr &7 aux comptes dmases L GLRA N 31 0w 13 mai 2007

d Llmlannance f* 2208 g 06 julllel 1928 (A0 R A N° 43 du 10 julllel 12940) relabie & [a epression d= finfaciion &

fa régiemnontslion des changes ol des MouWSMenEs do coplaux 02 @ veis FAIQone, modiBde o completia par
(Ordonnance M* 0301 du 18 fevsor 2003 {1,088 N 12 du 23 féwrier 2003)

Doni mours @yoes (s ConmEsssncs des emes & GRposRions, nius ook SRS [Fe de nous silrbusr, an naie eom, un
dosse e domiciion rEladl & Bemporigllon dasgnas cl-apnks:

A [ INFORMEATIONES CONCERNANT L'OPERATION COMMERTIALE

Cortrdt M* ...overer e e e e e e e — o,
ot S SRR S A, T P [ - e e SRR R P T T8
%+ Factume pro Torma H* du - ol
iy v e B ™ i - o s s i et i it g ot B b bt b 8 e g o LI
+ Confumation défingive d'achal N .......orommemme [T /il
4 Echangs de comespondances N* e i W . LR -
| Bl sent incluses ioutes les indicaiions nbcessaims & Mdemilication des pardiss. sinsl gus la naiune de
Fapdadtion cormmercealn.
A Nanwng g morehondieas [ produnsis] : Maldne Midcal

kb & P b+ @

Momanl & devises :
Tenmes o vaate (INCOTERMSE]: [F.0.8 | C & F; autres) CPT |
Modalités de paisment : LCIC

Monan g Diners Abgdries (& e inos:aar: -

Prowenance de (o marchandise (indiguer e pays, of le Pidropon d'smbargquement|: Belgigue
Pays d'origine de s marchandise : Belgigue

Tared {2) dovaneer js)- 501 850,30.00
5% wal prdyvu plusieurs arnifs douanisrs, indigues l& Wil du prodisil gui s s plus grand mamant)
Dékaijs) deo livraison ; 4 semaines apnis @ nkcepiion de la LG

Date provisionnelle d'vapedition: 10122020
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Suite annexes 17

INFORMATIONS CONCERNANT L'IMPORTATEUR
Ralson soclal da entrepriss demanderssse | TSN

Date de création (date de nalssance) : 017031998

Adresss | 10 Bd des frires Baggaz Nouvelis Vills

Commune : Tzl Ouzou Wilaya : Tigl Ouzou

Numéro de comple:. ] Date d'ouverture: 10061558
Forma juridique de Mentreprise : BARL Code : 08

Secteur d'activité : IMPORTATION MATERIEL MEDICO- CHIRURGICAL .Code : 408 204

Numdéra du regisine de commencs | L [Thy | Modificatif |

Numéro de I"identifiant da 'opdrateur «NIFs (Nouvel identifiant Fieca)

Nationalité du gérant : ALGERIENNE

Matlonalité des associés (29 v a eu): ALGERIENNE |

* 2 S0P He0s @

INFORMATIONS CONCERMANT LE FOURNISBEUR ETRANGER
Raison socials :

Bdreama:

Pays - Beigique
Deominiliation banoaina:
fumdérn de compte ©
Swift -

-ﬁi####ﬂ

Bi requis, ol conformément & la réglementation des changes en viguear, nous vous remetirons ies aulres documents
préalablement & Nacle do domacillation.

Aprés dédounnement des marchandises icl concemas, NOus Nows ENGBZEONS par la présente & deéposer, auprés O8 WS
nErvicEs dans e délam iegis
& Lo docurnent douanier do mise @ la consammation (0,90}, exemplaire dédaman
«  Lattestalion de sarvioes faits, (présisblement & Fexsécution du fransfort de fonds)
Lorsgu'll s'agit dune imporiation de services ou de riafisation de prestalions de sendces par un non rEsident.
Mous vous précisons qua les prodults/marchandises, ou services indiqués c-dessis sont destings:

O A Ninvestissement
& transtfonmatien ou au fonclionnament.
& la revenle an I'élat,

Sonl des senices

o= O

Les renseignemeants at déclarations repris sur celie demande, vous son communiqués sous nofre entidre responsabilé & A
et elfal, nous vous dégagenns de ioules les conséguences qui pervent dventusliement an decoder

Veuller agréer, Mansieus le Directear (Madame |a Directrice), o salutatons Sstingudes

Timbre humide {cachei) de entreprise &
Signature de son {sa4) responsabie{s) ddment habilits(s).
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Annexes n°18 :

Modeéle EM

MODELE EM 9
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Annexes n°19 : Certificat EXA
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Résumé :

Les opérations d’'import et d’export sont compleggésiemandent I'intervention de
plusieurs acteurs comme les banques, les fourmgssés importateurs, la douane, les
transporteurs, services des imports, transitaire...ett chacun effectue des taches bien
précises mais avec une coordination avec les aattesirs ou nous I'avons illustré dans notre
cas pratique au niveau de la SARL « TSM » qui @ws¢ entreprise importatrice spécialisé en

matériels meédicaux-chirurgicaux

L’intérét de notre recherche porte sur I'étude de cbnduite d’'une opération
d’'importation des équipements médicaux des I'exgoesdu besoin, le paiement de cette
marchandise en utilisant le crédit documentairka éemise documentaire comme moyen de
financement jusqu’a la récupération de la marctsndnportée. Le cas pratique que nous
avons réalisé au niveau de l'organisme d’accu@lsna permis de mieux comprendre le

déroulement et le r6le de chaque intervenant dap#ation d’'importation.

Mots clés: importation / commerce extérieur / fguients médicaux / crédit

documentaire / remise documentaire
The summary

Import and export operations are complex and regthe intervention of several
actors such as banks, suppliers, importers, custaragiers, import services, freight
forwarder, etc. where each one performs very sige@tks but with coordination with the
other actors where we have illustrated it in owsicical case at the level of the limited
liability company "TSM" which is an importing commga specializing in medical-surgical

equipment.

The interest of our research relates to the stddigeoconduct of an import operation
of medical equipment from the expression of thednéee payment of this merchandise using
the documentary credit and the documentary renciétaas a means of financing until " the
recovery of the imported goods. The practical ¢haewe carried out at the level of the host
organization, allowed us to better understand tbgress and the role of each party involved

in an import operation.

Keywords: import/ trade /medical equipment/ docutagncredit / documentary collection



