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Introduction générale

Introduction générale

Le commerce international connait une importante émergence dans le monde. La majorité des
pays sont contraints de s'‘ouvrir vers I'extérieur et de se lancer dans une transition vers I'économie de
marché.

Depuis le début du 20eme siécle et singulierement depuis la seconde guerre mondiale, le
commerce international a enregistré une expansion remarquable. Simultanément, le monde a
profondément changer de visage, au gré des phases de croissance accélérée, des deux crises
majeures, des deux guerres mondiales et des bouleversement qui les ont accompagnés :
effondrement des empires coloniaux, basculement des rapport de force entre les économies
dominantes, émergence de nouveaux poéles industriels, commerciaux et financiéres...

Aujourd’hui, les économies des pays occidentaux sont devenues <« mondiales » : chacune d’elles
se trouve insérée de plus en plus étroitement dans un tissu de relation (monétaires, financiéres,
commerciales, industrielles, technologiques) a 1’échelle du monde. Il en résulte un réseau de
dépendances et de solidarités entre les différents pays, qui déborde le seul domaine des rapports
¢conomiques pour s’étendre a la culture, de plus en plus uniformisée, aux modes de vie, de plus en
plus standardisés, etc., sous I’impulsion de I’extraordinaire contraction de 1’espace-temps produite
par la révolution de I’informatique et de télécommunications.

A linstar des autres pays, I'Algérie a opté pour I'économie de marché. Elle a signé, le 19
décembre 2001 a Bruxelles, un accord qui porte essentiellement sur la constitution de la zone de
libre échange, qui marque incontestablement pour I'économie algérienne un choix décisif puisque
des son entrée en vigueur rien ne sera plus comme avant.

Les pays qui optent pour I'économie de marché sont confrontés a des problémes qui se posent aux
négociants du commerce international , qui se rapportent aux conditions de financement des
importations , a l'encaissement et a la mobilisation des créances nées des exportations , ces
problemes resultent aussi des circonstances de temps et de lieu ainsi que des réglementations des
différents pays .

Il n'est pas aisé de résoudre ces problémes lorsque les parties en présence sont géographiquement
éloignées et que les relations qu'elles ont nouées comportent une part d'incertitude surtout si I'un ou
l'autre des pays concernés souffre de restrictions douanieres ou monétaires.

Les transactions commerciales sont donc soumises & de nombreux risques et problémes
commerciaux, juridiques et monétaires soulevés par les échanges internationaux de marchandises
ou de service.
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Introduction générale

Pour parier a ces risques et établir une sécurité des transactions, plusieurs formes de garantie ont
¢té mise en place afin de limiter I’impact de ces derniers. Ainsi, les entreprises doivent mettre en
place une véritable stratégie de gestion des risques pour limité les effets ou les faire disparaitre par
des instruments adaptés, a savoir que chaque opération de commerce international est souvent
accompagnée d’un systéme de garantie.

Cependant, I’extension des échanges internationaux notamment avec la mondialisation rend
I’intervention de la banque plus que nécessaire pour assurer le bon déroulement des échanges
internationaux. A cet effet les banques ont mis en point un ensemble de techniques et procedures
propres au commerce international.

Lors de la négociation commerce international, les modalités financiéres du contrat prennent une
importance primordiale. Elles concernent la monnaie de facturation, les délais de reglement, le
mode et la technique de paiement que les intervenants doivent choisir d’une maniére adéquate, car
un mauvais choix de leur part peut engendrer des conséquences financieres graves, ce qui justifier
I’intervention des banques en apportant leurs appuis techniques et financicres, en assistant et en
conseillant leurs clients avant. Pendant et apres la transaction, et le développement de cette derniere,
a été facilité par le recours aux différents instruments et techniques de paiement, I'encaissement
simple «marchandises contre paiement», et 1’encaissement documentaire « documents
représentatifs de la marchandise contre paiement ».

Les techniques documentaires « crédit documentaire et la remise documentaire », sont
considérée par les opérateurs économiques internationaux comme les techniques les plus adaptée,
tout en conciliant 1’intérét du vendeur «étre payé » et celui de 1’acheteur —recevoir dans les
qualités, les quantités et les délais contractuels, la marchandise commandée, elle permet d’apporter
la sécurité de paiement recherchée par le vendeur et en méme temps la sécurité de livraison pour
I’acheteur.

En effet, dans les échanges internationaux, le vendeur veut bien livrer sa marchandise, mais qui
doit étre payée et l'acheteur qui veut bien payer mais qui doit étre livrée. Donc existent-ils des
modes et des techniques de paiement qui offrent les conditions de sécurité d'autant plus que les
intéréts de I'exportateur et ceux de I'importateur qui sont en parties contradictoires ?

Cette problématique est accompagnée d’un ensemble de questions jacentes, a savoir :

e Quelles sont les différentes techniques de paiements utilisés dans le commerce
international ?

e Quelles est la technique la plus sécurisé a utilisée en prennent en compte tous les risques et
les conflits politiques et économiques ?

e Quelles sont les mesures apprendre pour evité les escroqueries et les arnaques dans les
transactions internationales ?

Nous avons émis les hypotheses suivantes :

e Le crédit documentaire est 1’une des techniques de paiements parmi plusieurs techniques.
e La remise documentaire est la technique la plus sécurisé dans le commerce international.

.



Introduction générale

e Etre intentionnée et vigilant dans la veérification des contrats et les factures des clients peuvent
éviter des erreurs et des tentatives d’escroqueries et d’arnaques.

C'est ce que nous allons tenter de répondre dans notre travail qui s'articule autour de quatre
chapitres.

Dans le premier chapitre nous illustrons la définition du commerce international et ces
caractéristiques, et ces différents acteurs, et on citera les incoterms existants dans le commerce
international, aussi le systeme SWIFT.

Le deuxiéme chapitre concernera les instruments de paiements, en commencera par les plus
utilisé, le chéque, le virement, et la carte bancaires ; et aprés la moins utiliser. Et les deuxiémes
parties sur les techniques de paiements, les types, les objectifs, et les techniques les plus utilisé dans
le commerce international

Et en fin le troisieme chapitre une étude empirique sur les techniques de paiements cas de
GROUPE HADIJEB et le déroulement d’une opération d’importation ainsi les documents exigés et
le résultat.

]
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Chapitre 01 : Le commerce international

Introduction

Une transaction internationale, de biens ou de service, met obligatoirement en contact un
importateur et un exportateur. Ces deux acteurs sont évidemment indispensables a toute transaction
commerciale internationale et seront ainsi une constante dans les différents moyens utilisés pour
financer le commerce international. Nous verrons que d’autres acteurs, comme les banques
commerciales, les agences d’exportations nationales ou les institutions financiéres entrent parfois en
jeu pour financer ou assurer ces transactions et ainsi promouvoir le commerce entre différents pays.

Le financement au commerce prend donc de multiples formes, allant d’arrangements entre un
exportateur et un importateur, en passant par des services d’assurances et allant jusqu’au crédit
accordé par les banques. Nous détaillerons les principaux types d’arrangements mis en place dans la
suite de cette partie. Tout d’abord, il est primordial de comprendre les raisons pour lesquelles le
commerce international nécessite le recours a cet éventail de moyens de financement.

Section 1 : généralité sur le commerce international

Dans cette section nous allons déefinir le commerce international. Nous allons apporter des
informations sur 1’évolution, les acteurs et la mondialisation du commerce international.

1- Définition du commerce international :

Le commerce est une activité consistant a fabriquer, transporter et vendre des biens et services dans
le bute de les échanger. Le commerce international représente I'ensemble des échanges des biens et
services pratiqués entre les nations. Il permet a un pays de consommer plus que ce qu'il produit avec
ses ressources propres et / ou d'élargir ses débouchés afin d'écouler sa production. Au sens strict, le
commerce international correspond a I'ensemble des flux de marchandises (biens) entre les espaces
économiques nationaux. Les flux de services sont pris en compte dans la mesure ou leur part
progresse rapidement dans les échanges internationaux (surtout le transport, le tourisme et les
services aux entreprises). Cet échange s'accomplit a travers les opérations d'importation et / ou
d'exportation On entend par «importation» tout achat de marchandise de I'étranger ou d'une zone
franche sur territoire national, et par « exportation » » tout expédition de marchandise a destination
de I'étranger ou d'une zone franche sur territoire national.*

1 Lasary : « Le commerce international », Edition : Dalloz, Paris , 2005 ,

.



Chapitre 01 : Le commerce international

2- Evolution du commerce international :

2-1 Le commerce au moyen &ge : Les premiers échanges commerciaux remontent a I'antiquité
favorisée sédentarisation des populations. Les sites commerciaux caractérisés par I'étroitesse de leur
territoire et leur économie extravertie, doivent compense leurs importations en produits alimentaires
par ses produits artisanaux. Cependant c'est au moyen age gque ces échanges ont connu un
développement Ceci est rendu possible grace au développement des villes aux renouveaux
démographique et économique et les progrés du pouvoir royal au déterminent du systeme féodal
(archaique). Pouvoir royal est I'origine du rétablissement de la circulation monétaire.

2-2 Lanaissance du commerce international : Le commerce international regroupe I'ensemble
des échanges des biens, de services et des capitaux entre les agents résidents sur les territoires
économiques différents. 1l s'est développé a partir du XIVVéme Siécle, sous I'influence combinée de
I'essor du commerce maritime, de la découverte du nouveau monde et I'apparition des nouvelles
méthodes de production. En reconnaissant I'importance du réle du marchand et la Iégitimité de
I'activité économique, les marchandises ont favorisé le développement des échanges commerciaux
internationaux par l'importance qu'ils accordent dans leur doctrine a la balance commerciale.
L'échange permet alors la satisfaction des besoins en donnant la possibilité aux individus de se
procurer de ce qu'ils convoitent sans nécessairement avoir a le produire eux méme. L'intervention
de I’Etat dans le domaine économique est souhaitable dans la mesure qu'elle peut permettre un
accroissement de la richesse, en particulier la possession d'or et des métaux précieux. L'importance
du commerce international varie en fonction des pays. Certains pays n'exportent que pour élargir
leurs marchés intérieurs ou pour aider certains secteurs de leurs industries, d'autres sont largement
dépendants des échanges internationaux pour lI'approvisionnement de biens destinés a la
consommation immédiate ou pour des revenus en devise. Le commerce international a commencé a
prendre sa forme actuelle & partir du XVI1 éme Siécle avec I'smergence des Etats - Nations et la
prise de conscience que le commerce extérieur contribue a accroitre la puissance des Etats.

2-3 La modernisation du commerce international : Le XXI eme Siécle est sans conteste une
période de rupture qui va transformer radicalement I'economie mondiale. La révolution agricole est
allée d'aire avec celle de I'industrie. Cette derniere fondée sur des découvertes techniques et
I'utilisation des nouvelles énergies a entrainé la diversification des produits et le développement de
nombreuses industries. En outre, le X1X éme Siécle est caractérisé par une plus grande abondance
monétaire. La multiplication des moyens de paiement est favorisée par la découverte des nouvelles
mines d'or. La monnaie métallique est remplacee par le papier monnaie grace a I'application du
principe de la libre convertibilité.

Sensibles du fait de leur importante main - d'ceuvre. Dans les années 70, le Tokyo Round
poursuit les efforts entrepris, mais les négociations achoppent sur le protectionnisme non tarifaire,

.



Chapitre 01 : Le commerce international

en pleine croissance du fait de la crise. Un autre échec du GATT est I'affaiblissement progressif des
accords multilatéraux, la libéralisation des échanges se faisant de maniere croissante au sein
d'unions douaniéeres et de zones de libre échange. Les négociations de I'Uruguay Round (commencé
en 1986 et adopté en 1994) visent plusieurs objectifs.

Le premier est de réduire les protections non tarifaires dans I'agriculture et les services. Elles
portent également sur I'intégration des pays en voie de développement et des nouveaux pays
industrialisés d'Asie du SUD - EST dans les échanges internationaux. Ces négociations aboutissent
a une baisse sensible du protectionnisme tarifaire et non tarifaire, mais de nombreux problémes
restent en suspens (audiovisuel, services financiers, ...) .

C'est durant ces négociations que fut prévu la création d'une Organisation Mondiale du Commerce (
OMC) qui se substitue au GATT . Instituée par le traité de Marrakech (Avril 1994) entrée en
vigueur en 1 Janvier 1995 I'OMC est une véritable institution spécialisée de I'ONU. Elle comporte
153 membres en 23 juillet 2008. Celle - ci a de véritables statuts, des compétences élargies aux
domaines des services et de la propriété intellectuelle et utilise de nouvelles procédures de
reglement des conflits. Le champ des compétences de I'OMC est plus large que celui du GATT.

Il s'agit de libéraliser le commerce non seulement des marchandises, mais aussi des services,
ainsi que les discussions de I'Uruguay Round en avaient montré la nécessité. Ce nouvel organisme
se voit confier 03 principales missions :

- Fixer des régles de « bonne conduite » en ce qui concerne I'application des accords de I'Uruguay
Round.?

- Organiser un nouveau cycle de conférences pour parvenir dés que possible a une libéralisation
totale des échanges de marchandises comme de services entre pays membre ;

- Enfin, arbitrer les différends, proposer une solution lorsqu'un conflit deux pays, sanctionner les
pays ne se conformant pas aux regles de 'OMC.

3. Les acteurs de commerce international :

Nous sommes dans une période d'intégration des économies nationales dans un systeme
mondialisé (logique d'interdépendance forte). Cette intégration concerne autant le commerce que les
investissements (voir financement international). Ce phénoméne de mondialisation touche ainsi
I'ensemble des facteurs de production : marché des biens et services, flux d'épargne et
d'investissement, flux de personnes. La révolution dans le domaine des transports a joué un role clé
dans cette évolution.

2 Lasary : « Le commerce international », Edition : Dalloz, Paris , 2005.

-S, OUACHICHI, L, OUMOHAND, mémoire de fin d’études « les modalités de paiement utilisées dans le commerce
international, crédit documentaire. Cas : BEA »dirigé par SEDIKI ABDERRAHMANE.2010-2011.
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Ce phénomeéne a des effets sur la répartition des richesses et sur le comportement des agents (ex
: leurs choix de localisation). L'acces a des grandes variétés de ressources suit la logique
économique de confrontation entre rareté et besoins illimités. Le commerce international suit une
logique d'arbitrage (comme sur les marchés financiers) ou les différences de prix constituent des
opportunités qui guident les comportements. Acemoglu & Robinson (2012) montrent ainsi que ce
qui explique la croissance économique des pays c'est le réle des institutions politiques et
économiques : des institutions inclusives (et non extractives) basées sur le droit de propriété et le
respect des contrats donnent I'opportunité aux agents économiques de créer de la richesse et
d'innover.

-On distingue deux phases de mondialisation qui s'expliquent par des choix politiques de réduire
les obstacles au commerce. Mais Grataloup (2015) estime que cette construction d'une unité
mondiale découle de la place particuliere occupée par I'Europe avec la capture de I'Amérique qui a
initié la colonisation et la révolution industrielle. La mondialisation n'est pas un phénomene
universel. Il est méme réversible comme on I'a vu entre 1918 et 1945.

Au XIXe siecle le commerce international était dominé par le Royaume-Uni avec la France et
I'Allemagne. Les Etats-Unis sont devenus une grande puissance commerciale et le Japon a débuté
son insertion dans les échanges. 40 % des échanges étaient intra-européens, 23 % du commerce ne
concernait pas I'Europe (attention au phénomene colonial). L'Europe exportait principalement des
produits manufacturés et importait des produits primaires.

Au XXe siécle les Etats-Unis deviennent la nation dominante des échanges internationaux.
Les produits manufacturés se distinguent : les biens d'équipement deviennent une composante
essentielle. Les exportations mondiales augmentent fortement aprés 1945. Maddison (2001) a
documenté cette part croissante des exportations de marchandises dans le PIB mondial ainsi que
I'exception de la période 1929-1945. Obsfeldt & Taylor (2005) ont montré en paralléle I'évolution
de la détention des actifs internationaux qui accompagne le commerce avec des flux de plus en plus
rapides (de capitaux ou d'informations).

La mondialisation actuelle les Trois grandes zones concentrent I'essentiel du commerce
mondial : Amérique du Nord, Europe, Asie. Les pays échangent essentiellement des marchandises
(19 milliards USD environ 70 % du total contre 80% il y a 10 ans) : les produits manufacturés (13,3
milliards) ; les combustibles et les produits des industries extractives (3 milliards) et les produits
agricoles (1,8 milliard). Les échanges de services s'élevent a 6 milliards USD dont 1,4 pour les
voyages et 1,2 pour les transports.

Les principales puissances commerciales sont les Etats-Unis, la Chine, I'Allemagne.®

3 Commerce international, www.economie-ensd1l.webnode.fr ,11/2020
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D’apres I’OMC (I’organisation mondiale du commerce), 10 économies seulement représentent
53,3% du commerce mondial de marchandises. Ce classement est établi en additionnant importations
et exportations :

Les Etats-Unis
La Chine
L’Allemagne

Le Japon

La France

Le Royaume-Uni
Les Pays-Bas
Hong-Kong

. La Corée du Sud
10. L’Italie*

CoNO~wWNE

Section 02 : Les incoterms et documents du commerce international.

Dans cette section, En premier lieux nous allons définir et cité les différents incoterms dans le
commerce international, et 1és segmenter par famille, les avantages des incoterms.

En deuxiéme lieux nous allons parler des documents utiliser dans le commerce international.

1- Définition des incoterms :°

lIs signifient littéralement « International Commercial TERMS », et ont été inventés par des
professionnels réunis au sein de la Chambre de commerce internationale pour faciliter les échanges
internationaux. Dans un contrat de vente internationale de marchandises, ils ont pour fonction de
définir les obligations réciproques du vendeur et de I’acheteur, occasionnées par le déplacement des
marchandises, sur le triple plan :

- du transfert des frais (qui paie quoi) ;
- du transfert des risques (qui supporte le risque et quel risque) ;

- des documents a fournir.

4 www.trade-easy.fr
5 MARTINE MASSABIE-FRANCOIS, « commerce international », concentré sur la gestion des opérations import-export,
publié en 2007. Page 15 et 16
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- Les avantages que vendeur et acheteur peuvent retiré des Incoterms se nomment gain de temps et
gain d’argent. Le recours a ces concepts aboutit a une normalisation du langage, d'autant plus que
les Incoterms sont représentés par des sigles anglo-saxons codifiés. Les inconvénients tiennent en
un certain formalisme nécessaire a la bonne compréhension et au fait que certains Incoterms sont
incomplets, comme nous allons le voir dans la typologie des Incoterms.

2- Typologie des incoterms :

2.1. EXW:

Signifie que le vendeur doit tenir la marchandise emballée dans son établissement a disposition
de I'acheteur. Tout le reste doit étre réalisé par I'acheteur, le transfert des frais et des risques se
faisant chez le vendeur. C'est un Incoterm tres utilisé par les entreprises débutantes a I'export ou
lorsque la commande est d'un faible montant. C'est aussi le cas des acheteurs qui désirent leurs
commandes.

2.2. FCA:

Le vendeur remplit son obligation de livraison quand il remet la marchandise emballée au
transporteur, désigné par l'acheteur, aprés avoir exécuté le dédouanement a I'exportation. L'acheteur
conclut le contrat de transport et organise a ses frais et risques I'acheminement de la marchandise.
En cas de chargement dans ses locaux, c'est le vendeur qui fait le chargement a ses frais et risques ;
I'acheteur fait le déchargement a l'arrivée. Cet Incoterm multimodal (tous modes de transport) est
treés utilisé par les opérateurs, I'exportateur prenant a sa charge toutes les opérations a effectuer en
France, y compris le dédouanement export.

23. FAS:

Le vendeur livre la marchandise le long du navire sur le quai apres avoir exécuté le
dédouanement a I'export. C'est I'acheteur qui est chargé de I'organisation a ses propres frais et
risques de toutes les opérations nécessaires ensuite au bon acheminement de la marchandise.

24. FOB:

L’exportateur dédouane la marchandise a l'export et livre la marchandise a bord du bateau. Le
transfert des frais et des risques se fait au passage du bastingage dans le port de départ. L'acheteur
choisit le transporteur paie le fret, dédouane a l'arrivée et effectue le post - transport. Cet Incoterm
représente un des « grands » Incoterms maritimes. Il est tres souvent retenu en lointaine exportation.

25. CFR:

Cet Incoterm requiert du vendeur qu'il livre la marchandise a bord du navire apres l'avoir
dédouanée a I'export, qu'il conclut le contrat de transport et paie le colt du transport jusqu'au port de
destination. C'est pourtant I'acheteur qui supporte le risque de dommage aux marchandises et le
risque de hausse du fret (c'est - a - dire du co(t du transport) depuis le passage du bastingage au port
de départ. L'acheteur prend la commande en charge au port d'arrivee sur le bateau et fait le reste.

26. CIF:
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Le vendeur fournit en plus, par rapport au CFR, une assurance. C'est donc lui qui souscrit le
contrat d'assurance et paie la prime. Le transfert des frais se fait a bord du bateau au port de
destination et le transfert des risques a I'embarquement, au passage du bastingage dans le port de
départ. C'est LE grand Incoterm par excellence, celui que les pouvoirs publics recommandent dés
lors qu'il y a transport maritime. En effet, I'exportateur vend non seulement un produit mais aussi un
transport et une assurance en méme temps.

2.7. CPT:

Cet incoterm est constitué sur le modéle du SFR. Le vendeur paie le cout du transport principal
jusqu'au lieu de destination convenu et dédouane la marchandise au départ. Cet incoterm est
beaucoup moins utilisé que le CIP qui fait suite.

28. CIP:

Comme pour le CIF, mais cette fois - ci en transport multimodal, le vendeur doit souscrire une
assurance en plus du paiement du fret et du dédouanement a 1’export. Il ne supporte pas pour autant
les risques pendant le transport.

29. DAF:

Le vendeur remplit son obligation de livraison, apres dédouanement a 1I’exportation, quand la
marchandise est livrée au point de destination convenu a la frontiere, I'acheteur prenant la suite.
Rien n'est dit sur I'obligation d'assurance : il est conseillé a une seule des deux parties de s'en
occuper. En cas de transbordement de la marchandise au point frontieres, I'acheteur prend cette
opération en charge en frais et risques.

2.10. DES:

Le vendeur dédouane la marchandise au départ, paie le transport et tient la marchandise a la
disposition de I’acheteur au port d’arrivée sur le bateau. Cet incoterm, créé en 1980, n’a jamais
vraiment réussi a s’imposer a I’instar du suivant, Le DEQ, parce que le vendeur supporte le risque
du transport. °

2.11. DEQ :

En plus de modalités prévues par le DES le vendeur décharge la marchandise au port d’arrivée
et la remet non dédouanée a I’acheteur.

2.12. DDU :

Le vendeur prend en charge I’intégralité des opérations a 1I’exception du dédouanement a
I’importation et du paiement des droits de douane et des taxes. Le transfére des fais et risque se fait
au lieu de destination convenu avant déchargement dans les locaux de 1’acheteur. Cet incoterm est
trés utilis€¢ dans I’union européenne, parce qu’il n’y a plus de dédouanement, ainsi qu’en lointaine
exportation, des lors qu’il y a des risque de hausse des droits de douane et des taxes a I’arrivée.

6 MARTINE MASSABIE-FRANCOIS, « commerce international », concentré sur la gestion des opérations import-export,
publié en 2007. Page 17 et 18
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2.13. DDP :

Le vendeur prend en charge la totalité des opérations nécessaires a I’acheminement des
marchandises, dédouanement import compris (sauf déchargement a I’arrivée)

3- Segmentation des incoterms :

Plusieurs classements peuvent étre opérés selon I’engagement du vendeur ou de I’acheteur, le
type de transport, la vente départ ou arrivée et le lieu de transfert des frais et risques.
3.1. Famille des incoterms :

Chaque famille regroupe un ou plusieurs incoterms en fonction de la portée de I’engagement du
vendeur dans la chaine des obligations. On en distingue quatre, E, F, C et D, comme le montre le
tableau ci-dessous.

Titre : tableau de regroupement ( famille des incoterms).

La famille du E (E=1) EXW

La famille des F (=3) FCA /FAS /FOB

La famille des C (C=4) CFR/CIF/CPT/CIP

La famille des D (D=5) DAF/DES/DEQ/DDU / DDP

Source : MARTINE MASSABIE-FRANCOIS, « commerce international », concentré sur la gestion des
opérations import-export, publié en 2007. Page 18

3.2. Selon le mode de transports :

La segmentation des incoterms est construite sur le mode de transport utilisé pour acheminer la
marchandise, aves une nette prévalence du transport par mer :

Titre : tableau de regroupement des incoterms selon le mode du transport.

Transport maritime FAS/FOB/CFR /CIF /DES / DEQ.

Transport terrestre DAF.

Transport multimodale (ou polyvalent) | EXW /FCA/CPT/CIP/DDU / DDP.

Source : MARTINE MASSABIE-FRANCOIS, « commerce international », concentré sur la gestion des
opérations import-export, publié en 2007. Page 18

3.3.Vente départ (VD) ou vente a I’arrivée (VA) :

Dans les ventes départ, le vendeur exécute son obligation de livraison dans le pays
d’expédition, au départ du transport de la marchandise. C’est le cas des groupes E, F et C. en
revanche, pour les ventes a I’arrivée, relevant du groupe D, le vendeur doit poursuivre son
obligation de livraison jusque le pays de destination ; il assume ainsi les frais et les risques jusqu’au
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point de destination convenu dans le pays étranger. La majorité des exportations continue a se faire
en départ et les incoterms « C » représente un bon compromis entre les « VD » et les « VA ».

3.4.Unicité ou dissociation du lieu du transfert des frais et des risques :

Les familles E, F et D sont constituées d’incoterms « simples », c'est-a-dire qu’il y a identité
entre la partie qui organise et paie le transport et celle qui assume le risque du transport : quand
I’exportateur gere le transport, il en subit aussi les risques. En d’autres termes, le lieu de transfert
des frais coincide avec celui des risques.

En revanche, les incoterms de la famille C ont une structure « dissociée ». le vendeur prend en
charge le transport et méme 1’assurance sur le transport principal. Néanmoins, ce n’est pas lui qui
assume les risques de hausse du fret, c'est-a-dire du codt du transport et les risques d’avaries pesant
sur les marchandises pendant le transport. L’exportateur rend le service de gére I’acheminement de
la commende, mais la prise en charge du risque cesse au passage du bastingage du navire dans le
port de départ ou a la remise de la marchandise au premier transporteur. Ce sont les incoterms trés
utilisés par les praticiens chevronnés.

4- Les avantages des incoterms’ :
4.1.Leur praticité
- Gain de temps
- Gain de précision

Langage quasiment universel permettant de mieux définir la livraison, le montant des frais, le
transfert des risques et I’envoi des documents ou données ¢électroniques générés par la vente.

4.2.Leur caractére volontaire

- anégocier entre les deux parties

- avec possibilite de choisir des variantes

- possibilité de choisir les millésimes d’édition

- possibilité de les exclure aussi Grande faculté d’adaptation aux contraintes du commerce
international.

4.3.leur souplesse
- libre choix de I’incoterm par chacune des deux parties

- négociation par le vendeur et I’acheteur au moment de I’accord

7 MARTINE MASSABIE-FRANCOIS, « commerce international », concentré sur la gestion des opérations import-export,
publié en 2007. Pages 18
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- sur labase de critéres de choix de chacun
- intégration de la dimension pratique de vente aux obligations de chacun.

4.4. Leur large champ d’application

Edition des documents d’accompagnement et/ou représentatifs de la marchandise
- Transport

- Douane

- Assurance

Constitution du prix de vente

Les avantages sont a étudier aussi bien du coté de deux parties que pour les autres acteurs du
commerces international que sont les transporteurs, les assureurs, les banquiers... En effet le choix
de I’incoterm est susceptible d’entrainer la conclusion d’autres contrats complémentaires qui se
greffent sur le contrat de vente. En terme d’activité générée par les incoterms, le choix d’'un DDU
maitrisé est trés nettement favorable a un EWX puisque toutes les prestations a 1’exécution du
dédouanement import et de déchargement chez I’acheteur se font a I’initiative du vendeur. Cet
incoterm a été en effet créé spécialement par les praticiens du commerce intercommunautaire pour
répondre aux besoins de I'UE. ®

5- Les documents utilisés dans le commerce international :

Les transactions internationales doivent étre accompagné d'un certains nombres de documents
tels que les documents de prix, documents commerciaux, les documents de transport, document
d'assurance et autres documents pour assurer le bon déroulement des transactions.

5.1. Les documents de prix (paiement) :

5.1.1. La facture pro forma:

La facture pro forma n'est pas une facture commerciale, mais elle est identique dans la forme et
le contenu, elle est émise avant I'exécution de la transaction.

Elle peut servir a I'acheteur comme justificatif pour obtenir des licences ou devises, et méme
pour I'ouverture d'un crédit documentaire. Elle comporte les mentions suivantes : Les homs et
adresses des intervenants La date de son établissement ; La durée de I'offre : Le montant et la devise
de la transaction, et d’incoterms choisi.

8 MARTINE MASSABIE-FRANCOIS, « commerce international », concentré sur la gestion des opérations import-export,
publié en 2007. Pages 18 et 19

=



Chapitre 01 : Le commerce international

5.1.2. La facture commerciale :

C'est un document comptable qui doit accompagner toutes les marchandises qui traversent les
frontiéres dans la mesure ou elle permet a la douane de vérifier les principaux éléments de la
transaction, et méme de calculer les droits de douane, elle est rédigée par I'exportateur . Elle doit
comporter : Nom et adresse du vendeur et de I'acheteur ; La raison sociale (SARL, SPA,...) ;

» La date de creation de la facture ;

» Laqualité et la quantité des marchandises, le poids net et brut ; unitaire et total (Hors Taxe) ; La
monnaie de facturation ;

Le numéro et marque d'expedition ;

L'origine des marchandises ;

Les conditions de livraison de la marchandise (incoterms);’

Le conditionnement de la marchandise.

YV VYV V

5.1.3. Note de frais :

Elle détaille certains frais supportés par I'exportateur qui sont déja inclus dans la facture
commerciale, établie selon le contrat de vente conclu entre les deux parties (I'importateur et
I'exportateur).

5.2. Les documents de transport :

Les régles et usances uniformes comprennent les documents d'expédition et de transport. lls
traitent des documents que le banquier exigera conformément aux directives du donneur d'ordre.
Ces documents doivent respecter certaines conditions de forme et présentent quelques
caractéristiques communes.

Principales caractéristiques :

> Les banques accepteront les documents tels qu'ils sont présentés, a condition qu'ils soient
conformes au crédit et qu'ils n'aient pas été remis par le bénéficiaire ;

» Les documents doivent clairement faire apparaitre le nom du transporteur ;

» Les documents doivent étre signés, la signature doit clairement étre identifié sur les documents,
un agent agissant pour le compte d'un transporteur doit s'identifier et préciser pour le compte de
qui il s'agit ;

» Les documents doivent inclure ou se reférer aux conditions de transport ;

9 S.HADDAD et COLLECTIF : « Le crédit documentaire » , Edition : Pages Bleues, Alger , 2009, P20 ,. 2 Didier - Pierre
Monod : « L'administration des ventes » , Edition : Dunod , Paris, 1996 , P61 .

-S, OUACHICHI, L, OUMOHAND, mémoire de fin d’études « les modalités de paiement utilisées dans le commerce
international, crédit documentaire. Cas : BEA »dirigé par SEDIKI ABDERRAHMANE.2010-2011.
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Les documents doivent étre présentés dans les délais fixés dans le credit et dans les articles des
R.U.U. Il existe cinqg (5) différents types de documents de transport selon le mode de transport
utilisé :

» Transport maritime : le document utilisé est « le connaissement ».

Le transport aérien : le document utilisé est « la lettre de transport aérien »

Le transport routier : le document utilisé est «la lettre de voiture internationale ».
Transport ferroviaire : le document utilisé est « la duplication de la lettre de voiture
internationale ».

Transport multimodal : le document utilisé est le « connaissement direct ».*°

Y YV V

A\

5.2.1. Le connaissement maritime : (Bill of Leading"B/L"):

C'est tous d'abord un recu de la marchandise, ensuite une preuve du contrat. Il est en outre, un titre
représentatif de la marchandise. En effet, selon la convention de Bruxelles, le transporteur doit
remettre la marchandise non entre les mains d'un destinataire, mais au porteur du connaissement. Le
connaissement maritime peut étre :

» A ordre : transmissible par simple endos, c'est le cas le plus utilisé en particulier dans le
cadre du crédit documentaire.

» En board : il atteste le changement effectif de la marchandise a la date de signature.

Net de réserves : il certifie la prise en charge de la marchandise en bon état apparent.

» A personne dénommée : on dit alors qu'il est nominatif et que seule la personne indiquée
prendra livraison des marchandises, de ce fait le document devient non négociable.

» Recu pour embarquement : il atteste la prise en charge de la marchandise et non I'expédition
définitive.

> Surchargé : des réserves portées par la compagnie sur la quantité ou I'état des marchandises
chargées atténuent la responsabilité du transporteur.

A\

5.2.2. La Lettre de Transport Aérien (LTA) :**

Le contrat de transport aérien donne lieu a I'établissement d'une lettre de transport aérien. Ce
document est établi par la compagnie aérienne ou par son agent agrée sur la base des indications et
instructions données par I'expéditeur et sur son entiére responsabilité en cas de fausse déclaration.
La LTA signée par le transporteur et I'expéditeur est émise en 03 exemplaires originaux et des
copies : Un original pour le transporteur ; Un original pour I'expéditeur : Un original pour le
destinataire.

10 . S.HADDAD et COLLECTIF, « Le crédit documentaire », Edition Pages Bleues, Alger, 2009, P 31 . S.HADDAD et
COLLECTIF, « Le crédit documentaire », Edition : Pages Bleues, Alger, 2009, P : 20-21.

' S.HADDAD et COLLECTIF, « Le crédit documentaire », Edition Pages Bleues, Alger, 2009, P 31 . S.HADDAD et COL-
LECTIF, « Le crédit documentaire », Edition : Pages Bleues, Alger , 2009, P : 20-21.
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5.2.3. La lettre de voiture internationale (CMR) :

Elle atteste la prise en charge des marchandises en bon état, si elle est nette de réserves et
I'expédition des la signature par le transporteur. Elle est la matérialisation d'un contrat de transport
de marchandise qui existe indépendamment de celle - ci. Elle doit étre établie dans la forme prévue
par la convention relative au Contrat de transport international de Marchandise par Route CMR
C'est un document non négociable, qui constitue un recu de marchandise et la preuve qu'un contrat
de transport existe . L'exemplaire demande sera I'exemplaire de I'expéditeur, elle est établi en 03
exemplaires :

Un exemplaire pour I'expéditeur ;
Le deuxiéme pour le transporteur ;
Et le troisiéme va accompagner la marchandise ;
5.2.4. La Duplication de la Lettre de Voiture Internationale (DLVI) :

Ce document est établi par I'expéditeur et la compagnie de chemin de fer . 1l y a contrat de
transport deés I'instant ou la compagnie a acceptée de transporter la marchandise. Cette acceptation
est constatée par I'apposition sur la lettre de voiture du timbre a date de la gare expéditrice. Cette
lettre de voiture doit étre établie sur un formulaire conforme au modéle prévu par la «convention
internationale concernant le transport de marchandise par chemin de fer ' CIM ». Cette convention
prévoit des mentions obligatoires et facultatives a porter sur le document. Le contrat prévoit un
délai de livraison qui varie suivant le régime adopté : petite ou grande vitesse. C'est ce document
qui sera exigé par la banque en cas de paiement par crédit documentaire.

5.2.5. Le connaissement direct :

Le connaissement direct est utilisé dans le transport multimodal, ou lorsqu'on utilise plusieurs
transports par mers qui s'enchainent et nécessitent d'autres navires. Ce connaissement permet de
découvrir I'opération de transport du départ jusqu'a destination finale des marchandises.*?

5.3. documents douaniers :

12 Désiré LOTH, « L'essentiel des techniques du commerce international » , Edition : Publibook , 2009 P : 47,49
S.HADDAD et COLLECTIF, « Le crédit documentaire » , Edition : Pages Bleues, Alger , 2009, P : 23

-S, OUACHICHI, L, OUMOHAND, mémoire de fin d’études « les modalités de paiement utilisées dans le commerce
international, crédit documentaire. Cas : BEA »dirigé par SEDIKI ABDERRAHMANE.2010-2011.
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Ces documents sont établis, le plus souvent sous la responsabilité de I'exportateur dans les
formes exigées par I'administration de douane du pays de I'importateur. Qui sont respectivement :

> Le certificat d'origine.

La déclaration en douane.

Le certificat sanitaire et phytosanitaire.

Le certificat de contréle et d'inspection.

La facture douaniere.

La facture consulaire.

Le certificat de circulation de marchandises.

YVVVYVYVYVY

5.3.1. Le certificat d'origine :

Selon l'article 14 du code de douane : " le pays d'origine d'une marchandise est celui ou elle a
été extraite du sous sol, récoltée ou fabriquée ".

Le certificat d'origine, il a pour objet de savoir et de tester I'origine des marchandises achetées,
c'est - a - dire : le pays ou elles ont été produites ;

Il est établi par un organisme officiel tel que la Chambre Nationale de Commerce ou par
I'Administration des Douanes du pays de I'exportateur.

5.3.2. Ladéclaration en douane :

En vertu de l'article 75 alinéa (a) du code de douane algérien : " toutes les marchandises
importées ou réimportées, destinées a étre exportées ou réexportées doivent faire I'objet d’une
déclaration en douane " Et conformément aux dispositions du méme article alinéa (b) : " la
déclaration en détail est I'acte fait dans les formes prescrites par ledit code, par lequel le Déclarant
en douane indique le régime douanier a assigner aux marchandises et communiques les éléments
requis pour l'application des droits et taxes et pour les besoins du contréle douanier.

5.3.3. Le certificat sanitaire et phytosanitaire :

De nombreux pays importateurs exigent un certificat sanitaire et phytosanitaire. Son réle est
d'attester, pour des marchandises déterminées, des denrées alimentaires ou des animaux,*®

L’absence de maladies ou de tares. En principe, il semble bien que l'inspections départementale
des services sanitaire et vétérinaire, soit I'organisme qualifié a remplir cet office.

13 Article 14, « code des douanes Algérienne » , Edition : BERTI, Alger , 2001-2002 , P : 14 . Article 75, « code des
douanes Algérienne » , Edition : BERTI, Alger , 2001- 2002 , P : 63 . André BOUDINOT : « Pratique du crédit
documentaire » , Edition : SIREY, Paris , Juin1979 P : 81..
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5.3.4. Le certificat de controle et d'inspection :

Face a des irrégularités et des fraudes, le contrat de vente peut prévoir une expertise avant
embarquement. Ce document ne peut &tre émis que par un organisme neutre, faute de quoi le
vendeur serait a la foie juge et partie. Ce document atteste la bonne conformité des marchandises
avec les termes du contrat (quantité, volume, nature des marchandises...).

5.3.5. La facture douaniére :

Elle reproduit toutes les indications essentielles de la facture commerciale et certifie I'origine de
la marchandise. C'est I'exportateur qui la rédige sous son entiére responsabilité juridique et pénale et
elle doit étre signée par le producteur ou le fabriquant.

5.3.6. La facture consulaire :

C'est une facture qui apres sa rédaction doit étre envoyée a un consulat pour que celui - ci
authentifie son émetteur au moyen d'un cachet officiel. Ce document dans la forme et le libellé varie
d'un pays a lI'autre, mentionner la description détaillée de la marchandise ainsi que la langue
nationale du destinataire et souvent le tarif douanier de ce pays. Il doit également indiquer la valeur,
le poids brut et net, et certifie I'origine de la marchandise.

5.3.7. Le certificat de circulation des marchandises :

Certificat qui permet a la marchandise de bénéficier de droits de douane réduits dans le pays
ayant conclu des accords avec la communauté européenne. Ce certificat doit étre visé par la douane
du pays exportateur, et doit étre joint & la déclaration de I'importation au service des douanes.'*

5.4. Les documents d'assurance :

L'avenir est incertain et le souci du lendemain impose un besoin de sécurité. Dans le domaine
international, les marchandises qui voyagent, courent de nombreux risques et dangers. Ces incidents
doivent étre couverts par une police d'assurance, soit par le vendeur, soit par lI'acheteur. La plus part
du temps, c'est le vendeur qui souscrit le contrat d'assurance dont le bénéficiaire peut étre lui -
méme ou un tiers. La police d'assurance est un contrat passé entre l'assureur et le client. Il indique
en plusieurs articles les conditions sous lesquelles les risques inhérents au transport de la
marchandise désignée sont pris en compte. Il fixe les obligations des parties. Les documents
d'assurance sont émis par les compagnies d'assurance, il y a lieu de distinguer entre : la police au
voyage, a alimenter, d'abonnement, tiers chargeur.

Types de police :

» La police au voyage : couvre une expedition, pour une valeur et une relation détermineée.

14 Didier Piére Monod : « L'administration des ventes, Edition : Dunod , Paris, 1996, P : 93 . S. HADDAD et Collectif : «
Le crédit documentaire », Edition Pages Blouses, Alger , 2009, P : 25-26-24
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» Lanpolice a alimenter : elle couvre plusieurs expéditions de méme nature, étalées dans le
temps, pour une quantité déterminée de marchandise.

» La police d'abonnement : (police flottante) : elle couvre tous les envois d'un exportateur
quels que soient les marchandises, les destinations et les modes de transport.

» Lapolice tiers chargeur : elle est émise a la disposition du chargeur (importateur,
exportateur) par le transitaire qui est le souscripteur de I'assurance.

5.5. Les autres documents :

Il existe une multitude de documents autre que ceux liés au prix, aux transports et aux
assurances qui sont utilisés dans le commerce international, on distingue :

5.5.1. Le certificat de provenance :

Ce document atteste le pays de provenance ou d'expédition des marchandises, on parle alors de
provenance lorsque la marchandise expédiée par un pays qui est autre que celui d'origine.*

5.5.2. Le certificat d'analyse ou d'expertise de qualité :

Il est délivré par un laboratoire ou un expert, désigné pour certifier qualitativement la
marchandise expédiée. Il est délivré par un peseur agrée ou directement par le vendeur lui - méme,
seul le document délivré par le peseur agrée présente un caractére officielle.

5.5.3. Laliste de colisage et de poids :

Elle fournit des indications concernant les différentes caractéristiques des colis constituant
I'expédition, notamment du nombre.

5.5.4. . Le certificat d'usine :*®

Document de contrdle des marchandises établi par le producteur d'une marchandise ou d'un
matériel et donnant les caractéristiques de cette production, voir sa composition et son traitement.
Ce document contient habituellement les essais physiques, et méme des analyses chimiques. Il faut
noter cependant que seule 'usine productrice peut émettre le certificat d'usine.

15 Désiré LOTH, « L'essentielle des techniques du commerce international » , Edition : Publibook , 2009, PS4 .

-S, OUACHICHI, L, OUMOHAND, mémoire de fin d’études « les modalités de paiement utilisées dans le commerce
international, crédit documentaire. Cas : BEA »dirigé par SEDIKI ABDERRAHMANE.2010-2011.

18 pgsiré LOTH, « L'essentielle des techniques du commerce international » , Edition : Publibook , 2009 , PS4 .

-S, OUACHICHI, L, OUMOHAND, mémoire de fin d’études « les modalités de paiement utilisées dans le commerce
international, crédit documentaire. Cas : BEA »dirigé par SEDIKI ABDERRAHMANE.2010-2011.
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Conclusion

On a constate que le commerce international a connu plusieurs étapes, le monde est pass¢ de I’ére
de protectionnisme totale a la libéralisation grace aux politiques du capitalisme, le développement
du transport, le systeme bancaire, et les institutions crées qui ont aidé & organiser et a mettre un
cadre légal pour faciliter les opérations du commerce international et éviter les conflits.

A chaque crise économique on constate le recule des échanges et 1’application des mesures
protectionnistes par les états pour protéger leurs économies, méme par les états dits capitalistes tel :
les USA.

Le point négatif du commerce international et qu’il est dominé par les pays développés, les
institutions internationales et les multinationales ceuvrent en leur faveur.

Nous avons essayé de voir la réalité du commerce extérieur de I’Algérie, en 2022 I'Algérie a
accentué la libéralisation de ses échanges avec les pays étrangers. Toutefois, le pays impose des
droits de douane élevés sur certains produits afin de protéger la production locale. Toutes les
opérations d'importation et d'exportation de biens et de services doivent étre domiciliées aupres
d'une banque

=



CHAPITRE
02 :

Les instruments et les techniques
du palement a I’international.



Chapitre 02 : les instruments et les techniques de paiement a international

Introduction :

Dans le cadre des opérations import et export, les transactions commerciales nécessitent
I'utilisation de techniques de paiement et d'instruments de paiement. Les techniques concernent le
mécanisme du paiement On distingue I'encaissement simple de I'encaissement documentaire.

Section 01 : Les instruments de paiement du commerce international :

Dans cette section, Nous allons définir et cité les différents instruments du paiement dans le
commerce international, et leurs limites et avantages

1. Définition'’ :

Les instruments du paiement concernent le véhicule monétaire qui annule la dette contractée. Il
s’agit soit de monnaie divisible (pieces de monnaie) ou fiduciaire (billets de banque), soit de
monnaie scripturale (chéque, lettre de change, virement, jeux d’écriture).

e Leur utilisation :
La monnaie divisionnaire ou fiduciaire est utilises pour des montants limiteés.

La loi interne de nombreux pays oblige les contractants a prévoir, a partir d’'une certaine somme,
le paiement du montant de la transaction par un moyen scriptural dans le but de controler la
comptabilité des entreprises afin de limiter la fraude fiscale et I’évasion des capitaux.

Il s’est tres vite développé une différence d’utilisation :

- Le cheque est employé comme moyen de paiement comptant
- Latraite est employé comme moyen de paiement a terme.

e Leur contexte:

Selon le vieil adage «time is money », les acteurs de la vie économique internationale
recherchent la rapidité d’exécution. C’est pourquoi les instruments de paiement électroniques sont
de loin les plus utilisés car ils permettent la disponibilité quasi immédiate des fonds.

Il faut également savoir que chaque pays dispose de sa propre réglementation concernant les
transferts de fonts a destination de 1’étranger.

17 Didier-Pierre MONOD, « moyens et techniques de paiement internationaux » , 4éme édition mise a jour , 2007,
page 79, 80
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2. Les différents instruments de paiements :

Si les modalités de paiement des importations et des exportations sont trés variables elles
induisent obligatoirement un paiement par I'utilisation d'un support. A I'international, on distingue
le paiement par chéque, par virement bancaire (SWIFT), par effet de commerce. Dans ce dernier
cas, on distingue le billet & ordre - promissory note - émis par l'acheteur a I'ordre du vendeur de la
lettre de change - bill of exchange - émis par le vendeur et accepté par I'acheteur. Dans les deux cas,
I'effet peut étre avalisé par une banque qui s'engage a payer en cas de défaillance du débiteur.

2.1. Le chéque :

2.1.1. Définition :

Le cheque est un ordre écrit et inconditionnel de paiement a vue, en faveur d'un bénéficiaire.
Actuellement, en France, ce moyen de paiement peut étre utilisé tant a l'importation qu'a
I'exportation, libellé euros ou en devises étrangeres Peu colteux et tres répandu dans le monde.

Le titulaire d’un compte cheéques pouvait retirer de 1’argent ou payer une transaction sans
obligation d’apposer sur le formulaire un timbre fiscale, contrairement a la lettre de change.

2.1.2. Les avantages et les inconvénients de chéque :'%*

Le chéque se caractérise par de nombreux avantages et inconvénients
e Lesavantages:

» Facilité d’utilisation
» Commission faibles sur les cheques de montant élevé

e Inconvénients :

Le chéque comporte un risque accru lorsqu’il est utilisé dans une transaction internationale pour
les raison suivants :

> Emission a l'initiative de I'acheteur

Il ne garantit pas le risque politique
Temps d'encaissement parfois tres long
Il ne garantit pas le risque commercial
Il peut étre sans provision

YV VYV

18 Ghislaine Legrand, Hubert Martini “ Commerce international ” , 3eme  édition, publier en 2010, page 141 et 142.
19 Didier-Pierre MONOD, « moyens et techniques de paiement internationaux » , 4éme édition mise a jour , 2007,
page 83

=



Chapitre 02 : les instruments et les techniques de paiement a international

A\

Les recours concernant les chéques sans provision sont extrémement difficiles, les poursuites
pénales variant d’un pays a I’autre

Frais d'encaissement variables selon le circuit bancaire

Codt élevé pour les cheques de faibles montants

Risque de change si le chéque est établi devises

Opposition sur le chéque possible dans certains pays tels qu'EU, Allemagne

Risque de non - paiement si chéque impayeé

Recours juridique parfois long et difficile

VVVYVYVVY

2.1.3. Son circuit :

Le chéque revient toujours au siege de la banque ou est ouvert le compte du titulaire, c'est le
seul moyen qu'a le banquier de débiter le compte du titulaire, la signature apposée sur le cheque
faisant la preuve de I'ordre de débit.

Un circuit de compensation (échange) entre banques s'est rapidement mis en place. La banque X
échange, montant pour montant, les paquets de chéques qu'elle détient de la banque Y. Le solde en
fin d'échange étant réglé par virement de banque a banque.

2.2. Le virement® :

C'est I'instrument de reglement le plus utilisé. Le débiteur (I'acheteur importateur) donne l'ordre a
son banquier de payer son créancier (lI'exportateur) par virement.

Lorsqu’une banque doit transférer des fonds a 1’étranger, elle le fait généralement par le biais de
compensation d’écriture en faveur de la banque étrangere qui se chargera de créditer son client, ce
qui évite le transport de fonds entre les deux pays.

2.2.1. Sa mise en place :

I1 est facile de virer des fonds a 1’étranger, il suffit de passer un ordre d’exécution a sa banque,
pour ce la un minimum de renseignements est nécessaire.

Les banques ont généralement des imprimés réservés a cet usage. Il comporte les montions
suivante :

- N° du compte qui sera a débiter (le compte de I’importateur).

- Lasomme (le montant de la facture).

- Lamonnaie (code I1SO de la devise : EUR, USD, JPY).

- La méthode du transfert (courrier, télex, ou le message SWIFT, MT 100[plus rapide]).

- Le nom du bénéficiaire (I’exportateur)

% Didier-Pierre MONOD, « moyens et techniques de paiement internationaux » , 4éme édition mise a jour , 2007,
page 84
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- Son adresse (ville, pays)

- La destination du virement (la banque de 1’exportateur)
- Le numéro du compte a créditer

- Le motif du réglement (N° de la facture)

Les virements de fonds a 1’étranger peuvent s’effectuer grace au message SWIFT-MT 100.

2.2.2.  Leprocédé SWIFT? :

Le systeme SWIFT (Society for Worldwide Interbank Financial Télécommunications), est fondé
le 3 mai 1973 par 239 bangues appartenant a 15 pays.

Cette société a eu pour mission d’élaborer un outil moderne de communication via I’outil
informatique. Le réseau a été concu des le départ de facon modulaire de maniere a faire face a
I’accroissement inéluctable des trafics et des adhésions futurs.

Il s'agit d'un moyen peu colteux, tres rapide grace au systeme SWIFT sdr et rendant I'impayé
impossible si le virement est effectué avant toute expédition. Dans le cas contraire, le virement
SWIFT ne constitue pas une garantie de paiement pour le vendeur. Le bénéficiaire du virement
disposera toujours d'un acquit SWIFT qui prouve la réalisation du transfert Les conditions de vente
de I'exportateur pourraient indiquer : payable par virement SWIFT a 30 jours date de facture ou date
de document de transport. Le virement sans le recours a une assurance - crédit ou une garantie
bancaire ne garantit pas le paiement a échéance.

2.2.3. Les avantages et les inconvénients de SWIFT :?

e Lesavantages :

> Trés rapide et sar sur le plan technique Peu onéreux
> Pas de risque d’impay¢ si le virement est fait avant expédition

e Lesinconvénients :

» Emission a l'initiative de I'acheteur
Temps plus ou moins long selon le circuit bancaire utilisé
» Risque de change si le virement est libelle en devises

A\

21 Didier-Pierre MONOD, « moyens et techniques de paiement internationaux » , 4éme édition mise a jour, 2007,
page 81
22 Ghislaine Legrand, Hubert Martini “ Commerce international ” , 3eme édition, publier en 2010, page 142.
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2.3. La lettre de change :

2.3.1. Définition :

Il s'agit d'un écrit par lequel I'exportateur (le tireur) donne l'ordre a son client étranger (le tiré) de
payer un certain montant (le nominal) & vue ou a échéance. Un certain nombre de mentions doivent
obligatoirement apparaitre la dénomination de lettre de change le mandat de payer une somme
déterminée, le nom du tiré, I'échéance, le lieu de paiement, la date et le lieu de création de I'effet, le
nom du bénéficiaire et la signature du tireur. Par ce moyen de paiement, le vendeur accorde a son
client un délai de paiement plus ou moins long. Cependant, ce mode de paiement n'est pas toujours
répandu. En exigeant de son client I'aval bancaire sur la lettre de change, il est possible d'écarter le
risque d'impaye.

2.3.2. Les avantages et les inconvénients de lettre de change® :
Dans son principe, la lettre de change peut avoir plusieurs avantages et inconvénients :
e Lesavantages:

> La lettre de change est un moyen de paiement qui permet au tireur de s‘acquitter d'une dette qu'il
a envers le béneficiaire, par une simple signature.

> L'effet est émis a l'initiative du vendeur (le créancier)

> Il matérialise une créance qui peut, dans certains cas, étre mobilisée (escomptée) aupres d'une
banque.

> 1l détermine précisément la date d'échéance Cadre juridique fort: la convention de Geneve
1930.

> La lettre de change peut circuler entre les mains de plusieurs bénéficiaires successifs par le
mécanisme de I'endossement.

e Les inconvénients :

La lettre de change ne supprime pas les risques d'impayé , de perte et de vol Elle est soumise a
I'initiative de I'acheteur Temps plus ou moins long selon le circuit bancaire utilisé Risque de change
pendant le délai technique d'encaissement si le montant est libelle en devises

2.3.3. Le renforcement de son pouvoir®

23 Ghislaine Legrand, Hubert Martini “ Commerce international ”, 3eme  édition, publier en 2010, page 143.
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Le paiement d'une lettre de change peut étre garanti pour tout ou partie de son montant sous
forme d'aval.

L'aval (article L 511-21 du Code de commerce). «Le donneur d'aval est tenu de la méme
maniére que celui dont il s'est porté garant». Il doit y étre mentionné obligatoirement «Bon pour
aval ».

Il'y a deux types d'aval :

L'aval de banque, donné par une banque qui contresigne la lettre de change, se substituant au
tiré en cas de défaut de paiement.

Si le tiré a une faible solvabilité la banque lui bloguera les fonds correspondants ;

Si sa solvabilité est jugée normale, la banque lui accordera sa garantie moyennant une
commission d'aval. Elle imputera le montant de la traite sur son autorisation de découvert diminuant
d'autant sa capacité de crédit.

L'aval d'une banque ne garantit pas le risque politique de non - transfert des devises.

La garantie industrielle L'aval est donné par une autre société qui contresigne la lettre de change.
C'est elle qui sera obligée d'en honorer le paiement en cas de défaillance du tiré. C'est généralement
un donneur d'ordre qui se porte « caution » de son sous-traitant.

La garantie de paiement s'est déplacée sur un donneur d'ordre, il reste a connaitre sa solvabilité.
Ce type de garantie est utilisé dans le milieu de la sous-traitante automobiliste, ou informatique.
Elle peut concerner les relations monétaires entre la maison mere et sa filiale.

La garantie industrielle représente un avantage pour le tiré : la signature du donneur d'ordre et
gratuite, elle n'impute pas son découvert bancaire.

La garantie industrielle d'une société de premier ordre est une excellente garantie de paiement
concernant les risques commerciaux de non-paiement. Sauf si c'est une multinationale située dans
un pays classé sans risque qui avalise la lettre de change, la garantie industrielle ne garantit pas le
risque politique de non transfert des devises.

2.3.4. L'endossement® :

Toute lettre de change, méme non expressément tiree a ordre, est transmissible par voie de
I'endossement (article L 511-8 du Code de commerce), c'est-a-dire que le bénéficiaire d'une lettre de
change peut la remettre a un de ses créanciers pour acquitter sa dette.

24 Didier-Pierre MONOD, « moyens et techniques de paiement internationaux » , 4éme édition mise a jour , 2007,
page 93.
25 Didier-Pierre MONOD, « moyens et techniques de paiement internationaux » , 4éme édition mise a jour, 2007,
page 94.
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L'endossement doit étre inscrit sur la lettre de change ou sur une feuille qui y est attachée,
I'allonge. Cette pratique est peu utilisée en France mais est couramment employée dans certains

pays.

Lorsqu'un tireur a des besoins de trésorerie et qu'il a épuisé son découvert bancaire autorisé, il
peut s'entendre avec un tiré pour émettre une traite payable & terme en lui promettant de le
rembourser le plus rapidement possible. Ce procédé permet au tireur de bénéficier d'un temps de
trésorerie entre la date d'escompte et celle de I'échéance. Basee sur la complaisance et non sur une
dette réelle. Cette pratique porte le nom de « traite de cavalerie » et est formellement interdite par la
loi francaise.

2.3.5. Son cadre juridique®

La Convention de Genéve (7 juin 1930), portant loi uniforme sur la lettre de change et le billet a
ordre, a tenté d'harmoniser la réglementation de la lettre, La France I'a ratifiée le 30 octobre 1935, et
I'a incorporée pour ce qui concerne de change. Les Etats-Unis et le Royaume-Uni n'ont pas adhéré a
cette convention. Sa loi interne aux articles « L 511-1, L 511-81 du Code de commerce». Le
détenteur d'une lettre de change est considéré comme porteur légitime s'il justifie de son droit par
une suite ininterrompue d'endossements (article LS11-11 du Code de commerce).

La lettre de change doit obligatoirement comporter les mentions suivantes :

la dénomination « Lettre de change »;

le mandat de payer le montant inscrit ;

la date de son émission ;

la date de son échéance :

le lieu ou son paiement doit s'effectuer, la domiciliation ;
le nom de la banque domiciliataire;

le nom du bénéficiaire, le tireur ;

le nom de celui qui doit payer, le tiré ;

la signature de I'émetteur de la lettre de change ;

un timbre fiscal.

VVVVVVYVYVYYVYYVYYVY

2.3.6. La lettre de change internationale

La mobilisation de créances et la reconstitution de la trésorerie de I'entreprise nées sur I'étranger
(MCNE) permet dans certains cas aux exportateurs de recevoir le montant de la facture en euros ou
en devises dés I' expédition effective des marchandises matérialisée par la déclaration en douane ,
ou par la fourniture d'un document d'expédition , ou dés la réalisation des prestations convenues
d'ou I'expression de «créances nées». D'un mécanisme simple, bien que concernant des opérations
internationales. Il s'agit en fait d'escompter une lettre de change acceptée par lI'acheteur avec ou sans
aval de banque. L'exportateur est débité des intéréts dés la mise en place de la mobilisation (intéréts

26 Didier-Pierre MONOD, « moyens et techniques de paiement internationaux » , 4éme édition mise a jour, 2007,
page 94, 95.
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précomptés). Le délai de crédit consenti a I'importateur ne doit pas excéder 18 mois & compter la
date d'expédition ou de réalisation du service.

La COFACE peut, a la demande de I'exportateur, lui accorder le bénéfice de ses polices risques
commerciaux et / ou politiques. Dans ce cas, la banque chargée de la mobilisation demande en
garantie le bénéfice de la police. C'est le méme mécanisme que celui d'une opération nationale
lorsque I'acheteur accepte de signer une traite en garantie du crédit qui lui a été consenti.

2.4, La carte bancaire %' :

Cet instrument de paiement s'est considérablement développé ces derniéres années. Instruments
modernes, technologie de pointe de leur époque, les cartes bancaires ont d'abord été en aluminium
puis en plastique, et maintenant a puce électronique.

2.4.1. Les types de cartes bancaires :
2.4.1.1. Les cartes privatives :

Ces cartes ont d'abord été émises aux USA a titre individuel par des grands magasins, chaines
d'hotels, compagnies pétroliéres pour s'assurer de la fidélité de leur clientéle tout en leur offrant des
facilités de paiement. Le détenteur d'une telle carte ne peut I'utiliser dans aucun autre établissement
d'une chaine concurrente. En France elles ont connu un regain d'intérét ces dernieres années dans
les grandes surfaces : cartes PASS, Kangourou, Aurore, etc.

2.4.1.2. La carte de paiement :

Les premieres cartes multi-usages sont apparues aux USA : Dinners Club en 1949, American
Express en 1958. Ces cartes permettent de payer des marchandises aupres du réseau d'adhérents.
Parfois lorsque le titulaire effectue le paiement au moyen de cette carte, il se voit gratifié d'un
avantage : remise, cadeau, etc.

2.4.1.3. La carte bancaire nationale :

Les établissements financiers perfectionnant le systéme de la carte privative (Bank of America
1958) ont rendu leur utilisation possible pour se procurer une gamme de biens et de services plus
étendue, le paiement de marchandises. Le retrait de fonds.

2.4.1.4. La carte bancaire internationale :

27 Didier-Pierre MONOD, « moyens et techniques de paiement internationaux » , 4éme édition mise a jour, 2007,
page 88.
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Les banques élargissant leur réseau a l'international ont proposé I'utilisation de ces cartes pour
les transactions effectuées a I'étranger. Dans un pays ayant une monnaie différente de celle du pays
ou est détenu le compte de I'adhérent. En plus des services proposés sur le territoire national, elles
permettent a I'étranger le paiement de marchandises ou des retraits d'argent dans les distributeurs
automatiques, (automatic seller machines).

Ces appareils sont localisés dans les aéroports et dans les principaux sites touristiques. Il existe
deux réseaux :

- Visa International Service Association (VISA) :

- L'association internationale EUROCARD-MASTERCARD est la réunion de deux émetteurs de
cartes de crédit.

2.4.2.  Lalégislation des cartes bancaires® :

La carte bancaire est une piece matérielle. Du point de vue juridique elle est considérée
uniquement comme un moyen d'identification du client. C'est la convention signée par le titulaire et
la banque émettrice appelée « contrat d'adhérent » qui établit la loi des parties.

En France la loi du 11 juillet 1985 confére une plus grande sécurité aux cartes bancaires.

En France la loi n ° 85-695 du 11 juillet 1985 article 22 stipule : «L'ordre de paiement donné au
moyen d'une carte de paiement est irrévocable. Il ne peut étre fait opposition au paiement qu'en cas
de perte ou de vol de la carte, de redressement ou de liquidation judiciaire du bénéficiaire». Une
garantie protége le titulaire en cas de perte ou de vol de sa carte ; elle se met en place des que le
centre d'opposition est avisé : toutes les transactions sont alors bloquées, et le numéro de la carte est
inscrit sur une liste d'opposition diffusée a I'ensemble des adhérents.

2.4.3.  Lesavantages de la carte bancaire :

Ce moyen de paiement convient bien a la vente par correspondance. Il est indispensable pour tout
achat via Internet. C'est un instrument souple, facilement transportable, qui permet un réglement ou
un retrait en monnaie locale dans de nombreux pays. Le débit peut étre différé sur le compte si le
contrat d'adhésion le prévoit.

« Une assurance voyage » lui est généralement attachée ; elle prévoit :
- une assistance médicale a I'étranger,

-une indemnité en cas d'accident grave.

2.4.4. Les limites :

28 Didier-Pierre MONOD, « moyens et techniques de paiement internationaux » , 4éme édition mise a jour, 2007,
page 91.
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Ces cartes comportent des limites
Par exemple :

- le montant de la transaction est limité (de 300 a 7 500 €) suivant la législation locale du pays du
titulaire,

Et la qualité de la carte ; il existe des cartes privilégiées GOLD-1er :

- les retraits en liquide sont plafonnés en contrepartie devises : 275 € environ pour les cartes
classiques, 1 500 € environ pour les cartes privilégiées par période de 7 jours ;

- dans certains pays, elles sont assujetties a un contréle des changes.

2.5. Le billet a ordre® :

2.5.1. Définition :

L'acheteur est a l'initiative de I'émission du billet a ordre (le souscripteur) en faveur de son
fournisseur (le bénéficiaire). Le billet & ordre est soumis au méme formalisme que la lettre de
change.

L'aval de la banque de I'acheteur apporte plus de sécurité au bénéficiaire. Cependant, la banque
qui donne son aval peut étre tentée d'exiger du souscripteur (ou du tiré pour la lettre de change) le
versement d'une provision ou l'apport d'une garantie financiére, ce qui est contraignant pour ce
dernier.

Lorsque le paiement a une échéance fixée se fait par un des instruments de paiement ci-dessus
décrits, on parle d'encaissement simple ou de open account Cette technique apporte peu de sécurité
au vendeur (sauf traite avalisée).

La protection du vendeur pourrait passer par la souscription d'un contrat d'assurance-credit,
d'affacturage ou l'obtention d'un cautionnement bancaire ou d'une garantie a premiere demande de
paiement. L'alternative est l'utilisation des techniques documentaires.

29 Ghislaine Legrand, Hubert Martini “ Commerce international ”, 3eme  édition , publier en 2010, page 144.
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Section 02 : les techniques de paiements a I’international :

Dans cette section nous allons définir et cité les différents techniques de paiement dans le
commerce international. La remise documentaire, le crédit documentaire et la lettre de crédit stand-
by, et leurs avantages et inconvenients, et la législation algérienne.

1. Definition:

La technique de paiement est I’application d’une méthode rationnelle et spécifique, utilisée pour
encaisser (rapatrier) le paiement d’une transaction par I’un des moyens décrits précédemment.

L’encaissement simple est a réserver avec des clients réguliers présentant une bonne solvabilité
dans des pays a faible risque politique. Pour se sécuriser, I'exportateur peut recourir en paralléle a
I'assurance - crédit et I'affacturage international.

Dés que I'exportateur identifie un risque réel de non - paiement sur I’acheteur ou sur le pays de
I'acheteur (risque pays). Les techniques documentaires prennent le pas sur les techniques
d'encaissement simple.

Trois techniques documentaires sont envisageables
- la remise documentaire.

- le crédit documentaire.

- la lettre de crédit stand-by.

L’encaissement documentaire : documents représentatifs de la marchandise contre paiement. Les
documents transitent par les banques qui les contrdlent uniquement dans le cas du créedit
documentaire.

2. La remise documentaire® :
2.1. Définition :

La remise documentaire est une procédure de recouvrement dans laquelle une ban que a recu
mandat d'un exportateur (le vendeur) d'encaisser une somme due par un acheteur contre remise des
documents. Le vendeur fait généralement établir les documents de transport a I'ordre de la banque
de l'acheteur ou une banque dans pays de l'acheteur. Celles - ci doivent remettre les documents

30 Ghislaine Legrand, Hubert Martini “ Commerce international ”, 3¢™¢ édition, publier en 2010, page 145 et 146.
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commerciaux et de transport a I'acheteur, contre paiement ou acceptation d'effets de commerce. La
mise documentaire est soumise a des régles et usances uniformes.

2.2. Mode de réalisation de la remise documentaire :
Laremise (D/P):

Signifie documents contre paiement (la banque présentatrice ne remet les documents que contre le
paiement de la somme due).

Laremise (D/A):

Signifie documents contre acceptation. Dans ce cas, la banque présentatrice ne donne les documents
a l'acheteur que contre l'acceptation par ce dernier d'une ou plusieurs traites payables a une
échéance ultérieure. L'exportateur aura pu exiger un aval bancaire sur les traites afin d'éviter le
risque d'insolvabilité de I'acheteur.

2.3. Les motifs de non - paiement et de non - levée des documents :

Les conditions de délivrance des documents ne sont pas conformes aux stipulations du contrat
commercial.

* Le montant facturé est supérieur a celui de la commande. La marchandise n'est pas conforme a la
commande ou elle a été expédiée tardive ment ou avant la date prévue ou n'est pas encore arrivée a
destination.

* Les documents sont parvenus a l'acheteur étranger, apres l'arrivée de la marchandise, lui
occasionnant ainsi des frais de stationnement qu'il ne veut pas supporter.

* L'acheteur souhaite inspecter la marchandise avant de donner son accord éventuel au paiement.
. I manque des documents indispensables au dedouanement (certificat phytosanitaire ...).
* La licence d'importation n'a pas été encore obtenue.

* Le jeu de connaissements est incomplet.

2.4. Avantages et inconvénients de la remise documentaire *:
24.1. Les avantages :

L'acheteur ne peut pas retirer la marchandise en douane sans avoir préalablement réglé a sa
bangue le montant de la facture due au fournisseur étranger. La procédure est plus souple que le

31 Ghislaine Legrand, Hubert Martini “ Commerce international ”, 3¢™¢ édition, publier en 2010, page 146 et 147.
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crédit documentaire, moins formaliste, moins rigoureuse sur le plan des documents et des dates Le
colt bancaire est minime.

24.2. Les inconvénients :

Si le client ne se manifeste pas, la marchandise est immobilisée, il faudra la vendre sur place a
bas prix ou la rapatrier et donc payer a nouveau des frais de transport. L'acheteur peut invoquer de
nombreux motifs pour ne pas payer. Cette pratique favorise la renégociation a la baisse des prix par
I'acheteur (risque de marchandage)

Notons que si la marchandise est acheminée par bateau, elle ne peut étre livrée a I'acheteur que
contre remise du connaissement. En revanche, dans le cas des autres modes de transport, elle risque
d'étre livrée a I'acheteur, s'il en est le destinataire. Sans que celui-ci ait nécessairement a remettre le
moindre document ;

et, par conséquent, sans qu'il y ait eu préalablement paiement ou acceptation de traite par I'acheteur.

Par ailleurs, malgré le reglement de l'acheteur a sa banque, le vendeur est tributaire du risque
politique de non-transfert ; celui - ci peut étre couvert par une assurance Coface. Si le contre -
document est réalisé par la remise d'une traite, le vendeur devient tribu faire du droit cambiaire du
pays de I'acheteur. 1l est préférable que la traite soit avalisée par une banque de premier rang.

. . , - . . . , . 32
2.5. La régulation et la législation de la remise documentaire en Algérie :

e Laloi de finances complémentaire 2009

32 MEYER.V et ROLIN. « Technique du commerce international et techniques financiéeres internationales »,
7éme édition, Edition Economica, P92 . 71) La loi de finances complémentaire 2010.

Mémoire, Ladjali Celia, Lounes Kamelia, «Le crédit documentaire et la remise documentaire comme
moyens de reglement des opérations du commerce extérieur en Algérie. Cas : d'une opération
d'importation par le crédit documentaire au sein du GULF BANK ALGERIA de Tizi - Ouzou, Agence N
°16 », UMMTO, département de sciences commerciales, promotion 2018-2019.

&



Chapitre 02 : les instruments et les techniques de paiement a international

La loi de finances complémentaire 2009 a introduit a ne pas utilisait la procédure du crédit
documentaire, mais plus celle de la remise documentaire.

e Laloi de finances complémentaire 2010

La loi de finances complémentaire 2010 a interdit l'utilisation de la Remise documentaire.

e Laloide finances 2014

L'Algérie vient d'autoriser a nouveau la remise documentaire comme moyen de paiement des
importations de produits finis. L'article 81 de la loi de finances 2014, publiée le 2 janvier au Journal
officiel, stipule en effet que :

«Les importations destinées a la revente en I'état ne peuvent s'effectuer qu'au moyen du crédit
documentaire ou de la remise documentaire».

« Le rétablissement de la remise documentaire vient apres I'échec du Credoc a freiner I'envolée des
importations et a réguler les opérations du commerce extérieur», a expliqué le président de la
commission finances et du budget de I'Assemblée populaire nationale (parlement algérien, NDLR).
Khalil Mahi. Les importations n'ont pas, en effet, cessé d'augmenter, en raison notamment de
I'amélioration du pouvoir d'achat d'une large frange de la population sous I'effet des augmentations
salariales.

3. Le crédit documentaire® :
3.1. Définition :

Le crédit documentaire est une promesse donnée par le banquier de I'acheteur a un fournisseur,
selon laquelle le montant de sa créance lui sera réglé, pourvu qu'il apporte-a l'aide des documents
énumeérés la preuve de I'expédition des marchandises ou la preuve que les prestations ou services
ont été accomplis Il s'agit donc d'un engagement écrit conditionnel de paiement donné par une ban
que (la banque émettrice) , en faveur du vendeur (le bénéficiaire), et délivré a ce dernier a la
demande et conformément aux instructions de I'acheteur (le donneur d'ordre). L'engagement est lié
a la présentation par le vendeur d'un ensemble précis de documents conformes aux instructions de
I'acheteur et ceci dans un délai déterminé. C'est une technique de paiement assez lourde a gérer mais
qui offre une grande sécurité.

Le crédit documentaire garantit au vendeur le paiement sous réserve de présenter les documents
requis conformes aux termes et conditions du crédit. Le crédit documentaire rassure l'acheteur que
certaines conditions importantes du contrat, reprises dans le crédit documentaire, ont été respectées
sur le plan documentaire :

33 Ghislaine Legrand, Hubert Martini “ Commerce international ”, 3¢™¢ édition, publier en 2010, page 148.
- Mémoire, H.Farid, T.Ferhat, T.Abderrahmane, «Les techniques de paiement a I'international , Cas : crédit
documentaire » UMMTO, département de sciences économiques, promotion 2011-2012.

&



Chapitre 02 : les instruments et les techniques de paiement a international

- certificat de performance, certificat d'inspection, certificat sanitaire, certificat d'origine ....

3.2. Les avantages et inconvénients du crédit documentaire :

e Lesavantages:

» Une garantie de paiement (le fait qu'une banque accepte d'ouvrir un crédit documentaire
constitue un indicateur de solvabilité du client étranger).

> une seécurité totale qui permet de ne pas recourir a l'assurance crédit pour les crédits
documentaires et irrévocables et confirmés.

> la réalisation de l'opération commerciale dans des conditions optimales peut étre espérée par
I'acheteur, compte tenu de la vigilance des banques.

o Lesinconvénients :

Fait courir aux banques un risque technique résultant d'une erreur dans la En contre partie de la
sécurité apportée a I'exportation, le crédit documentaire La lourdeur et complexité et la procédure
sont les premiers inconvénients vérification des documents, un risque tenant a I'éventuelle pris pour
le compte d'une entité étrangeére.

3.3. Larégulation et la législation du crédit documentaire en Algérie®* :

e Laloi de finances complémentaire 2009

La loi de finances complémentaire 2009 a introduit a ne pas utilisait la procédure du crédit
documentaire, mais plus celle de la remise documentaire.

e Laloi des finances complémentaire de fin juillet 2010

La loi des finances complémentaire de fin juillet 2010 avait imposeé le crédit documentaire comme
unique moyen de paiement des achats a I'étranger afin de lutter contre la hausse de la facture des
importations.

Dans ce cadre , il est utile de rappeler que déja en date du 16 février 2009, en vue de prévenir
toute infraction a la réglementation des changes, la Direction générale des changes auprés de la

34 Mémoire, Ladjali Celia, Lounes Kamelia, «Le crédit documentaire et la remise documentaire comme moyens de
réglement des opérations du commerce extérieur en Algérie . Cas : d'une opération d'importation par le crédit
documentaire au sein du Gulf Bank Algeria de Tizi - Ouzou , Agence N ° 16 », UMMTO, département de sciences
commerciales, promotion 2018-2019.
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Banque d'Algérie a adressé aux banques et aux établissements financiers intermédiaires agréés une
note relative au réglement des importations (note n © 16 / DGC / 2009) qui concernait en fait le
contréle des importations de biens réglés par crédit documentaire (Credoc) ou par remise
documentaire. Néanmoins, l'application et l'interprétation par les banques commerciales de ces
exigences sont restées problématiques.

e Laloi de finances 2014

De plus que la procédure du Credoc L'Algérie ré - autorise la remise documentaire comme
moyen de paiement des importations

Selon le président de la commission finances et du budget de I'Assemblée populaire nationale
(parlement algérien , NDLR), Khalil Mahi, I'institution du Credoc , comme seul moyen e payement
des importations , a généré des difficultés de trésorerie pour les entreprises algériennes qui se sont
retrouvées contraintes a régler leurs factures trois ou quatre mois avant la réception des
marchandises ».

Et «le Credoc a profité aux banques algériennes qui ont vu leurs rémunérations se multiplier ainsi
qu'aux fournisseurs étrangers qui font tourner I'argent des entreprises algériennes durant de longues
périodes avant la livraison des commandes ».

4. La lettre de crédit stand-by* :

4.1. Définition :

Il s'agit d'un engagement irrévocable de I'émetteur d'indemniser un bénéficiaire en cas de
défaillance d'un donneur d'ordre. En tant que garantie de paiement d'une opération commerciale,
c'est un engagement de paiement irrévocable mais conditionnel donné par la banque de I'acheteur (
le donneur d'ordre ) en faveur du fournisseur ( le bénéficiaire ) de payer si I'acheteur a fait défaut a
ses obligations de paiement . Bien que basé sur le contrat, la LCSB est indépendante du contrat
commercial. La lettre de crédit stand-by se définit comme une garantie bancaire dont la finalité est
de protéger le bénéficiaire. Elle n'a pas vocation d'étre réalisée . Sa mise en jeu refléte le non-
respect par le débiteur (I'acheteur) de ses obligations de paiement a échéance Ainsi si une opération
devait étre réglée par virement Swift et que le débiteur fait defaut & son obligation de payer, le
créancier pourrait mettre en jeu la lettre de crédit stand-by si elle avait été prévue lors du montage
financier. On constate que si l'acheteur paie normalement son fournisseur, ce dernier ne ferait pas
jouer la lettre de crédit stand-by.

** Ghislaine Legrand, Hubert Martini “ Commerce international ”, 3¢™¢ édition, publier en 2010, page 156 et 157.
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4.2. Les avantages et inconvénients de la LCSB* :

Elle est simple : elle garantit le vendeur pour autant qu'il respecte ses propres engagements, et
crédibilise I'acheteur.

Elle est souple : le vendeur transmet directement a I'acheteur les documents requise acheteur reste
maitre de ses réglements, dans les limites fixées au ¢ca commercial, qui peuvent étre effectués par
transferts, les documents étant recus directement par I'importateur, il en résulte un gain de temps
pour les formalités de dédouanement.

Elle est peu codteuse : le donneur d'ordre ne paie que les frais d'émission et une commission de
risque pendant la durée de vie de la LCSB. Le vendeur, si la LESB étre confirmée, ne paiera qu'une
commission de confirmation dont le taux est fonction du risque pays et de la qualité de la banque
émettrice

C’est est une garantie qui, n'ayant pas pour vocation d'étre appelée, permet de couvrir e
expéditions successives si les termes de paiement le permettent.

En cas de défaut de paiement, la LCSB est mise en jeu par la production de documents prévus lors
de son ouverture (copie de facture impayée, document de sport, etc.).

Cette solution n'est envisageable qu'avec des partenaires étrangers connus avec qui un climat de
confiance réciproque s'est installé. La LCSB est davantage utilisée pour couvrir un courant
d’affaires récurrent.

5. Les crédits documentaires spéciaux®’ :

Pour répondre aux besoins de certaines activités commerciales et industrielles, le crédit
documentaire démontre son adaptabilité et se décline selon plusieurs types de montages spécifiques.
Ainsi dans le cadre d'opération de négoce, de sous-traitance, de contrat clé en main ou de courant
d'affaires récurrents, acheteurs et vendeurs recourent a des crédits documentaires a particularités.
Les plus fréquemment utilises sont les :

» crédits revolving ;

crédits transférables ;

crédits adossés ou back to back ;

credits Green clause et Crédits Red clause.

Y V V

36Ghislaine Legrand, Hubert Martini “ Commerce international ”, 38m¢ édition, publier en 2010, page 156 et 157
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5.1. Le crédit documentaire revolving :
5.1.1. Définition

Ce type de crédit documentaire évite a l'acheteur d'ouvrir plusieurs crédits dans le cadre d'un
courant d'affaires régulier avec des expéditions de volume et de montant constant. Il se renouvelle
selon des modalités diverses montant global, nombre de renouvellements, périodicité, période
validité.

Par exemple, ce type de technique permet la remise en vigueur ou la reconduction automatique du
crédit aprés la premiere utilisation dans les limites d'un plafond maximum autorisé. La clause de
renouvellement (revolving clause) peut revétir plusieurs formes.

5.1.2. Avantages et inconveénients :

e Les Avantages :

> L'exportateur bénéficie d'un engagement de la banque émettrice pour le montant total du
contrat.

> L'importateur sécurise ses approvisionnements pour toute la période du contrat sans avoir a se
soucier de remettre en place des ouvertures de crédit vis-a-vis du fournisseur pour chaque
livraison, d'ou, souplesse et simplicité en fonction des clauses insérées dans le crédit
documentaire.
e Les Inconvénients :

> L'exportateur doit vérifier qu'en cas de retard d'une expédition ou de non-utilisation d'une
tranche, le montant concerné peut étre reporté sur les expéditions suivantes.

> Le donneur d'ordre restreint ses capacités de faire émettre de nouveaux crédits documentaires
car la banque émettrice comptabilise I'engagement pour la totalité du montant. La ligne crédit
import est utilisée et donc indisponible pour d'autres transactions...

5.2. Crédit documentaire transférable :

Dans le cadre des opérations de négoce international ou de la sous-traitance, le crédit
documentaire transférable répond a deux objectifs : Sécuriser I'opération vis-a-vis du fournisseur
qui souhaite s'assurer du paiement du négociant. Financer l'opération, I'entreprise de negoce
pouvant étre amenée a régler le fournisseur avant la réalisation du crédit.

38 Ghislaine Legrand, Hubert Martini “ Commerce international ”, 3¢™¢ édition, publier en 2010, page 156 et 158,
159.
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5.2.1. Définition :

Le crédit documentaire transférable est un crédit documentaire irrévocable qui per met au
bénéficiaire du crédit (premier bénéficiaire) de désigner un ou plusieurs seconds bénéficiaires
(béneficiaires du transfert). Dans un tel schéma, le négociant assume la responsabilité de premier
bénéficiaire du crédit vis-a-vis du donneur d'ordre. Il est I'exportateur et a ce titre est responsable du
respect des délais de fabrication, de livraison, de la préparation des documents. N'étant pas le
fournisseur de la marchandise, il délégue cette responsabilité a un ou plusieurs fabricants qui auront
le statut de seconds bénéficiaires. Ceux-ci n‘ont aucun lien avec le donneur d'ordre.

5.2.2. Les avantages et inconvénients du crédit transférable :

e Les Avantages :
» Facile a mettre en ceuvre.
> Permet de gérer des affaires sans disposer de la trésorerie nécessaire, car cette technique ne
mobilise pas de la ligne aupres de la banque transférant. Si le crédit documentaire est confirme,
le transfert emporte I'engagement de la banque transférant, ce qui constitue une garantie
supplémentaire pour le fournisseur,
e Inconvénients :
> N'est pas toujours possible.
Ne permet pas toujours de préserver la confidentialité, sauf montage spécifique.
> Le fournisseur doit s'appuyer sur la solvabilité de la banque émettrice.

A\

5.3. Le crédit documentaire adossé ou back to back®® :

En cas d'impossibilité de transférer un crédit, le bénéficiaire du crédit peut demander a la banque
notificatrice / confirmatrice d'émettre un second crédit documentaire en faveur de ses sous-traitants.
Si elle y consent, le second crédit devra étre libellé de telle fagcon que les documents requis, ainsi
que toutes les autres conditions, permettent la réalisation du premier crédit (crédit de base). Le
second crédit prend le nom de credit adossé (back to back letter of credit). Le crédit de base et le
crédit adossé constituent deux opérations distinctes qui ne sont pas juridiquement liées, alors méme
que les deux crédits constituent un ensemble destiné a sécuriser une opération économique
homogeéne.

La banque notificatrice du crédit de base devient la banque émettrice du credit adossé. Le
bénéficiaire du crédit de base devient le donneur d'ordre du crédit adossé émettrice du crédit adossée
au titre de ce crédit. et a ce titre est responsable de la couverture des paiements effectués par la

* Ghislaine Legrand, Hubert Martini “ Commerce international ”, 3¢™¢ édition, publier en 2010, page 156 et 158, 159.
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banque Le recours au crédit documentaire adossé en lieu et place d'un crédit transférable se justifie
dans les cas suivants :

- crédit non transférable ;

- conditions de vente non homogénes (changement d'incoterms...) : conditions de paiement non
homogeénes ;

- raisons commerciales (confidentialité).

5.4. Crédit Green clause et Crédit Red clause® :

Un crédit red clause comporte une clause spéciale autorisant la banque notificatrice ou
confirmatrice a effectuer une avance au bénéficiaire, contre son engagement d'effectuer I'expédition
et de présenter ultérieurement les documents prévus. Cette clause, insérée a la demande du donneur
d'ordre, précise le montant de I'avance autorisée. Le crédit documentaire green clause fonctionne de
facon similaire. Cependant l'avance de fonds par la banque notificatrice est subordonnée a la
présentation de documents prouvant I'existence réelle des marchandises (café, coton, bois...) tels
que : certificat de stockage ou d'entreposage, certificat d'assurance, gage sur la marchandise recue
de transitaire ou certificat d'inspection. Les avances ont lieu avant expédition des marchandises,
lesquelles sont le plus souvent nanties en faveur de la banque qui avance les fonds (banque
émettrice ou banque confirmante selon le montage du crédit). Le crédit green clause comporte
moins de risque qu'un crédit red clause, tant pour la banque qui procéde a l'avance des fonds que
pour I'importateur (donneur d'ordre).

* Ghislaine Legrand, Hubert Martini “ Commerce international ”, 3¢™¢ édition, publier en 2010, page 159.
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Conclusion

Le souci majeur de I'exportateur est de se faire payer de ses clients. Ainsi, les opérateurs du
commerce international devront choisir le mode et la technique de paiement adéquats, et qui
pourront concilier les intéréts divergents des cocontractants.

Les techniques de paiements utilisés dans les relations commerciales internationales sont
nombreuses et diversifiés. L'emploi des uns et des autres est fonction de la nature des échanges et
de la confiance réciproque que s'accordent les cocontractants.

En effet, les intéréts de l'importateur et de I'exportateur sont contradictoires. Ainsi, le premier
souhaite recevoir sa marchandise au meilleur prix et la payer le plus tard possible, de préférence
apres la livraison, tandis que le second veut vendre en dégageant un bénéfice et n'expédier la
marchandise qu'apres reglement de I'acheteur.

Une fois que les cocontractants portent un choix concernant la technique de paiement a adopter,
ils seront éventuellement amenés, dans certains cas a choisir le mode de financement adapté a leur
transaction.
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Chapitre 03 : opération d’importation cas de GOURPE HADJEB

Introduction

Dans la partie théorique nous avons présente les principaux facteurs de processus d’importation,
en passant par la fonction d’achat aux éléments de la logistique du transport a I’international a
savoir les modes de transport I’international, les incoterms, I’assurance et le dédouanement, ainsi
que la gestion de paiement dans le commerce extérieure

Dans la parte pratique nous avons étudie une opération d’importation dans 1’entreprise GROUPE
HADJEB nous avons choisi la SARL RIVE SUD CONDI exercant dans le secteur agro-
alimentaire.

Section 01 : Les procédures d'une opération d'importation au sein de
I’entreprise GROUPE HADJEB:

| ) Présentation de GROUPE HADJEB* :

Le GROUPE HADJEB, c'est un groupe qui combine cinq filiales entreprise dans les domaines
de I'agroalimentaire et de I'automobile sur une grande partie du territoire algérien.

Elle appartient a Nourredine HADJEB, et cette entreprise spécialisé dans les produits alimen-
taires, pieces de rechange auto et du transport.

Mr. HADJEB été un étudiant au Bac math en 1984, il bénéficie d'une bourse en URSS pour en re-

venir en Algérie avec un master en Construction des métaux il a obtenir un emploi a l'université
Enseigne résistance des matériaux a l'université de Tizi-Ouzou. Avec le temps, il a créé un petit
commerce de détail de produits alimentaires.

La chance lui sourit. 1l démissionne alors de l'université aprés 8 ans de service et se lance dans le
monde du commerce, avec l'expérience qu'il acres, dans la distribution et le super gros des produits
alimentaires, il parvient entre 2007 et 2009 a créé les 5 filiales qui constituent aujourd'hui le groupe
HADJEB : BLANCO IMPEX, DYLIA NEGOCE, HADJEB AUTO , RIVE SUD CONDI et
TRANSPORT HADJEB.

Aujourd'hui, Ce groupe contient la filiale TRANSPORT HADJEB spécialisé dans le transport
en général, HADJEB AUTO spécialisé dans piece de rechange automobile, DYLIA NEGOCE, spé-
cialisée dans I'import de produits manufacturés

(Champignon, thon, etc.) Et de RIVE SUD CONDI et BLANCO IMPEX les deux filiales spéciali-
sées dans le conditionnement des produits alimentaires.

*! Mémoire, HACHEMI Toufik, Dirigé par Mr GUERCHOUH Mouloud, «Le choix d’investissement : entre 1’optique
stratégique et I’optique financiére. lllustration a travers le cas du GROUPE HADJEB », 2019/2020. Page 79
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Elle dispose d’un réseau national de distribution avec leurs propres moyens de transport.

Elle importe tout de I'étranger, particulierement le Canada, le Mexique et le Vietnam.

L’un des objectifs principaux du groupe est d'investir dans I'agriculture pour alimenter les be-
soins de I’entreprise, notamment dans les légumes secs.

Dans cette étude nous nous contentons juste d’analyser une seule filiale, la filiale RIVE SUD
CONDI ¢’est une filiale du groupe HADJEB qui spécialise dans le secteur Agro-alimentaire, qui est
une entreprise qui assure la production et le conditionnement des produits alimentaires. Cette filiale
est une SARL avec un chiffre d’affaire de 20.000.000,00 DA.

La structure du GROUPE HADJEB :

Le GROUPE HADJEB a une structure de type dévisionnal, car il est composé d’un ensemble de
fonctions et d’entreprise.

Les entreprises du GROUPE HADJEB : Le schéma suivant représente un
organigramme des entreprises du GROUPE HADJEB

Les fonctions du GROUPE HADJEB : la figure suivante est la représentation de
I’organigramme des fonctions du GROUPE HADJEB.

Schéma représentants les filiales de GROUPE HADJEB #

05 B
@

GROUPE

./ o

Source : établie par nos soins.

* Mémoire, HACHEMI Toufik, Dirigé par Mr GUERCHOUH Mouloud, «Le choix d’investissement : entre 1’optique
stratégique et I’optique financiére. Illustration a travers le cas du GROUPE HADJEB », 2019/2020. Page 80
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Les fonctions dans le GROUPE HADJEB sont en nombre de huit, dont quatre
fonctions principales : la fonction production, finance et comptabilité, logistique,
commerciale.

Et quatre fonctions secondaires : la fonction gestion de la ressource humaine, service mainte-
nance, service apreés vente, recherche et développement.

Il )Les étapes & suive pour réaliser une opération d‘importation® :

Dans cette présentation nous vous expliquent en quelques points comment se déroule la procé-
dure d’importation en Algérie :

1- Tout commence par une offre d’un fournisseur étranger que vous avez négocié et accepte.

2- Remplir et déposer les documents pour payer la taxe sur opération d’importation aupres des im-
pOts de votre commune.

3- Ouvrir la lettre de crédit (unique moyen de paiement a I’international permis par la 1égislation
Algérienne pour les sommes excédant les 100 000 DA convertis) auprées de votre banque ou vous
étes domicilié.

4- Apres I’expédition de votre marchandise par votre fournisseur, vous recevrez les documents par
canal bancaire.

5- Préparez le dossier de déclaration auprés du service de répression des fraudes adéquat.
6- Envoyez le dossier de dédouanement a votre transitaire que vous avez mandate.

7- Payez vos droits de douane et recevez votre marchandise.

3 https://expertsam.comwordpress.com 21/05/2013. Les procédures d’importation

-
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Pour réalisé une opération d’importation il faut suivre ces étapes suivantes :

1. Programme Général d'Approvisionnement (PGA) :

La direction générale établi un programme qui comporte les éléments suivants :

> La liste des différents produits et nouveaux produits dans les marchés.

> L’état des stocks et les produits qu’ils sont a fin de termine pour déterminer le produits
qu’on a besoin.

1.1 La Consultation

C'est de consulter plusieurs fournisseurs, donc une fois que le service achat recoit la DAI,
il lance des consultations aupres des fournisseurs.

. La réception des offres Apres la réception des offres, les fournisseurs envoi leur offre a la direc-
tion de I'unité sous des plis fermés.

1.2. Commission d'ouverture des plis
Elle constate la régularité et I'enregistrement des offres sur un registre ;

e Dresser la liste des soumissionnaires dans l'ordre d'arrivée des plis de leurs offres avec
Iindication du contenu et de dresser une description détaillée des pieces constitutives de
chaque offre ;

e De préparer tous les documents des plis ouverts et dresser un PV a la commission.
D’évaluation des offres, le service achat établi un bon de commande qui est signé par le chef
de département.

1.3. Commission d'évaluations des offres et I’état de produit

Cette commission dont la qualité des membres qualifiés choisis en raison de leurs compétences

Et cette commission doit &tre composée au moins de :

o Un représentant de contréle de gestion ;
o Un représentant financier ;
o Un représentant commercial ;

L'élimination des offres non conformes a I'objet du marché et au contenu du cahier des charges

¢
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. L'analyse de l'une ou des offres restantes le cas échéant ; Etablissement dans une premiére
phase du classement technique des offres et élimination des offres qui n'‘ont pas obtenu la
note minimale si prévue au cahier des charges

; L'analyse dans une deuxieme phase les offres financieres pré qualifiées techniquement
pour retenir I'offre économiques la plus avantageuse et établi un tableau comparatif des
offres ;

Et enfin dresser un PV a la commission des marchés (CMU)

1.4. Commission des marchés

Elle a pour mission de :
e Valider les cahiers des charges ;
e Donner son visa (0k) pour tous les marchés.
e Dans cette commission on examine les marchés selon les seuils minimum ;

Dresser un PV au service achat pour établir un bon de commande (BC) au fournisseur choisi.

2- opération d’importation, taxe et impots :

Pour remplir et déposer les documents pour payer la taxe sur opération d’importation aupres
des impdts de votre commune il faut suivre les étapes suivantes :

2.1. Lagestion de la commande

Aprés l'aval de commission des marchés, I'acheteur établi un (BC) et le bon doit étre signé par :

e le Montant mentionne dans le bon de commande ou le contrat est engagé par le
Responsable Commercial.

e Montant et le contrat est engagé par le Président Directeur Général (PDG).

e La confirmation de la commande dans cette confirmation on exige le pli cartable qui
accompagne la marchandise aprés 1’expédition. La passation de la commande.

&
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3- Ouvrir la lettre de crédit :

Unique moyen de paiement a I’international permis par la législation Algérienne pour les
sommes excédant les 100 000 DA convertis , auprés de votre banque ou vous étes domicilié.

3. 1. Domiciliation bancaire :

L'acheteur transmet la facture pro forma a sa banque, selon le mode de paiement pour
une domiciliation bancaire

3. 2. Lademande d'ouverture d'un crédit

Dés que la banque extérieure (GULF BANK ALGERIA) recoit la facture pro forma domiciliée
et la demande d'ouverture de crédit, la banque s'engage de payer le montant indiqué sur la facture
pro forma pour le compte de fournisseur.

4. L’expédition et assurances de la marchandise :

Avant I'embarquement de la marchandise, le fournisseur avise I'acheteur qui est (GROUPE
HADJEB), par un avis d'expédition qui comporte toutes les informations nécessaires.

L’assurance de la marchandise ¢a dépend de I’incoterm utilisé entre I'acheteur et le fournisseur
au bien négocie

Une fois que les documents originaux d'expéditions seront envoyer par le canal bancaire, la
(GULF BANK ALGERIA) saisie directement I'acheteur (GROUPE HADJEB).

5. Le dédouanement de la marchandise :

Une fois que les documents sont arrivés a la banque, cette derniére saisit par le chargé des
relations bancaire, qui récupere les documents et les transmet au transitaire qui détermine les droits
de douanes et procéde au dédouanement de la marchandise pour la mis en consommation.

6. La réception des marchandises :
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Avant l'utilisation des marchandises, la gestion des stocks procéde au contréle des marchandises
pour établir un bulletin de réception. Elle Procede aussi au contrble des marchandises
quantitativement, et le service contrdle qualité inspectera les marchandises qui doivent étre
conforme a la fiche technique de I'acheteur

7. Le stockage de la marchandise :

Apres la transmission du bulletin de réception a la structure commerciale (service achat) qui
procede a I'enlevement et I'enregistrement de la marchandise pour stockage et sur les fichiers casiers
et la signature de bulletin de réception

8. Le paiement :

Aprés confirmation par le service gestion des stocks de la quantité et la qualité de marchandise
recue. Le service achat envoi une demande de remise au service finance et comptabilité pour le
paiement de la remise portant le montant de la valeur de la marchandise achetée. Apres la
vérification de la marchandise par la gestion des stocks et I'agent commerciale, le gestionnaire
magasin emmagasine la marchandise et remplit les fiches casier et la signature du bulletin de
réception (BR).

SECTION 02 : Suivi d'une opération d'importation au niveau du GROUPE HADJEB
(SARL RIVE SUD CONDI) :

Notre cas pratique focalise et étudie la procédure d'importation des produits au sein de l'entre-
prise GROUPE HADJEB précisément dans la filiale SARL RIVE SUD CONDI .

Information sur L’entreprise :

Raison sociale / Nom commercial : SARL RIVE SUD CONDI
Numéro d'immatriculation : 0680046522

Date d'inscription : 25/08/2016

NIS : 615010831266

NIF : 61500465229400000

Nationalité : ALGERIEN(001)
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Forme juridique : SOCIETE A RESPONSABILITE LIMITEE
Régime juridique : SECTEUR PRIVE

Capital : 20 000 000,00DA

1- L'expression du besoin (produits) d'achat:

Vérification des stocks d’entreprise, s’il y a un manque quantité des produits bien les niveaux
produits qu’ils sont exposés dans le marché algérien, Pour réaliser un achat ; ou bien apres avoir
recu une offre importante par des fournisseurs étrangeres.

2- Lancement des consultations :

Apres la réception de la demande d'achat interne (DAI), le service achat lance des consultations
aupres de plusieurs fournisseurs tout en sachant que le service achat est doté d'une short liste (la
liste des fournisseurs qui répond aux exigences de service, le prix, ’emballage, la fumigation...), en
consultant son fichier Fournisseur qui regroupe toutes les informations nécessaires pour satisfaction
de ces exigences.

La demande d'offre (la consultation) comporte les informations suivantes :

e Le code de produit ;

e Le pays d’origine :

e Ladesignation du produit :

e Laqualité de la marchandise ;
e Unité de gestion ;

o Délais de remise de I'offre

3- Réception des offres :
Les offres des fournisseurs répondues par des entreprises destinees directement au service achat .

Apres le retour de 1'avis du service d’achat sur la conformité, le commercial élabore un tableau
comparatif des offres « TCO » qui a pour but de déterminer la meilleure offre commercial , a I'issu
des comparaisons des différentes conditions de vente proposes par les fournisseurs a savoir :

. Le meilleur prix ;
. La bonne qualité ;
. Délais de livraison ;
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. Mode de paiement :
. Mode de transport.

En plus du tableau comparatif des offres, le commercial rédige un rapport de présentation en
vue de sa présentation a la commission des marchés.

4- Le choix d'un fournisseur
Une fois que le dossier examiné par le service d’achat, et que la proposition de I'acheteur est
retenue un PV est remis a la commission des marchés, le PV comprend les informations suivantes :

Dans notre cas, la commission des marchés de I'unité a validé la proposition du commercial
qui, attribue le marché au fournisseur GLOBAL FOOD AND INGREDIENTS INC. GFI .

Le mode de paiement c’est le crédit documentaire, pour le retirer les documents, du 15 a 20
jours pour payeés les fournisseurs, mais en cas du remise documentaire 40 jours date BL .et 15 jours
pour retirer les documents et payé le fournisseur.

5 -Le contrat :

Aprées la désignation officielle du fournisseur qui s’occupera de fournir la demande nécessaire
pour I’entreprise et la validation du marché par le directeur général du SARL RIVE SUD CONDI
procédera a la signature d’un contrat ou on trouvera des articles qui seront rédigés et signés par les
deux parties ou chacun doit respecter les obligations et les conditions de chacune.

Dans ce contrat on trouvera le mode de paiement ainsi que I’incoterm désigné.

Dans le cas étudié SARL RIVE SUD CONDI et <GLOBAL FOOD AND INGREDIENTS INC.
GFI» on conclu que le mode de paiement est le crédit documentaire et I’incoterm utilisé est le CFR.

REMARQUE :

L’incoterm utilisé dans ce contrat est le CFR, Le vendeur livre la marchandise a bord du
navire apres l'avoir dédouanée a l'export, qu'il conclut le contrat de transport et paie le codt du

transport jusqu'au port de destination

6- Domiciliation bancaire :

Dés I'établissement du contrat l'acheteur entame une étape trés importante qui est la
domiciliation bancaire, et le chargé des relations bancaire remplit les documents d'engagement
bancaire dans le cadre de crédit documentaire a terme date de (BL). Effectuer comme suit :
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6.1 Emission du crédit documentaire :

Les principales clauses contractuelles entre les deux partenaires (RIVE SUD CONDI et
«GLOBAL FOOD AND INGREDIENTS INC. GFl») sont :

*La nature et la quantité :

e Identification d’échantillon : SLEN210132B
e Produits et qualités : lentilles, No / lentilles CAN GR.

e Photode : SLEN210132B

e Conteneurs:

> MEDU 3727402, Sacs : 952, poids net : 23 800 KG,
Inspecter source unité : MSOU 427518

» MEDU 6170178, Sacs : 1000, poids net : 25000 KG
Inspecter source unité : CPPU 236552

e Raison de la note : Couleur
¢ Ancrage : 0,0%

e Humidité: 0,0 %

e Couleur : RGNCLR

e Couleurs contrastées : 0,0%
e Teinte chauffe : 0,0%

e Pelé, fendu, cassé : 0,0%

e Autre dégats : 0,2%

e dégats totaux : 1,5%

e Argot: 0,0%

e Déjection : 0,0%

e Piéces d’inspection : 0,0%

o Pierres de sclérotinia : 0,0%

e Autres matieres étrangeres : 0,05%

e Totale des matieres étrangeres : 0,1%

SARL RIVE SUD CONDI établie ensuite une facture pro format n° Cl 1415 et recgoit de la

societé GLOBAL FOOD AND INGRIDIENTS INC (GFI). Et pour éviter tout conflit entre
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partenaires, chacune des deux parties doit respecter ses engagements.
Voir (Annexe N°01 FACTURE PREFORMAT / I’annexe N° 02 certificat de qualité et
poids)

6.2. Demande d'ouverture de crédit documentaire :

La facture pro format est présentée par SARL RIVE SUD CONDI a sa (GULF BANK
ALGERIA) avec dautres documents, lettre d'engagement dans le cadre du crédit documentaire

a court terme, demande de domiciliation bancaire.

La banque demande a son client d'établir la demande d'ouverture de crédit.

La banque GULF BANK ALGERIA doit procéder aux Vérifications d'usage a savoir la
solvabilité du SARL RIVE SUD CONDI ainsi que les conditions requises pour une imputation
de marchandises, puis ouvreun dossier de domiciliation des intervenants et les caractéristiques

des marchandises sur une fiche interne a la banque.

Cette étape sera complétée par une demande d'ouverture d'une lettre de crédit documentaire. Et

contient les éléments suivants :

® Numéro du compte: YY YY YYY/06.

® Date le 06/04/2022.

® Le type de crédit documentaire irrévocable et confirmé.

® Aupres de (la bangque du fournisseur) : BANK OF NOVA SCOTIA , CANADA .

® En faveur de (nom du fournisseur) : GLOBAL FOOD AND INGREDIENTS INC. GFlI
® Le montant du chiffre : 61976.00 USD

® Nature de la devise : USD

® Validité : 06/06/2022

6.3. Confirmation de crédit

Apres que la banque « GULF BANK ALGERIA » ouvre le crédit documentaire elle
procédera a l'achat de devise ( USD auprés de la banque centrale d'Algérie, pour couvrir son

.
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compte aupres du correspondant étranger et debitera le compte de son client de la contre valeur

en dinars, qui sera suivi et controlé sur la base de justificatifs.

Une fois que le dossier de crédit documentaire est ouvert, la banque GULF BANK
ALGERIA informe la banque du fournisseur « BANK OF NOVA SCOTIA ,CANADA »de

I'ouverture du crédit documentaire.

Cette derniére contacte le fournisseur dans le but de lui notifier ce crédit et sa confirmation.

La banque étrangére informe la confirmation de crédit 8 SARL RIVE SUD CONDI par
I'intermédiaire bancaire (BANK OF NOVA SCOTIA et GULF BANK ALGERIA ), au moment

ou le fournisseur prépare les documents exigéspar l'acheteur.

6.4. Présentation du crédit documentaire

Le crédit documentaire ce déroule comme suivant :

6.4.1. L'expédition de la marchandise :

le vendeur( GLOBAL FOOD AND INGREDIENTS INC. GFI) procede a I'expédition des
marchandises avec des plis cartable tout dépend du contrat signé avec les conditions de livraison,
le prix et autres particularités de chaque opération.

qui contient des documents suivent :

6.4.1.1 Le connaissement original :

Etabli par le transporteur a I'ordre de GULF BANK ALGERIA , auprés d'une compagnie
maritime visée parle capitaine de navire , et ce type de document il s’appelle connaissement

maritime (BILL OF LADING) (voir annexe n° 03), qui contient :

® Charges (shipper);

® Destinataire (consignee) : a l'ordre de la GULF BANK ALGERIA , site SARL RIVE SUD
CONDI .

® Port de dechargement : port d’ALGER ;
® Nombre et nature des marchandises : 1925 SACS *25 Kg / SAC
® Incoterm : CFR

® Suivant facture pro-forma NR xxx.xxx REV.II1I du 12/08/2016 ;

*
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® Lieud'embarquement : port de Montréal , Canada

Irrévocable L/ C n°0XXX CDOOOXXXXXXX

6.4.1.2 Facture commerciale originale:

(Voir Annexe N° 04) :

Elle est établie par le fournisseur et elle contient :

*

® 6 6 O O O O o o

*

La facture n°:1418

L’acheteur : SARL RIVE SUD CONDI

Le vendeur : GLOBAL FOOD AND INGREDIENTS INC. GFI

La date facturation : 27/03/2022

L'expédition : par bateau

L'adresse ;

Le mode de paiement : L/C IRREVOCABLE n° : 0XXCDOOOXXXXXXX
La monnaie : USD

Le total: 61976 .00 USD

L'incoterm : CFR

Quantité : 48800 Kg

Instrument de paiement :

® Nom du bénéficiaire : GLOBAL FOOD AND INGREDIENTS INC. GFI
® Banque bénéficiaire : The Bank of Nova Scotia

® [ ’adresse de la banque : Toronto, Canada

® Le numéro de compte bénéficiaire :  XXXXXXXXXXXXX

® SWIFT : NOSCCATT

o
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® CC code : CC XXXXXXXXX
® Labanque intermédiaire : Bank of America NA.
® [’adresse d’intermédiaire : New York , NY 10058 , USA

® [e SWIFT de I'intermédiaire : BOFAUS3N

6.4.1.3  Certificat d'origine (voir annexe n° 05) :

Elle contient :

® |'adresse de l'expéditeur: GLOBAL FOOD AND INGREDIENTS , INC (GFI) 43

DOLBORNE street suite 400 Toronto ,ON , MSE1E3 CANADA

® | 'adresse du destinataire : SARL RIVE SUD CONDI , LOT D3 LOTISSEMENT ANNAR
AMELLAL ZONNE B, 4 EME ETAGE , BLOC 1B1, T1ZI-OUZOU ,15000, ALGERIA .

® Information relative au transport: BY OCEEN FREIGHT

6.4.1.4 Certificat de circulation (voir annexe n°® 15) :

Contient des informations suivent :

® Nom et Adresse de I’expéditeur ;
® Nom et Adresse de I’importateur ;
® Délivré par;

® Quantité de la marchandises ;

® moyen de transport ;

La date d’entre ;

Nature des produits ;

6.4.1.5 La liste de colisage (voir annexe N° 07) :

Etablie parle fournisseur, cette liste contient des renseignements sur :

® |e nombre de conteneurs : 02

&
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® e nombre des sacs : 1925 Sacs
® e nombre des sacs dans le conteneur :

® [c poids d’un sac : 25 Kg

® Le poids brut : 48995 Kg

® Le poids net : 48800 Kg

6.4.1.6  Certificat de non fumigation (voir Annexe N°08):

Document certifiant qu'une fumigation a été effectuée par des opérateurs spécialisés ou un
organisme accrédité dans le pays d'origine. Elle est réalisée dans I'entrepdt ou dans le conteneur
avant l'expédition par bateau.

La fumigation : est la fumigation de conteneurs maritimes avec du gaz et qu’il consiste a traiter
une marchandise ou le conteneur lui-méme afin d'éliminer le risque de parasites ou de maladies
entrant ou sortant d'un pays ou d'un état.

Dans notre cas le fournisseur vient du CANADA (CANADA n’applique pas cette méthode alors
le fournisseur doit présent une certificat de Non fumigation).

Contient des informations relatives au non fumigation :

toutes les informations relative & I’importateur (SARL RIVE SUD CONDI), le fournisseur
(GLOBAL FOOD AND INGREDIENTS INC. GFI) et les produits avec une déclaration de Non
fumigation.

6.4.1.7  Certificat de conformité (\Voir Annexe N°09) :

Document justificatif attestant de la conformité d'un produit, Démarche de valorisation
des produits agricoles et alimentaires, la certification atteste qu'une denrée est conforme a des régles
spécifiques et a des caractéristiques préalablement fixees.

Contient des informations relatives aux regles spécifiques et a des caractéristiques
préalablement fixées sur le produit

L’acheteur : SARL RIVE SUD CONDI

Le vendeur : GLOBAL FOOD AND INGREDIENTS INC. GFI
Le produits : lentilles, No / lentilles CAN GR.

Le poids net : 48800 Kg

Le poids brut : 48995 kg

La totalité des Sacs * poids : 1925 Sacs * 25 Kg / Sac

La Entreprise maritime : MSC , Canada .
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Le navire : JSP BORA Voy, YC221A
Bill of leading :

Le nombre des Sacs : 1925

La date de départ :

La date d’arrivée :

Le port : Alger

Les containers : 02

» MEDU 3727402, Sacs : 952, poids net : 23 800 KG,
Inspecter source unité : MSOU 427518

> MEDU 6170178, Sacs : 1000, poids net : 25000 KG
Inspecter source unité : CPPU 236552

6.4.1.8  Certificat de déclaration a export (Voir Annexe N°06) :

L'attestation pour l'exportation a pour objet de donner aux autorités de contrdle des pays de
destination des éléments suffisants de confiance dans les produits dont elles vont autoriser la
commercialisation sur leur territoire.

Contient des informations relatives au détails :

® Renseignement sur I’exportateur ;

® Renseignement sur la destination ;

® Renseignement sur le fournisseur de services ;

® Renseignement sur le certificateur ;

® Autres détails d’exportation ;

® Détails des douanes ;
® Marchandise ;
Dés que la banque notificatrice remet les documents a la banque émettrice, elle va vérifier s'ils sont

conformes aux conditions du crédit, puis la banque émettrice effectue le paiement a la banque noti-
ficatrice et I'acheteur regoit un avis d'arrivée.
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7. L'assurance de la marchandise

L'assurance des marchandises ca dépend de I’incoterm négocier dans le contrat, dans notre cas
I’entreprise SARL RIVE SUD CONDI utilise I’incoterm CFR, I’entreprise doit envoyer une
commission pour vérifie I’état des marchandises.

8. L'avis d'arrivé de la marchandise

Une fois que le bateau est accosté, le cosignataire (voire I’annexe N°10) établit un avis d'ar-

rivée des marchandises sur la base du manifeste de cargaison et le transmet a l'importateur qui a
pour but d'aviser d'une maniére officielle I'arrivée de la marchandise.

qui contient les informations suivantes : (voir I’annexe N°11)

N° de SERIE : 954726

NUMERO ET LA DATE : XXXXX EN 06/06/2022

le nom de I’importateur :SARL RIVE SUD CONDI

numeéro et la date : xxxxxxx , du 16 a 28/04/2022.

Adresse : LOT D3 lotissement ANAR AMELLAL zone B 4eme étage bloc 1B1.
PRODUIT : LENTILLES.

EMBALLAGE : Constitué de 1952 SACS

POIDS : 48800 Kg

NID : 0734090

FACTURE D’ACHAT : SLEN210132B1,

VALEUR EN DA : 9048496.00 DA

FOURNISSEUR : GLOBAL FOOD AND INGREDIENTS INC. GFlI

PAYS D’ORIGINE : CANADA

NUMERO ET DATE D’EXPEDITION DE PRODUIT : 4260 EN 05/04/2022
NUMERO / LA DATE VERIFICATION DE PRODUIT : 2022 EN 02/06/2022.
LA VERIFICATION EFFECTUE : OBSERVATION a L’EIL NU.
RESULTAT DE LA VERIFICATION : PRODUIT IDENTIQUE

Pour que SARL RIVE SUD CONDI récupére la marchandise du port de ALGER, elle doit en-
dosser connaissement original : (Voir I'annexe N ° 03) ;

¢
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9. Le dédouanement et la réception de la marchandise :

Apres D’arrivé du navire au port d’Alger, 1’entreprise entame deux étapes, le dédouanement et la
réception de la marchandise :

9.1. Le dédouanement de la marchandise :

Pour récupérer la marchandises du port d’Alger, plusieurs condition et document sont exigée a la
douane, qui sont constitué de ces étapes suivantes :

9.1.1. L'etablissement de déclaration simplifiée de transit routier ( DSTR)

A l'arrivé des marchandises au port de ALGER , la compagnie du transport maritime informe
SARL RIVE SUD CONDI par I'envoie d'un avis d'arrive .

SARL RIVE SUD CONDI établit et transmet aux services des douanes du port de débarque-
ment une déclaration ( DSTR) .

9.1.2. Les formalités d'échanges :

Apres avoir recu l'avis d'arrivée de la marchandise au niveau de SARL RIVE SUD CONDI, le
déclarant en douane se présente avec une connaissement maritime original et un bons du fret pour
effectuer I'échange du connaissement maritime .

9.1.3. Les formalités de dédouanement :

Sont les suivantes :

9.1.3.1. Etablissement de la DSTR :

Dés que le consignataire a délivré la marchandise , celle - ci a la possibilité d'effectuer les for-
malités douaniéres en deux régimes La transformation vers I'entrepét sous douane sur la base d'une
déclaration simplifiée de transit routier appelé (DSTR);
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La mise a la consommation .

Le transitaire établit une (DSTR) pour la marchandise au niveau du port qui sera visée par la

douane.

Ensuite interviens le transfert vers I'entrep6t sous douane de SARL RIVE SUD CONDI.

9.1.3.2. La mise des marchandises a I'entrepot :

A larrivée de la marchandise a l'entrepdt privé de SARL RIVE SUD CONDI, le
déclarant en douane de cette derniere établit et transmet une déclaration de mise en entrep6t
au service des douanes de Tizi-Ouzou . Cette déclaration est établie sur la base des
documents suivants :

Registre de commerce : Le registre de commerce doit avoir un lien entre 1’activité
exercee et le produit a importer.

Facture préforma ;
Avis d'arrivé :

les imp0ts ; avis de versement et chaque bancaire (Voir I’annexe N°12 ; documents
let2).

autorisation de libre circulation ;

bill of leading (connaissement maritime) ;
certificat d’origine ;

liste de colisage ;

certificat phytosanitaire;(Voir ’annexe N°13)

. La déclaration porte les informations suivantes :

Les coordonnés de SARL RIVE SUD CONDI et de fournisseur GLOBAL FOOD
AND INGREDIENTS INC. GFI;

. Prix de marchandises : 61 97 6.00 USD
La prime CFR : XXX

Quantité : 1952 Sacs *25 KG / Sac

Le poids Brut : 48 995 KG

Le poids net : 48 800 KG
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9.1.3.3. La mise des marchandises en consommation :

A la réception de la déclaration en détail (voir ’annexe N°14) de mise en entrepdt privé et
avant que le service consommation consomme sa marchandise , SARL RIVE SUD CONDI établit
une déclaration de sortie de I'entrepdt ( autorisation de libre circulation)(voire I’annexe N°15 ) qui
est la mise en consommation , avant cette derniere envoyée , SARL RIVE SUD CONDI visite la
marchandise avec l'assistance d'un déclarant des douanes qui a pour réle de vérifier, des marchan-
dises qui se trouvent a I'entrep6t par rapport a celle déclarées .

Des énonciations de la déclaration par rapport au document d'expédition. Et enfin, le déclarant du
SARL RIVE SUD CONDI transmet cette déclaration aux services des douanes pour l'enregistre-
ment. Et pour le paiement des droits et taxes , et contre ce paiement SARL RIVE SUD CONDI re-
¢oit une quittance (voire I’annexe N°16 ) de la part des services des douanes.

Calcule des droits et taxes :

Voici un exemple du calcul de droit de douane et de la d’'une marchandise d’une valeur
de 100 dollars .
Le taux de change dans I'exemple est de 1 dollar = 100 D.A.

Calcule des droits de douane :

La marchandise en cause est soumise a un taux de droit de douane (D.D) de 09 % et
a un taux de TVA de 19 %.

La valeur en douane en D.A. = 100 dollars (prix en devise) x 100 (taux de change) =
10.000 D.A.

Montant droit de douane = 10.000 D.A (valeur en douane) x 09 % (Taux D.D) = 900
D.A.

Calcule des droits de taxe :
En calculer :

Montant TVA = (valeur en douane + montant droit de douane) x taux TVA
Montant TVA = (10.000 D.A + 900 D.A) x 19% = 2071 D.A.

Et puis :
Montant des droits et taxes a payer = montant Doit de douane + montant TVA
Montant des droits et taxes a payer = 900 D.A + 2071 D.A = 2971 D.A.
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9.14. Le réglement :

Le paiement de banque de fournisseur ( NOVA SCOTIA BANK ) va envoyer deux
documents, collection référence un pour la banque (voir I’annexe N°17); et un autre document
pour entreprise, (voir I’annexe N°18); pour effectuait le paiement de la banque en échange avec des
documents originaux.

Aprés le paiement du montant du crédit, sans conditions convenues, la banque émettrice

remet les documents a I'acheteur et ce dernier effectuera le paiement.

Dés l'arrivée a la destination, les marchandises seront déchargées au port d'Alger, et remis a
la disposition de la compagnie nationale de navigation (L’ENTREPRISE PORTUAIRE
D’ALGER (EPA))(voir I’annexe N°19) apres lui avoir remis le connaissement avec les autres

documents parvenus par « plis cartable ».

9.2. La réception de la marchandise

Les bateaux travaillent avec les armateurs pour faire ressortir les marchandises qui
existent dans le bateau, I'armateur donne le numéro d'arrivage de chaque marchandise qui existe

dans la liste.

L’ENTREPRISE PORTUAIRE D’ALGER (EPA) fourni a I'importateur un avis d'arrivée
de la marchandise déchargée au magasin. En ce moment ou le transitaire va intervenir selon son
pli cartable, vient au nom dela banque (GULF BANK ALGERIA), le transitaire fait une

demande d'imputation bancaire pour qu'elle soit responsable aux frais de droit de douane.

Apres la vérification du pli cartable du transitaire par rapport au canal bancaire pour qu'il
endosse le connaissement afin de libérer la marchandise; dans le cas de SARL RIVE SUD
CONDI le pli cartable vient en leur nom « SARL RIVE SUD CONDI ».

Une fois que la marchandise est dédouanée, et avant l'utilisation des marchandises, la gestion des
stocks procede au contréle pour établir un bulletin de réception.

Le service gestion des stocks va controler les marchandises quantitativement et qualitativement .
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9.3. Le stockage de la marchandise

La réception qualitative transmet bulletin de réception a la gestion des stocks qui procéde a
I'enlévement des marchandises pour stockage, I'enregistrement de la marchandise sur les fichiers
casiers et la signature de réception de BR .

Conclusion :

Durant notre présence au sein du GROUPE HADJEB filiale SARL RIVE SUD CONDI ,
nous avons acquérir des connaissances dans notre domaine et nous avons mis en ceuvre nos con-
naissances théoriques acquises a ’'université afin de réaliser notre travail et répondre a certaines
questions, et nous avons familiariser avec une opération d’importation a l'international, on utili-

sons la technique de paiement le crédit documentaire.

Le crédit documentaire, c'est une technique de paiement le plus utilisé dans les opérations
du commerce international, et crédit documentaire permet de réaliser un échange commercial
entre le vendeur et I'acheteur avec une sécurité total que le vendeur est recevoir son paiement et

I'acheteur est recevoir sa marchandise.

Donc le vendeur assuré de recevoir le paiement s'il respecte ses obligations, puisque le
credit documentaire s'explique par I'engagement que prend la banque de payer le vendeur ,le

montant négocié entre les parties.

Et donc la banque c'est un intermédiaire qui assure que I'importateur et s'engagera a assu-
rer le crédit, I'engagement de la banque est de nature a assurer I'exportateur pour le paiement, et
aussi assurer a l'acheteur que la marchandise sera conforme a ces attentes, ceci sera vérifié par la

formalisation du crédit documentaire qui sera traité par la suite.

Le paiement par le crédit documentaire permet de réaliser un équilibre entre les intéréts
de I'acheteur et du vendeur qui sont parfois contradictoires, le crédit documentaire est un moyen

de paiement sdr, qui lui donne une valeur dans les échanges a I' international.

&
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Le crédit documentaire si I'instrument de paiement le plus utilisé par la plupart des pays

du monde pour toute transaction dans le commerce international a cause de sa efficacité




Conclusion générale

Conclusion générale

Notre travail a été de déterminer les différentes étapes relatives aux opérations d'importation d'un
bien au sein I'entreprise GROUPE HADJEB filiale SARL RIVE SUD
CONDI

Afin d'atteindre notre objectif, nous avons essayé tout au long de ce travail d'éclairer une partie d'un
vaste domaine du commerce international, en étudiant profondément la logistique du commerce interna-
tional les incoterms utilisés et ces avantages et ces inconvénients, et les documentations utiliser, et citer
les techniques et les instruments de paiement a l'international.

Ces techniques et ces instruments facilitent les flux et les échanges du commerce international mais ces
techniques n'ont pas la méme sécurité le plus sécurisé c'est le crédit documentaire.

Dans notre étude théorique nous avons essayé de définir le cadre général du commerce international
ainsi que ses procédures de I'importation, dans le but d'expliquer et d'évaluer ces derniéres.

En Algérie les importateurs utilisent seulement deux techniques la remise au bien le crédit documentaire
, la remise documentaire ne couvre pas les risques sur acheteur (non paiement) et sur la marchandise
(risque sur qualité de la marchandise), ces deux risques sont suffisamment couverts en cas de réalisation de
paiement par crédit documentaire.

Donc nous avons mis l'accent sur I'étude d'une opération d'importation au sein d'entreprise GROUPE
HADIJEB filiale SARL RIVE SUD CONDI en utilisant le crédit documentaire comme moyens de paiement. Nous
sommes arrivés a ces résultats :

Chaque technique de paiement présente des avantages et des inconvénients alors que le crédit docu-
mentaire présente la technique la plus sécurisante.

Le crédit documentaire couvre le risque d'insolvabilité de I'acheteur ainsi que les risques sur la mar-
chandise.

Dans l'illustration de la partie pratique au niveau d’entreprise GROUPE HADJEB filiale SARL RIVE SUD
CONDI nous avons constaté que le crédit documentaire occupe une place trés importante dans le finance-
ment du commerce international, car il offre d'une part, I'assurance a I'exportateur que le montant de la
marchandise commandée sera réglé dans les délais et avec la devise convenue dans le contrat de vente, il
offre d'une autre part, la garantie a I'importateur de recevoir la marchandise commandée avant paiement,
dans les délais conclus, en tenant compte de la qualité précisée dans le contrat de vente.

Malgré que le crédit documentaire c'est la technique le plus sécurisé, mais il existe certains risques au
moment d'effectuer une transaction commerciale a I'extérieure , qui sont liés impérativement a la déstabi-
lisation politique et économique, les catastrophe naturelles ou la faillite des banques intermédiaires agréés
qui restent tres rares a se réaliser dans la pratique, mais qui demande d'étre vigilant pour ne pas se retrou-
ver dans des situations non souhaitables pour I'importateur et I'exportateur.

&
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En conseillant les opérateurs d'accorder I’attention a la rédaction des contrats. Ainsi, ce contrat doit faire
référence a l'incoterm choisi pour éviter les erreurs concernant la répartition des frais et des risques entre
les deux parties (I'importateur et I'exportateur) .Alors I'importateur doit veiller a la conformité de la mar-
chandise commandée par rapport aux stipulations convenues dans le contrat de vente. Et pour plus de
sécurité c'est mieux de suivre I'une des solutions suivantes:

-Demander des garanties bancaires a son fournisseur.

-Retenir, comme technique de paiement, le crédit documentaire en raison du degré de sécurité qu'il pré-
sente pour les deux parties au contrat.

- Exiger l'inspection de la marchandise avant son expédition (quantité et qualité)

Le vendeur, quant a lui, risque de subir des contretemps liés au paiement. On dit alors qu'il est con-
fronté au risque de non-paiement auquel il doit faire face, soit :

en le transférant aux sociétés d'assurances, d'affacturages...etc.

Par ailleurs, la volatilité des cours de change oblige acheteurs et vendeurs a se préoccuper d’avantage
de la couverture du risque de change grace aux techniques internes ou externes précitées.

&
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w GFI

No: Senl101326-1
e 27-Mae 22
mecize 8. (11408

Selber:

GLOBAL FOOD ARND INGREDENTS INC.
€] Colborme Street, Suite 402,
Terorts, Ontarin, MSE 1E3, Canada

Commercial Invoice

Buyer/ Natify Party:
SAAL AIVE SLO CONDI

101 031 LOTISSEMENT ANAR ANMELLAL TONE B AEME
SLOC 181 15000 1121 OUZOU ALGERE

NIF: DO0A1S 004 652 294

CONMODITY: Green Lanth, No. 2 Canada - Lavd
COUNTHY OF ORGN: CanaDn
TOTAL NET MT 4330
TOTAL GROSS MT @
PAOKAGING 29 g Bags
SHIFPING LINE MEC - CANADA NUMBER OF FOS DK
VESSEL NAME NSC TAMARA CILLLR NUMBER OF PACKAGES 1957 % 28 by Bags
BOOKING ¥ 193CA05(8351 PORT OF LOADING MONTREAL, CANADA
BALOF LADING ¥ NEDUMISAI243 PORT OF DISCHARGE ALGER (ALGIERS), ALGERIA
CONTAINER ¥'S SEALN PACKING Total NET WEGHT {MT} Unit Price USD  Amownt per container
MEDU3T27402 MTL245330 %2 235800 $1,270.00 $ 30,2200
MEDUBI01TR MTL2A507Y 1000 25000 $1,210.00 $ 31,750.00
Totsk 1952 43,800 Total Value USO- § 61,976.00
Incoterm CIR Algers, Algers F08 VaLLT: 824800
—r— trightc 3 L
Tetal Amount %o Pay: USD § 6157600
Payrmeon Terma: 100% Cast Aganat Dumwumudmmdmim‘uuhuummlumu‘smlu- han vessel srrved.

Payment Instruction: Please remi payment to:

Seneficary Name:
Penefivay Back
Banh Aderesy

Globad Tood and hgredients e

The Sarik of Nova Scotw
44 G oreet Wint, Toromo, ON M5 142, Lavadda

Panedciwy Accourt  ATEHG160L016

SWIFT. NOSCCATT

CCCode CON0O24 106

Irtermediary Bank: Bask of Amarica KA

Ingermediary Addvess 222 Deoadway, Mew Yok, WY 10058 USa
Intermedary SWIT:  BOFAUSIN

Mtwrwday AN GR00MAY

Giokal Food and Ingredients Irc.

ol Tt ol o ool ot
£ Culburnn Swam, San 200, Torewin, Outirk, VLIS, Commte €100 0100, ww ghciobutmet sims

ANNEXE 01 : facture préforma

71



Les annexes

COT=CNA

OFFICIAL CERTIFICATE OF QUALITY AND WEIGHT

Work Order No.: CA2200078-13

Customer Global Food and Ingredients Inc. (GFI)
Contact anastasiia samobuk@gfiglobatfood.com
Grade Date March 17, 2022

Report Date: March 17, 2022

We, Cotecna Canada Inc.. report the results as follows

Sample ID SLENZ101328
“*Containers see balow
Grade Lantiis. No 2 CAN GR
Reason for Grade Colour
Dockage 0.0%

11.5%
*Colour RGNCLR
Contrasting Colours 0.0%
Stained 0.0%
Hoated 0.0%
Pocled, Split, Broken 1.3%
Other Damage 02%
Total Damage 1.5%
Ergot 0.00%
Excrota 0.00%
Insect Parts 0.00%
Sclerotinia 0.00%
Stones 0.00%
Other Foreign Material 0.05%
Total Foreign Material 0.1%

PHOTO : SLEN2101328B

Total Loaded as per Ray-Mont Logistics | 43800 MT  Total Net Weight |
**Container No, *“*Bag Coumt **Not Weight (MT) *“Inspected Source Unit No.
MEDU 3727402 KT R 23 800 MSOU 427518
MEDU 6170178 1000 25.000 CPPU 236552 =

Graong Method - As per CGC OMcal Grain Grading Guide, Awgust 1, 2021, Moisture - GAC 2500
" GNCLM Good Netural Coiow . RGNTLR Remsonatly Good Naturel Colour, FOLR Fair Colour, PCLR Poor Coow
Eamping i accorzance to CFIA Agprowed Manual CGEP-002, ﬁommoc Apd 08 2021

Apenl 2022

= ** As reported by Ray-Nore Log on g Mo 153C/

> Thes papection has boen parfomed on the goods for wheh £ wes d Qg 10 Our prok a and 10 Pe Dest of our knowledge
on the date and a1 the place it wos parformed. within 1he scope d mstructons Tris map: s dows not walec(s) andior suppienis)
sndicr shigpens] Endior oher panies involved from e conmactual obis and does not prajudice the boyern(s recevens) rnght to
claim, under appicatie law and contract. from seden Npperis) regarsing any defects not quTing our mep or

Sccuting hoeafer. Ths PScOchon is M0 suject 1o COTECNA Terms md Conzitons of Susiness 2022 D Fwww coeona comieniAbout

Cotecna Terma-Condnons) Headngs and tiies In tha cerfcaiareport am for referance criy and the Andings contaned heree e as staded . Thiy
cortficate is only wilid F presenied n onginal and printed on security Daper o issued on Cotocna's Edox sysiam and received it ks dighal format

2 Copws of tha certficate sre not vile? urkess sccompanying & ongna

o COTECNA CANADA NC

AFQS761062

Apnil 2022

f‘.mﬂ/

Annexe N°02 : certificat de qualité et poids.
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_Mh"md“memmmh-muno:umlc-vwvt“‘dnw- 3 -

TRV BTN TR M | rees s

| r m MEDITERRANEAN SHIPPING COMPANY S.A,

WWW. IMSC Com

RIDER PAGE to BILL OF LADING No. MEDUML633143

CONTINUATION OF PARTICULARS FURNISHED BY THE SHIPPER - NOT CHECKED BY CARRIER - CARRIER NOT RESPONSIBLE

Comainer Numbers. Seal Numbers
8nd Marks

Description of Packages and Goods by Shipper

mwn-ruwn Contrued on elacted Bl Focer page(s). # apchoatie)

s Cargo Weigh!

Measurament

b
NEDUITITe02 20 DRY wan

SEAL NUNBIER MTL345830
NEDUGITOTTE 20 0RY AN

SEAL NUMBES NTLI&CS

852 BAG(S) GREEN LENTILS - LAMD . NO 2 CANADA
NET WEIGHT . 23800 MT

1000 BAGIS) GREEN LENTILS - LAIRD - NO 2 CANADA
NET WEIGHT 25.000 MT

2X20 FCL

GREEN LENTILS - LAWRD - NO.2 CANADA
TOTAL NET WEIGHT . £8 800 MT

TOTAL GROSS WEIGHT - 42805 MT
TOTAL 1952 X 25 XG BAGS

HE CODE: 0713 40.04

CAED NUMBER: V1111202203181 544782

AGENT DETALS
SARL MEDITERRANEAN SHIPFING COMPANY ALGERW - “SARL
MSCA ™

COOPERATIVE EN-NAHAR NO. 11

LES SOURCES - BR MOURAD RAIS

0OZ - 16050 ALGER

ALGERIA

PHONE - #2135 27 563 532

ADDITIONAL PHONE - +213 21 %01 T80
ADDITIONAL PHONE - +213 555001 813
ADDITIONAL PHONE - +213 555 001 874
EMAL - DZA-

FAX - +213 21 561 380

IOTAL NUMBER OF PACKAGES ; 1952 TOTAL

48,995.000KGS.

23,595.000 KGS.

25,100,000 KGS

PLACE AND DATE OF ISSUE

MSC (Canada) Inc. - M,
27-Mar-2022

SHPPED ON DOARD Mecterranean Shipping Company (Cansds)
COMPANY

MEDITERRANEAN SHIPPING

-

Inc.. a5 agents for he camer
A

27-Mar-2022 M} - \;\

193

A

363417943

ANNEXE N° 03 page 01 ; MSC: bille of leading (le connaissement maritime).

E
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S avwlnite R mige verson 3 B revene | Ve w-wmmnmlm_n-&‘w— . TRATRENET P EUMN | www et com
MEDITERRANEAN SHIPPING COMPANY S.A. HILL OF LADING No MEDUML633143
BILL OF LADNG Port 10 Port {see Clause 1)
NO. & SEQUENCE OF DRIGINAL B{siL NO OF RIOER PAOES
WWW.SC.COM ECAC Code MSCU I O THREE e I 1
GLOBAL FOOD AND INGREDIENTS INC (GFI) RAY-MONT LOGISTICS
COLBORNE STREST SUITE REF & SLEN2VOL 308 1751 FICHARDBON SWATE 4 500 REF & 1299510
:%ROM’D ONTARIS, MSE maﬁm mu‘\ocm|a§ag~m CONTALT MAHA EDVARD BOULOS
PHONE +
ENWL MAMA DOULDS@RAY NONT COW
TR TR Ths B o s oin e e S & e @ e T g W i S |
SANL RVE SUD CONDI o -
&mummm AMELLAL - ——
8 SEME ETAGE B 18116000
1121 QUZOU NF 000814 004 852 204

T TR [\ SapemwaRy Ve e e De U 5 W e R e e e AT - 00 Comere 390 L T P A T i iz e
SARL RIVE SUD CONDY

}gum LOTISSENENT ANAR AVELLAL
§ SEME [ TAGE BLOC 1 B % 15000
Ti2) OUZOU NIT 000815 034 652 23
BUANCOIMPT XSARLRONAL COM

ATRARL A FTVAE AO (v Clemn 88 0

MSC TAMARA - CI211R

ST S CORTRET e = 7 == ¥ v e 1 RET )
193CA0H08851 R19313030000307 GER (ALGERS), ALGERI XU OO0
PARTIGULARS FURNISMED BY THE SMINPEN - NOT CHECRED BY CARRIER - CARRIEA NOT KRS PONSIBLE - Sew Clwwe 14
Centainar Numbers, Sewt Destripnon of Packages and Goods by Shigper Gross Carge Weight | Neaswrsment
Numbers and marks [Srgpers Load Shem asd Court Ll FogRIN. f sppaculee

PLEASE SEE ATTACHED RIDER FOR CONTAINER / CARGO DESCRPTIONIS).
FREIGHT PREPAID

i
]
H

il

|
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w GFI

No: Sen 110132681
Done: 27-Mar 22
mecice 8. (11418

Seller:

GLOBAL FOOD AND INGREDIENTS ..
&1 Calbarne Sty eet. Sute 402
Terores, Ontann, MSE 2E3, Ganada

Commercial Invoice

Buyer/ Notity Party:

SAAL RIVE SLO CONDY

LT 031 LOTISSEMENT ANAR AMELLAL ZONE B AEME
SLOC 181 15000 1121 OUZOU ALGERE

NIF; DO0A15 004 652 294

CONWIODITY: Green Larthi, No, 2 Canada - Lavd
COUNTHY OF ORGIN: CANADA
TOTAL NET 8T 43300
TOTAL GROSS MT a9
PACKAGING 2ihglags
SHIPPING LINE MSC - CANADA NUMBER OF FOS 23200
VESSEL NAMIE WL TAMARA CILLLR NUMBER OF PACKAGES 1957 % 28 bg Bags
BOOKING & 193CA0508351 PORT OF LOADING MONTREAL, CANADA
BLLOF LADING ¥ MEDUMLALI243 PORT OF DISOHARGE ALGER (ALGIERS), ALGERIA
CONTAINER ¥'5 SEALR PACKING Total NET WEIGHT (MT] it Price USD_ Amount per container
MEDUZT202 MTL245330 52 23800 $1,270.00 s 30.220600
MEDUBIUITE MTLZA0S 1000 25000 $1,270.00 $ 31,750.00
Totsl 1952 43.800 Total Value USD: $ 61,976.00
Incoterms CIR Algers, Algeris 08 VALLT: $8,248.00
freght 5 372600
Total Amount o Pay: UsSD § 61,976.00
Payrme o Terms: 100% Cant Aganat Doouments trrough first ass Buyer's bank scceptabie to weler's e later han vessel srrwved.

Payment Inatrction: Please remik pIyment to:

Benehicary Name: Globad Food and hgredients e
Penefivary Back The Barik of Nova Scate
Bank Aderesy A4 Cng Tireet Wit Toronno, ON M5 142, Canada
oA cuwy ALLourt 0
SWIFT: NOSCCATT
CCCode CONOO24 M6
Irtermediary Bank:  Bask of America RA
yAddiess 222 New York, BY 10058 USA
Intermedary SWHRT:  BOFAUSIN
Fewrd e ABA Crearmay
Glote! Food and Ingresients Inc.
Name: Juan
Senature.

/ ["GFI

wffrts b

T Tl Tt sl e b
0 Culbrns w, Satn W00 Torenba, Ok, VL 1), Comaa - €10 200 0000, wwm ghehobuime sins

ANNEXE N° 04: facture commerciale
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Les annexes

UNeDocs Page 1/1
1 Cansignor (Expocter)
Globe! Food end Ihgre sglents Inc. (6F1) N° CC-22-120782 ORIGINAL
o T 7 =
CANRDA P A-Lpr e i s faduwies

2 Consignes
SARL RIVE SUD COND
LOT D51 LoTlssenggt "a"t‘m ANELLAL 2ONE B,

E
TIZI DUZ0U, 15000
BERIA

4T t details {Opb
By Ocean Freight

5 Remarks (iInc! Invoice Number)

05 fpr 2022

& ilem number. marks number and kind of packages, descnption of goods 7 Quanity & Gross weight
2% 20" fcl Total net weight
1952 x 25 Bags 48.800 MT
Green Lentils, No. 2 Cenada - Lalird Total :ross weight
Destination: Algeria 48.335 NT
B/L No.: MEDUMLG33143 e A R ettt
---------- No Further fddition Allowed --«c--h-=-
o
B Name of AL d Trade iaton 9mm¢m-nu
Canadian Chamber of Commerce "'"“'""'"".?.:""'"'"“‘:"- - DG o #
1700-275 rue Slater ™ @ (1re Couaac' st e ad Corrio

emmmhmmw

ANNEXE N°05 : certificat d’origine
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Les annexes

CERS EXPORT DECLARATION

Bl SRR, femdarees
DECLARATION D'EXPORTATION SCDE

xomnmo - Original [:]mwec - Mowfié

E]vu-a-um

Proof of Report - Preuve de déclaration
Vil111202203161544782

Exporter Infor ion - R ig sur l'exp
Business number - Numéro d'entreprise
TSB8326912RMI001

Authorizaton 10 - id d'awtonsation
vilili

Expocter Name - Noam de 'expornatew:

Are parties related? - Les partes sord-ebes lkes?

GLOBAL FOOD AND INGREDIENTS INC. (GFT) o Yes-Ou ® N Non
Street Adoress - Adresse Cry - Ville

43 COLBORNE STREET. SUITE 400. TORONTO

Province/State, Country - Frowince/Etat, Pays PostalZip coge - Code postal/ZIP
amaro Canada MSE 1E2

Telephone Number - Numéro de téléphone Telephona Extension - Numéro de Poste Fax Number - Numéro de tédcopieur
(4161840-3590 117

Eﬁﬁoﬂev Reference Number(s) - Numéro de référence de I'exportateur
SLENZ101328

Consignee Information - R g sur le d o

Consignee Name - Nom du destinatane
SARL RIVE SUD CONDe

Street Address - Acresse
LOT D31 LOTISSEMENT ANAR AMELLAL ZONE B SEME ETAGEBLOC 1 81

City - Visio
TZI ouzZou

Caountry - Pays
Algeria

Province/State - Province/Etat

Service Provider Infor ion - R il sur le four

Service Provides Name - Nom du fornisseur de services

de services

Authonzaticn 1D - I¢ d"autorisation

‘Street Address - Adresse

City - ville

ProvincesState, Coumtry - Province/Etat, Pays

PaostalZip code - Code pastaliZIP

Telephone Number - Numéro de téléphone Telephane Extension - Numérs de Poste

Certifier Information - Renseignements sur le certificateur

Certifier Name - Nom du certificateur
Anastasiia Samoluk

Company Name - Nom de l'entrepriss

E-mall Adaress - Courrial

Global Food ang Ingregeants Inc. (GFI) ar ifood com
Street Address - Adresse City - Vilie

43 Colborne Street. Suite 400 Toronto

Frovince/State, Country - Prowince/Etat, Pays Postal/Zip code - Code postal/Zp
Onmara Canada MSE 1E3

Telephone Number - Numérqo ge téléphone Talephone Extenson - Numéro de Poste Fax Number - Numéro de télécopleur
{416)8a30-8%30 135

Canada

1 of/de 3

Annexe N° 06 page 1 : certificat de circulation
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Bell SR, Uuws

CERS EXPORT DECLARATION
DECLARATION D'EXPORTATION SCDE

Other Export Detalls - Autres détalls d'exportation
Mode of Trarspart - Moyen de Transparn
Marine

Customs Office - Bureau de douane
Quebec Montréal

Carmar Name - Nom du Transporteur
MEDITERRANEAN SHIPPING COMPANY S.A.

Carmer CoaeTode du Travssortesr - Ungue Carmier fenigred CoterCote usgue #2rtrd
DA e S

S066 193CAD904B51

Vessel Name - Nom gu navire
MSC TAMARA CIZ11R

Are the GO00S COMMrerzed! - Excu Gue ley SO
® Yes-Oul © NKo-Non

Container ‘Eoe - Type de conteneur

Container Numberis] - Numérols) de contenour

MEDUG17017E
MEDU3727402

Customs Details - Détails des douanes

O Yes-Oul @ No-Non

Are the goods controlled? - Est-ce que les marchandises sont contrdides?

Export Fermit Numben(s) - Numéro(s) du permis d'exportation

Are the goods solcg? - Est-ce que les marchandises sart venduss?
® Yes-0u  © No-Non

Asason For Export - Motif de fexportation

Number of Packages - Nombre de colis
1952

Kind of Packages - Genre de <olis
25 KG bags in 2 FCL

CTountry of Final Destination - Pays de destination finale
Algeria

Date of Exportation - Oate d'exportation
2022-03-25

Commeodity - Marchandise

Gross Weight. Unit af Measure - Poids brut, Unité de mesure
48 995 Metric Ton

Total Value - Valeur totale

58248
Freight Charge - Frals de transport
4296 80 usoD

2 of/de 3

Annexe N° 06 page 2 : certificat de circulation
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w GFI

No.: SlenZ2101328-1
Date: 27-Mar-22

Seller:

GLOBAL FOOD AND INGREDIENTS INC.
43 Colborme Street, Suite 400,
Toronte, Ontaria, MSE 163, Canada

Packing List

Buyer:
SARL RAVE SUD CONDI

LOT D31 LOTISSEMENT ANAR AMELLAL ZONE 8 4EME
BLOC 181 15000 112 QUZOU ALGERIE

NIF: 000615 004 652 294

COMMODITY: Green Lentils, No. 2 Canaga - Lawd
COUNTRY OF ORIGIN: CANADA
TOTALNET MT 48.200
TOTAL GROSS MT 48995
PACKAGING 25 kg Bags
SHIPPING LINE MSC - CANADA NUMBER OF FCLS 2% 20 i
VESSELNAME MSC TAMARA O211R NUMBER OF PACKAGES 1957 x 25 kg Bags
BOOKING ¥ 193CA0908851 PORT OF LOADING MONTREAL CANADA
BILL OF LADING & MEDUMLE33143 PORT OF DISCHARGE ALGER (ALGIERS), ALGERIA
CONTAINER RS TSEAL P PACKING TOTAL NET WEIGHT (MT) TOTAL GROSS WEWGHT [MT]

MEDU3T27402 MTL243830 952 280 2389

MEQLE170178 MTLA0TS 1000 25.000 25.100
Total: 1952 48.800 18,995
This shipment ts packed in 1952 25 Kg bags with 1ags
“Globel Food and Ingredients Inc.
Name: Juan R
Signature:

T GFI
(hotel Fooo uro rgwegyi
Glehi Foed and mgredierm Inc.

43 Coltoree Strees. Sake 400, Toraeto. Uetari, MSE 16D, Canads | 416-B40- RS0 warw g4 ghcbulfood.com

ANNEXE N° 07 : liste de colisage
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w GFI
NO FUMBGATION DECLARATION

W WAL Y
=

Saler: Bayers Moty Pty
SARL N ALS TR
COTDES LOTIASOMENT Anas aaar LA 20ME B arve
Cwtare WA 1S Caade TTAGE BLOC L 81 TRO-CUIDG TH000 Aue 88
AE OSIS BOL 652 294

TOTALNET NT 42 000
TOTAL GROBLNT ELE
racmm I eg g
ST s ML - CANADA WIS OF YOLS Ixrra
WESSEL AaaeE ML TAMARA CLld iR MIMARCE OF PACKAGAS BT e TN g N
BOENL e Lo mrmes s CARGO SALNG DATE Sendey Mk 32 2372
UL OF LADMG » ML IO ns Wity Mgt 2a 03
SOAT OF (OapeNn ANONTEAL, TANADA SONT OB DRIMARTE ATEN NGHRS. AGEN e
»s cowe 07313 &0
CONTAMNDN Y AL e WO, OF PACKAGES T Y ) GRTIS WEMENT T

TR ST T esE -3 0 80 EAR L]

TR L ML 1oan X 25 v
Natad El 43 a3 o0 Fs
Ll b s b - - phoce ~
Uatage armu 2l e Simie (OB Lt e T S i —

> Peadet oty
et Lo e grwt——ty T
e b Sostaze }
wmw-v—l'-
L
—————— - o So— e G L T 00 008, —e PP s

Annexe N°08 : certificat de Non fumigation
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w GFI

CONFORMITY CERTIFICATE
Mo Siein1eey
D 71 M 27
-t Buwery Rty Parcy

TLOSAL FOOD AVS VARESANTY N
&3 Colbmmae Yeeed, Slle €0 Terwds
Ovtirnn, WL S Cansta

A Y B CON D

L0 S LMLV AT ANAR AMILLRL JONE B A
CTAGE SLOC 3 B4 TUD-OUR0U L5000 ALGIME

W ORORIS 084 451 224

COMMOOTY: L TR )
COUNTNY OF DRI TANADA
TOTA WET MY wme
TOrM mmow ME e
rADIMT 7% b gt
GerrNG U e Canaie WM OF §0LS ]
WESSELRAME AN TAMARS CITTIN O PGS E T T
BOOEME * carean ) ARG Mt DATE Somden, Warch 37, 2020
L LADwE - WU R A ey, Aot 22 2003
PRT L5 LOADNG. MONTALAL CAMAOA PORT OF SR A ), R
- coom ariiess
CEMTMAR O S WO OF PACKAGES WET WIGHT M Ty RO WDINT (MT)

NIDI TR e " Jeme o

M sTeTE s e now =
Tute e e -

THRS IS TO CHRTHY THAT S0E AREVE VA M TEINED PRCOR LT Mt BERM CHREILL Y INRMLTED MY COTIONS CAMADA. WHCH AL O THES ANACFIE, THE SOO0S CONFORM 1O THE RECLIININTS
OF CONTRACT Mew 210881

s o - — 41 4] o 1 20 b1 e s o

Annexe N°09: certificat de conformité
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Mediterranean Shi

0 Company Algeria Sar|

Agent de Consign$tion et Courtler Maritime
Cooperative En - Nahar N°® 11 Les Sources, Bir Mourad Rajs 18000,

NIF: 000015001303265 RC: 18/0013032-8-00 Art: 18092001212 NIS: 0
Tel :021 56 35 50, 021 58 35 60

000 1801 02973 57
Fax :021-56 15 35

Bangque :AGB 03200001 385280120823 Capital:3.800.000 D.A

Facture N°: ALG!ZZ[OGT&[]@QOQ

[Navire JSP BORA Voy. YC221A

Date: 31/05/2022_

Doit : A58907, Ré1. 1000528340)
Escale’ 22.01/050 Du- 31/05/2022 NIS:
B _MEDUML§33143 _ RIVE SUD CONDI SARL
C_Dual. 20 Poste: 1 Gros: 985 LOT N° 146 AMEYOUD ROUTE DE HASNAOUA Tizi
Lieu Wraison: ALGER PORT Euzou, Tél. 020-663-277 / 0550-240-426 Fax. 020-663-
Nbr Cntr(s)20':2, 400 7
Poids Bra: 48 995.00 KG Tare: 4 400,00 KG RC: 06B0046522, NIF: 000615004652294
Asticle(s): 82:BAGS GREEN LENTILS - LAIRD - NO.2 CANADA|
L Désignation P.U.(DA) Qté Montant (DA) Tx TVA Notes
Prestation Agence Import 20' 27 700,00 2 55 400,00 19% |Par Conteneur
Restitution Cntrs Vides 20’ 5 900,00 2 11 800,00 19% Par Conteneur
Péages 24,08 54 1300,32] 0% |AuTonnage
Timbre sur B/ 1000,00 1 1000,00, 0% Par B/L
Total Fret et Taxes 2 300,32
Total Produits 67 200,00
TV.A 12 768,00
Timbre espéces 0,00
Total TTC 82 268,3
Listing Cntr(s):MEDU372740/2(20') MEDU617017/8(20')| " CAISSE (8) . ;\\(j,; t_u\:,;),ﬂ
" a s Nivap Ny
05 JUIN 2022 ) s
/ ? .
Il pon |
Sari MSCA lal oS .
E\Procsiy o, /2]
\)‘<0jw 19307 'Q)/
Arrétée la présente factura 4 la somme de : NGRS, 7
% FerT G
QUATRE VINGT DEUX MILLE DEUX CENT SOIXANTE HUIT DA ET TRENTE X CEbﬁ}MEs-’

Apurement par Chéque N®:4335266, Du 01/06/2022,

{2)
Transitaire: IDEM CLIENT,

Timbre Connaissement
Import « 1000 DA » .
Compte Trésor Art .13

[05/06/2022 9:04:17 AM]

\_ “Ontestation des factures émises doit intervenir dans un délai maximum de huit (08) jours calendaires (weekend et
(lz']\ -gales inclus) a compter de la date de leur réception.

CERVICK COTIRTACK

Annexe N° 10: facture d’agent consignation et courtier maritime
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ANNEXE N°11: Avis d’arrivée de produit
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” 2 JOURNAL OFFICIEL DE LA REPUBLIQUE ALGERIENNE N 12 29 Chadbane 1432
31 juifter 2011

ANNEXT

REPUBLIQUE ATGLRIENNE DEMOCRATIQUE ET POPUL AIRE

DIRECTION GENERALE DES IMPOTS DIRECTION

DESIMPOINDE WILAY A T1I21.00200

RECHITE DESIMPOTS DE V2100 200

CONIMUENE DI Nz1-00 20

RED[?\’AN(.’E DE FINANCEMENT DES CHAMBRES D'AGRICULTURE
DECLARATION TENANT LIEU DI BORDFREALU - AVIS DEVIRSEMENT

— PRODUIT LN RLDEVANCE MONTANI
6i) B8 URE QUANTITL PASSIBLE PAR QUINTAL DE LA REDEVANCE
ODUIT DE LA REDEVANCE
B AxB
A
Ceréales et légumes sees (blé
dur.blétendre,niz.lentilles, 2600 QUINTAUX IDA L
poischiches.haricots.petits  pois riz
¢l pois cassés),
Mais. orge. tourteau et autres %
résidus solides (TDA n™23-04 4
23-00).
" TOTAL DE LA REDEVANCE 2800 00 DA

Fait a TIZI.OUZOU l¢, 0307 2022

Nom * Prénom : SARL RIVE SUD CONDI

Raison sociale : LOT D31 l.()]’lSSEMENT'AN‘AR AMELLAL ZONE B 4EML ETAGE BLOC 1 B}

T1Z1-OLZOU 15000

: \
% : Cachet et signatare |

Cette déclaration est sauserite par les importateurs de céredles el légumes sees (bI¢ dur, bl¢ tendre. riz lentille. pors chiches,
|uriwl~.pc|ilsrnm.p-||,~g:.»\é,\1.dcn|;|ixn|gc.mun:(nw(.mlrc\.c\idu“ulnlcsi 1 DAN23-0 102 3-00 v anttoutdedovanenent Jde la

warchandise. aupres du receveur des impétsterritorialenent compélent,

(A1 Les quantites sont exprimées en quintaux.

Imprimenie officielle - Les Vergers. Bir-Mourad Rais, BP 376 < ALGER-GARE

ANNEXE N° 12: Avis de versement / document 1
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¥ - ~ - » “ ofl, -
Aoan Ao 2l 2 1514y pgad|
e \_:L!.- ‘-.L‘J' .JE’ "'.J- » .-.-"? g N = SR o > K
PYUBLION B ALGERIENSE DEMUL e . s -
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Bl S ey Shapacion tos simers

PHYTOSANITARY CERTIFICATE CERTIFICAT PHYTOSAN
To: Plant Protection Ovganiztion of (Cusstry of ALGERIA

A Orgoeesationds) de o Protection des végitaux de (pays destinatece)

ITAIRE

No. - No.

3730692

Refereaces - Réferences
SLEN2101328 NIF: 000615 D04 652 254

DESCRIPTION OF CONSIGNMENT DESCRIPTION DE L'ENVOI

Name and Address of Expormer - Nom et adresse de l'expoditeur
GLODAL FOOD AND INGREDIENTE INC
43 COLBORME STREET, SUITE 400 TORONTO ON M5N 1K) CANADA

Declared Name and Adddress of Comsignes - Nom et ndvesse déclarés du destinatre
SARL RIVE SUD CONDI
LOT D31 LOTISSENENT ANAR ANELLAL ZONE D 4NME ETAGE BLOC 1 B 1 TIZI OUZOU ALGERIA 15000

Nasuber and Descnption of Packages - Nembre ef nature des colis | Distingesshing Marks - Manques des colis

1952 X 25 KA BAGS IN 2 X 20' PCL

regulated articies deacribed hereis Aave been inwpected and/or articles shglwuntas e

tested according to appropriste official procedures and are vant oes procédires of

cansidered o be frwe from the Quarantine pests specified by 21

the importing contracting party and to confare with the current nte laportatrices

phytosenitary requiresents of Lhe Imposting contractinmg party. plytosenitaires en vigueur de

including thowe for regulated mon-Guarantine pests (rportatrice, y ooopria A oe
10gieeentds non de Guarantalne.

Place of Ongin - Lica dongine Dreclared Mieans of Comveyance - | Declased Point of Entry -
BASKATCHEWAN, CANADA Moyen de transport declare + Pount dentrée déclaré

£ {wztm, ALGERIA

Name of Prodece snd Quantity Declared | (Howsscal Name of Plams) Nom du produn et quartne déclaree / (Noam botsuque des planes |
46.800 MT  LENTILS (QSAIN) Lens culinaris

- - - - A * » - . ~ * - - . - - = ~ . . * - * .
- - - A - - - - - - - - - - - - - . - - - - -
. - - - - - - - - . - . - . . - - . . . - - . -
* - - - - - . - - - - - - - - - . - ) - i - . .
. . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .
This is to certify chat the plants, plant produccs or otder Il est certifle Que leos aux, prodelts wanltaux ou sutres

Qunisees e quATantalie oo ApecLEie per le partie
€ qu'lls sont Jugds conformes Jex
partis contractante
rancerzast iea organisses

DISINFESTATION AND/OR DISINFECTION TREATMENT  TRAITEMENT DE DESINFESTATION ET/OU DE DESINFECTION

Date - Date Treatment and Decails-  ‘Traitemest ot detuls
. L - . - - - - - - A - - - - - - - . - - .
- * * e . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .
- * * | . . . . . . - . . . . . . . . . . * . .
ADDITIONAL DECLARATION DECLARATION SUPPLEMENTAIRE
- - - - - - - - » - . - - . - - -
. - . - - - - . - - - * . - - . .
- - Al - - - - - - - - - . ~ . - *
- - - - - - - A - * - - - - . - -
. - . - - - - - - - - - - - - - -
. - * - - - ~ . . - . . - - - - -
. - * - * . * * . ~ . . * . .
. . . - . - - . - - * v . - .
. . . . . . . . . . . . . . .
Name of Authonzed Officer - Nom du fonctioneae auoeisé
HEATHER SOMERS
Date - Date Signature - Signatere
2022/03/36
No labelrry sttached 1o e Casasian Food Impocton Agercy or sy of = officens m Awcune respoasiled o'est AV Agene Cunsderne S iaspecton des alimests u &
rexpect of this cemtificas o de ses apeons 8 Vepand du priseel coradfuat
CIIA 1327 (2009) Original

Canada
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EXEMPLAIRE DECLARANT

ENREGISTREMENT

* FOURNISSEUR / DESTINATAIRE REEL

¥ e e———

{ L. FOOD AND TNGRET 0

DOUANES ALGERIENNES

7 CREZE
>
%

» VENTE 2 RELAT VENTE/ACHAT (2  COEF AJUST TAUX DE CHANGE
fe
copE ’ cooE 1 & { 54 DASAL
= DECLARANT N AGREMENT UG-REP DOMICILIATION BANCAIRE
x
AL N ITISSEG I AM 150¢
T i
ARTICLE DESIGNATION DES MARCHANDISES
 NOMBAE, NATURE, M. 8, N* CONTAINER ET N* DES COLIS )
N AWS 1
%
LENTIL
|
ARTICLE DESIGNATION DES MARCHANDISES 40 CODE STATISTIQUE POIDS NET
i NOMBRE, NATURE, M. N CONTANER ET N* DEB COUS )
: | »
i QUANT.COMPLE
§
v v
4  PIECES JOMTES T LEUX DUTILIGATION OU D' LE COUVERT 0'UN REGIME BUSPENEE
T=
® peLa r TAuxsuse e PUBYALE T
|
% MONTANT CAUTION : % MONTANT REWSE :
®CODETXE |® ouomTE  |¥ ASSIETTE - MONTANT ® copemxe [® ouonte (¥ ASSIETTE =
| 25 178051
glrc 9 01 191220, 5¢ "
L 02 : 97 51
§ TCl 4 K| 320, O
-
.
» MODE DE PAIEMENT % TRANSIT / SCELLEMENTS APPOSES PAR. 4
COMPTANT |  comsiGH ENGAPAYER W CREDIT NOWBRE MARGUES we: ou:
Elr 45 TR
g T \ L)
= ¢
o é 0. i3
<' z| Peines de droit mettre sous e
T S - dses décrites dans cotte
O]
o
TOTAL
7
CONSIGNATION
PENALITES
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S —
MINISTERE DE L'AGRICULTURE, DU DEVELOPPEMENT RURAL ET DE LA PECHE
DIRECTION DE LA PROTECTION DES VEGETAUX ET DES CONTROLES TECHNIQUES
l |
' l

-Marchandise Indemne -

AG Lol n® 87 - 17 du 1* Aout 1987
Décret Exécutif n® 93- 286 du 23 Novembre 1993

"‘222/06/()4)

Nom et adresse de l'expédft'f’}f:r.;:.. - quZ;c-Cﬂ:w%—A)’?
¥ LA : ”

Nom et adresse de I‘cmportateur&/ﬁ?ém/x)r'/(*»:.Slc.s:»/\/y//éb..

Autorisation préalable 3 I'importation N :............ NP DUisivsnii

Date d'entrée fu.vnnnnnn, ,q:)4 ........ L T o 4 1
o

Moyen de transport :......... = | I L/lcf 2. Ad..[‘ag ............................. S,
Nature des produits :..... "%4 / // Vt"/l /4,

-

Date e il 5 26 2.2...

;:I!:‘

i
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Bl N = DOUANE ALGERIENNE Rétére
—om 1 QUITTANCE » [ Otpe  Muméco o=
| Mode de Pal e ————
| Partic Versante / Béndiclaire g
: i i «
| [P.C 5t “I'T am mypmg
f' ' LIVT Sy ey
| VISA CAISSIER Droits ot Taxes Autres recouvrements |
: ol opérations diverses
Code Montant Code Montant
].
i | CACHET At . ;
: p.D 3 | » I 1
]
LS Y 0 I @
TiEdl
|
]
§ SR AR i
Total Total H
— Montant | TokilleA/Udttrag: Fjer Mmaan s —
AN CEMT OUARANTE STX DINARS Aoyl L4031 844,00 j
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\

c;o‘-' COLLECTION REFERENCE:
.>-)

$ Scotiabank”® e S ODS261875TOR
e -

The Bank of Nova Scotia - Toronto Collection Date 06 April 2022
Trade Services Centre

4th Floor, 1 St. Clair Avenue East

Toronto, ON

Canada, MAT 1Z3

Tel: 1-888-722-3867

Gulf Bank Algene
221, Bois Des Cars 2,
Route De Cheraga Delybrahim

Alger
Algeria, 16000

We enclose the following documents for Collection. Please be guided by the instructions indicated below.

Drawer: Drawee:
Global Food and Ingredients Inc. SARL RIVE SUD CONDI
43 Colborne Street, Suite 400 LOT D31 LOTISSEMENT ANNAR
Toronto, ON AMELLAL
Canada, M5E 1E3 ZONE B, 4 EME ETAGE ,BLOC 1B 1
TIZI QUZOU, 15000
Algeria

Collection Amount:

USD 61,976.00

USD - United States Dolars sixty-one thousand nine
hundred seventy-six

7
Tenor Detail(s): '?)CD L( \C_)S C — g 3/‘
Cash Against Documents
We enclose the following documents:
3 Original and 3 copies Bill of Lading
1 Origenal and 1 copies Cedtificate of Ongin
3 Original and 3 copies Packing List
3 Original and 3 copies Commercal Invoice
Weight and Quality Certificate 1 o=
Phytosanitary Certificate 1 _To
Conformity certificate 1 N
No fumigation declaration 1 et .9
Export Declaration 1 G (3 >
\ = DAt
Instructions: \ S 3 S
. Release documents on payment \\/ o o oS
-  Advise payment by telecommunication y A
- Advise non-payment by telecommunication S~
- Overseas / other bank charges are for the account of the Drawee

Do not waive charges if refused

ANNEXE N°17: collection référencer
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Amount In Figures Date
USD 61,976.00 06 April 2022

At Cash Against Documents of this sole bill of exchange
Pay to the order of

The Bank of Nova Scotia

COLLECTION REFERENCE
ODS261875TOR

The sum of USD - United States Dollars sixty-one thousand nine hundred seventy-six
To SARL RIVE SUD CONDI

LOT D31 LOTISSEMENT ANNAR AMELLAL

ZONE B, 4 EME ETAGE ,BLOC 1B 1

TIZI OUZOoU

Algeria, 15000
Global Food and Ingredients Inc

Fay to the order of
BANK or BANKER
Value For Collection

Without Recourse
The Bank of Nova Scotia

ANNEXE N° 18: collection référence
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e cEeTE T ’ :
Enfreprise Portuaire d’Alger ,sl,aJl c.l.wo Luga

SEA au capital de 10 00 000 0on |y \

Sitge Social 2 2 roe o Anghar - \ger, B2 229 \lger 0P
Miteinteret s waw portalger com s mail < epala partalger com dy .-. %
T 020023604016 18 - Fav - 02142 6.0V 06 ", :

RO N 0OROOIICWN. 1600 \ )} DODOIAOOIIZNAD N\ g prie1e LLURLL AT L R B NTY antonr ege -

S FACTURE AU COMPTANT oy [0

- FACTURE N°: D. Clr | r 10025792/22, DOIT client o13¢s . RIVE SUD CONDI SARL

N* de Compte: onu SARL RIVE SUD CONDI !

| Date: 0506 2022 Adresse: LOT N'146 AMYOUD HASNAOU A nzaouz
| Mode de Paiement: CHEQUE 004 4184672 R.C.N: 1500.0046522 B 06  N.LS. 00041401083 1 166 !
|

Tél; Fax; Mail; - . iy esudcondisarl @ gmail com N.LF: 00061 $0046¢2294

Escale: 20220887 Navire: .S BOR 1 " Date Arrivée 31022022
N® BL: MEDUML633143 N* BON: L-1768387 Date Solde: 0804 2022
Code | Libellé de Prestations | Quantité . Unite  PU Montant
Prestation |
i ——— RPN | T SR S
TRA20P CONT20P 1 A 3 IMPORT 2 3 10728 643 50
S1)20p CONT 20P 4 A 15 IMPORT 2 6 4 80 129 60)
AC20PU ACCONAGE CONTENEUR DE 20p 2 9 400,00 T 200 00
GDO110 GARDIENNAGE CONTENEUR 01 A 10 JO 2 9 700.00 12 600,00
POINTO HEURE POINTEUR OUVRABLE | | 650,00 650,00
ACCCAM  ACCES CAMION 2 300,00 600,00
CDC20A CHARGT. OU DECHARGT. CTN 20P ALG 2 4 000,00 8 000,00
| Arrété la présente facture a la somme de : l |
Trente Six Mille Six Cent Soixante Dix-Neuf Dinars ¢t Quaran Frais Impression | 100,00
i te Neuf Centimes '
i , TOTAL T ; 30 823,10
( Clissicr. Certifier Conforme |
( /{ AN TVA 19.00 % | 5856,39
N ! |
Caisst o Cachet et cimg ure TIMBRE | 0.00
» Cen 2 " | {
: Tond ¢
| Caches nmg},\;utc 5 HAOUCHE AMAR l TOTAL TTC. 36 679.49

ol a
Ter "tk'-m de la au(r!‘l}l-(tun duit intervenir dans les 18 jours, - Toute réclamation d.u intervenic dans un delai mavimum de 15 jours aprés réception de cetle facture

ANNEXE N°19: FACTURE AU COMPTAN
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Résumé du mémoire

Les échanges du commerce international sont devenus tres importants dans I'économie
Mondiale. De nos jours, le commerce international n’est pas un nouveau phénomene, il a

Connu des évolution et des changements suite & une mondialisation massive.
En effet la mondialisation a obligée les nations a créer un systéme qui dirige et protége les
Parties participantes dans des opérations d’importation et exportation, ce systéme oblige les
Participants a utiliser certaines techniques et instruments pour effectuer des échanges
Commerciaux.

L’ Algérie a rédigé des lois et des régles qui ont pour but d’améliorer et de protéger le
Commerce, en utilisant deux techniques de crédit documentaire et la remise documentaire.

Afin de répondre a notre problématique, nous avons partagé notre travail en deux parties,
Parties théorique, basée sur des ouvrages, textes reglementaires, mémoires et des sites web. Et
La partie pratique s'est déroulée au sein de I’entreprise de groupe Hadjeb, depuis la fonction
d’achat jusqu’au paiement des marchandises importées, passants par les différentes
Techniques, incoterms, dédouanement.

Au final nous constatons que I'opération d'importation se déroule par plusieurs étapes qu'il
faut suivre.

Mots clés : commerce international, importation et exportation, techniques et instruments de
Paiement, crédit et remise documentaire, incoterms, dédouanement.

Summary of the thesis

The exchanges of international trade have become very important in the world economy. In
our days, international trade is not a new phenomenon, it was learned from evolution and
changes following massive globalization.

Indeed, globalization has forced nations to create a system that directs and protects the
participating parties in import and export operations, this system requires participants to use
certain techniques and instruments to carry out commercial exchanges.

Algeria has drafted laws and rules that aim to improve and protect trade, using two
techniques of documentary credit and documentary remittance.

In order to answer our problem, we divided our work into two parts, theoretical parts,
based on books, regulatory texts, memoirs and websites. And the practical part took place
within the Hadjeb group company, from the purchasing function to the payment of imported
goods, going through the various techniques, incoterms, customs clearance.

In the end we find that the import operation takes place in several stages that must be
followed.

Key words :international trade, import and export, payment techniques and instrument,
documentary credit and remittance, incoterms, customs.
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